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LAS TRANSNACIONALES

PRINCIPALES BENEFICIARIAS
DE LA GLOBALIZACION

I. EL NUEVO ORDEN
MUNDIAL

El triunfo del neoliberalismo

En el ocaso del siglo XX se produje-
ron cambios radicales en los ambitos
econOmicos, politicos y sociales, tan-
to en los paises industrializados co-
mo en los subdesarrollados. El 3 de
octubre de 1989, se derrumbé el mu-
ro de Berlin y luego, como un casti-
llo de naipes, fueron cayendo, uno
tras otro, los regimenes del llamado
campo socialista. Sobre los escom-
bros del socialismo real se empezo
aceleradamente a edificar las econo-
mias de mercado, mediante un verda-
dero huracan de privatizaciones.

-

Los adeptos a las politicas neolibera-
les empezaron a predicar la derrota

Ec. Isaias Campana C.

definitiva del socialismo y la superio-
ridad de las economias de mercado.
El norteamericano de origen japones,
Francis Fukuyama, ex-funcionario
del Departamento de Estado, escribio
un ensayo denominado “ El fin de la
Historia”, en el que afirmaba el triun-
fo definitivo de la democracia liberal
y de la economia de mercado. Dicho
ensayo en poco tiempo se convirtio
en best sellers y fue ampliamente de-
batido en el mundo académico de los
paises industrializados.

Gran Bretana de Margaret Thatcher,
primero, y los Estados Unidos de Ro-
nald Reagan, despu€s, se convirtieron
en los abanderados del neoliberalis-
mo. Practicamente sin oposicion, los
organismos financieros internaciona-
les empezaron a promover la ejecu-
cion de politicas neoliberales tanto en
los paises ex-socialistas como en las
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naciones del Tercer Mundo. En esa
linea, se establecieron severos progra-
mas de ajuste, caracterizados por la
eliminacion de subsidios, 1a apertura
economica, la desregulacion comer-
cial y por la enajenacién del patrimo-
nio del Estado al sector privado.

La cruzada en contra de las empresas de
propiedad del Estado lo emprendieron
los organismos financieros internaciona-
les y los gobiemos que abrazaron al
neoliberalismo, que consideraban que
los 1ba a guiar por la senda del desarrollo
y del progreso econémico.

De acuerdo con los partidarios del neoli-
beralismo, las empresas estatales engen-
draban monopolio y ausencia de
competencia, ineficiencia y falta de mo-
tivo de lucro, pérdidas y subsidios, défi-
cits del presupuesto del estado, precios
artificiales, exceso de empleos, deuda
extema, creacion de moneda sin respal-
do e inflacion.

La cruzada en poco tiempo rindid sus
frutos. En una publicacion denominada
Documentos de la Prospenidad se cita:
“Segun un estudio reciente del Banco
Mundial, mas de 6.800 empresas de pro-
piedad del estado (EPE) han sido privati-
zadas en todo el mundo desde 1980, y
mas de 2.000 de ellas se encuentran en

naciones en desarrollo.” !
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Los bloques econémicos, y el
nuevo caos mundial ?

En los decenios del 80 y del 90 se
fueron configurando y consolidando
la constitucion de blogues econdomi-
cos regionales, con el propdsito de
competir' mas eficientemente en la
economia mundial. En 1989, se fir-
mo el Tratado de Libre Comercio en-
tre Canada y Estados Unidos, anos
mas tarde se incorpord6 México. El
proceso de integracion economica se
consolido entre los estados miembros
de la Comunidad Europea al entrar
en vigencia en 1992, el mercado uni-
co, liderado por Alemania. Y Japon
llevo la batuta en el proceso de inte-
gracion econdmica con los paises del
sudeste asiatico.

Entre el bloque norteamericano y el
bloque del sudeste asiatico existen
marcadas diferencias en cuanto se re-
fiere a modelos de desarrollo del capi-
talismo. El primero se ha convertido
en paradigma del neoliberalismo y por
ende las fuerzas del mercado se cons-
tituyen en el motor del desarrollo. En
el bloque hiderado por el Japon, el Es-
tado ha jugado un papel fundamental
en el desarrollo economico de los pai-

ses que lo integran.

S1 bien los Estados Unidos continuan

como una superpotencia en los ambi-
tos politico y mulitar, su economia ha
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perdido terreno en la arena internacio-
nal, como consecuencia del desgaste
que sufrié al liderar el enfrentamiento
con el bloque del este, asi como tam-
bién producto de las politicas neolibe-
rales que se han venido ejecutando en
los dltimos tiempos. Estados Unidos se
ha convertido en el mayor deudor del
mundo, registra cronicos y gigantescos
déficits presupuestarios y comerciales
y varias de sus ramas industriales han
declinado su participacion en los mer-
cados internacionales. La compra de
empresas norteamericanas por parte de
capitales japoneses, a saber: la compa-
fiia cinematografica Columbia por la
Sony y la Rockfeller Center por la Mit-
subishi, fueron considerados como que
el “Pais del Sol Naciente” pretendia
dominar hasta los simbolos del capita-
lismo estadounidense.

Los lideres de los estados socialistas
que todavia se mantienen en pie, tu-
vieron que abandonar la ortodoxia
marxista y empezaron a disenar sui-
géneris modelos de desarrollo. En la
Republica Popular China, por ejem-
plo, se tuvo como norte el “socialis-
mo de mercado”. En esa linea, se
permitié el ingreso de capitales ex-
tranjeros, se facult6 el establecimien-
to de maquiladoras y en general se
liberalizé la economia. Las econo-
mias de las provincias costeras de
Guandorfg, Fujian y Shandong cre-
cieron espectacularmente como con-
secuencia del masivo flujo de
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capitales extranjeros, especialmente
de Hong Kong, Estados Unidos, Ja-
p6n y Taiwan, en su orden.

El fin de la llamada guerra fria y la
imposicion de la politica neoliberal
en diversas regiones del mundo deter-
mind el resurgimiento de las politicas
nacionalistas y de los movimientos
neofascistas. Actualmente, la guerra
entre serbios, croatas y musulmanes
desangra a la otrora Republica Socia-
lista de Yugoslavia. A pesar de su
poderio militar, Rusia hasta hoy no
puede liquidar los afanes independen-
tistas del pequeio estado de Cheche-
nia. Los partidos y movimientos
neofascistas cada vez mas ocupan po-
siciones claves en los gobiernos de la
Union Europea.

En Medio Oriente, Africa y en algu-
nos estados ex-socialistas el funda-
mentalismo musulméan se expande
violentamente y comienza a s€r una
amenaza para las denominadas de-
mocracias occidentales. En el Estado
judio de Israel se oponen a los acuer-
dos de paz entre los palestinos y el
gobierno. En Argelia emplean el te-
rrorismo para intentar derrocar a los

militares que tienen el poder politico
del estado.

De acuerdo a un estudio publicado en
la revista del SELA, la “... sujecion
estricta a las leyes del Coran, se presenta
asi como una reaccion natural frente a un
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mundo cada vez mas ajeno a sus valores y
cada vez mas dominado por el auge uni-
formador del Occidente. En definitiva, el
fundamentalismo isldmico amenaza con
convertirse en una cruzada mesianica, en
contra del impetu homogeneizador plan-
teado por la globalizacion. Y esta cruza-
da, no hay que olvidarlo, contari en fecha
no muy lejana con la bomba atémica”. 2

Estos vertiginosos cambios, que han
ocurrido en el ocaso del siglo XX, al-
gunos autores han pretendido inter-
pretarlos a través de la teoria del caos.
De acuerdo con esta teoria, el rasgo
caracteristico de los nuevos tiempos
es la fuerza expansiva de la diversi-
dad y de la complejidad. El Premio
Nobel de Quimica, Illya Prygogine,
se ha convertido en el mas destacado
exponente de esta tesis. “ En su obra
"Tan s6lo una ilusién?: Una explora-
cion del caos al orden’, nos habla de
un mundo compuesto por ‘estructuras
disipativas, fluyentes, de final abier-
to’. Para esta teoria el mundo se ha
adentrado en una era de opciones ili-
mitadas e impredecibles, de contra-
dicciones permanentes. En una era

caracterizada por la diversidad y la
incertidumbre.” ?

El progreso de la ciencia y la
tecnologia y el deterioro del

medio ambiente

Las principales potencias industriali-
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zadas en su afan de dominar los mer-
cados mundiales destinan gigantescos
recursos financieros a investigacion y
desarrollo, puesto que, actualmente,
el poder de un estado ya no se basa ni
en su fuerza militar ni en sus recursos
naturales, sino en la informacién y
sobre todo en el conocimiento cienti-
fico. En efecto, Estados Unidos, la
primera potencia militar del mundo,
con sus gigantescos arsenales nuclea-
res, fue derrotada militarmente por la
Republica de Vietnam. La ex-Unién
Sovi€tica, destinando mas del 12 por
ciento de su Producto Nacional Bruto
a gastos militares, ante una inminente
derrota militar, tuvo que abandonar el
territorio del empobrecido estado de
Afganistan.

Hoy en dia, el conocimiento cientifi-
co se ha convertido en el elemento
fundamental de la produccion de bie-
nes y servicios. Segun la publicacion
Japan An International Comparison,
Estados Unidos, en 1992, destin6 a
investigacion y desarrollo 157.400
millones de ddlares. Japon invirti6
100.933 millones, equivalentes a 3,6
por ciento del Ingreso Nacional. Y
Alemania, en 1991, gasto 44.902

millones.

El intenso trabajo en investigacion,
basicamente en los paises industriali-
zados, provoco el espectacular desa-
rrollo de la microelectronica, de la
biotecnologia, de los nuevos materia-
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les, de la robdtica, de la energia nu-
clear, etc. La integracion de la infor-
matica y la robética permitid que
determinados procesos productivos
se flexibilicen, es decir, que las em-
presas ya no producen bienes en can-
tidades practicamente 1limitadas.

En un estudio de la industria japone-
sa se afirma: “... el avance de los ro-
bots tuvo innegables influencias en el
estilo de vida de los consumidores.
Japo6n se encontraba en un periodo de
transicién, pasando de la produccion
en masa a bajo costo, hacia la pro-
duccidon pequena diversificada de
acuerdo a los clientes. Con los robots
industnales fue posible adaptarse a
las necesidades individuales de los
consumidores, dandoles la potestad
de decidir lo que deseaban.” *

Por otra parte, la deforestacion de los
bosques, la quema de combustibles fo-
siles, el derrame de productos toxicos
en los rios y mares por parte de las
empresas provoco la contaminacion
del agua, de la tierra y del aire. La
emision de grandes cantidades de mo-
noxido de carbono, dioxido de azufre,
etc., contribuyeron a deteriorar la capa
de ozono que, como se ha comproba-
do, afecta a la salud de los seres huma-
nos y, a su vez, pueden coadyuvar a
generar el llamado “efecto invernade-
ro”. Los estados industrializados endu-
recieron su legislacion a fin de
preservar la ecologia y el medio am-

11

ENERO/96

biente, como consecuencia de ello mu-
chas empresas que generaban elevados
niveles de contaminacion se ubicaron
en las naciones del Tercer Mundo.

Segun un estudio de Curtis Moore, la
Organizacion Mundial de la Salud
“...calcula que el 70 % de la poblacion
urbana del mundo respira aire que no
es saludable, por lo menos en ciertas
ocasiones, y que otro 10 % respira un
aire de calidad s6lo ‘marginal’. A pe-
sar de eso, en estudios realizados por
los investigadores de la Universidad
Harvard se estima entre 50.000 y
100.000 el namero de muertos que se
registran cada ano a causa de la conta-
minacion del aire en los EUA, donde
los niveles de la misma tienden a ser
mas bajos que en las ciudades de mu-
chos paises en desarrollo.” °

En los anos 80 y 90, se desarroll6 los
procesos de internacionalizacion de la
produccion, del capital y de la tecno-
logia, es decir, se facilité el despla-
zamiento de los factores de la
produccion entre los diversos estados
nacionales, proceso que se lo ha de-
nominado como globalizacion de la
economia. El elemento mas dinami-
co de la globalizacién son las empre-
sas transnacionales, cuyas actividades
se ampliaron como resultado de la
apertura economica, de los procesos
de privatizacion, de la liberalizacion
comercial, etc. En suma, a punto de
caer el telon del siglo XX se acelerd




REVISTA
ECONOMIA

la tendencia hacia la configuracién de
una economia mundial.

II. LAS TRANSNACIO-
NALES: ELEMENTOS
DINAMICOS DE LA
GLOBALIZACION

Mayor poder de los organis-
mos supranacionales

El concepto de globalizacion general-
mente se lo utiliza para expresar un
conjunto de tendencias presentes en la
economia intermnacional a partir de la
década del 70 y que comprenden tan-
to las politicas de los estados naciona-
les como las estrategias de las
empresas transnacionales.® En el sen-
tido mas amplio del término, la globa-
lizacion comprende también los
ambitos politico, cultural e ideoldgico.

En un estudio publicado por la Revis-
ta de la Cepal se manifiesta “...1a glo-
balizacion promueve también una
cierta uniformidad ideologica en el
ejercicio de la ciudadania y en la for-
mulacion de las politicas publicas pe-
se a que las realidades de las naciones
y las formas de articulacion entre €s-
tas son cada vez mas heterogeneas.” ’
En efecto, hoy en dia, la ideologia
predominante en el mundo es la neo-
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liberal y el contenido de las politicas,
que se ejecutan en los diversos esta-
dos, se disefian en los organismos fi-
nancieros internacionales, cuyos
rasgos caracteristicos son 4a desregu-
lacion econdémica, la liberalizacidn
comercial y las privatizaciones.

El poder que antes ostentaban los es-
tados nacionales gradualmente han
sido transferidos a los organismos su-
pranacionales, en el ambito econémi-
co al FMI y BM, y en el nivel
politico al Consejo de Seguridad de
las Naciones Unidas. Es decir, los
estados nacionales sistematicamente
fueron perdiendo su soberania,
mientras los organismos multinacio-
nales concentraron mayor poder de
decision en todos los ambitos.

El Consejo de Seguridad de las Na-
ciones Unidas a raiz de la debacle del
campo socialista ha intervenido acti-
vamente para preservar la democracia
liberal, superar las guerras provoca-
das por conflictos étnicos y religiosos
y ha enarbolado la bandera de los de-
rechos humanos. En esa linea, en los
primeros meses de 1991 los ejércitos
ahados expulsaron al ejército de Irak
que invadio Kuwait. Intervinieron sin
mayor €xito en Somalia. En Haiti, a
través de un bloqueo naval y la ame-
naza de intervencion militar, obliga-
ron a retirarse a los militares del
poder y permitieron que reasuma la
presidencia el padre Aristide. Y, hoy
en dia, procuran restablecer la paz en
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la otrora Republica de Yugoslavia.

Después de siete anos de negociacio-
nes, la Ronda de Uruguay decidio
crear la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC) en reemplazo del
GATT. La Ronda de Uruguay llego a
determinados acuerdos en cuanto al
comercio de bienes, servicios y pro-
piedad intelectual. La OMC tiene la
facultad para monitorear cada seis
anos la evolucion de las politicas co-
merciales entre los paises miembros.

La globalizacion economica profun-
diza la tendencia hacia una economia
mundial, a la cual contribuyen decisi-
vamente la innovacion tecnoldgica,
el desarrollo en las comunicaciones,
el establecimiento de un sistema fi-
nanciero global v el impulso dinami-
co de las empresas multinacionales
en la produccion, investigacion, in-
version e intercambios comerciales.

Asi, por ejemplo, algunas “empresas
japonesas estan trasladando sus bases
de investigacion y desarrollo en Ma-
lasia con miras a emplear activamente
los técnicos e investigadores asiaticos
quienes han venido elevando su nivel
tecnolégico en anos recientes. Puesto
que se ha hecho eminente la escasez
de los técnicos e investigadores japo-
neses, se expandira este tipo de acti-
vidades de las empresas japonesas en
la region asiatica.” ®
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ENERO/96

Uno de los rasgos caracteristicos del
proceso de globalizacion son las
alianzas estratégicas que establecen
las empresas transnacionales para
realizar operaciones conjuntas en los
campos de las inversiones, investiga-
cion y administracion de empresas, a
saber: entre la General Motors y las
empresas japonesas Toyota, Suzuki y
FANAUC, entre la Hitachi y la General
Electric, entre la Sanyo y la IBM, etc.

L.as empresas transnaciona-
les aumentaron su poder
economico

Er los dos ultimos decenios, las em-
presas multinacionales han concentra-
do un gigantesco poder econdomico y
sus ganancias se han multiplicado co-
mo resultado del nuevo paradigma
economico en vigencia que alcanza
dimensiones mundiales. En 1993, se-
gun la revista Fortune °, las 500 em-
presas industriales mas grandes del
mundo facturaron ventas por un valor
de 5,4 billones de ddlares, obtuvieron
116.062 millones de utilidades y en
dichas corporaciones laboraban 24,3
millones de trabajadores.

Excepto el valor de la produccion de
bienes y servicios de los Estados
Unidos, que en 1993 ascendid a 6,4
billones de dodlares, las ventas de las
500 mayores empresas del mundo
fueron superiores a la produccion de
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las principales potencias industriali-
zadas, como Japon (4,2 billones de
dolares), Alemania (1,9 billones) y
Francia (1,3 billones). Unicamente
las ventas de la empresa mds grande
del mundo, General Motors, que en
1993 alcanzé a 133.622 millones de
dolares, fueron mayores que el Pro-
ducto Nacional Bruto de Indonesia
(126.364 millones), de Singapur
(35.086 millones) y de Venezuela
(76.529 millones).

Las ventas de las 43 corporaciones
automotrices que facturaron por un
monto de 931.931 millones de ddla-
res, superaron a la produccion de bie-
nes y servicios de algunos paises
industrializados, tales como Canad4
(550.918 millones de délares), Espa-
na (478.391 millones) y Noruega
(307.605 millones). Las 18 corpora-
ciones que producen computadoras vy
equipos de oficina facturaron ventas
por 248.574 millones de ddlares,
monto superior al Producto Nacional
Bruto de Taiwan (216.490 millones
de dolares) y de Hong Kong (109.682
millones), conocidos como los famo-
soOs tigres asiaticos. Las ventas de las
50 compaiiias petroleras, que llegaron
a 867.782 millones de délares, fueron
mayores que la Produccion Nacional
Bruta de la Republica Popular China
(544.608 millones de dodlares). Unica-
mente las 5 mayores empresas taba-
caleras de mundo vendieron por un
valor de 40.327 millones de délares,

“
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cifra practicamente similar al Produc-
to Interno Bruto de Chile (42.172 mi-
llones de ddlares) y sustancialmente
mayor a la produccion de Peru
(31.028 millones) y a la de Ecuador
(14.573 millones).

La estrategia de expansion de las em-
presas multinacionales fueron signi-
ficativamente diferentes entre las de
origen norteamericano y japonés.
Las primeras operaron fundamental-
mente en América Latina, mientras las
segundas concentraron sus inversiones
en los paises del sudeste asidtico. Las
transnacionales norteamericanas ope-
raron a traves de filiales, donde tenian
una participacion mayoritaria del ca-
pital, cuya produccion se realizaba
con bajos niveles tecnologicos y se
los destinaba basicamente a satisfacer
las demandas de los mercados locales.
A su vez, las transnacionales japone-
sas generalmente se asociaban con ca-
pitales nativos, con una participacion
minoritaria del capital, incorporaban
elevados niveles tecnolégicos a los
procesos productivos y sus bienes se
los destinaban a la exportacion.

Las empresas norteamericanas fue-
ron ineficaces y poco competitivas,
puesto que se adaptaron al modelo de
sustitucion de importaciones, donde
tenian un tratamiento preferencial en
los ambitos tributario, crediticio y
arancelario. En cambio, las empresas
japonesas eran altamente competiti-
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vas, ya que el modelo de desarrollo
se basaba en el crecimiento de las ex-
portaciones, en funcién de ello se
vieron obligados a transferir tecnolo-
gia de punta a los procesos producti-
vos. Este hecho constituye uno de
los elementos fundamentales que ex-
plica el espectacular desarrollo eco-
némico y tecnoldgico de los paises
del sudeste asidtico, a diferencia del
pobre desempeio economico de
América Latina.

Las transnacionales en Ame-
rica Latina

En los afios 80, en América Latina se
desat6 la crisis de la deuda externa,
se agudizaron los déficits en la Ba-
lanza de Pagos, aumentaron los dese-
quilibrios fiscales y varias naciones
se sumergieron en procesos inflacio-
narios incontrolables. La recesion
economica de América Latina provo-
cé la reticencia para mantener los ni-
veles de inversion que se registraron
en la década del 70 por parte de las
empresas transnacionales, y mas bien
privilegiaron sus inversiones entre
los paises industrializados. En 1993,
por ejemplo, las inversiones del Ja-
pon en el exterior sumaron 36.025
millones de ddlares, de este total el
40,9 por ciento se concentro en los
Estados Unidos, el 22 por ciento en
Europa, el 18, 4 por ciento en Asia y
apenas el 9,4 por ciento en América

f
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Sin embargo, como resultado de las
reformas econdmicas que se vienen
ejecutando, América Latina vuelve a
ser la region que despierta mucho in-
terés entre las empresas transnacio-
nales. En 1993, las inversiones de las
empresas japonesas en América Lati-
na sumaron 3.370 millones de dola-
res, de los cuales el 3,9 por ciento se
concentré en Panama, el 2,3 por cien-
to en las Islas Caiman, el 1,4 por cien-
to en Bermuda y el 1,2 por ciento en
Brasil. La mayor parte de las inversio-
nes de las empresas transnacionales
japonesas en la region se dirigieron a
los centros financieros, considerados
como refugios tributarios.

Segin la revista América Econo-
mia", en 1993, de las SO0 empresas
mas grandes de América Latina, 151
eran empresas privadas extranjeras,
basicamente filiales de empresas
transnacionales, cuyas ventas suma-
ron 119.747 millones de dolares,
equivalente al 29 por ciento del total
de las ventas.

Las corporaciones transnacionales con-
trolan absolutamente varias ramas de
los aparatos productivos en los estados
de América Latina. Las empresas de
origen norteamericano Ford, General
Motors y Chrysler controlan el sector
automotriz. Las companias IBM, Hew-
lett-Packard dominan la produccion de
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equipos de computacion. Las empresas
XEROX y Philips predominan en la ra-
ma electronica. Las transnacionales
Goodyear, Pirelli y Firestone controlan
la produccion de neumaticos. Y las
multinacionales Hoechst, Du Pont y
Bayer predominan en la fabricacion de
productos quimicos.

A mas del nuevo paradigma econdmi-
co que se viene desarrollando, Améri-
ca Latina es una region sumamente
importante para las empresas transna-
cionales porque es una regién con
abundantes recursos naturales, con
una mano de obra absolutamente bara-
ta, con una legislacion benévola sobre
el medio ambiente y, ante todo, obtie-
nen elevados niveles de rentabilidad.
La incorporacion de México al Trata-
do de Libre Comercio lo ha converti-
do en una nacion altamente atractiva
para las empresas multinacionales.
Las zonas fronterizas con los Estados
Unidos, las transnacionales los han
sembrado de maquiladoras, cuya pro-
duccién fundamentalmente destinan a
la reexportacion.

Las politicas neoliberales crearon in-
centlvos para atraer capitales extran-
jeros, uno de los principales
mecanismos utilizados fueron las pri-
vatizaciones. En efecto, “...1a partici-
paciéon en la privatizacion ha sido
una forma importante de penetracion
de las empresas multinacionales. A
este respecto, le corresponde clara-
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mente a América Latina la primacia
en el mundo en desarrollo. Entre
1988 y 1992 hubo inversiones direc-
tas extranjeras en América Latina por
un valor de 8.100 millones de déla-
res, en forma de compra de acciones
de empresas publicas, que supuso el
16 por ciento de las inversiones di-
rectas extranjeras totales en Ameérica
Latina y el 94 por ciento de la priva-
tizacion total relacionada con inver-
siones directas extranjeras en el
mundo en desarrollo.” 2

El nuevo paradigma econdmico, tam-
bién, beneficid a los grupos economi-
cos nacionales, que generalmente se
asoclaron Con empresas transnacio-
nales. Si en la década del 70 se be-
neficiaron del proteccionismo estatal,
en los decenios del 80 y del 90 se be-
neficiaron de los procesos de privati-
zaciones. Asi, en 1993, segiin la
revista América Economia '3, en Ar-
gentina, el grupo econdmico Macri,
cuya actividad principal es la indus-
tria automotriz, facturé ventas por un
monto de 4.000 millones de dodlares;
el grupo Techint, vinculado con las
actividades petroleras, registrd ventas
por 1.700 millones de dolares. En
Mexico, el grupo Carso, vinculado a
las telecomunicaciones, facturd ven-
tas por 11.073 millones de délares; el
grupo Vitro, cuya produccion funda-
mental son los envases de vidrio, re-
gistro ventas por 7.927 millones de
dolares; el grupo Televisa, articulado
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a los medios de comunicacion, factu-
r6 ventas por 1.923 millones de dola-
res. De igual manera, este proceso
de concentracion economica, se re-
gistré en-los demds paises de Améri-
ca Latina.

III. EFECTOS DE LA
GLOBALIZACION

Aumento de la brecha entre
las naciones en desarrollo
y las industrializadas

La constitucion de una economia sin
fronteras ha provocado una serie de
inquietudes entre los propios organis-
mos internacionales, sobre todo por
el desigual reparto de los productos
de la globalizacién, por la pérdida de
ingentes puestos de trabajo y por la
acentuacion de la inequitativa distri-
bucion de los ingresos dentro de un
mismo pais.

La primera constatacion obedece a
que los paises menos desarrollados
estdn siendo privados de los frutos de
la globalizacion, es decir, corren el
peligro de quedarse marginados, lo
que intensificaria la brecha entre los
estados industrializados y los subde-
sarrollados. Es poco probable que
paises como Haiti, (en América Lati-
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na), Ruanda y Somalia (en Africa),
Nepal y Afganistan (en Asia), puedan
incorporarse a los procesos de inter-
nacionalizacién de la produccion.

En el Informe de la OIT de 1995 se
destaca la inquietud de ciertos analis-
tas en el sentido de que la globaliza-
cién de la economia tiende a agudizar
la brecha entre los paises industriali-
zados y las naciones en desarrollo.
“ En general, los aranceles y otras ba-
rreras comerciales han bajado mucho,
pero la liberalizacion del comercio ha
sido mas rdpida en el caso de los bie-
nes y productos de interés para los
paises industrializados que en el de
los que interesan a los paises en desa-
rrollo. Por ejemplo, las restricciones
de las importaciones de prendas de
vestir, productos textiles, calzado y
productos agricolas, que son todos
ellos partidas de exportacion 1mpor-
tantes para los paises en desarrollo,
siguen siendo muy fuertes, incluso
después de la recién terminada Ronda
Uruguay de negociaciones comercia-

les multilaterales del GATT.” '

Adicionalmente, la economia sin
fronteras ha profundizado la desi-
gualdad internacional, porque los flu-
jos de capital se concentran en los
paises industrializados y los que se
estan industrializando con rapidez y
las naciones pobres se quedan al mar-
gen de dicho proceso. En 1992, la in-
version directa extranjera ascendio a
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1.9 billones de doélares, de los cuales
el 78 % se concentraron en los paises
industrializados y el 22 % restante en
las naciones en desarrollo. Los pai-
ses del sudeste asiatico y la Republi-
ca Popular China, en los ultimos
anos, han recibido espectaculares flu-
jos de capital extranjero.

Incremento del desempleo y
de la pobreza

La segunda preocupacion se deriva
del hecho de que los costos de globa-
lizacion han recaido basicamente en-
tre los sectores de mas bajos ingresos
de la poblacion. Las politicas de
ajuste inducidos por los organismos
financieros internacionales han afec-
tado a los sectores mas pobres. Se-
gun la Cepal, por ejemplo, en 1990,
en Ameérica Latina, se estimaba que
mas de 270 millones de personas se
encontraban bajo la linea de pobreza,
esto es, el 61,8 por ciento del total de
la poblacion, y de ellos mas de 143
millones se encontraban en condicio-
nes de pobreza cronica.

La ejecucion de politicas neoliberales
vino aparejado con la recesion eco-
nomica y la desindustrializacion de
la mayoria de los paises de América
Latina. En Venezuela, las politicas
de ajuste condujeron a la caida del
Producto Interno Bruto per capita de
4.048 dolares en 1980 a 3.482 en
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1994. En Peni, paradigma de las po-
liticas neoliberales, las reformas eco-
nomicas afectaron a la produccidn
por persona, de 1.877 dodlares a
1.496, en el mismo periodo. En Bra-
sil, el PIB per capita descendi6 de
2.385 dolares a 2.120.

En Ecuador, 1a modermizacién del
Estado condujo a la caida de la pro-
duccion de bienes y servicios, en tér-
minos per capitas, de 1.403 dolares a
1.347." En suma, las reformas eco-
nomicas en América Latina provoca-
ron el descenso en los niveles de vida
de la poblacion.

Otra de las inquietudes estriba en
que la globalizacion ha generado te-
mor en los paises industrializados en
el sentido de que su nivel de vida se
deteriore por culpa de los estados
con bajos niveles salariales, espe-
cialmente por los de reciente indus-
trializacion.

Este temor se ha originado por la sis-
tematica transferencia de los proce-
sos productivos a los paises con
bajos costos de mano de obra, que a
su vez ha provocado la pérdida de
puestos de trabajo y la disminucion
de los salarios reales de los trabaja-
dores de las naciones industrializa-

das.

En un estudio de la industria japone-
sa se afirma: “Con la internacionali-
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zacion de las empresas, es decir con
la aceleracion del traslado de las em-
presas al exterior las oportunidades
de empleo en el pais se han reducido,
no s6lo para los obreros, sino tam-
bién para los empleados de oficina.”™®
La misma publicacion afirma que
empresas como Toyota, Nissan e Hi-
tachi despidieron a decenas de miles
de empleados.

Los paises industrializados en general
registran elevados niveles de desem-
pleo, que se han vuelto practicamente
cronicos por los procesos de globali-
zacién. Segun la OIT, en 1995, en
Espana la tasa de desempleo llego al
24.4 %; en Finlandia, al 17,7 %; en
Irlanda, al 15,4 %; en Francia, al
12.2 %:; en Italia, al 11,9 %; en Ale-
mania, al 10 %, etc. Y segun las pro-
yecciones que hace la OIT para el
afio 2000 los niveles de desempleo
tienden a incrementarse entre los pai-
ses de economia avanzada.

El progreso tecnologico se
concentra en los paises
industrializados

La tercera gran preocupacion radica
en que el desarrollo tecnologico der-
vado de la globalizacion esta destru-
yendo una gran cantidad de puestos de
trabajo, aunque el progreso tecnologi-
CO, por una parte, destruye puestos, y
por otra, crea nuevos. En efecto, a
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partir de la segunda mitad del siglo
XX, surgieron nuevos sectores de acti-
vidad econémica, a saber: los de los
medios de programacion de computa-
dora, la microelectronica, la del video
y la de la television, donde hoy en dia
trabajan millones de personas.

Sin embargo, el propio informe de la
OIT de 1995, manifiesta: ©* Preocupa
de igual modo en este contexto que
la creciente transformacion del saber
en un activo productivo privado, que
se¢ puede vender o alquilar al mejor
postor, agudice también la desigual-
dad entre los paises en desarrollo y
los industrializados.

Se dice que ha aumentado enorme-
mente el alcance o cobertura de la
proteccion que ofrecen las patentes y
el derecho de autor, asi como la dura-
cion de esa proteccion, y se afirma
asimismo que las recientes negocia-
ciones del GATT han contribuido a
ello. Como los paises en desarrollo
son grandes importadores netos,
efectiva y potencialmente, del saber
de los paises desarrollados, se asegu-
ra que les costara cada vez mas tener
acceso a un saber productivo y a una
tecnologia superior, lo cual acentuara
aun mas las desigualdades en el pla-
no mundial.” "’

Hoy en dia, el conocimiento cientifi-
co se genera fundamentalmente en
los paises industrializados. Se estima
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que el 95 por ciento del conocimien-
to cientifico se produce en los esta-
dos de economia avanzada vy
unicamente el 5 por ciento en los pai-
ses en desarrollo, de esta ultima cate-
goria, el 1 por ciento le corresponde
a América Latina.

De acuerdo a las estadisticas publica-
das por Japan An International Com-
parison,'” en 1991, Estados Unidos
export0 tecnologia por un monto de
17.799 millones de délares, Alema-
nia vendid en el exterior conocimien-
to cientifico por un valor de 5.339
millones de délares y Japon export6
tecnologia por 2.751 millones.

En suma, el proceso de globalizacion
de la economia ha ampliado la bre-
cha entre los paises de economia
avanzada y las naciones en desarro-
llo, salvo un importante grupo de es-
tados del sudeste asiatico, que en los
ultimos tiempos han experimentado
un impresionante desarrollo indus-

trial.

La economia sin fronteras ha provo-
cado el incremento del desempleo y
subempleo, asi como el aumento de
la pobreza, especialmente en los pai-
ses del llamado Tercer Mundo. A su
vez, la generacion del conocimiento
cientifico se concentra fundamental-
mente en los paises industrializados,
el cual, hoy en dia, es la clave para el
desarrollo y progreso economico.
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Por tanto, las perspectivas de los es-
tados en desarrollo de incorporarse al
exclusivo club de las naciones indus-
trializadas, en el ocaso del siglo XX,
son cada vez mas sombrias.

........................................................
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