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El principal propésito de este articulo es el de desarrollar una
exposicion grafica de la forma como las curvas de oferta depen-
den de los diferentes tipos posibles de las situaciones tecnolo-
gicas y pecuniarias del costo, bajo los usuales supuestos de la
competencia perfecta y de una conducta racional de parte de los
productores. No se intenta hacer una descripcion “‘realista™ de
los verdaderos tipos de relacion entre los costos y la oferta. El
propbsito es mas modesto: el de presentar el tipo formal de re-
lacién que se supone que existe bajo ciertos simplificantes su-
puestos. Naturalmente esta clase de andlisis tiene su origen en
la contribucion de Alfred Marshall en sus “Principios de Econo-
mia’’ la cual penetr6 por primera vez por un territorio no ex-
plorado. El interés de este tipo de problemas se ha concentrado
principalmente en los paises anglosajones, en los cuales ha na-
bido una tendencia por parte de los economistas, a aceptar y
reproducir los lineamientos generales del analisis de Marshall,
sin una mayor critica o ulterior ‘refinamiento. No tengo que ha-
cer una critica fundamental al analisis de Marshall sobre el la-
do de la oferta en el problema del valor de cambio. Pero el tra-
tamiento de Marshall es demasiado eliptico. Una llamativa
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ilustracion de su tendencia a televisar sus argumentos, es su
costumbre de poner en sus graficos tanto a las curvas de costos
como a las de demanda con los simbolos SS, que se usan conven-
cionaimente para las curvas de oferta, con lo cual, distrae la
atencion de sus lectores y quizds a veces también la suya, de |u
necesidad de seleccionar de entre los muchos tipos posibles de
curvas de costos aquella que sélo en una circunstancia dada po-
dria considerarse también como una curva de oferta. Marshall
ademc’isﬁgun cuando hizo valiosas contribuciones a la terminologia
conceptual necesaria para un andlisis de este tipo, sin embargo
trabajé con un vocabulario que carecia de los términos adecuados
para distinguir claramente uno de otro, todos los tipos signifi-
cativos de los fendmenos del costo; y en esto también, la pobre-
za en la terminalogia tendié a que hicieran una inadz2zuada
clasiticacion, no solo sus continuadores, sino él mismo. El and-
lisis de Marshall fue demasiado sencillo, aun sobre las bases de
sus mismos supuestos simplificantes, y no muy preciso en su
formulacion; habiendo sus continuadores generalizado un tipo
aun mds simple de exposicion de la relacion entre precio y costo

En los uUltimos anos varios prestigiosos economistas ingle-
ses, tales como Pigou, Sraffa, Shove, Harrod y Robertson han pre-
sentado en el Economic Jounal una serie de criticas, elaboraciones
v refinamientos del andlisis Marshallano, los cuales, en mi opi-
nion han contribuido en forma apreciable a aclarar el aporte
contenido tanto en sus significaciones como también en sus con-
clusiones explicitas y a completarlo y corregirlo en los puntos
que ésto ha sido necesario. Este trabajo debe mucho a las con-
tribuciones de estos economistas, lo cual se reconoce amplia-
mente. Pero yo he venido presentando graficos similares a los
que aparecen en este articulo, a mis estudiantes de la Universi-
dad Chicago, por un largo periodo anterior al cual se refieren
los escritos antes mencionados, y, si es que en el curso de los
afos, los mismos han sufrido modificaciones substanciales, vy,
de lo cual estoy convencido, también correcciones, eso se ha de-
bido principalmente a las penetrantes criticas de mis estudian-
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El anadlisis que sigue se basa en las usuales suposiciones vy
presuposiciones del tipo Marshallano de Economia. En contras-
te con el tipo de andlisis de la escuela de Lausanne, se contzen-
ta sélo con la revisidn de las condiciones del equilibrio parcial
de una clase especial y no se ocupa de las repercusiones de Ics
cambios postulados en las condiciones del costo o la demanda
en situacion general de equilibrio. Igual que todo andlisis del
equilibrio parcial, incluyendo las teorias generales del equilibric
sostenidas por la escuela de Lausanne, se apoya en suposiciones
del tipo ceteris paribus, las cuales indican independencia en don-
de en realidad hay cierto grado de dependencia. Para semejan-
tes ilogicas suposiciones, hay la pragmatica defensa de que eilas
permiten un andlisis mas detallado de ciertas fases de interde-
pendencia econdmica de lo que seria posible en su ausencia y es-
to, hasta el limite en que ellas son ficciones no compensadas por
ficciones neutralizantes, es razonable creer que los errores en
los resultados obtenidos seran casi invariablemente de caracter
cuantitativos mds bien que cualitativos y seran en general, aun
cuantitativamente, de menor importancia. En comparacion
con la Escuela Austriaca, creo que no hay ninguna necesidad
de reconciliacion o de apologia. En algunos niveles superficiales
en los cuales se conduce un andlisis del tipo presente, el punto
basico entre las Escuelas Inglesas y Austriacas no entra expli-
citamente dentro del problema y, en cualquier relacion que ten-
ga con la conclusion, ésta es mas bien de caracter cuantitativo
antes que cualitativo. La Escuela Austriaca principia con la su-
posicion, usualmente tacita, nunca enfatizada, que las ofertas
de todos los factores elementales de la produccién son dadas e
independientes de sus tasas de remuneracion. La Escuela Ingle-
sa pone énfasis, quizds demasiado, en la dependencia de las
cantidades de algunos de los factores elementales, especialmen-
te del trabajo y espera, en sus tasas de remuneracion. Las tec-
nicas de andlisis de cada escuela son en lo esencial idénticas,
y si cada escuela aplicara sus técnicas para la situacion soste-
nida por la otra, llegaria a idénticas conclusiones. La diferencia
en las suposiciones de las dos escuelas influye en el comporta-
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miento cuantitativo, pero no sobre la conducta cualitativa de los
precios de los factores elementales y por eso también del costo
monetario de sus productos, cuando cambia la demanda de es-
tos factores y productos. El conficto entre las dos escuelas tiene
mayor significacion para la teoria del valor de los factores ele-
mentales de la produccion, i, e, para la teoria de la distribucidn,
que la teoria de la determinaciéon del precio de un bien dado. Pa-
ra el presente andalisis , en el cual se asume que los precios de los
factores elementales permanecen constantes o que sufren que son
consistentes con la supocision de cualquiera de las dos escuelas,
las diferencias entre las dos escuelas no afectaria cuantitativa-
mente el caracter de las conclusiones obtenidas. Yo creo que to-
das las conclusiones expuestas en este trabajo deberian ser acep-
tables para ambas escuelas, o sino rechazadas por las dos.

El procedimiento que se seguird, sera el de principiar en cada
caso con el modo de adaptacion de una empresa particular a una
situacion dada del mercado, cuando se supone que la industria,
como un todo, se encuentra en un equilibrio estable. =~ No debe
considerarse a esta empresa particular como que tiene alguna
relacion con la “'firma representativa’ de Marshall. No se la con-
siderard como que es necesariamente una empresa tipica de su
industria en lo relativo a su tamano, su eficiencia o a la tasa de
declive de sus varias curvas de costo; pero si se supondra que es
tipica, o a lo menos que representa la situacion prevaleciente en
lo relativo a la conducta cualitativa general de sus costos, cuan-
do varia su propia producciéon, o en ciertas situaciones, cuando
la industria de !a cual ella es parte, varia su produccion. Se su-
pondrd, sin embargo, que todas las diferencias a largo plazo en-
tre las firmas estan compensadas por las tasas diferentes de
remuneraciéon recibidas por los factores responsables de dichas
diferencias, y estas tasas diferenciales se consideraran como par-
tes de los costos monetarios a largo plazo de la produccion de
las diferentes firmas.

Por consiguiente, se supondrd que a largo plazo cada firma
tiene los mismos costos totales por unidad, excepto cuando se
indique expresamente lo contrario. Se supondra, ademas, que
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dentro de cualquiera industria en condiciones de equilibrio a lar-
go plazo, deben existir para todas las firmas como para la empre-
sa particular bajo especial consideracion, las mismas relaciones
entre sus costos medios, marginales y el precio de mercado. Ei ra-
~onamiento de este trabajo todavia tendria su validez aun si hicie-
-a la concesion realistica, de que en toda industria pueden haber
algunas firmas que no son tipicas de sus industrias, en lo que se
efiere a la conducta cualitativa de sus costos, cuando ellos o la
- ~dustria como en todo varian la produccioén, y lo cual, por lo mis-
mo, no se conforma integramente a €sas suposiciones. Puede
aceptarse, por ejemplo, que en una industria en la cual para la
mayor parte de los productores de expansion de la produccion
significa menores costos por unidad, podria haber algunos para
quienes lo contrario es lo cierto.

EQUILIBRIO A CORTO PLAZO PARA UNA EMPRESA
INDIVIDUAL

El Grafico N° 1, que representa el comportamiento de los
costos monetarios a corto plazo de una empresa individual con
un equipo de una magnitud dada, es el grafico fundamental y se
incorpora en, o sirve de base para todos los demas (1) .

Se supone que esta empresa carece de la suficiente impor-
tancia como para producir una alteracién en los precios de los
factores, como consecuencia de un cambio de su producion. Ya
que los costos monetarios por unidad de produciéon son la suma
de los productos de las cantidades de los factores usados en la
produccién de una unidad, multiplicada por los precios de dichos
factores, cualquier cambio en los costos monetarios por unidad,
cuando la produccién varia, tiene que deberse en este caso, por
tanto, a una alteracion en las cantidades de los factores requeri-
dos para la produccion de una unidad, o usando la expresion de
Walras, a cambios en los “Coeficientes tecnoldgicos de la pro-
ducién’’. Se supone que el ‘“corto plazo™ es un nperiodo que es
suficientemente largo como para permitir cualquier cambio que



cala del equipo, pero que no es lo suficientemente largo como
para permitir cualquier ajuste de la escala del equipo. Se supon-
dara arbitrariamente que todos los factores pueden ser clasifica-
dos, a corto plazo, en forma perfectamente definida, en dos gru-
pos: aquellos que son necesariamente fijos en cantidad y aque-
llos que son libremente variables. La expresion “‘escala del equi-
po”’ se usard como sinénimo del tamafo del grupo de factores
que son a corto plazo fijos en cantidad, y cada escala estard in-
dicada cuantitativamente por la cantidad de produccién que pue-
de obtenerse al costo medio mds bajo posible a esa escala. Los
costos relacionados con los factores fijos se los llamard ““costos
fijos” y los que se relacionan con los factores variables se deno-
minaran “costos directos’’. Se debe hacer notar que los “‘costos
fijos” son fijos solamente en sus cantidades agregadas y varian
con la produccion en su cantidad por unidad, mientras que los
“costos directos” son variables en su cantidad agregada cuando
varia la produccion, asi como ordinariamente al menos, en su
cantidad por unidad. En este grafico como en todos los que le si-
guen las cantidades producidas se miden a lo largo del eje hori-
zontal desde O, y los costos monetarios y los precios a lo largo
del eje vertical desde O. _

La curva AFC representa la tendencia de los costos medios
fijos por unidad a medida que la produccién aumenta. En vis-
ta de que éstos son los costos asociados con las partes de la com-
binacién operante, las cuales, por hipétesis, son absolutamente
fijos en su cantidad agregada, esta curva debe ser una hipérbole
rectangular (1). La curva ADC representa la tendencia de los
costos medios directos por unidad cuando se aumenta la produc-
cion. Puesto que el aumento de la produccion es el resultado
de la aplicacion, de mayores cantidades de factores variables a
una cantidad constante de factores ““fijos”, la ley de rendimien-
tos decrecientes, si esta actuando, haria que disminuya la pro-
ducciéon por unidad del factor variable empleado, es decir, haria
que aumenten los coeficientes técnicos “directos” de la produc-
cion, cuando aumenta la produccion total. Como, por hipotesis,
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los precios de los factores permanecen constantes, los costos me-
dios directos deben también aumentar a medida que crece la pro-
duccioén, si actua la ley de rendimientos decrecientes. Se presu-
me, yo creo, no sin justificacion, que dentro del campo util de
observacion la ley de rendimientos decrecientes es efectiva, y la
curva de costos medios directos esta tratada por tanto con incli-
nacién positiva en toda su extension (2). La curva ATVC repre-
senta la tendencia de los costos medios totales por unidad (es
decir, los costos fijos mas los directos) a medida que se incre-
menta la produccién, y es, por supuesto, la suma de las ordena-
das de las curvas ADC y AFC. Tiene necesariamente la forma de
una U en todas las industrias que tienen un volumen substan-
cial de costos fijos, y en relacion a esto, es una curva d corto
plazo universal que describe cualitativamente el comportamien-
to a corto plazo de los costos medios que practicamente todas las
empresas y todas las industrias que no pueden rapida y total-
mente ajustar las cantidades de todos los factores que las
icmas usan a las variaciones de sus tasas relativas de incli-
nacién de las porciones negativamente y positivamente inclina-
das de la curva diferirdn de una empresa a otra y de una indus-
tria a otra, de acuerdo con la importancia de los costos fijos en
elacion con los costos totales y con el grado de exactitud con el
cual la ley de los rendimientos decrecientes actua sobre los cos-
tos variables. La curva MC representa la tendencia de los cos-
tos marginales cuando se aumenta la produccion. Cualquier pun-
to sobre la misma indica el aumento en los €oOstOs agregados
cuando la produccién en aquel punto se incrementa en una uni-
dad (3).

|l a curva de costo marginal debe cortar a la curva de cos-
tos medios en su punto mas bajo. En el punto de interseccion, el
costo marginal y el costo medio naturalmente son iguales. Pero
ol costo medio es igual al costo marginal so6lo cuando el costo
medio es constante, es decir, cuando la curva de costo medio es
una linea horizontal. (1) El punto de interseccion de la curva
de costo marginal con la curva de costo medio, cuando
esta ultima es céncava hacia arriba, debe estar por lo
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tanto en el punto mds bajo de la misma, donde su tan-
gente es una linea horizontal (2). Si este productor par-
ticular es un factor iInsignificante en su industria, es decir, si
prevalece una competencia atomistica, puede con toda razén
presumir que ninglin cambio en su produccion, y especialmente
ningun cambio consistente con el mantenimiento de la escala
de la planta a su nivel original, tendrd un efecto apreciable so-
bre el precio de su producto. Bajo estas condiciones, la curva de
demanda parcial de su producto puede considerarse como una
linea horizontal cuya ordenada desde |q base es igual al precio
prevaleciente. (3) Serd conveniente para el, llevar la produc-
cion hasta el punto en el cual el costo marginal es igual al pre-
clo, es decir, su curva a corto plazo MC también serd su 10gi-
ca curva de oferta a corto plazo. Si el precio es MN, éste querrd
decir de una produccién igual a OM y la inexistencia de una ga-
nancia o pérdida extras en sus operaciones, o sea, que la cuasi-
renta en sus inversiones fijas por unidad de produccion, NQ,
seria igual a los costos fijos por unidad. Si e precio es P, la
produccion sera OM,, y la cuasi-renta por unidad de produc-
cion, N,Q;, excederd a los costos fijos por unidad R,Q,: Si el pre-
cio es P,, la produccion serd OM., y la cuasi-renta por unidad de
produccion sera N,Q,, o menor que los costos fijos por unidad,
R.Q.. Todas estas situaciones son consistentes con el equilibrio
a corto plazo, el cual, en lo que se refiere a los productores in-
dividuales, requiere solamente que el costo marginal sea igual al
precio. La curva de oferta a corto plazo para la industria con-
siderada como un todo, no se muestra en este grafico, aunque es
simplemente la suma de las abcisas de los costos marginales in-
dividuales a corto plazo (= (Curvas de) oferta individual)
(4) .

EQUILIBRIO A LARGO PLAZO

Se considera que el largo plazo es un periodo suficiente-
mente largo como para permitir a cada productor realizar todos
los cambios tecnolégicamente posibles en la escala de su equi-
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po y de esta manera variar su produccién ya sea mediante una
utilizacién mds intensiva 0 menos intensiva del equipo existen-
te. o ya por medio de la variacion de la escala de su equipo, O
mediante una combinacién de estos dos métodos. En consecuen-
cia, a largo plazo, no habra costos que son tecnoloégicamente fi-
jos (5), y si en efecto la escala del equipo no se altera cuando
la produccién a largo plazo varia, sera el resultado de una deci-
sién voluntaria y no de una absoluta coaccion tecnolégica. En
una industria considerada en conjunto, las variaciones a largo
plazo en la produccion pueden deberse a un uso mas intensivo o
menos intensivo de los equipos existentes, o a cambios en el
nimero de equipos, o a alguna combinacién de estos métodos.
En condiciones de equilibrio a largo plazo, los cambios en la pro-
duccién, sean causados por un productor individual o por la in-
dustria como un todo, seran ocasionados por el método econod-
micamente 6ptimo desde el punto de vista de los productores
individuales, de tal manera que cada productor tendra la escala
6ptima de equipo para su produccion a largo plazo. Para sim-
plificar el analisis, se supondra que en cada industria el tipo
6ptimo de ajuste a una variacion a largo plazo de la produccion
de aquella industria en conjunto, no sélo que sera igual para
todos los productores sino que tambien implicara solamente uno
de los tres posibles métodos de ajuste indicados anteriormente,
cuales son: un cambio en la intensidad de uso de los equipos
existentes, un cambio en la escala de los equipos, y un cambio
en el numero de los equipos. Debe notarse que el largo plazo
ostdtico tedrico, que es una especie de largo plazo "'sin tiem-
po’’, durante el cual nada nuevo ocurre excepto el total ajuste
mutuo entre cada unc de los factores primarios existentes al co-
mienzo del largo plazo. Por tanto, es mads correcto hablar del
equilibrio a largo plazo en términos de las condiciones que pre-
valeceran después de un largo plazo, antes que durante un lar-
go plazo. El equilibrio a largo plazo, una vez establecido, con-
tinuard solo por un instante de tiempo si inmediatamente des-
pués de que hubiere sido alcanzado un equilibrio en terminos
de las condiciones pre-existentes ocurriere algun cambio en las
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condiciones primitivas. La Unica Importancia del concepto de
-equilibrio para una teoria realistica del precio es que ofrece una
base para la prediccion de |a direccion del cambio cuando no
se establece el equilibrio. Ordinariamente, mucho antes, de
que se haya establecido un equilibrio estatico, ocurrirdn algu-
nNos cambios dindmicos en los factores fundamentales que da-
ran lugar a cambios cuantitativos en las condiciones de equi-
librio. La situaciéon econdmica ordinaria es la de un desequili-
brio que se mueve en direccién de un equilibrio, antes que una
de -equilibrio realizado.

En el equilibrio a largo plazo el costo marginal de Ia pro-
duccién del equipo existente no sélo que debe ser igual al pre-
cio para cada productor individual, sino también igual al cos-
to medio. De no ser asi, habria ganancias o pérdidas excesivas,
lo cual atraeria mads capital a la industriag o provocaria su reti-
ro de la misma, y en ambos Casos, tenderia a que se registre un
cambio en la produccién. En el equilibrio a largo plazo es nece-
sario ademds que cada productor esté produciendo no sélo su
porcion del total, mediante el método que para é! es optimo ba-
jo las condiciones existentes, sino que ningun otro productor,
se encuentre ya en la industria o no, esté en posicién de su-
ministrar una cantidad equivalente de produccion, ademds de |q
que el puede ya estar contribuyendo, a un costo menor. Las re-
laciones de los costos con la oferta, a largo plazo, dependerén
de las condiciones tecnoldgicas bajo las cuales puede variarse
mas econémicamente la produccion, y la exposicion que sigue
consistira en gran parte de una clasificacidon y andlisis de esos
tipos concebibles de condiciones tecnoldgicas.

COSTOS CRECIENTES "“"RICARDIANOS”

El grafico Il muestra un caso especial que corresponde a@
la teoria Ricardiana de la renta en su forma mds estricta. Su-
pongamos que una industria dada estd ya wutilizando a un pre-
cio dado toda la oferta disponible de un factor necesario de la
produccién, de tal manera que la produccién de la industria en
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conjunto puede aumentarse unicamente por medio de una uti-
lizacidn mds intensiva del factor absolutamente limitado. Su-
pongamos también que no se van a obtener apreciables econo-
mias, cualquiera que sea la produccion de la industria en con-
junto, mediante una combinacion en unidades productivas mas
grandes o una subdivision en unidades productivas mas peque-
fas, de las empresas existentes. A fin de simplificar el analisis,
se supone que las idénticas porciones de la combinacién de tra-
bajo, la cual en este caso permanece tecnolégicamente fija
en cantidad cualesquiera que sean las variaciones a corto pla-
zo en la produccion, también permahece economicamente fija
en cantidad cualesquiera que sean las variaciones a largo plazo
que pueden ocurrir en la produccion. Si la empresa particular
cuyos costos se indican en la porcion izquierda del grafico Il y
la Empresa Particular la cual se ocupa el grafico | fueron idénti-
cas, y si los dos diagramas estuvieren trazados a la misma escala,
la curva MC en el diagrama | y la curva mc en el diagrama |l
serian idénticas, aunque la primera representa la tendencia a cor-
to plazo y la segunda la tendencia a largo plazo de los costos
marginales cuando varia la produccion, es decir, bajo estos su-
puestos, las curvas de costos marginales a corto plazo serian idén-
ticas La curva atuc en el grafico 11, bajos los mismos supuestos,
representaria simplemente las variaciones a corto plazo en los cos-
tos medios de esta empresa particular al variarse la produccion,
cuando el precio a largo plazo era mn o MN (1), y seria ideén-
tica en todos los aspectos a la curva ATUC del diagrama 1. 5i
el precio a largo plazo fuera MN, esta empresa estaria en equi-
librio a corto y largo plazo, cuando su produccién es Om, y su
costo medio, su costo marginal y el precio serian iguales. Su-
pongamos ahora que a causa de un aumento a largo plazo de
la demanda del mercado de DD a D,D; el precio a largo plazo
sube a M,N,. Le resultard lucrativo a nuestro productor au-
mentar su produccién a Om,, punto en el cual el nuevo costo
marginal m;n; sera igual al nuevo precio. Si los precios de to-
dos los factores permanecen constantes, el nuevo precio serd
mas alto que el nuevo costo medio M,Q. Pero es imposible, ern
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un caso como el presente, adherirse a |a suposicion de que los
precios de todos llos factores permanecen constantes. Dados unic
cantidad absolutamente limitada de uno de los factores, nin.
gun cambio en los precios de los otros factores, y un aumento en
la demanda a largo plazo de su producto y en el precio a largo
plazo del mismo, el precio a largo plazo de este factor absolu-
tamente escaso debe subir. Supongamos que la tierra es el fac-
tor fijo. Su precio o renta subird hasta que deje de existir un
exceso del costo marginal sobre el medio. La curva atuc en ol
diagrama |l por tanto tiene sélo una iImportancia a corto plazo.
Un aumento a largo plazo en el precio del producto ocasionard
un aumento en el precio por el uso de la tierra, y por tanto una
subida de toda la curva atuc. El aumento en la renta de la tie-
rra, sin embargo, no tendrd ningdn efecto sobre el costo margi-
nal, y por consiguiente sobre la curva a largo plazo mc, porque
se debera al aumento en el precio del producto y no al aumen-
to de la produccion de esta empresa particular. Aun si este
productor mantuviera su produccién a Om, después de que ha
subido el precio a M,;N,, la curva atuc subiria de la misma ma-
nera y en igual grado. Siempre se moveria hacia arriba en tal
torma, sin embargo, que la curva mc le cortaria en su punto
mas bajo (1), es decir, que la renta de la tierra subiria lo su-
ficiente como para hacer al nuevo costo medio més bajo igual
al nuevo costo marginal de equilibrio. Cuando el precio a largo
plazo es M,;N,, por tanto, el costo medio, el costo marginal, y
el precio serian iguales para cada productor en condiciones de
equilibrio a largo plazo.

La curva AC en la porcién derecha del diagrama |, repre-
senta la curva de oferta a largo plazo para la industria como un
todo, y no es otra cosa que la suma de las abcisas de las cur-
vas individuales mc. Es también una curva de costos medios a
largo plazo para la industria como un todo, incluyendo la ren-
ta, y una curva de costo marginal a largo plazo para la indus-
tria en conjunto, excluyendo la renta. Para el productor indivi-
dual, los cambios en los pagos de la renta que son necesarios
cuando la demanda varia, se deben primeramente a los cam-
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bios en la misma, en segundo lugar a los cambios en la produc-
cién de la industria como un todo, y, solamente en un infimo
grado, a los cambios en su misma produccion. En consecuencia,
el productor individual no considerard el efecto sobre sus pagos
de renta del aumento de su propia produccion, Y la curva de
oferta para la industria como un todo serd por tanto la curva de
costo marginal de la industria como un todo excluyendo la ren-
k- L1

Este parece ser el caso de lo que usualmente se designa en
los textos como el caso de “‘costos crecientes”. Yo lo he llama-
do ““Costos Ricardianos crecientes’” para indicar su cercana re-
\acién con la teoria Ricardiana de la renta. Es de hacer notar
que cuando aumenta la producciéon los costos medios a largo
plazo suben aun si no se considera el aumento de las rentas y
que por tanto, hay crecientes costos tecnologicos por unidad; sea
que los coeficientes tecnicos se ponderen a través de los precios
originales o de los nuevos precios de los factores. Hay costos
marginales crecientes en todo sentido posible del téermino cos-
tos.

Si la curva de costo marginal a corto plazo fuera mc para
una escala produccién de equilibrio a largo plazo Om, y si no to-
dos los factores que son a corto plazo tecnologicamente fijos per-
manecerdn econdmicamente fijos a largo plazo cuando la produc-
cion varia, entonces, puesto que habria un menor campo para la
actuacion de la ley de los rendimientos decrecientes, la curva de
costo marginal a largo plazo para la empresa particular seria
diferente de y menos inclinada que la curva mc, y la nueva cur-
va a corto plazo atuc, en una escala a largo plazo de produc-
cién de, por ejemplo, Om, no tendria una simple relacion con la
curva atuc en el diagrama Il. Igualmente, la curva de oferta
a largo plazo para la industria en conjunto, puesto que es la su-
ma de las abcisas de las curvas de costos marginales individua-
les a corto plazo, seria entonces tambien menos inclinada que
la curva AC en el diagrama 11, la cual seria entonces solamen-
te una curva de oferta a corto plazo para la industria como un
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todo, cuando Iq produccidn de equilibrio a largo plazo de la in-
dustria es OM.

COSTOS CONSTANTES

A corto plazo, en lgs iIndustrias que tienen cualesquiera
costos fijos, son absolutamente iInconcebibles los costos margi-

nales constantes cuando sé varia la produccién s actua la ley
“de rendimiento decrecientes. (2)

€aso, es cuando cada productor Puede variar su escala de pro-
duccidn sin afectar sus costos medios a largo plazo. La situacion
€n este caso para cadaq émpresa individual estarg representada
en el diagrama I1l. |Lags curvas atuc, y me, representan, respec-
tivamente, las tendencigs a corto plazo de los costos medios vy
marginales cuando |q produccién comienza a variar desde un
equipo de la escala OA. Asimismo, las curvas atuc, y mc,, re-
presentan, respectivamente, las tendencias a corto plazo de los
costos medios y marginales cuando comienza a variar la preduc-
cion desde un équipo de escala OB: e, igualmente, para las es-
calas OC y OD. A largo plazo cualquiera produccién se efec.
tuaria con la escailq optima para estaq produccién. La curva de
Costos medios a largo plazo seria por tanto la linea horizontq|
AC, que atraviesa por todos los puntos mds bajos de todas las
curvas a corto plazo atuc. Si los costos medios son constantes
cuando varia la produccion, los costos medios y ‘marginales son
siempre idénticos (1). Por lo tanto, esta linea horizontal se-
ria también la curva de ofertq a largo plazo del productor in-
dividual.

Este caso presenta ciertqs dificultades cuando prevalece |a
competencia perfecta, lo cual hace Imposible indicar grdfica-
mente la relacién entre las curvas de oferta a largo plazo de Iq
eémpresa individual y de la industria como un todo. Vista como
Una curva ordinaria de oferta, la linea AC indica que a largo

plazo esta empresa no estaria dispuesta a producir q ningln
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