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El principal propésito de este articulo es el de desarrollar una
exposicion grafica de la forma como las curvas de oferta depen-
den de los diferentes tipos posibles de las situaciones tecnolo-
gicas y pecuniarias del costo, bajo los usuales supuestos de la
competencia perfecta y de una conducta racional de parte de los
productores. No se intenta hacer una descripcion “‘realista™ de
los verdaderos tipos de relacion entre los costos y la oferta. El
propbsito es mas modesto: el de presentar el tipo formal de re-
lacién que se supone que existe bajo ciertos simplificantes su-
puestos. Naturalmente esta clase de andlisis tiene su origen en
la contribucion de Alfred Marshall en sus “Principios de Econo-
mia’’ la cual penetr6 por primera vez por un territorio no ex-
plorado. El interés de este tipo de problemas se ha concentrado
principalmente en los paises anglosajones, en los cuales ha na-
bido una tendencia por parte de los economistas, a aceptar y
reproducir los lineamientos generales del analisis de Marshall,
sin una mayor critica o ulterior ‘refinamiento. No tengo que ha-
cer una critica fundamental al analisis de Marshall sobre el la-
do de la oferta en el problema del valor de cambio. Pero el tra-
tamiento de Marshall es demasiado eliptico. Una llamativa
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ilustracion de su tendencia a televisar sus argumentos, es su
costumbre de poner en sus graficos tanto a las curvas de costos
como a las de demanda con los simbolos SS, que se usan conven-
cionaimente para las curvas de oferta, con lo cual, distrae la
atencion de sus lectores y quizds a veces también la suya, de |u
necesidad de seleccionar de entre los muchos tipos posibles de
curvas de costos aquella que sélo en una circunstancia dada po-
dria considerarse también como una curva de oferta. Marshall
ademc’isﬁgun cuando hizo valiosas contribuciones a la terminologia
conceptual necesaria para un andlisis de este tipo, sin embargo
trabajé con un vocabulario que carecia de los términos adecuados
para distinguir claramente uno de otro, todos los tipos signifi-
cativos de los fendmenos del costo; y en esto también, la pobre-
za en la terminalogia tendié a que hicieran una inadz2zuada
clasiticacion, no solo sus continuadores, sino él mismo. El and-
lisis de Marshall fue demasiado sencillo, aun sobre las bases de
sus mismos supuestos simplificantes, y no muy preciso en su
formulacion; habiendo sus continuadores generalizado un tipo
aun mds simple de exposicion de la relacion entre precio y costo

En los uUltimos anos varios prestigiosos economistas ingle-
ses, tales como Pigou, Sraffa, Shove, Harrod y Robertson han pre-
sentado en el Economic Jounal una serie de criticas, elaboraciones
v refinamientos del andlisis Marshallano, los cuales, en mi opi-
nion han contribuido en forma apreciable a aclarar el aporte
contenido tanto en sus significaciones como también en sus con-
clusiones explicitas y a completarlo y corregirlo en los puntos
que ésto ha sido necesario. Este trabajo debe mucho a las con-
tribuciones de estos economistas, lo cual se reconoce amplia-
mente. Pero yo he venido presentando graficos similares a los
que aparecen en este articulo, a mis estudiantes de la Universi-
dad Chicago, por un largo periodo anterior al cual se refieren
los escritos antes mencionados, y, si es que en el curso de los
afos, los mismos han sufrido modificaciones substanciales, vy,
de lo cual estoy convencido, también correcciones, eso se ha de-
bido principalmente a las penetrantes criticas de mis estudian-
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El anadlisis que sigue se basa en las usuales suposiciones vy
presuposiciones del tipo Marshallano de Economia. En contras-
te con el tipo de andlisis de la escuela de Lausanne, se contzen-
ta sélo con la revisidn de las condiciones del equilibrio parcial
de una clase especial y no se ocupa de las repercusiones de Ics
cambios postulados en las condiciones del costo o la demanda
en situacion general de equilibrio. Igual que todo andlisis del
equilibrio parcial, incluyendo las teorias generales del equilibric
sostenidas por la escuela de Lausanne, se apoya en suposiciones
del tipo ceteris paribus, las cuales indican independencia en don-
de en realidad hay cierto grado de dependencia. Para semejan-
tes ilogicas suposiciones, hay la pragmatica defensa de que eilas
permiten un andlisis mas detallado de ciertas fases de interde-
pendencia econdmica de lo que seria posible en su ausencia y es-
to, hasta el limite en que ellas son ficciones no compensadas por
ficciones neutralizantes, es razonable creer que los errores en
los resultados obtenidos seran casi invariablemente de caracter
cuantitativos mds bien que cualitativos y seran en general, aun
cuantitativamente, de menor importancia. En comparacion
con la Escuela Austriaca, creo que no hay ninguna necesidad
de reconciliacion o de apologia. En algunos niveles superficiales
en los cuales se conduce un andlisis del tipo presente, el punto
basico entre las Escuelas Inglesas y Austriacas no entra expli-
citamente dentro del problema y, en cualquier relacion que ten-
ga con la conclusion, ésta es mas bien de caracter cuantitativo
antes que cualitativo. La Escuela Austriaca principia con la su-
posicion, usualmente tacita, nunca enfatizada, que las ofertas
de todos los factores elementales de la produccién son dadas e
independientes de sus tasas de remuneracion. La Escuela Ingle-
sa pone énfasis, quizds demasiado, en la dependencia de las
cantidades de algunos de los factores elementales, especialmen-
te del trabajo y espera, en sus tasas de remuneracion. Las tec-
nicas de andlisis de cada escuela son en lo esencial idénticas,
y si cada escuela aplicara sus técnicas para la situacion soste-
nida por la otra, llegaria a idénticas conclusiones. La diferencia
en las suposiciones de las dos escuelas influye en el comporta-
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miento cuantitativo, pero no sobre la conducta cualitativa de los
precios de los factores elementales y por eso también del costo
monetario de sus productos, cuando cambia la demanda de es-
tos factores y productos. El conficto entre las dos escuelas tiene
mayor significacion para la teoria del valor de los factores ele-
mentales de la produccion, i, e, para la teoria de la distribucidn,
que la teoria de la determinaciéon del precio de un bien dado. Pa-
ra el presente andalisis , en el cual se asume que los precios de los
factores elementales permanecen constantes o que sufren que son
consistentes con la supocision de cualquiera de las dos escuelas,
las diferencias entre las dos escuelas no afectaria cuantitativa-
mente el caracter de las conclusiones obtenidas. Yo creo que to-
das las conclusiones expuestas en este trabajo deberian ser acep-
tables para ambas escuelas, o sino rechazadas por las dos.

El procedimiento que se seguird, sera el de principiar en cada
caso con el modo de adaptacion de una empresa particular a una
situacion dada del mercado, cuando se supone que la industria,
como un todo, se encuentra en un equilibrio estable. =~ No debe
considerarse a esta empresa particular como que tiene alguna
relacion con la “'firma representativa’ de Marshall. No se la con-
siderard como que es necesariamente una empresa tipica de su
industria en lo relativo a su tamano, su eficiencia o a la tasa de
declive de sus varias curvas de costo; pero si se supondra que es
tipica, o a lo menos que representa la situacion prevaleciente en
lo relativo a la conducta cualitativa general de sus costos, cuan-
do varia su propia producciéon, o en ciertas situaciones, cuando
la industria de !a cual ella es parte, varia su produccion. Se su-
pondrd, sin embargo, que todas las diferencias a largo plazo en-
tre las firmas estan compensadas por las tasas diferentes de
remuneraciéon recibidas por los factores responsables de dichas
diferencias, y estas tasas diferenciales se consideraran como par-
tes de los costos monetarios a largo plazo de la produccion de
las diferentes firmas.

Por consiguiente, se supondrd que a largo plazo cada firma
tiene los mismos costos totales por unidad, excepto cuando se
indique expresamente lo contrario. Se supondra, ademas, que
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dentro de cualquiera industria en condiciones de equilibrio a lar-
go plazo, deben existir para todas las firmas como para la empre-
sa particular bajo especial consideracion, las mismas relaciones
entre sus costos medios, marginales y el precio de mercado. Ei ra-
~onamiento de este trabajo todavia tendria su validez aun si hicie-
-a la concesion realistica, de que en toda industria pueden haber
algunas firmas que no son tipicas de sus industrias, en lo que se
efiere a la conducta cualitativa de sus costos, cuando ellos o la
- ~dustria como en todo varian la produccioén, y lo cual, por lo mis-
mo, no se conforma integramente a €sas suposiciones. Puede
aceptarse, por ejemplo, que en una industria en la cual para la
mayor parte de los productores de expansion de la produccion
significa menores costos por unidad, podria haber algunos para
quienes lo contrario es lo cierto.

EQUILIBRIO A CORTO PLAZO PARA UNA EMPRESA
INDIVIDUAL

El Grafico N° 1, que representa el comportamiento de los
costos monetarios a corto plazo de una empresa individual con
un equipo de una magnitud dada, es el grafico fundamental y se
incorpora en, o sirve de base para todos los demas (1) .

Se supone que esta empresa carece de la suficiente impor-
tancia como para producir una alteracién en los precios de los
factores, como consecuencia de un cambio de su producion. Ya
que los costos monetarios por unidad de produciéon son la suma
de los productos de las cantidades de los factores usados en la
produccién de una unidad, multiplicada por los precios de dichos
factores, cualquier cambio en los costos monetarios por unidad,
cuando la produccién varia, tiene que deberse en este caso, por
tanto, a una alteracion en las cantidades de los factores requeri-
dos para la produccion de una unidad, o usando la expresion de
Walras, a cambios en los “Coeficientes tecnoldgicos de la pro-
ducién’’. Se supone que el ‘“corto plazo™ es un nperiodo que es
suficientemente largo como para permitir cualquier cambio que



cala del equipo, pero que no es lo suficientemente largo como
para permitir cualquier ajuste de la escala del equipo. Se supon-
dara arbitrariamente que todos los factores pueden ser clasifica-
dos, a corto plazo, en forma perfectamente definida, en dos gru-
pos: aquellos que son necesariamente fijos en cantidad y aque-
llos que son libremente variables. La expresion “‘escala del equi-
po”’ se usard como sinénimo del tamafo del grupo de factores
que son a corto plazo fijos en cantidad, y cada escala estard in-
dicada cuantitativamente por la cantidad de produccién que pue-
de obtenerse al costo medio mds bajo posible a esa escala. Los
costos relacionados con los factores fijos se los llamard ““costos
fijos” y los que se relacionan con los factores variables se deno-
minaran “costos directos’’. Se debe hacer notar que los “‘costos
fijos” son fijos solamente en sus cantidades agregadas y varian
con la produccion en su cantidad por unidad, mientras que los
“costos directos” son variables en su cantidad agregada cuando
varia la produccion, asi como ordinariamente al menos, en su
cantidad por unidad. En este grafico como en todos los que le si-
guen las cantidades producidas se miden a lo largo del eje hori-
zontal desde O, y los costos monetarios y los precios a lo largo
del eje vertical desde O. _

La curva AFC representa la tendencia de los costos medios
fijos por unidad a medida que la produccién aumenta. En vis-
ta de que éstos son los costos asociados con las partes de la com-
binacién operante, las cuales, por hipétesis, son absolutamente
fijos en su cantidad agregada, esta curva debe ser una hipérbole
rectangular (1). La curva ADC representa la tendencia de los
costos medios directos por unidad cuando se aumenta la produc-
cion. Puesto que el aumento de la produccion es el resultado
de la aplicacion, de mayores cantidades de factores variables a
una cantidad constante de factores ““fijos”, la ley de rendimien-
tos decrecientes, si esta actuando, haria que disminuya la pro-
ducciéon por unidad del factor variable empleado, es decir, haria
que aumenten los coeficientes técnicos “directos” de la produc-
cion, cuando aumenta la produccion total. Como, por hipotesis,
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los precios de los factores permanecen constantes, los costos me-
dios directos deben también aumentar a medida que crece la pro-
duccioén, si actua la ley de rendimientos decrecientes. Se presu-
me, yo creo, no sin justificacion, que dentro del campo util de
observacion la ley de rendimientos decrecientes es efectiva, y la
curva de costos medios directos esta tratada por tanto con incli-
nacién positiva en toda su extension (2). La curva ATVC repre-
senta la tendencia de los costos medios totales por unidad (es
decir, los costos fijos mas los directos) a medida que se incre-
menta la produccién, y es, por supuesto, la suma de las ordena-
das de las curvas ADC y AFC. Tiene necesariamente la forma de
una U en todas las industrias que tienen un volumen substan-
cial de costos fijos, y en relacion a esto, es una curva d corto
plazo universal que describe cualitativamente el comportamien-
to a corto plazo de los costos medios que practicamente todas las
empresas y todas las industrias que no pueden rapida y total-
mente ajustar las cantidades de todos los factores que las
icmas usan a las variaciones de sus tasas relativas de incli-
nacién de las porciones negativamente y positivamente inclina-
das de la curva diferirdn de una empresa a otra y de una indus-
tria a otra, de acuerdo con la importancia de los costos fijos en
elacion con los costos totales y con el grado de exactitud con el
cual la ley de los rendimientos decrecientes actua sobre los cos-
tos variables. La curva MC representa la tendencia de los cos-
tos marginales cuando se aumenta la produccion. Cualquier pun-
to sobre la misma indica el aumento en los €oOstOs agregados
cuando la produccién en aquel punto se incrementa en una uni-
dad (3).

|l a curva de costo marginal debe cortar a la curva de cos-
tos medios en su punto mas bajo. En el punto de interseccion, el
costo marginal y el costo medio naturalmente son iguales. Pero
ol costo medio es igual al costo marginal so6lo cuando el costo
medio es constante, es decir, cuando la curva de costo medio es
una linea horizontal. (1) El punto de interseccion de la curva
de costo marginal con la curva de costo medio, cuando
esta ultima es céncava hacia arriba, debe estar por lo
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tanto en el punto mds bajo de la misma, donde su tan-
gente es una linea horizontal (2). Si este productor par-
ticular es un factor iInsignificante en su industria, es decir, si
prevalece una competencia atomistica, puede con toda razén
presumir que ninglin cambio en su produccion, y especialmente
ningun cambio consistente con el mantenimiento de la escala
de la planta a su nivel original, tendrd un efecto apreciable so-
bre el precio de su producto. Bajo estas condiciones, la curva de
demanda parcial de su producto puede considerarse como una
linea horizontal cuya ordenada desde |q base es igual al precio
prevaleciente. (3) Serd conveniente para el, llevar la produc-
cion hasta el punto en el cual el costo marginal es igual al pre-
clo, es decir, su curva a corto plazo MC también serd su 10gi-
ca curva de oferta a corto plazo. Si el precio es MN, éste querrd
decir de una produccién igual a OM y la inexistencia de una ga-
nancia o pérdida extras en sus operaciones, o sea, que la cuasi-
renta en sus inversiones fijas por unidad de produccion, NQ,
seria igual a los costos fijos por unidad. Si e precio es P, la
produccion sera OM,, y la cuasi-renta por unidad de produc-
cion, N,Q;, excederd a los costos fijos por unidad R,Q,: Si el pre-
cio es P,, la produccion serd OM., y la cuasi-renta por unidad de
produccion sera N,Q,, o menor que los costos fijos por unidad,
R.Q.. Todas estas situaciones son consistentes con el equilibrio
a corto plazo, el cual, en lo que se refiere a los productores in-
dividuales, requiere solamente que el costo marginal sea igual al
precio. La curva de oferta a corto plazo para la industria con-
siderada como un todo, no se muestra en este grafico, aunque es
simplemente la suma de las abcisas de los costos marginales in-
dividuales a corto plazo (= (Curvas de) oferta individual)
(4) .

EQUILIBRIO A LARGO PLAZO

Se considera que el largo plazo es un periodo suficiente-
mente largo como para permitir a cada productor realizar todos
los cambios tecnolégicamente posibles en la escala de su equi-
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po y de esta manera variar su produccién ya sea mediante una
utilizacién mds intensiva 0 menos intensiva del equipo existen-
te. o ya por medio de la variacion de la escala de su equipo, O
mediante una combinacién de estos dos métodos. En consecuen-
cia, a largo plazo, no habra costos que son tecnoloégicamente fi-
jos (5), y si en efecto la escala del equipo no se altera cuando
la produccién a largo plazo varia, sera el resultado de una deci-
sién voluntaria y no de una absoluta coaccion tecnolégica. En
una industria considerada en conjunto, las variaciones a largo
plazo en la produccion pueden deberse a un uso mas intensivo o
menos intensivo de los equipos existentes, o a cambios en el
nimero de equipos, o a alguna combinacién de estos métodos.
En condiciones de equilibrio a largo plazo, los cambios en la pro-
duccién, sean causados por un productor individual o por la in-
dustria como un todo, seran ocasionados por el método econod-
micamente 6ptimo desde el punto de vista de los productores
individuales, de tal manera que cada productor tendra la escala
6ptima de equipo para su produccion a largo plazo. Para sim-
plificar el analisis, se supondra que en cada industria el tipo
6ptimo de ajuste a una variacion a largo plazo de la produccion
de aquella industria en conjunto, no sélo que sera igual para
todos los productores sino que tambien implicara solamente uno
de los tres posibles métodos de ajuste indicados anteriormente,
cuales son: un cambio en la intensidad de uso de los equipos
existentes, un cambio en la escala de los equipos, y un cambio
en el numero de los equipos. Debe notarse que el largo plazo
ostdtico tedrico, que es una especie de largo plazo "'sin tiem-
po’’, durante el cual nada nuevo ocurre excepto el total ajuste
mutuo entre cada unc de los factores primarios existentes al co-
mienzo del largo plazo. Por tanto, es mads correcto hablar del
equilibrio a largo plazo en términos de las condiciones que pre-
valeceran después de un largo plazo, antes que durante un lar-
go plazo. El equilibrio a largo plazo, una vez establecido, con-
tinuard solo por un instante de tiempo si inmediatamente des-
pués de que hubiere sido alcanzado un equilibrio en terminos
de las condiciones pre-existentes ocurriere algun cambio en las
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condiciones primitivas. La Unica Importancia del concepto de
-equilibrio para una teoria realistica del precio es que ofrece una
base para la prediccion de |a direccion del cambio cuando no
se establece el equilibrio. Ordinariamente, mucho antes, de
que se haya establecido un equilibrio estatico, ocurrirdn algu-
nNos cambios dindmicos en los factores fundamentales que da-
ran lugar a cambios cuantitativos en las condiciones de equi-
librio. La situaciéon econdmica ordinaria es la de un desequili-
brio que se mueve en direccién de un equilibrio, antes que una
de -equilibrio realizado.

En el equilibrio a largo plazo el costo marginal de Ia pro-
duccién del equipo existente no sélo que debe ser igual al pre-
cio para cada productor individual, sino también igual al cos-
to medio. De no ser asi, habria ganancias o pérdidas excesivas,
lo cual atraeria mads capital a la industriag o provocaria su reti-
ro de la misma, y en ambos Casos, tenderia a que se registre un
cambio en la produccién. En el equilibrio a largo plazo es nece-
sario ademds que cada productor esté produciendo no sélo su
porcion del total, mediante el método que para é! es optimo ba-
jo las condiciones existentes, sino que ningun otro productor,
se encuentre ya en la industria o no, esté en posicién de su-
ministrar una cantidad equivalente de produccion, ademds de |q
que el puede ya estar contribuyendo, a un costo menor. Las re-
laciones de los costos con la oferta, a largo plazo, dependerén
de las condiciones tecnoldgicas bajo las cuales puede variarse
mas econémicamente la produccion, y la exposicion que sigue
consistira en gran parte de una clasificacidon y andlisis de esos
tipos concebibles de condiciones tecnoldgicas.

COSTOS CRECIENTES "“"RICARDIANOS”

El grafico Il muestra un caso especial que corresponde a@
la teoria Ricardiana de la renta en su forma mds estricta. Su-
pongamos que una industria dada estd ya wutilizando a un pre-
cio dado toda la oferta disponible de un factor necesario de la
produccién, de tal manera que la produccién de la industria en
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conjunto puede aumentarse unicamente por medio de una uti-
lizacidn mds intensiva del factor absolutamente limitado. Su-
pongamos también que no se van a obtener apreciables econo-
mias, cualquiera que sea la produccion de la industria en con-
junto, mediante una combinacion en unidades productivas mas
grandes o una subdivision en unidades productivas mas peque-
fas, de las empresas existentes. A fin de simplificar el analisis,
se supone que las idénticas porciones de la combinacién de tra-
bajo, la cual en este caso permanece tecnolégicamente fija
en cantidad cualesquiera que sean las variaciones a corto pla-
zo en la produccion, también permahece economicamente fija
en cantidad cualesquiera que sean las variaciones a largo plazo
que pueden ocurrir en la produccion. Si la empresa particular
cuyos costos se indican en la porcion izquierda del grafico Il y
la Empresa Particular la cual se ocupa el grafico | fueron idénti-
cas, y si los dos diagramas estuvieren trazados a la misma escala,
la curva MC en el diagrama | y la curva mc en el diagrama |l
serian idénticas, aunque la primera representa la tendencia a cor-
to plazo y la segunda la tendencia a largo plazo de los costos
marginales cuando varia la produccion, es decir, bajo estos su-
puestos, las curvas de costos marginales a corto plazo serian idén-
ticas La curva atuc en el grafico 11, bajos los mismos supuestos,
representaria simplemente las variaciones a corto plazo en los cos-
tos medios de esta empresa particular al variarse la produccion,
cuando el precio a largo plazo era mn o MN (1), y seria ideén-
tica en todos los aspectos a la curva ATUC del diagrama 1. 5i
el precio a largo plazo fuera MN, esta empresa estaria en equi-
librio a corto y largo plazo, cuando su produccién es Om, y su
costo medio, su costo marginal y el precio serian iguales. Su-
pongamos ahora que a causa de un aumento a largo plazo de
la demanda del mercado de DD a D,D; el precio a largo plazo
sube a M,N,. Le resultard lucrativo a nuestro productor au-
mentar su produccién a Om,, punto en el cual el nuevo costo
marginal m;n; sera igual al nuevo precio. Si los precios de to-
dos los factores permanecen constantes, el nuevo precio serd
mas alto que el nuevo costo medio M,Q. Pero es imposible, ern
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un caso como el presente, adherirse a |a suposicion de que los
precios de todos llos factores permanecen constantes. Dados unic
cantidad absolutamente limitada de uno de los factores, nin.
gun cambio en los precios de los otros factores, y un aumento en
la demanda a largo plazo de su producto y en el precio a largo
plazo del mismo, el precio a largo plazo de este factor absolu-
tamente escaso debe subir. Supongamos que la tierra es el fac-
tor fijo. Su precio o renta subird hasta que deje de existir un
exceso del costo marginal sobre el medio. La curva atuc en ol
diagrama |l por tanto tiene sélo una iImportancia a corto plazo.
Un aumento a largo plazo en el precio del producto ocasionard
un aumento en el precio por el uso de la tierra, y por tanto una
subida de toda la curva atuc. El aumento en la renta de la tie-
rra, sin embargo, no tendrd ningdn efecto sobre el costo margi-
nal, y por consiguiente sobre la curva a largo plazo mc, porque
se debera al aumento en el precio del producto y no al aumen-
to de la produccion de esta empresa particular. Aun si este
productor mantuviera su produccién a Om, después de que ha
subido el precio a M,;N,, la curva atuc subiria de la misma ma-
nera y en igual grado. Siempre se moveria hacia arriba en tal
torma, sin embargo, que la curva mc le cortaria en su punto
mas bajo (1), es decir, que la renta de la tierra subiria lo su-
ficiente como para hacer al nuevo costo medio més bajo igual
al nuevo costo marginal de equilibrio. Cuando el precio a largo
plazo es M,;N,, por tanto, el costo medio, el costo marginal, y
el precio serian iguales para cada productor en condiciones de
equilibrio a largo plazo.

La curva AC en la porcién derecha del diagrama |, repre-
senta la curva de oferta a largo plazo para la industria como un
todo, y no es otra cosa que la suma de las abcisas de las cur-
vas individuales mc. Es también una curva de costos medios a
largo plazo para la industria como un todo, incluyendo la ren-
ta, y una curva de costo marginal a largo plazo para la indus-
tria en conjunto, excluyendo la renta. Para el productor indivi-
dual, los cambios en los pagos de la renta que son necesarios
cuando la demanda varia, se deben primeramente a los cam-
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bios en la misma, en segundo lugar a los cambios en la produc-
cién de la industria como un todo, y, solamente en un infimo
grado, a los cambios en su misma produccion. En consecuencia,
el productor individual no considerard el efecto sobre sus pagos
de renta del aumento de su propia produccion, Y la curva de
oferta para la industria como un todo serd por tanto la curva de
costo marginal de la industria como un todo excluyendo la ren-
k- L1

Este parece ser el caso de lo que usualmente se designa en
los textos como el caso de “‘costos crecientes”. Yo lo he llama-
do ““Costos Ricardianos crecientes’” para indicar su cercana re-
\acién con la teoria Ricardiana de la renta. Es de hacer notar
que cuando aumenta la producciéon los costos medios a largo
plazo suben aun si no se considera el aumento de las rentas y
que por tanto, hay crecientes costos tecnologicos por unidad; sea
que los coeficientes tecnicos se ponderen a través de los precios
originales o de los nuevos precios de los factores. Hay costos
marginales crecientes en todo sentido posible del téermino cos-
tos.

Si la curva de costo marginal a corto plazo fuera mc para
una escala produccién de equilibrio a largo plazo Om, y si no to-
dos los factores que son a corto plazo tecnologicamente fijos per-
manecerdn econdmicamente fijos a largo plazo cuando la produc-
cion varia, entonces, puesto que habria un menor campo para la
actuacion de la ley de los rendimientos decrecientes, la curva de
costo marginal a largo plazo para la empresa particular seria
diferente de y menos inclinada que la curva mc, y la nueva cur-
va a corto plazo atuc, en una escala a largo plazo de produc-
cién de, por ejemplo, Om, no tendria una simple relacion con la
curva atuc en el diagrama Il. Igualmente, la curva de oferta
a largo plazo para la industria en conjunto, puesto que es la su-
ma de las abcisas de las curvas de costos marginales individua-
les a corto plazo, seria entonces tambien menos inclinada que
la curva AC en el diagrama 11, la cual seria entonces solamen-
te una curva de oferta a corto plazo para la industria como un
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todo, cuando Iq produccidn de equilibrio a largo plazo de la in-
dustria es OM.

COSTOS CONSTANTES

A corto plazo, en lgs iIndustrias que tienen cualesquiera
costos fijos, son absolutamente iInconcebibles los costos margi-

nales constantes cuando sé varia la produccién s actua la ley
“de rendimiento decrecientes. (2)

€aso, es cuando cada productor Puede variar su escala de pro-
duccidn sin afectar sus costos medios a largo plazo. La situacion
€n este caso para cadaq émpresa individual estarg representada
en el diagrama I1l. |Lags curvas atuc, y me, representan, respec-
tivamente, las tendencigs a corto plazo de los costos medios vy
marginales cuando |q produccién comienza a variar desde un
equipo de la escala OA. Asimismo, las curvas atuc, y mc,, re-
presentan, respectivamente, las tendencias a corto plazo de los
costos medios y marginales cuando comienza a variar la preduc-
cion desde un équipo de escala OB: e, igualmente, para las es-
calas OC y OD. A largo plazo cualquiera produccién se efec.
tuaria con la escailq optima para estaq produccién. La curva de
Costos medios a largo plazo seria por tanto la linea horizontq|
AC, que atraviesa por todos los puntos mds bajos de todas las
curvas a corto plazo atuc. Si los costos medios son constantes
cuando varia la produccion, los costos medios y ‘marginales son
siempre idénticos (1). Por lo tanto, esta linea horizontal se-
ria también la curva de ofertq a largo plazo del productor in-
dividual.

Este caso presenta ciertqs dificultades cuando prevalece |a
competencia perfecta, lo cual hace Imposible indicar grdfica-
mente la relacién entre las curvas de oferta a largo plazo de Iq
eémpresa individual y de la industria como un todo. Vista como
Una curva ordinaria de oferta, la linea AC indica que a largo

plazo esta empresa no estaria dispuesta a producir q ningln
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precio inferior a AN, estaria dispuesta a producir cualquier can-
tidad a un precio AN, y estaria anciosa de producir cantidades
ilimitadas a cualquier precio superior a AN. 5i los costos de los
diferentes productores en la industria no son uniformes, enton-
ces la firma de costos mds bajos ‘tenderia a monopolizar la in-
dustria. Si los costos de los diferentes productores son diferen-
tes, la curva de oferta de la industria seria indefinida,y a lar-
go plazo habria una constante tendencia hacia una superpro-
duccién, con las pérdidas consiguientes y una reaccion. hacia la
infra-produccidn. El precio y la produccion actuales a largo pla-
zo serian inestables, pero oscilarian por encima y por debajo
de puntos de precio de equilibrio y broducciéon de equilibrio.

El segundo caso concebible de costos constantes a largo
plazo, que no se muestra graficamente aqui, estaria represen-
tado por una situacién en la cual todas las empresas dentro de
la industria y un namero indefinido de miembros potenciales de
la misma pueden operar a costos medios a largo plazo mini-
mos, uniformes entre las diferentes firmas, pero con costos me-
dios crecientes para cada una cuando su produccion aumenta.
La produccién a largo plazo de la industria consistiria, entonces
de la suma de las producciones de todas las firmas miembros de
la misma, cada una produciendo a una escala en la cual sus cos-
tos estdn a un minimun comdn para todas ellas, y las variacio-
nes de la produccién de la industria como un todo seria el resul-
tado Gnicamente de las variaciones en el namero de producto-
res, cada uno de los cuales mantendria una produccion constan-
te mientras permanece en la industria. Para la industria como
un todo, por tanto, la produccion tendria lugar en condiciones
nes de costos medios y marginales constantes a largo plazo, uni-
formes para todos los productores e iguales entre si, aunque ca-
da empresa estaria operando sujeta a coOstos medios y ‘margi-
~ales constantes a largo plazo, uniformes para todos los produc-
tores e igual entre si, aunque cada empresa estaria operando
sujeta a costos medios y marginales crecientes a corto pla-
-0 También en este caso la produccién y precio actuales a lar-
go plazo para la industria como un todo tenderian a ser ines-



tura uniforme y que empieza a actuar solamente cuando hay un
grado significativo de variacisn de la temperatura deseada Y
el cual es Util tan sélo Para evitar que las siempre presentes va-
riaciones de Iq temperatura deseada no pasen en cualquier di-
reccion de ciertos estrechos limites.  Un equilibrio absoluta-
mente estable en condiciones de costos constantes se concibe
solamente bajo el supuesto de un alejamiento de condiciones
de competencia perfecta, como consecuencia del cual, las va-
riaciones de la produccién de los productores individuales, o |aq
entrada de nuevos productores q la industria o la salida de los
antiguos ‘miembros de |q misma, estdn sujetas q algunas difi-
cultades aun a largo plazo después de que el precio y la pro-
duccién de equilibrio se han establecido momentdneamente.

ECONOMIAS INTERNAS NETAS DE LA PRODUCCION EN
GRAN ESCALA

La importante distincién entre las economias “‘internas’’ y
“externas’’ que resultan de un aumento de la produccién la de-
bemos a Marshall., Para los objetivos presentes usaremos lg ex.-
presion “economias internas netas de |a produccidén en gran es-
cala™ para significar las reducciones netas en los costos para
una empresa particular que resultan de una expansion a largo
plazo de su produccién, cuando cada produccion se la hace con
un equipo de la escala éptima para aquella produccion. Se intro-
troduce la palabra “neta” para hacer claro que el aumento en
la produccién puede dar lugar al mismo tiempo a economias y
deseconomias y que sélo el exceso de las primas sobre las segun-
das al que aqui se hace referencia. Las economias internas de |q
produccidén en gran escala son, en primer lugar, un fenémeno
a largo plazo, que dependen del ajuste respectivo de la escala de
la planta a cada produccién sucesiva. No deben confundirse con
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las economias que resultan de la “extension de los costos fijos”,
las cuales son un fendmeno a corto plazo, representadas en el
grafico por la inclinacion negativa de la curva de los costos me-
dios fijos. Las economias internas en la producién a gran escala
no necesitan ser relativamente mads grandes para aquellos costos
particulares que a corto plazo son los costos fijos que pa-
ra aquellos costos particulares que a corto plazo son los
costos directos. En todo caso, a largo plazo no hay costos
tecnolégicamente fijos o costos generales, si uno se ajusta a las
definiciones de “‘largo plazo’ y de “costos fijos™ aqui dadas.
Las economias internas de la producciéh a gran escala son in-
dependientes del volumen de la produccion de la industria co-
mo un todo, y pueden estar acreciendo a una empresa particu-
lar cuya produccion puede estar creciendo al mismo tiempo que
la produccién de la industria como un todo esta registrando una
disminucién. -Es por esta razén que Marshall les dio el nom-
bre de economias internas, para distinguirlas de las externas,
las cuales dependen de algo que estd afuera de las empresas
particulares, cual es, el volumen de la produccién de la indus-
tria como un todo.

| as economias internas pueden ser tecnologicas O pecu-
niarias, es decir, pueden consistir en reducciones de los coefi-
cientes tecnolégicos de la. produccién o en reducciones de los
precios pagados a los factores como resultado de aumentos en
las cantidades compradas de los mismos. Un ejemplo de econo-
mias tecnolégicas internas serian los ahorros en trabajo, mate-
riales o requisitos de equipo por unidad de produccién resultan-
tes de una mejor organizacion o mejores métodos de produc-
ciébn, que se hace posible cuando el volumen de operaciones es
mas grande. Las economias pecuniarias internas, pof otro lado,
consistirian en las ventajas que se obtienen al comprar, tales
como ‘‘descuentos por cantidad” o la capacidad de emplear tra-
bajo a mas bajos salarios, y se realizan cuando aumenta el vo-
lumen de las compras (1).

El grafico |V muestra el comportamiento de las curvas de
costo para una empresa porticular que goza de economias intet-




Nas netas de la producién en
grama |1, las curvas ac Y mc
to plazo en los costos medi

gran escala. Al igual que en el dia-
réepresentan las variaciones a cor-

la tendencia a largo plazo de los

la tendencia de los costos medios cuando
cada produccién se realiza con un equip

aquella produccion, y estd
puntos minimos de los cos
po. (2). La curva MC es

esta empresa particular cu
una curva continda.

costos medios, o seaq,

o de la escala éptima para
trazada de tal manerq que conecta los

tos medios para cada escala del equi-
la curva marginal a largo plazo para
ando la curva AC se interpreta como

Indica el incremento en los costos totales
que resulta de un aumento de una unidad en la produccién cuan-

do se produce cadq producidn con un equipo de una escala Opti-
e hacer notar que mientras las
curvas de costos marginales a corto plazo son inclinadas positi-
vamente, la curva de costos mMarginales a largo plazo es nega-
tivafente inclinada 20
La proposicion familiar de que las economias

tas de la produccién a gran escalq y el equilibrio estable q largo
plazo son inconsistentes en condiciones competitivas, estd cla-
ramente inlustrada en este grdfico. Si estq empresa opera con
la escala de equipo representada por las curvas a corto plazo
ac 'y mc, cuando el precio es OM estd en equilibrio a corto plazo
cuando su produccién OM, porque entonces su costo marginal a
corto plazo es igual al precio. Sin embargo, no estard en equili-
io a largo plazo, porque su costo marginal a largo plazo serd
entonces solamente MQ, o sea, menor que precio. Siempre que un
cambio en su producién no afecte gl precio del mercado, le serd
conveniente a esta empresa agrandar su equipo, cualquiera que
sea el precio y cualquiera que sea la escala del equipo existente.
Si, por lo tanto, crece en tql grado, que sus operaciones ejercen
una influencia significativa sobre el precio, pasamos de los limites
de la competencia atomistica y nos acercamos a los del monopo-
lio parcial. Aln asi, sin embargo, le seria todavia ventajoso para
esta empresa individual agrandar su fdbrica y aumentar su pro-

internas ne-
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duccién, mientras el costo marginal a largo plazo sea menor que
el ingreso marginal a largo plazo, o que el incremento en los in-
gresos totales resultante de un incremento de una unidad de pro-
duccién después de todo ajuste por cualquier reducciéon en el
precic. (1)

Para cualquiera empresa individual que opera en estas con-
diciones, y a fortiori para una industria como un todo constitui-
da por dichas empresas, no hay una curva definida de oferta a
largo plazo. A un precio dado MN mayor que la asindota de
la curva AC, este productor estard dispuesto a producir cual-
quier cantidad no menor que OM.

Marshall ha negado la caracteristica de “‘reversibilidad” a
las curvas de costos a largo plazo negativamente inclinadas, co-
mo son las curvas AC y MC del diagrama |V, es decir, la de
igual validez cuando la produccién estd aumentando o dismi-
nuyendo, en razén de que algunas de las economias que apa-
recen cuando se aumenta la produccidon de una empresa, o de
una industria en conjunto, continuardn si la produccion de la
empresa o de la industria retorna a sus dimensiones originales.
(1) Este razonamiento al parecer implica una confusion entre
las curvas de costo estdticas y dindmicas. Las reducciones en (95
costos, cuando se aumenta la produccion, indicadas por las cur-
vas tales como AC y MC en el grafico |V, son puramente fun-
ciones del volumen de la produccidén cuando la escala se ajusta
a la produccién y no del lapso de tiempo efectivo durante el cucl
se pueden descubrir mejores procedimientos. Las economias aso-
ciadas con la producciéon OM, son economias que no son disps-
nibles para una produccién menor que OM. La Unica base sobre
la cual podria l6gicamente fundarse, la irreversibilidad de éstas,
como curvas estaticas, seria ia existencia de posibles economias
de un tipo adaptado a cualquier escala de produccion, pero dis-
tinguible solamente cuando la produccion es grande, cuando la

invencion, pero no su explotacion, es una funcion de la escala
de la produccion.
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DESECONOMIAS INTERNAS NETAS DE LA PRODUCCION
A GRAN ESCALA

Hay casos claramente concebibles en los,que el aumento de
la escala del equipo implicaria una operacién menos eficiente y
Por consiguiente costos por unidad més altos. La opinidn preva-
leciente en los Estados Unidos de que para la mayoria de los
tipos de agricultura, la Jranja de una familia es todavia la mo-
dalidad éptima de organizacién agricola, indicaria que al menos
en.este pais la agricultura estd sujeta a deseconomias internas
netas de la produccién a gran escala después de que se ha al-
canzado una temprana etapa en el tamafo de la unidad agricola.
Pero cuando el aumento de |Iqg produccion mediante el aumento
de la escala de los equipos existentes implica un incremento subs-
tancial en los costos por unidad, le serd siempre posible a la in-
dustria como un todo evitar las aeseconomias internas netas de
la produccién en gran escala, incrementando su produccién por
medio de un aumento en el niimero de los equipos sin un aumen-
to en su escala. (2). Este caso no tiene unag iImportancia prdc-
tica, excepto como un ejemplo de una barrera economica contra
un incremento en la escala de los equipos, y por lo mismo no
vale la pena ilustrarlo diagramdaticamente.

ECONOMIAS EXTERNAS NETAS DE LA GRAN PRODUCCION

Las economias externas netas son aquellas que acrecen @
aquellas empresas como resultado de la expansion de la produc-
cion de su industria en conjunto, y que son independientes de
Sus propias producciones individuales. Si una industria que goza
de economias externas netas de la produccidén en gran escala au-
menta su produccion —presumiblemente mediante un incremen-
to en el nimero de equipos— los costos medios de las empresas
miembros de aquella industria descenderdn aun cuando cada
eémpresa mantenga una escala constante de equipo y una pro-
duccién constante. Al igual que las economias Internas, las ex-
ternas pueden ser tecnoldgicas o pecuniarias. Ejemplos de econo-

-
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mias externas tecnoldgicas son dificiles de encontrar, pero una
mejor organizacion del trabajo y de los mercados de materias
primas respecto a la disponibilidad de trabajadores y materiales
cuando son necesitados por cualquier empresa individual, y un
mejoramiento en la técnica productiva resultante de la “fertili-
zacién cruzada’’, o el intercambio de ideas entre los diferentes
productores, parecen ser las fuentes posibles de las economias
externas tecnoldgicas, resultantes del aumento del tamano de
la industria como un todo. Ejemplos de economias externas pe-
cuniarias serian las reducciones en los precios de los servicios y
materiales, resultantes del aumento en las cantidades de dichos
materiales y servicios comprados por la industria en conjunto.
Las economias pecuniarias externas para la industria A es pro-
bable que sean economias internas o externas para alguna otra
ndustria B. Si la industria A compra materiales en cantidades
mayores, sus precios pueden bajar porque la industria B puede
entonces producirlos @ menos costo por unidad. Pero hay casos
tedricamente concebibles en los cuales las economias pecuniarias
externas para la industria A pueden no ser economias para nin-
guna otra industria, como, por ejemplo, si los trabajadores tu-
vieran la preferencia, racional o irracional, de trabajar en una
industria importante antes que en una industria menor, y por tan-
to estuvieren dispuestos a aceptar salarios mds bajos cuando la
industria se expanda.

El diagrama V ilustra el caso de las economias externas ne-
tas de la gran produccion, sin que importe que estas economias
sean tecnolégicas o pecuniarias, o ambas. Como siempre, cada
empresa tenderd a largo plazo a efectuar su produccion con la
escala 6ptima para la misma, y dada aquella escala, llevar la
producciéon hasta el punto en el cual tanto su costo medio como
marginal son iguales al precio. Si Om representa la escala opti-
ma del equipo para aquel productor individual, es decir, la es-
cala a la cual puede producir el costo medio mds bajo, si el
precio a largo plazo es m n o MN, y si la produccion a largo
plazo para la industria en conjunto es OM, este productor estara
en equilibrio a largo plazo cuando su produccion om, y tanto
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SU Costo medio como su costo marginal son mn. Supéngase ahora
que sube la demanda q largo plazo de DD o DDy, y que aumen-
ta la produccién a largo plazo de la industria en conjunto, como
resultado de un aumento en el nimero de productores, de OM
a OM;. Como, por hipotesis, esta industria estd sujeta a econo-
mias externas netas de |q gran produccion, las curvas a corto

del diagrama V. Estq empresa individual estard en equilibrio a
largo plazo con ia nueva situacidn cuando su produccidn es om,
COMO antes, pero sus costos medios y marginales a largo plazo
habrdn descendido de mn q mn;. La curva AC representa la ten-
dencia de los costos medios individuales (y también margina-
les) cuando la produccién de ia industria en conjunto cambia
en las cantidades indicadas en el eje horizontal. Cualquier punto
€n esta curva representa el costo medio q largo plazo para cada
productor individual, y por tanto para la industria como un todo,
cuando la produccién de la misma es como se indica. Tedrica-
mente es la misma que la curva de ofertq para la industria como
un todo. No se muestra en el gréfico la curva de costo marginal
a largo plazo para la industria en conjunto. Caerd por debajo
de la curva AC (1). Su Unica relacién con las curvas de costos
marginales a corto plazo de las empresas individuales seria Iq
de que es una funcién del cambio descendente de los puntos mds
bajos en las curvas individuales a corto plazo atuc y mc cuando
aumenta la producciéon de toda la industria. En competencia ato-
mistica esta curva de costo marginal no tendria influencia sobre
la oferta, puesto que los productores individuales no la tomarian
en cuenta al decidir sobre si continGan en la industria O Si entran
en la misma o sobre su escala de produccidén cuando estdn dentro

de ella. (2).
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DESECONOMIAS EXTERNAS NETAS DE LA
GRAN PRODUCCION

Aungue ordinariamente no se lo ha considerado, el caso de
las deseconomias externas netas de la gran producciéon, es de
indudable importancia prdctica. Las deseconomias pecuniarias
de esta clase tenderdn siempre a ser el resultado de la expansion
de la produccién de una industria, porque las mayores compras
de los factores primarios y materiales que la misma implica de-
ben tender a elevar sus precios por unidad. A fin de que no re-
<ulten deseconomias pecuniarias de la expansion de la produc-
i6n de una industria es necesario que el aumento en la de-
manda de esta industria, por los factores primarios de la produc-
cién y los materiales, este acompanado por una correspondiente
y simultdnea disminucion de la demanda de otras industrias o por
un aumento en la oferta de dichos factores primarios y mate-
riales, o, a falta de esto, que los materiales, en razén de las eco-
nomias netas internas y externas en las industrias que los produ-
cen, tuvieran curvas de oferta negativamente inclinadas. (1).
Estas deseconomias pecuniarias externas, sin embargo, pueden
ser mds que compensadas por economias externas, tecnologicas
y, por consiguiente, no tienen por fuerza que resultar en desecono-
ias externas netas. Pueden concebirse tedricamente las dese-
conomias externas tecnolégicas o creciente coeficientes tecno-
l6gicos de la produccion, cuando se aumenta la produccién de la
~dustria como en todo, aunque es dificil encontrar ilustracio-
nes convincentes. Un posible ejemplo podrian ser los costos mas
altos por unidad del transporte por carretera, cuando una indus-
tria que suministra su propio servicio de transporte de materia-
les y productos, expande su produccion y por consiguiente da lu-
gar a una congestion del transito en las carreteras.

El grafico VI ilustra el caso de las deseconomias externas
netas de la gran producicon, sean tecnolégicas o pecuniarias.
Cuando las producciones de equilibrio a largo plazo de la indus-
tria como un todo son OM y OM,, respectivamente, las curvas
atuc y atuc, representan las tendencias correspondientes de los



duccion, en este, los costos de equilibrio g largo plazo medios y
Mmarginales de |q €mpresa individual suben cuando aumenta Ia
Producciéon de la industriq cOmMo un todo. La curva AC represen-
ta la tendencia o largo plazo de los costos medios (y también
marginales) individuales Y por tanto la del costo medio q largo
plazo de Iq Industria, cuando |q Produccién de la mismaq como

trada a Ig industria, y puesto quU€ en este caso, se supone que
la variacién en Iq produccién tiene lugar solamente q través de
la variacién en el numero de los productores, la curva de costo
marginal para la industria como un todo, en condiciones com-
petitivas, no tendrd influenciq sobre la produccién. (2)

CURVAS DE GASTOS PARTICULARES

En el andlisis anterior de la relacidén de los costos con la
oferta, se ha mantenido todo el tiempo, explicita o implicitamen-
te, que en condiciones de equilibrio estdtico g largo plazo los
Costos marginales y medios deben ser uniformes para todos los
Productores. Si hay unidades particulares de los factores que re-
tienen permanentemente ung ventaja en la productividad de va-
lor sobre otras unidades de factores similares, estas unidades, si
empleadas, tendrdn qu€ pagarse a largo plazo a tasas diferen-
ciales proporcionales g su productividad de valor, y si empleadas
POr sus propietarios tendrdn que avaluarse para finalidades de
Costos con las tasas que podrian obtenerse por ellos en el mer-
cado abierto y deberian capitalizarse correspondientemente. A
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corto plazo la situacion es diferente. Podrian ocurrir fluctuacio-
~es transitorias en la eficiencia de ciertos empresarios O de cier-
tas unidades de los factores, y no seria practicable ni l6gico re-
capitalizar cada unidad de los recursos invertidos en cada fluc-
tuacién en sus tasas de rendimiento. Aun a corto plazo, debe
haber igualdad entre los costos marginales de los diferentes pro-
ductores en condiciones de equilibrio (1) pero podria haber va-
riaciones substanciales entre los costos medios, y por consiguien-
te entre las tasas netas de rendimiento de la inversion original,
de los diferentes productores.

Investigaciones estadisticas sobre los costos individuales en
los Estados Unidos, basadas principalmente en registros de con-
tabilidad de costos no revisados, han demostrado que las varia-
ciones en los costos medios de diferentes productores en la mis-
ma industria son al mismo tiempo muy substanciales, y que, or-
dinariamente, una proporcion importante de la produccion total
Ae una industria se produce al parecer a un COStO medio que
excede al precio corriente. Hasta cierto punto, estas variaciones
en el costo pueden quedar descartadas por deberse a: 1) dife-
rentes y, desde el punto de vista de la teoria econdmica, a meto-
dos no satisfactorios de medir los costos, especialmente los
costos asociados con los factores de la produccion relativamente
fijos; 2) diferencias regionales en los costos f.o.b. de fabrica y
en los precios que, en una area tan grande como los Estados Uni-
dos, puede ser muy substancial para mercancias voluminosas,
sin que esto implique la ausencia de una aguda competencia, Yy
3) la ausencia de competencia atomistica. Pero aln aparte de
semejantes consideraciones, debe ser obvio que dichos resultados
no son de ninguna manera inconsistentes con las proposiciones
en la forma antes esbozadas de la teoria del equilibrio de los
precios. En equilibrio a corto plazo los costos medios, incluyendo
los costos fijos, de cualquier productor particular, no deben te-
~er necesariamente una relacion con el precio, excepto la de
que los costos medios directos no deben exceder al precio. Ade-
s estos costos estadisticos, no son los costos de equilibrio del
corto plazo tedrico, sino aquellos como existen en un momento



oferta de la industriq bajo los supuestos de equilibrio q largo
plazo. A la curva que representa el conjunto de los costos me-
dios efectivos de [os diferentes productores en unaq Industria,
cuando la produccién totql de la misma es una cantidad dada,
estando arreglados estos costos individuales en orden creciente
de tamafo, de Izquierda q derecha, Marshall |e dio el nombre
de “curva de gastos particulares”, (2) y los economistas norte-
americanos el de “curvas de costos contables”, ““curvas de COS-
tos bulk-line”” v “curvas estadisticas de costos”. En el diagrama
VI, se supone que las curvas AN, BN, CN; son las curvas apro-
piadas de gastos particulares para una Industria sujeta a eco-
nomias externas netas de la gran produccién, cuando |a pro-
duccion de la industriq COmMo. un todo es OM, OM, y OM,, res-
pectivamente. Como la industria esta sujeta a economias externas
netas, todas las curvas de gastos particulares empiezan q descen-
der cuando aumenta |q producciéon de la industriq. (Si la industria

se Introducen otros Supuestos respecto a las condiciones en |as
cuales la industriq puede aumentar su produccién) . Se debe te-
her entendido también que no estan ocurriendo cambios dina-
micos en los precios de los factores o en las condiciones de los
Costos medios tecnoldgicos Para la industria como un todo, ex-
cepto aquellos que estdn asociados con las variaciones en Iq pro-
duccion de la industria como un todo.

La curva HC, es una curva que conecta los puntos de cos-
tos maximos en cada produccién sucesiva. Los costos mds altos,
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aunque se los designa asi a menudo, no son costos marginales
en el estricto sentido de la palabra, sino que son en cada caso
simplemente los de aquel productor cuyos costos medios son los
mds altos en la industria. Si tiene que seguirse las indicaciones
estadisticas y también ciertas consideraciones a priori, los costos
medios mds altos pueden probablemente ser, excepto en anos de
expansién, claramente mads altos que los verdaderos costos mar-
ginales (1) y dasi estan trazados en este grafico. Las lineas P,
P, P, representan el precio y estan dibujadas de tal manera que
cortan a las curvas de gastos particulares por debajo de sus pun-
tos mds altos, en conformidad con las conclusiones estadisticas.
La curva SS, que atraviesa por los puntos P, P;, P, que repre-
sentan los precios efectivos prevalecientes cuando las produccio-
nes son OM, OM,0OM,, respectivamente, es en realidad una es-
pecie de curva efectiva de oferta semi-dindmica. (2).

No puede expresarse sobre bases a priori cudl es la rela-
cion ordinaria entre la curva HC y la curva SS en condiciones
absolutamente dindmicas, y solamente la investigaciéon estadis-
tica puede dar bastante luz al respecto. Los investigadores ame-
ricanos de las curvas de gastos particulares, creen que ya han
demostrado que existen relaciones estables y predecibles entre
éstas y los precios, aunque todavia parece justificado un razo-
nable grado de excepticismo. Sin embargo, un punto es ain mas
claro sobre bases a priori que sobre bases inductivas. Si la curva
SS en el grafico VIl no estuviera ordinariamente por debajo, y
muy por debajo de la curva HC, el fenémeno familiar y conti-
nuamente presente de la quiebra seria inexplicable.

Es posible, por otra parte, trazar una teoria aun de un equi-
librio estdtico a largo plazo que todavia de lugar a un exceso
de la curva HC sobre la curva SS y, por consiguiente, a la quie-
bra, como un fenémeno consistente con el equilibrio a largo pla-
zo. Para semejante teoria, sin embargo, el equilibrio a largo pla-
zo aplicaria solamente a la industria como un todo, y seria una
especie de equilibrio estadistico entre la tasa de produccion y la
tasa de consumo. Ninguno de los productores individuales de
acuerdo con esta teoria tiene que estar en un momento dado
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en equilibrio a largo plazo. En un momento dado, algunos pro-
ductores estardn gozando de ganancias extraordinarias, y otros
sufriendo fuertes pérdidas. La curva de gastos particulares po-
dria permanecer positiva en su inclinacion y fija en su lugar
geometrico, pero necesariamente habria un constante proceso de
cambio de la posicion de los productores individuales en aquella
curva y una igualdad en la tasa de salida de los productores de
la industria, por quiebra o por otra causa, por un lado, y de en-
trada de nuevos productores a la industria, por otro. Una teoria
de esta naturaleza daria lugar a ganancias puras alin en un es-
tado estatico.

1) Y. K. Wong de la Universidad de Chicago fue quien me
dibujoé los diagramas. Cuando en un diagrama una curva
se deriva de otra curva o de una combinacion de otras cur-
vas presentadas en el mismo diagrama, esta trazada ma-
temdticamente a escala. No se ha intentado, sin embargo,
mantener las mismas escalas entre los diferentes graficos,
en relacion con las diversas curvas; MC por ejemplo, in-
dica el costo marginal, P indica el precio, etc. Se confia
que esto facilitara la lectura de los diagramas.

2) Es decir, la ecuacion para la curva sera la forma xy = c.

3) También se dibuja céncava hacia arriba, para indicar la
actuacidén progresivamente mas aguda de la ley de ren-
dimientos decrecientes cuando se explotan mas intensa-
mente a los factores fijos.

4) Si y, — costo medio fijo por unidad, y, = costo medio
directo por unidad, y x — produccion, por consiguiente
ATUC = v, + vi, Yy MC = dl (y, + yus)x]. Es importan-
te notar que cuando se computa el costo marginal no es
necesario considerar a los costos fijos, si es que los mismos
son en realidad absolutamente fijos. Puesto que xy, — ¢c,
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dc d (xy)
y — 0,...dIlly, + wx] = —m—

dx dx
Si x = produccién, y y = costo medio, costo marginal =
d (xy)

> y. Si y es una funcion decreciente de x, enton-
dx
d (xy)

e e

dx

Para una demostracion matematica, ver el articulo de Hen-
ry Schultz “Marginal Productivity and the Pricing Process™,
Journal of Pilitical Economy, XXXVIII (1929) p. 537,
nota 33.

Esto equivale a decir que la demanda parcial por su pro-
ducto tiene una elasticidad infinita.

Se muestra en el Diagrama |[lI.

Por supuesto, esto no es inconsistente con la proposicidon
de que en cualquier momento dentro del largo plazo, ha-
brd que desde el punto de vista del corto plazo son fijos.

La frase calificante en italica es importante. Su significa-
do se explica en el préoximo paragrafo del texto.

Cada curva sucesiva a corto plazo atuc de un productor
particular, cuando sube el precio a largo plazo de su pro-
ducto, consiste de las ordenadas de su previa curva atuc
mas un nuevo gasto de renta que es fijo en cantidad total,
no importa cudl sea su produccion, y peor tanto de la for-
ma xy — c¢. Como se indica en la nota 3 de la pagina 27,
la suma vertical de una hipérbole rectangular a una cur-
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va de costo medio, no afecta a la curva de costo marginal
derivable de ella. La misma curva mc puede, por tanto,
seguir siendo curva de costo marginal a corto plazo, aun
cuando la curva de costo medio a corto plazo esta expe-
rimentando cambios a largo plazo, consistentemente con
las condiciones supuestas en este caso.

Sinembargo, para la industria como un todo, el aumento
de la produccién cuando aumenta la demanda afectara a
la renta, por un lado influyendo sobre el precio y los im-
puestos brutos, y por otro, influyendo sobre los gastos bru-
tos. Un aumento de la produccion cuando aumenta la de-
manda y que depende del cambio de posicion y de la elas-
ticidad de la curva de demanda y de la tasa de inclinacion
de la curva de costo marginal de la industria, exclusive
de la renta, puede hacer a ésta mayor o menor que si la
produccion fuera constante. Pero en competencia atomis-
tica, los posibles resultados del mantenimiento de una pro-
duccion constante cuando aumenta la demanda, no desem-
penardan ningun papel en la determinacion de la produc-
cion, el precio o la renta.

Sea x — produccion, y, — costos medios fijos por unidad,

v, — costos medios directos por unidad, y cyk dos cons-

tantes diferentes. Supongase que los costos medios a corto

plazo son constantes, es decir, que y, + y, = k. Pero

xy, — c. Entonces xy, — ‘kx—-c, y el costo marginal, o
d (xyy) d (kx—c) =k,

— —— lo cual es inconsistente con

dx dx
la ley de rendimientos decrecientes.

Ver nota 1, pag. 28.
Leitschr. f. Nationalokonomie, IIl. Bd., 1. H.

Tedricamente, las economias pecuniarias internas pueden
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resultar probablemente, tanto por la expansion de una
planta dada, como por un incremento de la escala del equi-
po. Pero es solo esta ultima forma de expansion de la pro-
duccidn la que puede ser lo suficientemente grande como
para resultar en economias pecuniarias internas de signi-

ficacion.

La curva AC representaria una tendencia continua, si se
supusiera que sblo puede modificarse la escala del equipo
mediante pequenos incrementos. Si se interpreta a la mis-
ma como una curva discontinua, entonces solo los puntos
N, N; y N, en ella, son significativos y los costos signi-
ficativos a largo plazo para los puntos intermedios son los
costos medios a corto plazo mds bajos disponibles para
las producciones indicadas. Se puede notar que en ciertos
puntos las curvas a corto plazo ac estdn trazadas de tal
manera que descienden por debajo de la curva a largo pla-
zo AC. Si se interpreta la curva AC como que es signifi-
cativa sélo en los puntos N, esto no tiene importancia. Pero
si se interpreta a la curva AC como una curva continuag,
esto es un error. Mis instrucciones al dibujante fueron las
de que trazara la curva AC de tal manera que nunca se
encuentre por encima de alguna porcion de cualquiera cur-
va ac. Sin embargo, él es un matematico y no un econo-
mista, y tuvo algunas objeciones matematicas para este
procedimiento que no logré comprenderlas. No pude con-
vencerle de que deje a un lado sus escrupulos de dibujante
y que siguiera mis instrucciones aunque fueran absurdas.

Siy, vi, Y. son los costos medios a corto plazo, respectiva-
mente, para las escalas de equipo OM, OM;, y OM,, como
lo indican las curvas ac; Y — costos medios a largo plazo,
como lo indica la curva x = produccion; mc, mc;, y mc,
indican los costos marginales a corto plazo como lo repre-
sentan las curvas mc; y MC indica el costo marginal a lar-
go plazo, como lo representa la curva MC, entonces:
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mc = dixy); mec; = dixy;) ! ' mty = aixysi;
dx T dx

v MC = di(xY); v d*(xy) >0 "d x¥) <0
T T dx?

SiY, = precio a largo plazo; X = produccion a largo pla-

zo, y Y. — costo medio a largo plazo, el costo marginal
d (XY,)
a largo plazo seria el ingreso marginal a largo
dX
d (XY,)
plazo seria ——— En competencia atomistica,
dx

d (XY,)

— Y,, el cual es independiente de la produc-

dX

cion de esta empresa particular. Cualquiera que sea el pre-
cio, por lo tanto, esta empresa tendria siempre un incen-
tivo para aumentar su producciéon a largo plazo mientras
el costo marginal a largo plazo es menor que aquel precio.
Si resultare un monopolio parcial, sinembargo, el ingresc
d (XY ,)
marginal, o ————, vendria a ser una funcion de la
dX

demanda del mercado y de la oferta de un competidor vy
seria menor que Y,, y podria existir un punto de equili-
brio estable a largo plazo, dependiendo de como reaccio-
nan los otros productores a las variaciones en. la produc-
cién de este productor. Si resultare un monopolio completo,
probablemente habria un punto definido de equilibrio es-
table. Estos aspectos, sin embargo, estan mas alla de los
limites de este trabajo.
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rsde 2 - - SHONEE
Principios de Economia, octava edicion, . 1922, p. 808.

Se debe distinguir entre lo que es aumento de la escala
y aumento de la produccién con la misma escala del equi-
po. En el primero, todos los factores aumentan en mas o
menos la misma proporcidon; en el segundo, algunos fac-
tores permanecen fijos en cantidad. En general, siempre
que es posible aumentar todos los factores en mas o me-
nos la misma proporcion, es decir, aumentar la escala del
equipo, es también posible, al menos alternativamente, au-
mentar el nimero de las plantas.

Si x =— producciéon de la industria como un todo,
v Y, = costo medio a largo plazo para la industria segun
lo representa la curva AC, la curva MC para la industria
d (XY,)
como un todo seria < Y,. Si el costo medio pa-
dx
ra un productor particular = vy, entonces y, — f (X),
y en equilibrio a largo plazo y, = Y,.

Empleando una terminologia parecida a la que usa Pigou
en su ‘‘Economia del Bienestar’’, el costo marginal neto
privado excederia el costo marginal neto de la industria.
Si la produccién de un productor adicional se representa
por /A X, y el costo medio de su produccion y de la pro-

ducciéon de los otros productores por y, — f (X), enton-
ces el costo marginal neto privado seria y, y el costo
A CUAY )

marginal neto de la industria seria TR

N XK

Vale la pena hacer notar que las curvas de oferta de los
factores primarios de la produccion impediran que una
mayor demanda de ellos por parte de una industria par-
ticular, dé como resultado un aumento de sus precios por
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unidad; por lo tanto, no son una barrera para las deseco-
nomias pecuniarias externas para esa industria en lo que
se refiere a los costos de sus factores primarios. Las curvas
de oferta negativamente inclinadas de los factores pri-
marios, tienen un significado diferente del que poseen las
curvas de oferta negativamente inclinadas de las mercan-
cias. Si el trabajo tiene una curva de oferta negativamen-
te inclinada, eso no significa que el deseo de emplear
mano de obra en mayores cantidades traera como conse-
cuencia una baja de los salarios, sino que se ofreceran,
lo cual es muy diferente, un menor nimero de unidades
de trabajo para empleo, cuando se paga una tasa de sa-
lario alta que cuando se paga una tasa baja de salario.

Para el caso de las mercancias, cualquier punto en la

curva de oferta negativamente inclinada, debe entender-
se que quiere decir que puede comprarse, al precio indi-
cado, la cantidad indicada o una mayor de la mercancia,
Para el caso de la mano de obra, cualquier punto en una
curva de oferta negativamente inclinada debe interpre-
tarse como que significa que cuando es obtenible la in-
dicada tasa de salarios, la cantidad indicada de trabajo,
pero no mds, estara disponible para empleo. Si la curva
de oferta negativamente inclinada de la mano de obra
tiene una elasticidad menor que uno, como parece pro-
bable, se debe presumir que aquella mano de obra pre-
ferird una tasa alta de salario y empleo parcial a una tasa
baja de salario y empleo total, y por tanto resistiria cual-
quier movimiento hacia puntos mdas bajos en su curva de

oferta.

En el Diagrama V, si X = produccion de la industria como
un todo y Y, = costo medio a largo plazo de la industria
como un todo, segin lo representa la curva AC, la curva
de costo marginal para la industria como un todo seria
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d (XY,)

. Si para la empresa individual y, = costo medio,
dX
entonces Y,

f (X), y en equilibrio a largo plazo

Vet

En la terminologia de Pigou, el costo marginal neto de la
industria excederia al costo marginal neto privado. Si la
produccién de una empresa adicional que se representa

por /A X, y su costo medio por y, — f(X), entonces el
costo marginal privado neto seria y,, y el costo marginal
bl gy
neto de la industria seria ———, > V..
g 4

Puesto que siempre existe un intervalo de tiempo entre el
contrato de venta y por lo menos algunas de las etapas
de empleo de factores y la produccién actual, hay la opor-
tunidad en equilibrio a corto plazo para que ocurra algu-
na divergencia entre costo y precio marginal, y por tanto,
entre los costos marginales de los diferentes productores.
Una manera mds precisa de formular la teoria a corto pla-
zo seria decir que, puesto que todos los productores, si
actiian racionalmente, llevan a la produccion hasta el pun-
to en que el costo marginal anticipado igualara al precio
anticipado, y ya que el precio en un mercado perfecto, es
el mismo para todos, el costo marginal tiende a ser uni-
forme para todos los productores, y las variaciones entre
los diferentes productores resultan sélo de errores de an-

ticipacion.

Ver los Principios, edic. octava, Apéndice H. p. 911. Se
notard que su curva particular de gastos, SS, esta trazada
de tal manera que permite proyectar algo mas alla del
punto de la produccién total de la industria en conjunto A.
Esto es un error, y no se puede dar importancia a la parte
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de la curva que se proyecta mas alla del punto de pro-
duccién total de la industria como un todo. Si aumentara
la produccion de la industria hasta el punto terminal de
esta curva, toda la curva adquirira una localizacién di-
ferente.

"Curvas de costos de lineas de volumen™ por que si se
baja una perpendicular al eje horizontal desde el punto
de interseccidon de la linea de precio y la curva, la mayor
parte o la ““masa’’ de la produccién estaria a la izquierda
de esta “linea de volumen”. Ver "Fijacion de Precios
como lo ve un Fijador de Precios’ de F. W. Taussig, Quar-
terly Journal of Economics, XXXIII.

Si las curvas AN, BN, y CN, fueran las verdaderas curvas
particulares de gasto cuando las producciones efectivas
de la industria como un todo fueran OM, OM; y OM, res-

_pectivamente, la verdadera curva de costo marginal para

la industria como un todo seria una curva que representa
las diferencias por unidad del aumento de la produccion
entre los costos agregados representados por areas suce-
sivas, AOMN, BOM, N,, COM,N,. .. cuando la produc-
cién aumenta de OM a OM,, OM,, a... Seria negativa-
mente inclinada y estaria muy por debajo de la curva HC.

"Semi-dindmica’’ porque se ha supuesto que no ocurren
ciertos tipos de cambios dinamicos.

SUPLEMENTO POR EL PROFESOR VINER (Enero 1950)

No me aprovecho de la oportunidad para revisar mi articulo

escrito en 1931. Aun el error en el Diagrama IV (Pag. 35) queda
sin corregir, de tal manera que los futuros profesores y estudian-
tes pueden participar en el placer de muchos de sus predeceso-
res de indicar de que si yo hubiera sabido lo que era una “en-
volvente’’ no le habria dado a mi excelente dibujante la tarea
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técnicamente imposible y econdmicamente inapropiada de dibu-
jar una curva AC que atravesara por los puntos mas bajos de
los costos de todas las curvas ac sin que al mismo tiempo no
atraviese por encima de ninguna curva ac en cualquier punto.
También queda en manos del lector modificar el contorno gene-
ral de la curva ATUC del diagrama | en conformidad con la evi-
dencia que parecen suministrar estudios inductivos de que esta
curva tiene una inclinaciéon negativa a lo largo de casi todo su
posible curso.

Sin embargo, yo creo que me incumbe, a fin de evitar la
propagacion de un serio error, llevar al andlisis de los costos
en cierta forma una etapa mds adelante, separdndome aqui del
tradicional modelo Marshallano de suposiciones a las cuales el
articulo se adhiere. El cardacter de equilibrio parcial de las su-
posiciones Marshallanas deja un margen mas amplio de posi-
bilidades a las tendencias a largo plazo de los costos de una
industria que estd expandiéndose, que lo que es consistente con
el analisis del equilibrio general. Esto lo note por primera vez
en 1938, y desde entonces lo indiqué a mis alumnos en la Uni-
versidad de Chicago. Pero el primero y, que yo sepa, hasta ahora
el Unico analisis impreso similar a lo que yo tengo en mientes,
estd en el excelente articulo de Joan Robinson “"Precio de Oferta
Creciente’’, Econémica, VIII (Febrero, 1941), el cual no ha lla-
mado la atencién que, en mi opinidn, indudablemente se merece.
Creo que lo que sigue, estd en substancial armonia con su ar-
gumento, pero estda presentado de tal manera que suministra
un eslabon con el andlisis de mi articulo escrito en 1931.

El mds importante comportamiento a largo plazo de los
costos para muchas aplicaciones de la teoria del valor a con-
cretos asuntos econdmicos es la tendencia de los costos por uni-
dad, medios o marginales, para una mercaderia particular (o
grupo de mercancias) cuando la produccion total de dicha mer-
cancia aumenta mientras la economia como un todo permanece
estable (o relativamente estable), de tal modo que la expansion
de la produccién de esta mercancia es por necesidad simultanea
con una correspondiente contraccién de la produccion de todas
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las otras mercancias consideradas agregadamente. Supongamos
que en una economia que permanece de otra manera estable,
ocurre un cambio de deseos de otras mercancias a vestidos, con
una consecuente expansion en la produccion de vestidos. Excep-
to por coincidencia, y aun esto concebible sélo en un “punto”
antes que sobre una extension considerable, la industria de ves-
tidos estard usando los diferentes ““factores’” (o “‘ingredientes’
o “recursos’’, “rubros de factores’’) en proporciones algo dife-
rentes de aquellas usadas por la economia como un todo, y por
el sector de la misma que se contrae. Cuando la industria de
vestidos se expande, por tanto, y requiere mas factores, las in-
dustrias que se contraen no estardan liberando factores, a los pre-
cios prevalecientes para los mismos, en las mismas proporciones
en que la industria de vestidos trata de adquirirlos; a los precios
prevalecientes para los factores, aquellos que la industria de
tejidos los usa relativamente en mayor grado tendran una oferta
limitada, mientras que aquellos que los usa relativamente en
menor grado tendrdn una oferta excesiva. Por consiguiente, ocu-
rrird una reordenacion de los precios de los factores, registran-
dose una subida de precio de aquellos que son usados en mayor
grado por la industria y una baja de precio en aquellos cuyo uso
es menor.

Se presenta en la pag. 35 una ilustracién aritmetica de las
conclusiones que se pueden derivar de este razonamiento res-
pecto a los costos monetarios por unidad del producto y a la
distribucion de los recursos entre las diferentes industrias, cuan-
do en una economia de estable magnitud, un cambio de deseos
en una extensidon dada en favor de los vestidos, trae como re-
sultado una expansién de la industria de vestidos. El caso | re-
presenta un posible nuevo equilibrio, consistente con todas las
suposiciones hechas, después de que ha habido un ajuste total
al cambio de deseos. Se supone en el Caso |l que todos los fac-
tores son fijos en cantidad, y también que la renta nacional to-
tal permanece en $320. Hay en el Caso Il, en comparacion con
el Caso |: un aumento de la produccion de vestidos;, un aumento
en el precio del factor B usado relativamente en alto grado por
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la industria de vestidos y una disminucién en los precios de los
otros factores: una relativa disminucion del factor B en com-
paracién con los otros factores para cada industria (aunque no
para toda la industria agregadamente) ; una subida del costo
medio y del precio de los vestidos (tambien existiria una alza
del costo marginal de los vestidos, pero esto no se indica espe-
cificamente en la ilustracién) y caidas en los costos medios y
los precios de todas las otras mercancias consideradas en con-
junto. Los grados de cambio del Caso | indicados en la ilustra-
cién son en todo caso arbitrarios, aunque consistentes con el
equilibrio para la economia como un todo, pero las direcciones
del cambio son en todo caso necesarias.

En consecuencia, la suposicién de que los factores son fijos
en cantidad, es decir, que las cantidades ofrecidas para el em-
pleo son independientes de sus tasas de remuneracion, aunque
por fortuitas razones historicas es una suposicion popular en la
teoria econémica y ain a veces presentada como un dogma del
cual no es recomendable apartarse, es en realidad absolutamen-
te arbitraria y no realista. Es facil moditicar la ilustracion arit-
mética, sinembargo, para adaptarla a otros tipos de suposiciones
respecto a la naturaleza de las funciones de oferta de los fac-
tores. No tomaré el espacio requerido para hacer esto aqui Sino
que me limitaré a hacer un breve recuento del caracter de los
cambios inevitables en los resultados que siguen a los cambios
en las suposiciones respecto a las funciones de la oferta de los
factores, cuando las demas suposiciones permanecen como antes.

Caso |1l. Supone que cada uno de los factores tiene una
funcién de oferta tal que la cantidad ofrecida para el empleo
es una funcion creciente de la tasa de remuneracion. Todos los
cambios de precios y costos en comparacion con el Caso | seran
los mismos en direccién como en el Caso |1, pero menores en iNn-
tensidad. La cantidad total del Factor B usado por la economia
como un todo, serd mayor, y la de los Factores B y C ser@ menor
que en los Casos | o 11.
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Caso IV. Supone que el factor B tiene una oferta fija, mien-
tras que las cantidades ofrecidas de los factores A y C son funcio-
nes crecientes de sus tasas de remuneracion. El costo y el precio
de los vestidos subiran mds que en los Casos || y 1y los costos y
precios de las otras mercancias disminuirdn menos que en los
Casos Il y 111,

Caso V. Supone que la cantidad del factor B ofrecida para
empleo, es una funcion creciente de su tasa de remuneracion,
mientras las ofertas de los factores A y C son fijas. El costo y pre-
Cio de los vestidos subirdn, pero menos que en los Casos || v illse
IV, mientras que los precios de las otras mercancias caerdn mds
qgue en los Casas I, 1l o IV.

Caso VI. Supone las funciones de oferta de todos los facto-
res de la producciin pueden ser representadas graficamente por
curvas “‘ascendentes hacia atras’’, es decir, que cuando se ofre-
cen por ellos tasas de remuneracién mds altas, se ofrecen meno-
res cantidades (1). La subida en el costo y precio de los vestidos
seria mayor y la caida en los costos y precios de las otras mer-
cancias también seria mayor que en cualquiera de los anteriores
Casos |l al V.

En todos estos casos un aunmento en la produccién a largo
plazo de vestidos puede ocurrir sélo a costos mds altos, y estos
casos particulares cubren todas las suposiciones respecto a las
funciones de oferta de los factores que me parece a mi que son
concebibles como realidades si se excluye la posibilidad de mi-
gracion de los factores hacia o desde la economia en referencia.
Si el razonamiento aqui presentado es valido, hay por tanto una
“ley” a largo plazo universal de costos monetarios crecientes
cuando la produccion de una economia de renta monetaria nacio-
nal constante. La “ley” actuard ambiguamente, sin embargo, so-
lamente después de que la industria que se estd expandiendo
ha llegado a la etapa mas alld de la cual no hay ventajas netas
tecnolégicas o de eficiencia en el aumento del tamafo de los
equipos para aumentar la produccion de las mercancias particu-



CURVAS DE COSTO A
CORTO PLAZOC

MEC

v

&

L g

WI p
SR

Duu".czzzz.ﬂ_l

2

COSTOS CRECIENTES
" RICARDIANOS

alye

1'_‘VA .
41—925 ».

= ll Mt

- — 0 e




. L A AN T R

AG

COSTOS CONSTANTES

AC
D,'“grufna Iar
ECONOMIAS INTERNAS NETAS
DE LA PRODUCCION EN GRAN
ESCALA
e . m meEa ac, e
o A /\ &%
WB\M&.".' AT g

~—2 : /
' ae

‘. k

.D /¢t drrzma IV




ECONOMIAS EXTERNAS NETAS
SBELA CGRAN PRODUECIORN

ME  agye

P &2 g:gm(g \j

DESECONOMIAS EXTERNAS

NETAS DE LA GRAN PROBUC
ciown

Dia eframet Vi



CURVAS PARTICULARES
DE GASTOS -

HC




VAl § e ak

lares en referencia, en comparaciéon con el aumento-del nUMero
de los equipos, es decir, cuando no hay "economias tecnologicas
netas de la producciéon en gran escala™. Cudndo se llega ordina-
riamente a esta etapa, es un asunto de hecho, pero yo no conoz-
co una evidencia convincente de que el tamafo de eficiencia opti-
ma, como se mide por la relacion capacidad-aquipo-optimo con
la produccién total de la industria, de apreciable magnitud fue-
ra de los campos de los transportes y comunicaciones, en los que
es deficil definir lo que es “equipo”.

1) Las curvas de oferta ““ascendentes hacia atrds’ tienen que
interpretarse en forma diferente que las curvas de oferta
arshallanas ordinarias inclinadas negativamente, aun en
el caso de que sean geométricamente identicas. En el caso
orimero cada punto de la curva representa una cantidad
inima. Las curvas de oferta negativamente inclinadas del
segundo tipo para los factores basicos de la produccion me
parecen tan improbables que hacen pedanté el andlisis de
SUS consecuencias.
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