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EDITORIAL

Vol. 71, N° 114 (noviembre 2019)

ste numero, ya el 114, de la Revista Economia del Instituto de Investigaciones Econémicas
de la Universidad Central del Ecuador, se ha organizado en torno al tema central Crisis
estructural, monopolios y desigualdades.

La légica inexorable del capital define no solo una concentracion y centralizaciéon de los
activos productivos, sino también de los ingresos y del poder. En su movimiento, la exacerba-
ci6n de los mecanismos de opresion y dominio de matrices historicas previas convergen hacia
la emergencia enddgena de nuevas regularidades cualitativas que requieren respuestas teéricas
y précticas desde cada rincén y desde cada frente para construir horizontes de trascendencia
humana que eviten la degradacion civilizatoria que la crisis estructural estd provocando. Este
es un modesto aporte para asumir esos desafios tedricos, pero proyectandolos hacia una pra-
xis transformadora, reconociendo las limitaciones sistémicas que la dindmica del capital im-
prime sobre la periferia.

El objetivo de la convocatoria de provocar una reflexion desde Ecuador en torno a esos de-
terminantes sistémicos globales tan trascendentes se ha cumplido en algunos aspectos puntua-
les con las importantes contribuciones recogidas dentro del Dossier central.

Nora Fernandez y Alejandra Santillana en El regreso del rm1 al Ecuador y la retdrica del fe-
minismo empresarial: los posibles efectos en la vida de las mujeres, exploran desde una critica
marxista y feminista el retorno de las politicas de austeridad y la subordinacién del Ecuador
al FMI en 2019, luego del paréntesis de excepcion que significo el gobierno de Rafael Correa
—y el de Alfredo Palacio, habria que afadir—. Tras una mirada al viraje continental que se ha
dado en América Latina, en particular en Argentina, contrasta la nueva retdrica de género del
esfuerzo de relaciones publicas del FmI en torno al «emprendedurismo» y el feminismo neo-
liberal —sobre todo desde la direcciéon de Christine Lagarde— con el impacto real que han
tenido las politicas de ajuste en general, y de manera muy especifica, lo que les espera a las
mujeres en Ecuador con la aplicacion del ajuste aplicado por el Gobierno de Lenin Moreno y
los ofrecimientos hechos en la Carta de Intencién, de manera muy especial, por el aumento
de la deuda, el desempleo y la reduccién dramatica de la inversion social, como mecanismos
no solo de mayor explotacién y empobrecimiento, sino también de reforzamiento patriarcal.
Quedan por ver los resultados de la movilizacion popular de octubre de 2019 y como se des-
envuelve la disputa entre los sectores populares y la sdlida posicion de los mas poderosos in-
tereses nacionales y extranjeros, empenados en aplicar el mas radical programa neoliberal en
la historia del pais.

Luis Fierro Carrién actualiza estudios previos en Fortalecimiento de los grupos econémi-
cos en el Ecuador en la tltima década. Como lo sugiere el titulo, el articulo se empefa en ar-
gumentar que, en contraste con la retorica de socialismo, revolucion y la supremacia del tra-
bajo sobre el capital, los ingresos de los 27 principales grupos econdmicos aumentaron del 28,4
% del valor agregado bruto (vaB) del Ecuador en 2013 a 29,6 % en 2017. En particular, sefiala
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entre principales beneficiarios a aquellos grupos monopolicos ligados al mercado interno, a
la importacion, y a la construccién de infraestructura como, por ejemplo, los grupos Wright
(Favorita), Eljuri, PRONACA, KFC, Nobis e Hidalgo & Hidalgo, entre otros. Todo esto a pesar de
que se aumentaron los salarios reales sistemdticamente y los ritmos sostenidos de crecimiento
del gasto y la inversion sociales, por un lado y, por otro, medidas institucionales y regulato-
rias como la creacién de la Superintendencia de Control de Poder de Mercado y la separacion
de entidades financieras de las de difusion y productivas. El articulo sefiala el peso de la rece-
sion, las guaridas fiscales, las dificultades recaudatorias y regulatorias —pone, entre otros, el
ejemplo del grupo Banco Pichincha-Diners, el primero de entre los mas grandes del pais que
reporta que en 2017 solo paga en impuesto a la renta el 2,1% de sus ingresos y ha sido repeti-
damente beneficiario de multimillonarias remisiones de sus deudas fiscales—, la sub y sobre-
facturacion, etc., como factores que debilitaron el esfuerzo distributivo. Se resaltan cambios
estructurales en la economia y en la composicién de los grupos, algunos de ellos hasta desa-
parecieron del registro legal, como el grupo Isaias.

Jefferson Sudrez y Saul Mendieta se preguntan ;Contribuye el sistema financiero ecuato-
riano a reducir la desigualdad por ingresos?, y tratan de responder con una aplicacién del en-
foque econométrico de retraso distribuido autorregresivo (ARDL). Frente a resultados contra-
dictorios hallados en la literatura, la aplicacién de ARDL al caso ecuatoriano entre 1987 y 2018
muestra evidencias de un incremento de la desigualdad de ingresos medida por el indice de
Gini. Tras un repaso de las principales posiciones convencionales sobre la banca y de un breve
recuento histérico de la banca en el pais, se aplican varias técnicas econométricas para expli-
car la variacion del Gini. Entre varios puntos importantes, se concluye que, en el largo plazo,
«el desarrollo del sistema financiero puede tener una relacion directa con un incremento en la
desigualdad» y que «la inestabilidad financiera puede tener graves repercusiones en la redis-
tribucion del ingreso, en el corto y en el largo plazo, al afectar directamente a la clase media
y baja [...]».

Bryan Pérez Almeida, en La metamorfosis del desarrollo econdmico, reflexiona sobre la
evolucion del debate tedrico sobre el tema. Luego de una exploracién sobre la literatura tra-
dicional, la heterodoxa y la mas reciente —de orientacién mas tecnocratica— y de una revi-
sién de metodologias, destaca que, con el método de clusteres y procesos (y clubs) de conver-
gencia, se puede detectar que surge un grupo de 122 paises en el periodo de 2000 a 2017 que
se han entrampado en el estancamiento econdmico. Mas detalladamente —con la jerga propia
de la literatura—, el analisis muestra que «las dinamicas de estancamiento, limbo, deriva, esca-
lera al cielo y el edén del crecimiento han revelado que muchos paises se encuentran atorados
en dichos estados, donde los extremos se asemejan a los equilibrios de bajo y alto ingreso, res-
pectivamente, mientras otros se encuentran gravitando en las corrientes hacia el edén del cre-
cimiento, a la vez que, el grupo de estancamiento econdmico aumenta y el edén del crecimiento
apenas mengua» y concluye que «no todos los paises pueden obtener una metamorfosis del
desarrollo que les traslade de un estado estacionario de bajo ingreso a uno de alto ingreso».

En la seccion de Estudios Socioecondmicos, también convergen dos revisiones tedricas muy
relevantes para el tema central de la revista, completando un niimero coherente y, sin embargo,
largamente insuficiente dada la vastedad del propésito.
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Mario del Rosal, da una sintesis muy util en El paradigma marxista y la ciencia econémica.
Enmarcada por el contraste con las corrientes convencionales (neoclasicas y keynesianas) o
reformistas (heterodoxia no marxista), la corriente marxista aparece como «la propuesta de
analisis mas avanzada y desarrollada en el campo de la critica de la economia politica» por su
caracter «heterodoxo, critico, social, histdrico y politico».

Irma Garcia-Serrano analiza, en Tres perspectivas analiticas sobre la identidad de género
y el mercado de trabajo agregado, la ortodoxia neocldsica, la economia feminista y la econo-
mia de la identidad, a partir de la revision critica de la bibliografia respectiva. Concluye resal-
tando la importancia de la alerta tedrica y la sensibilizacion adecuada y especifica en los cir-
culos de toma de decisiones para desplegar politicas publicas que permitan reducir las brechas
en el mercado laboral vinculadas al género, la etnia, la clase, la edad, etc.

Esperamos que estas lecturas susciten nuevos debates y nuevos horizontes en puntos tan
cruciales para el devenir de nuestros pueblos.

Pedro Pdez Pérez
Universidad Central del Ecuador
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RESUMEN Con la llegada de Rafael Correa a la presidencia del Ecuador en 2006, el discurso
posneoliberal parecia dejar atras las politicas de ajuste estructural. Sin embargo, ya en el
2014, el Fondo Monetario Internacional (EMI) regresa a monitorear la economia y en el ac-
tual mandato de Lenin Moreno el Estado ecuatoriano firma un nuevo acuerdo. Este articulo
busca analizar la Carta de Intencion firmada en 2019, desde una critica marxista y feminista.
Se centra en el pacto neoliberal impulsado por el gobierno; analizaremos el rol del Fm1 en la
economia para la region y la retérica multilateral de inclusion de género; y realizaremos una
critica detallada de lo que la nueva carta de intencion significa para las mujeres en Ecuador.

PALABRAS CLAVE Marxismo, economia feminista, instituciones internacionales, equidad de
género.

ABSTRACT Rafael Correa’s ascent to Ecuador’s presidency and his post neoliberal discourse
showed an opportunity to leave behind the structural adjustment policies. However, by 2014, the
1MF had returned to monitor the ecuadorian economy and during the current Lenin Moreno’s
government an new agreement with 1Mr has been signed in 2019. This article seeks to analyze
the Letter of Intent from a critic marxism and feminist perspective. For this purpose, we (1)
analyze the neoliberal covenant promoted by government; (2) discuss the IMF’s role in the eco-
nomy region and the multilateral rhetoric of gender inclusion; (3) finally, we examine the mea-
ning of IMF agreement for the women in Ecuador.

KEYWORDS Marxism, feminist economy, international institutions, gender equity.

JEL CODES Bs1, Bs4, F33, J24.

INTRODUCCION

El retorno del Fondo Monetario Internacional (Fmi) a la economia del Ecuador nos plantea el
desafio de comprender el nuevo acuerdo firmado entre el Estado ecuatoriano y el organismo
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multilateral. Este articulo busca problematizar la Carta de Intencién firmada el 2019 por el
Gobierno desde un enfoque critico que pone en dialogo una perspectiva de economia feminista
y una lectura marxista del funcionamiento del capitalismo, el patriarcado y el neoliberalismo.

Se propone una problematizacion de la Carta de Intencion que incluye datos descriptivos
sobre el mercado laboral y los recortes presupuestarios en el pais asi como el caso de Argentina
como referencia de los posibles impactos de las nuevas politicas de ajuste en Ecuador. Se in-
corpora, ademas, una revision de declaraciones y documentos que muestran el discurso del
EMI en relacion a las mujeres. Interesa preguntarse scuales son los elementos de la Carta de
Intencién que revelan los propdsitos del EMI para las mujeres en el pais?, ;como este acuerdo
se relaciona con la retdrica del EMI en relacién a las mujeres y el emprendedurismo? y, final-
mente, ;qué posibles consecuencias tiene este acuerdo en la vida de las mujeres del Ecuador?

La hipétesis de este estudio es que al ser el neoliberalismo un proyecto de clase de las éli-
tes globales, que se articula con las élites nacionales y solo es posible con el accionar de los
Estados; requiere no solo de politicas de ajuste estructural dirigidas a la clase trabajadora, sino
también de la legitimacién de un discurso de aparente inclusion con perspectiva de género,
pero basado en un feminismo neoliberal que borra las condiciones de desigualdad e injusti-
cia, y la division sexual del trabajo que estructuran el capitalismo y se alimentan del patriar-
cado como orden social, pero también econdémico, que plantea que las mujeres pueden libe-
rarse de la pobreza y de la violencia, inicamente con voluntad y cumpliendo con el rol del
Homo economicus del capital. De esta manera, las mujeres son afectadas tanto por la deuda
que contrae el Estado, y que recae directamente en el recorte de presupuestos de inversion so-
cial, como por la deuda privada, que se convierte en el mecanismo de sobrevivencia ante los
efectos de las politicas de ajuste.

EL PACTO ENTRE LAS ELITES INTERNACIONALES:
NEOLIBERALISMO Y FONDO MONETARIO INTERNACIONAL

Tu mujer emprendedora, es una ajustadora.
PINTADO EN LAS PAREDES DE BUENOS AIRES (NOVIEMBRE 2018)

Desde los afios setenta del siglo pasado, en que el neoliberalismo irrumpié en América Latina
a través de su primer experimento en el régimen militar de Pinochet y cobr¢ vigencia a nivel
global como una teoria de précticas politico-econdmicas, éste se ha encaminado a «restable-
cer —o crear— las condiciones para la acumulacion del capital y restaurar el poder de las éli-
tes econdmicas», reiteradamente amenazadas por la caida de las tasas de ganancia y las subse-
cuentes crisis inherentes del capitalismo (Harvey, 2014, pag. 36).

Si bien es cierto, las crisis econdmicas y financieras —cada vez mds recurrentes— ponen en
duda la capacidad del neoliberalismo como proyecto politico para vigorizar el proceso global
de valorizacion y acumulacion del capital, no cabe duda su capacidad para renovar el poder
de las élites econdmicas (Harvey, 2014). Basta ver las cifras de Oxfam (Lawson, Chan, Rhodes,
Parvez Butt, Marriott, Ehmke, Jacobs, Seghers, Atienza y Gowland, 2019) sobre el aumento de
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la desigualdad extrema, que muestran cémo desde el inicio de la crisis econdmica-financiera
del 2008, el nimero de multimillonarios practicamente se ha duplicado.

Esta restauracion del poder econémico de las clases altas no hubiera sido posible sin la
captura del poder politico realizado por las élites mundiales a través del apresamiento de los
Estados y las instituciones del sistema financiero internacional, fundamentalmente el Fm1 y el
Banco Mundial (Bm) convertidos desde la era Reagan en «centros para la propagacion y la ejecu-
cion del fundamentalismo del libre mercado y la ortodoxia neoliberal» (Harvey, 2014, pag. 46).

Recesiones inducidas, recortes de gasto social, creacion de legislaciones que flexibilizaron
el mercado laboral y debilitaron el poder de los sindicatos, privatizaciones y rebajas de los im-
puestos a las empresas y élites econdmicas, convirtieron a las politicas de ajuste estructural
impulsadas por los Estados en condiciones para acceder a los programas de reprogramacion
de la deuda, consolidando el poder de los monopolios y el capital financiero global, asi como
el rechazo de la poblacién afectada por la pobreza, desposesion y desigualdad generada a par-
tir de dichas medidas (Harvey, 2014).

EL NUEVO ROSTRO DEL FMI: INCLUSION, DISCURSO DE GENERO
Y FEMINISMO EMPRENDEDOR NEOLIBERAL

Luego de décadas de desprestigio global y después de la crisis del 2008, el FmI cambi su dis-
curso por uno mas enfocado al combate de la pobreza y la desigualdad, e incorpor6 «la inclu-
sién de las mujeres» (Lagarde, 2016). En sus intentos por convencer a la poblacion de que sus
rescates econdmicos tienen un profundo contenido social, que busca beneficiar a los sectores
mayoritarios, su exdirectora, Christine Lagarde, declaré ptblicamente que esta entidad tenia
un nuevo rostro y que ya no imponia ajustes estructurales a los paises con dificultades econo-
micas (Emol.com, 2014; El Pais, 2018).

Mientras presentaba su nuevo discurso al mundo, el Fm1 continuaba firmando cartas de in-
tencién y memorandums de politicas econdmicas y financieras cuyo trasfondo seguia siendo
el ajuste estructural como tUnica alternativa para enfrentar las crisis en los paises europeos.
La misma receta: privatizaciones, despidos, recortes de pensiones, flexibilizaciéon laboral y fi-
nanciera. Las mismas consecuencias: recesion econémica, precarizacion laboral y empobre-
cimiento de la mayoria de la poblacién. En otras palabras, una nueva mascara, las mismas po-
liticas, el mismo w1, la misma alma.

sA qué alma se hace referencia? A la sefialada por Margaret Thatcher en su famosa frase
«la economia es el método, la finalidad es cambiar el corazon y el alma» (Thatcher, 1981). Pero
sdonde se puede ver el alma del neoliberalismo? En el marco tedrico-conceptual a partir del
cual opera el Fm1, que sostiene que si los agentes econdmicos, empresas y consumidores, maxi-
mizan sus beneficios y utilidades de manera individual, a la vez que el Estado garantiza la pro-
piedad privada y deja que las fuerzas del mercado operen libremente, la sociedad alcanzara su
maximo bienestar (FMI, 2019). En el alma del Homo economicus que representa al emprende-
dor moderno, racional, egoista, calculador, competitivo, individualista, cuyo objetivo es siem-
pre satisfacer sus deseos y en cuyo mundo, tal como lo senalara Thatcher,' no hay sociedad,
solo individuos (Marcal, 2018, pags. 29-49; Himmelweit, 2018, pag. 63).
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El Homo economicus es un hombre abstracto, sin raza, clase y en donde lo masculino se pre-
senta como universal, cuyas caracteristicas son lo mas alejadas posibles a lo que representa lo
femenino como construccién social: emocional, solidaria, abnegada y dispuesta a cuidar a los
demas renunciando a maximizar su propio beneficio, por ende, poco competitiva y productiva,
razén por la cual es excluida del mercado y su trabajo debe recibir ninguna o menor remune-
racién (Marcal, 2018, pags. 29-49). Este marco conceptual garantiza que el poder econémico
siga siendo masculino y sus empresas continiien acumulando el capital. El mismo marco te6-
rico que, en palabras de Rita Segato (2019), «recrudece las practicas patriarcales» mientras be-
neficia fundamentalmente a las grandes corporaciones y el capital financiero internacional».
Tres dias antes de que tenga lugar el Foro Econdmico Mundial en 2018, Christine Lagarde, ex-
directora del Fm1, y Elsa Solberg, primera ministra de Noruega, escribian un articulo titulado
«;Por qué 2018 debe ser el aflo en que las mujeres prosperen?», para ellas:

Este afo, en el Foro Econdmico Mundial, el desafio del empoderamiento femenino también
esta firmemente en la agenda, porque darles a las mujeres y las nifas la oportunidad de tener
éxito no solo es lo correcto, sino que también puede transformar las sociedades y la econo-
mia. (Lagarde y Solberg, 2018)

Desde hace un par de afios, la presencia de mujeres en los foros y grupos donde convergen
las naciones y empresas mas poderosas se vuelve cada vez mds visible. Tanto, que la mayo-
ria de instituciones multilaterales y de articulaciones que marcan la agenda de las politicas
mundiales han incluido a las mujeres. ;Por qué de pronto importamos estos organismos y
espacios? En nuestro criterio, tres son los elementos que explicarian este rostro femenino
del capital internacional: dos de tipo politico-ideoldgico y un tercero que se rige por las re-
glas del orden econdémico del modo de produccién capitalista. Los tres factores se encuen-
tran en tension y ocurren de manera simultdnea mostrando que el capitalismo es un orden
social en donde el patriarcado y la colonialidad establecen a la par, divisiones y jerarquias,
también entre mujeres.

Se considera que los elementos de caracter politico e ideoldgico que expresan esta centrali-
dad repentina de las mujeres en el discurso y las figuras internacionales de la gobernanza, son:
(1) la consolidacion de los argumentos y el surgimiento de referentes de un tipo de feminismo
neoliberal que defiende la igualdad relativa entre hombres y mujeres —mientras evita hablar
de la incompatibilidad con la desigualdad e injusticia generada por el capitalismo—; y (2) la
neutralizacién del potente y plural movimiento feminista que en la actualidad constituye el
movimiento con mayor capacidad de movilizacion simultanea e internacionalista a nivel glo-
bal, porque propone en la movilizacién, una critica profunda y sistémica a las relaciones so-
ciales de produccion, la division sexual del trabajo, la racializacion y despojo, a la vez que hace
frente al fascismo y la derechizacion en el mundo.

En cuanto al tercer factor, directamente relacionado con lo econémico, la inclusiéon de gé-
nero y la incorporacion de las mujeres al mercado de trabajo productivo bajo las nuevas for-
mas de contratacién, promovida por los organismos multilaterales, recogen la histérica herra-
mienta del capitalismo de reducir costos de produccién aprovechando el lugar subordinado y
de sobrecarga de trabajo de cuidado de las mujeres en las sociedades (Martinez, 2011). Como
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bien lo han propuesto las feministas marxistas en sus investigaciones (Arruzza, 2016; Federici,
2010; Davis, 2004), la relacion entre el capitalismo, el patriarcado y la racializacién ha impli-
cado que el rol de las mujeres en la economia esté determinado por su lugar en la division se-
xual del trabajo. Este mecanismo usado por el capitalismo, para aumentar las ganancias de
los empresarios, se basa en el caracter potencial de las mujeres para ser madres y, por lo tanto,
en la posibilidad futura de que queden temporalmente fuera del mercado laboral productivo.
Cuando esto ocurre, no pueden proveer de fuerza de trabajo a las empresas —aunque si man-
tienen su trabajo en la reproduccion social reforzado con la maternidad—, y son el Estado y
las empresas quienes estan llamados a asumir el costo de la fuerza de trabajo productiva tem-
poralmente no disponible.

Bajo ese argumento, las mujeres que tienen la carga de trabajo no remunerado, ocupan un
lugar en el mundo del trabajo asalariado potencialmente mds costoso que los hombres y es
bajo esta premisa que se refuerza su condicion subordinada en el orden capitalista. Esto no es
menor cuando de politicas neoliberales se trata.

Como se vera mas adelante, la entrada al mercado laboral asalariado neoliberal de las mu-
jeres y los jovenes esta condicionada a una forma de contratacion que legitima y formaliza la
flexibilizacion laboral, con menos remuneracién y con mayores posibilidades de ser despe-
didos. Y es que, en el capitalismo, ningtin empresario quiere asumir los costos de garantizar
los derechos de maternidad; pero en regimenes neoliberales, el Estado tampoco, porque tras-
lada obligatoriamente la gestion de la reproduccion social y de la maternidad a las mujeres y
sus entornos (Schild, 2016), ocurre aquello que la economia feminista ha denominado crisis
de los cuidados, es decir, se produce una tension en la provision de cuidados derivada de los
cambios en el rol de las mujeres en la economia, de la organizacion capitalista y patriarcal del
trabajo de cuidado y del retiro del Estado en las esferas sociales (Hochschild, 1995). En efecto,
esta crisis se relaciona con «los cambios en los contenidos, protagonistas y circunstancias en
las que ese trabajo se realiza » (Hochschild, 1995, pags. 331-346) que en contextos neolibera-
les implica, mercantilizacion.

Los elementos ideoldgicos, politicos y econémicos estructurales que aqui se muestran, no
surgen espontaneamente. Son respuestas y estrategias del capitalismo y el patriarcado para
aumentar ganancias y mantener el orden material y simbélico. Asimismo, constituyen meca-
nismos para contrarrestar cualquier posibilidad de concretar horizontes emancipatorios en
el plano de la organizacién. En este caso, frenar el crecimiento y la radicalizacién del movi-
miento internacionalista feminista anticapitalista y anticolonial. En estos afos, las élites mun-
diales han creado un discurso sobre la importancia de la participacion de las mujeres en pues-
tos de direccion politica y gerencial a la par de una promesa emprendedora para las mujeres
trabajadoras. El discurso empresarial sustentado en varios estudios de aumento de rentabili-
dad, apela a que nosotras somos mas responsables, mejores gerentes y contratamos a mas mu-
jeres (Revista Lideres, 2016; Revista Lideres, 2018).

Es asi que en 2017 el Foro Econémico Mundial (WEF) en alianza con LinkedIn, incorpord
en el Global Gender Gap Report un analisis sobre la participacion de las mujeres en puestos
de liderazgo en 12 industrias con el propésito de comprender las tendencias de género en la
composicion de la fuerza de trabajo. Concluyd que las mujeres representan no mas del 50%
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de los lideres en todas las industrias analizadas, y en algunas areas como energia, mina o ma-
nufacturas, la participacion de las mujeres en cargos de representacion es mucho mas baja, y
solo constituye el 20% de los puestos de liderazgo (LinkedIn, 2017).

El estudio demuestra que en el periodo 2007-2017, la participacion femenina en cargos altos ha
crecido aproximadamente a un ritmo del 2%, y recomienda que para acelerar esta tendencia es
fundamental colocar a mujeres en cargos de liderazgo porque éstas contratan a mas mujeres.
La investigacion también determina que solo en tres industrias las mujeres asumen el 40% de
los cargos de liderazgo corporativo: salud, educacion y sectores que no generan ganancias. Sin
embargo, estas industrias han sido histéricamente feminizadas por el numero relativo de mu-
jeres trabajadoras en esos sectores y porque tienen monetaria y socialmente una menor paga
y un menor reconocimiento (WEF, 2017). Pero ;cual es la razén que esta detras de esta promo-
cién de las mujeres en puestos de liderazgo?

Recuérdese que mas alla de la presencia de pocas mujeres vinculadas o representantes di-
rectas de las empresas transnacionales en puestos de direccién o de una mayor participacion de
estas en los distintos sectores de la economia, la gran mayoria de las mujeres y las identidades
sexo genéricas feminizadas, son fuerza de trabajo explotada y empobrecida (Oxfam, 2017). Sin
embargo, la narrativa del feminismo emprendedor neoliberal cuenta en los tltimos tres aflos con
una serie de publicaciones* promovidas y financiadas por grupos econémicos mundiales que
recopilan frases y experiencias de las mujeres mds poderosas que son parte de la lista Fortune
500° (Ortega, 2018). El argumento que subyace en esta campafia medidtica es que tanto el pa-
triarcado como la pobreza son superables con voluntad individual y empresarial, es decir, las
mujeres pueden ser exitosas en el mercado si adoptan las caracteristicas del Homo economicus.

Bajo esa logica, para superar las brechas de género, se debe incluir a mas mujeres al 4am-
bito politico, gerencial, laboral y de régimen de propiedad. En efecto, las salidas que propo-
nen los organismos multilaterales se concentran en tres mecanismos: mayor participacién de
mujeres en la fuerza de trabajo para impulsar el p1B, mas mujeres en puestos de direcciéon y
defensa de los derechos de propiedad+ (Lagarde y Ostry, 2018). Estos planteamientos también
los encontramos en lo establecido por el Grupo de los 20 (G20), que emite un documento de-
nominado Women 20, para el tratamiento de las mujeres en los acuerdos de las grandes po-
tencias mundiales.

Como sefala la Revista Lideres (2018), edicién mexicana, una mayor participacion de las
mujeres en puestos de liderazgo no solo tiene que ver con el acceso a la cultura y educacion,
sino fundamentalmente esta relacionado con un aumento de la rentabilidad de las empresas.
Mientras menos participen mujeres en puestos de liderazgo, se limita el crecimiento de la eco-
nomia nacional y, por lo tanto, de ganancias y oportunidades para las empresas. Las mujeres
reciben mayor presion social para demostrar que son mas capaces, que sumada a la brecha sa-
larial de género determinan «una ganancia por empleado 30% mayor y una rentabilidad mas
alta que sus competidores» (Lideres, 2018).

Otro estudio realizado por el Peterson Institute of Economy (como se cit6 en Lideres, 2018),
basado en «21.980 encuestas realizadas a empresas globales que cotizan en la bolsa en 91 pai-
ses de diversas industrias, concluye que tener al menos un 30% de mujeres en puestos de alta
direccién en una organizacion afiade 6% mads de margen de utilidades netas».
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Este discurso de democratizacion e inclusiéon de género que promueve el capital financiero y
comercial internacional, que se muestra sensible a las demandas levantadas por gran parte de
los movimientos feministas desde los afios sesenta, muestra la enorme capacidad para vaciar de
contenido progresista las exigencias de la clase trabajadora y rentabilizarlas. Es por eso, que el
caracter radical del movimiento feminista actual se encuentra justamente en que ya no esgrime
unicamente la demanda de igualdad, sino de transformacion de todo el sistema’ (Development
Alternatives with Women for a New Era (DAWN), 2018).

Como se ha visto el contenido de este feminismo neoliberal del emprendedurismo, pro-
movido y encarnado por las mujeres del capital financiero y comercial mundial, reconoce la
importancia de la participacién femenina, pero se sostiene en la desvalorizacion estructural
de las mujeres y de la naturaleza, del proceso de reproduccion y del sostenimiento y cuidado
de la vida —y de todo aquello que la posibilita—, asi como de las bases de explotacién y do-
minacién en la que se erige el capitalismo.

EL FMI DURANTE EL GOBIERNO DE RAFAEL CORREA: CONTINUIDADES DEL
CARACTER DEPENDIENTE DE LA ECONOMIA PERIFERICA ECUATORIANA

Desde el inicio de su mandato, el entonces presidente del Ecuador, economista Rafael Correa
Delgado, sostuvo que uno de los objetivos centrales de la Revolucion Ciudadana era la supe-
racién de «la larga noche neoliberal» (CELA, 2007; La Jornada, 2009), que implicaba colocar al
ser humano en el centro de las politicas publicas, y no al capital —sobre todo financiero— y su
logica depredadora. Ese fue el sentido que se recogié en la Asamblea Nacional Constituyente
de 2007 y que sirvié de texto constitucional, aprobado en 2008.

De igual manera, el primer Plan Nacional del Buen Vivir incluy6 la importancia de la jus-
ticia social, de la construccion igualitaria y de la promocién y garantia de derechos que apor-
ten en la superacion de las desigualdades y discriminaciones de clase, raza o género (2009).
Cuatro afios después, el expresidente Correa declaraba en una conferencia en la Universidad
Técnica de Berlin, que «el EMI es el perro guardidn del capital financiero» (Correa, 2013, pag.
29). Sin embargo, como lo mostro el boletin del 28 de mayo de 2014 emitido por el mismo
Fondo Monetario Internacional, éste retomaba su papel en la revision de la economia ecuato-
riana, que en concreto significaba el «cumplimiento del mandato establecido en el Articulo 1v
del Convenio Constitutivo del Em1»°® (Acosta, 2014).

Este retorno, que no significé un acuerdo entre el Gobierno del Ecuador y el EmI, consti-
tuye, sin embargo, un ejemplo claro del caracter dependiente de la economia nacional y del
poco margen de accién y decision de quienes administran el Estado frente a la hegemonia del
neoliberalismo como forma concreta del capitalismo global. Solo con el monitoreo del Fm1 a
nuestra economia, y la elaboracién de un informe favorable, Ecuador estaba habilitado para
emitir los Bonos 20247 y obtener recursos del mercado de capitales global para hacer frente al
déficit fiscal consecuencia de seguir siendo una economia primario-exportadora-dependiente
y como producto de la caida de los precios internacionales del petréleo.

Entre las medidas para enfrentar la recesion, el Gobierno realiz una serie de reformas re-
gresivas en términos de derechos laborales tanto para el sector publico como privado,® es asi
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que se aline6 a las necesidades del neoliberalismo hegemonico global que se caracteriza por
«consolidar una sociedad bilateral entre el capital y el trabajador, dinamitando el esquema de
negociacién colectiva, dejando vacio de contenido al sindicalismo y situando el concepto de
movimiento obrero en las vitrinas de los museos» (Cafiamero, 2018, pag. 7).

EL RELATO DE LA CRISIS: ENTRE EL «<NO HAY ALTERNATIVA»
Y LA VIOLACION CONSTITUCIONAL DE DERECHOS

En julio de 2017, mientras las cifras oficiales del Banco Central del Ecuador, mostraban que el
Ecuador se encontraba en etapa de cierta recuperacién econdémica (BCE, 2017); el presidente
Lenin Moreno anunciaba que el pais atravesaba por una dificil situacion econdémica, como con-
secuencia de la falta de mesura en el gasto ptblico de la administracién correista. Ante esto, se
volvia necesaria la «optimizacién de la inversién publica, incentivar la inversion y tomar un
conjunto de medidas de austeridad fiscal» (El Universo, 2017). Con este discurso, se inaugura
la estrategia del Gobierno para construir consenso y legitimidad social en torno a sus medi-
das econdmicas, apoyandose para ello en la profecia autocumplida de que, frente a la crisis,
«no hay alternativa»® posible a las politicas neoliberales.

En junio de 2018, el Gobierno conté con la aprobacién por parte de la Asamblea Nacional
de la Ley Orgénica para el Fomento Productivo, Atraccion de Inversiones, Generacién de
Empleo y Estabilidad y Equilibrio Fiscal. A través de la remision tributaria, esta ley beneficid
a los grandes deudores del fisco y puso las bases para un futuro acuerdo con el rmi, entidad
que mostro su satisfaccion con las medidas econdmicas a través de las declaraciones de la jefa
de la misién en 2018: «Las autoridades ecuatorianas han dado, recientemente, pasos impor-
tantes para fortalecer las instituciones fiscales y restablecer una economia competitiva impul-
sada por el sector privado» (FMI, 2018).

En consonancia con el discurso de la inevitabilidad del retorno neoliberal, encaminado a
mostrar al FMI el compromiso del pais con el ajuste, se tomaron acciones previas® a la firma
del acuerdo, como el aumento del precio y la liberalizacion del mercado de la gasolina stper,
el despido de miles de empleados publicos," la restriccion de la inversion publica en capital y
el recorte del presupuesto publico para el afio 2019.

Finalmente, en febrero de 2019, el Gobierno anuncia que el Estado ecuatoriano y el Fm1 ha
logrado un acuerdo técnico. Con esto, el pais recibia un préstamo de usp 4200 millones? para
ejecutar las politicas econdmicas del Gobierno en el marco del servicio ampliado® del EMI (SAF)
(rM1, 2019b). Seguin este marco, se espera que los compromisos del pais estén focalizados en
el ajuste estructural e incluyan la condicionalidad especifica** (FmI, 2016).

Cabe decir que el regreso del Fm1 abre la puerta a mayor endeudamiento del Estado ecua-
toriano y mas dependencia al sistema financiero global, es decir, obliga a que nuestro trabajo
social sirva para pagar a tenedores de deuda y organismos multilaterales, y no para generar ri-
queza que se distribuya a la poblacién.

Este acuerdo se logra violando la Constitucion vigente que en su articulo 419 determina que
cualquier tipo de acuerdo internacional debe contar con la aprobacion previa de la Asamblea
Nacional cuando éste requiera modificar una ley, se refiera a derechos y garantias establecidas
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en la Constitucion, se «comprometa la politica econdémica del Estado establecida en el Plan
Nacional de Desarrollo a condiciones de instituciones financieras internacionales o empresas
transnacionales» y que «atribuyan competencias propias del orden juridico interno a un or-
ganismo internacional o supranacional» (Constitucion, 2008, pag. 185).

La Carta de Intencién con el rmI firmada por Moreno, asi como el Tratado de Libre
Comercio con la Unién Europea® suscritos durante el Gobierno de Correa, constituyen acuer-
dos que vulneran los principios de solidaridad y justicia, asi como varios derechos estableci-
dos en la Constitucién.” Es decir, en ambos gobiernos se violan derechos constitucionales en
pro del pacto con las élites econdmicas.

LA NUEVA CARTA DE INTENCION CON EL FMI: UNA LECTURA
DESDE EL FEMINISMO CRITICO Y EL MARXISMO

El capital financiero internacional junto a su discurso de inclusion de género, se traduce en el
caso ecuatoriano en los contenidos de la nueva Carta de Intencién firmada entre el Gobierno
de Moreno y el em1. El Memorando de Politicas Economicas y Financieras, que resume el Plan
Prosperidad, se divide en seis secciones que justifican su alcance a partir de las bondades de
la competitividad, la reduccién del Estado y la incorporacion de las mujeres y jévenes al mer-
cado laboral asalariado.

A continuacion se realizara una lectura de los posibles efectos en las mujeres de las politi-
cas contenidas en las distintas secciones del acuerdo: a) Restaurar la prudencia en la politica
fiscal; d) Apoyo a la creacidon de empleo, la competitividad y el crecimiento; y e) Promover la
prosperidad compartida y proteger a pobres y vulnerables.

PRECARIZADAS Y SOBREEXPLOTADAS
La reforma laboral pactada entre el FM1 y el Gobierno del Ecuador se compone de tres elementos
centrales: (1) flexibilizacion laboral sobre todo enfocada a mujeres y jovenes; (2) reforzamiento
de las mujeres en el trabajo reproductivo no remunerado en condiciones de mayor precariza-
cién y sobreexplotacion; y, (3) mas despidos y reduccion de los salarios en el sector publico.
En cuanto al primer elemento, como establece la seccién D de la Carta de Intencion, el
Gobierno busca devolverle competitividad internacional a la economia ecuatoriana basada en
fomentar un crecimiento liderado por el sector privado. El propésito final es hacer del Ecuador
«un destino preferido para los negocios de todo el mundo e impulsar la generacién de empleo
y la reduccién de la informalidad en la economia» (LOI-MEEP, 2019, pag. 9). Para lograrlo, ne-
cesita modificar el marco laboral en el que se encuentra el pais:

Ecuador requiere una reforma laboral urgente que ayude a reducir la informalidad —parti-
cularmente de mujeres y de trabajadores jovenes— e incremente la predisposicion de los em-
prendedores y las empresas para contratar trabajadores y crecer. Una reforma laboral implica
adaptarse a las condiciones del mercado y de la sociedad retirando cuidadosamente las res-
tricciones actuales que resultan en menores oportunidades para las personas que no tienen un
empleo [...]. (LOI-MEFP, 2019, pag. 9)
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Esta propuesta omite las condiciones de contexto por las mujeres ecuatorianas enfrentan la in-
formalidad. De acuerdo a datos del Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC, 2019), el
trabajo no remunerado (TNR) esta fundamentalmente en manos de las mujeres. Es asi que, en
el periodo 2007-2017, por cada 100 horas de TNR, 7 las mujeres realizaron 77. Para el afio 2017,
mientras que el TNR contribuy6 con el 32% del gasto del consumo final de los hogares a nivel
nacional® y el 19,1% del p1B® —14,5% generado por las mujeres y 4,6% por los hombres—, las
mujeres de 12 aflos en adelante dedicaron en promedio 26,7 horas per cépita por semana al
TNR, a la vez que los hombres solo le asignaron 8,2 horas. Esto significa que las mujeres traba-
jan sin remuneracion tres veces mas que los hombres en aquellas actividades que facilitan la
reproduccion y sostenimiento de la vida.

Si se suma las actividades del TNR y el trabajo remunerado de las personas ocupadas en el
mercado, la carga global de trabajo de las mujeres es mayor a la de los hombres en 17,5 horas
por semana, lo cual significa menos tiempo para actividades «que las beneficien en térmi-
nos individuales —recreacién, educacion, descanso—» (Consejo Nacional por la Igualdad de
Género (CNIG), 2016, pag. 30).2° Seguin Castillo y Salas (2018):

La desigualdad en la distribucion del tiempo en actividades domésticas y cuidado de cargas
familiares (principalmente los nifios pequeios), disminuye la oferta laboral de mujeres, ge-
nerando condiciones inequitativas en el desarrollo profesional, aun en aquellos sectores con
mayor participacion femenina. Las mujeres con baja cualificacion son menos propensas a ac-
ceder a un trabajo, y entre aquellas que trabajan, la intensidad laboral y los salarios son infe-
riores que sus pares hombres [...]. (pags. 174-17)

En ese contexto de enormes desigualdades de género, retirar las restricciones actuales en el
mercado laboral, que en lenguaje neoliberal significa una mayor flexibilizacién laboral para mu-
jeres sin impulsar cambios en las condiciones estructurales que configuran dicha desigualdad,
termina constituyéndose en una politica que legitima su mayor explotacion y precarizacion.

Un poco mas adelante, en la misma seccion b de la Carta, que presenta la promocion de la
igualdad de género como parte de las reformas necesarias, se sefiala:

Continuaremos con nuestras politicas de apoyo a las familias con niflos pequeilos, asegurando
la provision de programas de cuidado de ninos. La introduccién de contratos laborales menos
rigidos beneficiard en particular a las mujeres que prefieran trabajar a tiempo parcial o en em-
pleos temporales, lo cual aumentard su participacién en el mercado laboral. Otras politicas en-
caminadas a lograr un mercado laboral més dindmico ayudaran a estimular el crecimiento del
sector servicios, lo cual apoyara la participacién de la mujer en el mercado laboral. (LoI-MEEP,
2019, pag. 10) (Las cursivas son nuestras)

Este acuerdo afirma que generando contratos mds flexibles se favorecera a las mujeres, quie-
nes tendrian mayores posibilidades de insertarse en el mercado laboral, combinando su tra-
bajo de cuidado no remunerado con el trabajo remunerado. Este anclaje de la flexibilizaciéon
laboral, los multiempleos y la reduccién de horas laborales remuneradas con la maternidad,
produce un reforzamiento del rol de las mujeres en la division sexual del trabajo que, al no
tomar en cuenta el contexto actual de recesion de la economia ecuatoriana,” desconoce que
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son precisamente las mujeres embarazadas, las madres, asi como las mas jovenes y las disi-
dencias, las mas vulnerables.

Aunque en su estudio, Castillo y Salas (2018) concluyen que en Ecuador «los patrones de
fluctuacion de empleo por género en relacidn a la expansion y contraccién econdémica son
relativamente similares y no se observan diferencias en términos de vulnerabilidad del em-
pleo segun el ciclo» (pag. 174), los datos de la Encuesta Nacional de Empleo, Desempleo y
Subempleo (Enemdu) de diciembre de 2019, muestra que aunque para ambos géneros hay
una caida en las tasas de empleo adecuado, la brecha a favor de los hombres entre 2018 y 2019**
aumenta de 14% a 14,2%; mientras que para ambos sexos la tasa de empleo no remunerado au-
menta,” la brecha a favor de las mujeres en ese mismo periodo aumenta de 11,7% a 12,9%. Es
decir, se mantiene la tendencia estructural de que los hombres acceden mas a empleos en con-
diciones plenas y las mujeres a empleos sin remuneracion, siendo esta tltima la cual disminuyo
de manera estadisticamente significativa (INEC, 2020). Asimismo, en ambos afos, las muje-
res acceden mas a otros empleos no plenos con una diferencia «a su favor» de 2,7% en el 2018 y
2,8% en el 2019, mientras que los hombres se subemplean en tasas mayores pasando de 17,2% en
2018 a 19% en 2019, superando al subempleo de las mujeres con 1,7% y 2,8%, respectivamente.**

En 2019, el nivel de desempleo alcanz6 al 3,9% de la PEA a nivel nacional —la mayor tasa
registrada en la ultima década— afectando por género al 4,6% de las mujeres y al 3,3% de los
hombres. Por otra parte, mientras que el ingreso promedio de los hombres con empleo es de
USD 345,50, el de las mujeres es de USD 292,7; es decir, la brecha salarial por género es de usp
52,80, siendo menor (2,59%) a la registrada en el 2018 (USD 63,9). Sin embargo, como sefiala
Baéz (2019), esta aparente mejora en la desigualdad por ingresos «se debe a que existe una dis-
minucién del promedio del ingreso laboral en los hombres del 3,4% en comparacion al afio
2018 y una leve disminucién en el caso de las mujeres del 0,3%».

Con respecto a la calidad del empleo: entre diciembre de 2018 y 2019, el nimero de emplea-
dos con algtn tipo de seguridad social disminuy6 del 41,8% al 39,9%; la participacion en el sec-
tor formal cay6 de 46,2% al 44,7%, mientras que se registraron aumentos menos significativos
en el sector informal (0,5%), el empleo doméstico (0,1%) y empleos no clasificados por sector
(0,8%). Este deterioro de los indicadores laborales junto a la mayor carga de trabajo global, ge-
nera ademads una crisis afectiva y de salud en las mujeres, fundamentalmente de sectores popu-
lares® que veran intensificada la jornada laboral, y con ella el agotamiento mental y emocional.

En cuanto a los despidos, es fundamental observar que el acuerdo propone bajar sus cos-
tos en el sector privado en perjuicio de las y los trabajadores.

[...] Con esta reforma disminuiremos gradualmente los costos implicitos de contratacién y ge-
neraremos incentivos para la creacion de empleos y para el crecimiento de pequefias y me-
dianas empresas. Esta reforma permitird que el actual mercado del trabajo converja hacia uno
que se adapte adecuadamente a las necesidades de distintos sectores y responda a las necesi-
dades de las mujeres y los jovenes. (LOI-MEFP, 2019, pag. 10)

Esta reforma laboral busca alinear al Ecuador al neoliberalismo global y su esquema de ex-
plotacion del siglo xx1, caracterizado por «el desmontaje de la legislacion garantista, fraccio-
namiento del empleo y el salario disponible, y consolidacién de una reserva de desempleados
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dispuestos a ser explotados» (Canamedro, 2018, pag. 7). Tal como sefiala Zafra (2017) «en el
caracter precario de los trabajos disponibles radica la situacién ventajosa de quien contrata
hoy movido por la maximizacion racionalista de menor inversién y mayor beneficio» (pag. 15).
Adicionalmente, la reduccion del gasto corriente propuesta en la seccion A del acuerdo, sig-
nifica mas despidos de médicos, enfermeros y maestros y una expropiacion de la infraestruc-
tura publica, que garantiza condiciones minimas para las economias de cuidado sostenidas
fundamentalmente por mujeres e identidades feminizadas. Si el Estado deja de garantizar de-
rechos, servicios y bienes publicos, es decir, si exterioriza todo aquello que no genera ganan-
cias para los empresarios, son las mujeres quienes deberan asumir las tareas de cuidado y re-
produccion de la vida frente a la actualizacion de las tarifas por servicios de las entidades que,
como se sefiala en la Carta de Intencion «reflejan con mayor exactitud los costos y los merca-
dos a los que atienden» (LOI-MEFP, 2019, pag. 5), asi como ante la privatizacion de los servi-
cios publicos que se encuentra implicito al fijarse como objetivo «monetizar activos que per-
manecen bajo propiedad publica» (LOI-MEEP, 2019, pag. 5).

Para la economia feminista, «la reproduccién implica una puesta en comun de los medios
materiales y supone el mecanismo primordial por el cual se crea el interés colectivo y los lazos
de apoyo mutuo» (Federici, 2013, pag. 253). En contextos neoliberales, con acuerdos como el
firmado con el Fmr, las diferencias son usadas como formas de division y jerarquias de género,
econodmicas, étnicas y generacionales, que modifican las condiciones para que pueda soste-
nerse lo comun.

En ese sentido, la reduccion de presupuestos para los servicios sociales y la privatizacion
de la infraestructura social implican un incremento del TNR realizado por las mujeres, quie-
nes absorben los recortes en politica ptiblica para salud y educacion, al «dejar sus ocupacio-
nes para cuidar de los nifios y las personas dependientes, pues no hay servicios ptblicos que
lo hagan» (Lawson et al., 2020, pags. 48-49). Este proceso termina siendo un mecanismo de
transferencia desde las economias domésticas hacia la acumulacion de capital. Como sostiene
Corina Rodriguez (2015), es el trabajo reproductivo subsidiando las tasas de ganancias de los
capitalistas. Asi, las empresas aumentaran sus ganancias debido a la reduccion de costos, y el
Estado abandonara su responsabilidad en garantizar la vida digna de las familias, delegando
el cuidado al ambito privado y estableciendo una pedagogia de la crueldad y la desesperanza
en las mujeres e identidades feminizadas; que para cuidar y permitir la reproduccion social,
se ven obligadas a percibir menos reconocimiento monetario o mayor precarizacion laboral.

Por su parte, la reforma fiscal —la ampliaciéon del nimero de contribuyentes y el aumento
de impuestos indirectos como el iIvaA— a la que se ha comprometido el Gobierno, contribuira
al detrimento de las condiciones de vida de las clases medias y populares, mientras que los
mas ricos veran reducir sus obligaciones tributarias y podrdn sacar la riqueza del pais a parai-
sos fiscales. Esto tendrd efectos sobre la forma de la organizacion social del cuidado, la misma
que esta vinculada como experiencia socioecondmica estratificada, resultando «en si misma
un vector de reproduccién y profundizaciéon de la desigualdad» entre las mujeres (Rodriguez,
2015, pag. 42).

Dentro de la seccion E del Acuerdo, donde se detallan las politicas para «Promover la pros-
peridad compartida y proteger a pobres y vulnerables», el Gobierno se compromete a pasar
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de un sistema social con visién de universalizacion a uno de asistencia social focalizada, ca-
racteristico de la intervencién neoliberal en el Estado, reforzando asi «una jerarquia de me-
recimientos en relacién a la obligacion de las mujeres segtin sus roles en la familia patriarcal:
tener hijos, cuidarlos, escolarizarlos, vacunarlos» (Gago y Cavallero, 2019). De esta manera, se
refuerza nuevamente una crisis de cuidados, que bajo esta perspectiva se refiere al:

[Clomplejo proceso de desestabilizacion de un modelo previo de reparto de responsabilidades
sobre los cuidados y la sostenibilidad de la vida, que conlleva una redistribucion de las mismas
y una reorganizacion de los trabajos de cuidados, proceso que esta cerrandose actualmente de
forma no sélo insuficiente y precarizadora, sino reaccionaria, en la medida en que se basa en
los mismos ejes de desigualdad social e invisibilidad de trabajos y agentes sociales que presen-
taba el modelo de partida. (Pérez Orozco, 2006, pags. 9-10)

Silos cuidados son toda la energia y el trabajo que se destina a «la gestion y el mantenimiento
cotidiano de la vida y de la salud, —se podria agregar la alimentacion— la necesidad mas ba-
sica y diaria que permite la sostenibilidad de la vida» (Pérez Orozco, 2006, pags. 9-10), la pre-
carizacion que acentua el neoliberalismo a través de recortes, reduccion y flexibilizacion en el
ambito del trabajo, condiciona la posibilidad de realizar tareas concretas que resuelven, sostie-
nen y gestionan las necesidades materiales y afectivas de los seres humanos. Trabajo que como
hemos visto, se encuentra fundamentalmente en manos de las mujeres.

ENDEUDADAS

El gasto del consumo final de los hogares presentd un crecimiento interanual del 1,1% durante
el tercer semestre del 2019. Entre los factores que explican este resultado estan «el desempeiio
positivo del nimero de operaciones de crédito de consumo (17,1%); y, el aumento de 10,1% de
las remesas recibidas, que alcanzaron los USD 845.58 millones en el trimestre analizado» (BCE,
2020). Por otro lado, de acuerdo a datos de la Asociacion de Bancos Privados de Ecuador (aso-
BANCA), hasta diciembre del 2019, el 53% (UsD 5198 millones) del total de colocacién de la car-
tera de las cooperativas grandes, que atiende a sectores de menores ingresos y de la economia
popular y solidaria, se dirigié a créditos de consumo, con un crecimiento en el del 12,3% en el
ultimo afo (ASOBANCA, 2020). Este mayor endeudamiento para consumo en un contexto de
menor crecimiento econémico® puede convertirse en un riesgo para la economia y las familias.

En un contexto de mayor dependencia de los hogares hacia los ingresos obtenidos en el
mercado de trabajo y el crédito privado —consumo, tarjetas de crédito, etc.—, existen mayo-
res posibilidades de que los efectos de las reformas acordadas con el FmI en las economias do-
meésticas sean paliados a través del mayor endeudamiento individual y familiar, obligando a
que los costos sociales y econdmicos de la crisis, los recortes y la privatizacién sean asumidos
por los sectores de la sociedad mas vulnerables.

De acuerdo a Gago y Cavallero (2019), en su lectura feminista sobre los efectos de la deuda
y el ajuste estructural en Argentina:

La deuda es lo que suple infraestructuras basicas de la vida: servicios de salud que no se tie-
nen, insumos ante la llegada de unx hijx, la compra de una moto para poder trabajar de deli-
very. La deuda es el recurso que aparece ante las emergencias frente al despojo de otras redes



26 Revista Economia | 114 | noviembre 2019

de apoyo [...]. La deuda flexibiliza compulsivamente las condiciones de trabajo que deben
aceptarse, y en ese sentido es un dispositivo eficaz de explotacion. La deuda, entonces, orga-
niza una economia de la obediencia que es, ni mds ni menos, que una economia especifica de
la violencia. (2019, pag. 15)

De esta manera, el endeudamiento de las economias domésticas para enfrentar la crisis, im-
plica que los trabajos vinculados a la reproduccion y el cuidado se conviertan, gracias a su vin-
culo con las finanzas, en espacios que facilitan la acumulacién del capital financiero (Gago y
Cavallero, 2019) 0 como sostiene Harvey (2005) que sean parte de los procesos de acumula-
cion por desposesion que operan a través de la deuda.

SUMISAS

Como se ha visto a lo largo de este articulo, los didlogos entre feminismo y marxismo muestran
que el lugar que ocupan las mujeres en el capitalismo ha significado el desarrollo permanente de
mecanismos para que cumplan su trabajo en la reproduccion de la vida y el sostenimiento del cui-
dado. Estos se basan, ademas, en cumplir el destino manifiesto de la maternidad: el capitalismo
«siempre ha necesitado controlar el cuerpo de las mujeres porque es un sistema de explotacion
que privilegia el trabajo como fuente de su riqueza de acumulacién» (Federici, 2014). De esta
manera, el capitalismo construye la idea y el orden social donde «el cuerpo de la mujer empieza
a ser visto como una méquina para la produccion de fuerza de trabajo. El ttero es mirado lite-
ralmente como una fabrica de trabajadores» (Federici, 2014). Este modo de produccion ha des-
plegado mecanismos que someten al lugar reproductivo e instaura un mecanismo de disciplina-
miento sobre la vida de las mujeres mediante el control del Estado, el capital y el poder patriarcal.

En la actualidad, el capitalismo se encuentra en una fase del capital muy similar a la acumu-
lacion originaria, es decir, a un momento profundamente violento. El aumento agresivo de la
violencia contra las mujeres y el ejercicio de la crueldad, como quiebre del proyecto empatico
entre el ser humano y la vida, son muestras de esta fase porque develan que el proyecto histo-
rico, tanto del capital como del patriarcado, es su sometimiento al rol de reproductoras y cui-
dadoras. En ese sentido, todo intento por no cumplir con ese mandato obligatorio de la repro-
duccién y tomar decisiones sobre nuestras vidas y cuerpos, se paga con violencia (Segato, 2016).

Bajo esa lupa, el aumento de feminicidios en Ecuador en los tltimos afios es sin duda un ele-
mento central en el caracter y la manera en como se despliegan capitalismo y patriarcado. Desde el
afo 2014, hay mas de 642 feminicidios perpetrados en entornos cercanos, lo cual nos arroja la es-
calofriante cifra de que cada tres dias es asesinada una mujer en el Ecuador (El Comercio, 2019a).

No es nuestro propdsito de este estudio entrar en detalles sobre cudles fueron las politicas
publicas que se desplegaron en esta ultima década, lo cierto es que a pesar de contar desde el
2018 con una Ley de Prevencion y Erradicacion de las Violencias de Género, el Gobierno ecua-
toriano redujo el presupuesto para la implementacion de la prevencion de la violencia con-
tra las mujeres de mds de UsD 5 millones (2019) a USD 876.000 (2020). Asimismo, a inicios del
2020, la mitad del personal del Servicio de Proteccién Integral para victimas de violencia (sp1)
fue despedido.” El argumento que el Estado formuld para semejante decision fue que estaban
optimizando recursos; mientras tanto, la violencia contra las mujeres permanece, se refuerza
y queda en la total impunidad.
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En ese sentido, el supuesto compromiso del Estado con la vida y la vida sin violencia de las
mujeres que consta en el texto de la Carta de Intencién (LOI-MEEP, 2019): «Estamos en com-
promiso con la reduccion de la violencia de género en todas sus manifestaciones, como de-
muestra legislacion recientemente aprobada para prevenirla y erradicarla» (pag. 10), es una
falacia. La falta de presupuesto y de voluntad del Estado para prevenir y erradicar la violen-
cia de género es uno de los elementos centrales para la fosilizacion de una ley que no tienen
forma de ser aplicada.

A esta indefension se suma la produccion de frustracion de la poblacién masculina que,
con la concrecion de las medidas de ajuste de la Carta de Intencién, aumentard con la situacion
de crisis y angustia que el endeudamiento agresivo de las familias, los despidos y la precariza-
cion traerdn. Como los estudios sobre empobrecimiento sostienen, existe una relacién directa
entre violencia econémica y de género, a mayor violencia laboral y falta de dinero, los hombres
son mucho mas propensos a descargar esa violencia que reciben en sus familias (Voglio, 2012).

Por otro lado, el acuerdo con el FMI conlleva a los recortes y el desfinanciamiento en el
sistema de salud publica y la seguridad social, y de esta manera impide que se garanticen los
derechos sexuales y reproductivos, las maternidades plenas y la interrupcién del embarazo,
fundamentalmente para las mujeres empobrecidas y las mas jovenes. Es asi que el Gobierno
eliminé el presupuesto para los planes de prevenciéon de embarazos adolescentes y recorto el
presupuesto para salud en UsD 81,1 millones. Este recorte en el presupuesto de la inversion so-
cial configura la idea de que la seguridad y salud privadas son las tnicas vias posibles de aten-
cion. El reforzamiento del modelo privado implica una elitizacion en el acceso y el aumento
de privilegios de clase de quienes pueden pagar por salud y seguridad.

Como correlato a la ampliacién de las brechas y desigualdades bajo un modelo de privatiza-
cién, la posibilidad de garantizar de manera publica, gratuita y libre la interrupcién de emba-
razos no deseados asi como maternidades plenas, se restringira para la mayoria de las mujeres.
Un acuerdo con el EMI no solo endeuda y precariza a las mujeres, también busca confinarlas al
lugar de la sumision, explotacion y violencia que implica la reproduccion social del capitalismo.

REFLEXIONES FINALES

Durante el primer trimestre del 2019, el Ministro de Hacienda argentino, Nicolas Dujovne,
denominé a las politicas de ajuste estructural impulsadas por el Gobierno de Mauricio Macri
como un «pacto entre caballeros», es decir, un pacto de confianza entre empresarios y funcio-
narios del Estado que buscaba congelar sesenta productos de la canasta basica, y asi conso-
lidar lo que Verdnica Gago y Luci Cavallero (2019) han denominado «un pacto patriarcal de
resolucion de la crisis».

Este pacto patriarcal que se encuentra en el caso argentino puede arrojar luz para analizar
el acuerdo entre el Estado ecuatoriano y el FM1, y sus posibles impactos en la vida de las mu-
jeres. Como ha sostenido la economia feminista desde hace varios anos, existe un conflicto
entre el capitalismo y los procesos de reproduccion de la vida, y simultdneamente hay una cri-
sis de esta ultima, es decir, una crisis de todo aquello que permite habilitar la vida digna porque
se trata de un sistema que expolia y mercantiliza la vida en todo su conjunto (Pérez Orozco,
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2018). A la precarizacion y sobreexplotacion, se suma un elemento distinto a otros momen-
tos del neoliberalismo: el endeudamiento agresivo en el ambito privado que repercute direc-
tamente en las posibilidades de gestionar autonomamente la sobrevivencia y reproduccion so-
cial, que estd mayoritariamente en el trabajo de las mujeres. El ajuste, entonces, no solo tiene
una dimension publica, sino también cotidiana y privada, porque es en esta dimension que se
concreta el ajuste, cuando es la vida la que se ajusta.

Por otra parte, asumir esta relacién intrinseca entre el capitalismo y el patriarcado, permite
reflexionar sobre cdmo las politicas neoliberales condicionan la posibilidad de decision, justi-
cia social y liberacién de las mujeres, porque implica un «neoliberalismo disciplinador [que]
es una forma concreta de poder estructural y conductual que combina el poder estructural
del capital con formas mas difusas y capilares de lo que M. Foucault llamé el poder disciplina-
dor» (Gill y Roberts, 2011, pag. 162).

NOTAS

1 Se hace alusion a la afirmacion There is no such thing as society. There are individual men and women,
and there are families, realizada por Margaret Thatcher en una entrevista para la revista Women’s Own,
890, el 31 de octubre de 1987.

2 Con titulos como «Las mujeres mas exitosas del mundo comparten sus mejores consejos de carrera»
o «El momento de la “mujer de Davos”», 7 libros de mujeres poderosas que debes leer».

3 Como Patricia Botin, directora del Banco Santander; Meg Whitman, ceo de eBay; Randi Zuckerberg,
ceo de Facebook; Cathy Engelbert, ceo de Deloitte; Mary Barra, presidenta de General Motors; Ginni
Rometty, presidenta de 1BM; Amy Hood, cEo de Microsoft.

4 La misma Christine Lagarde sostenia en su visita a Paraguay en el 2018: «Tienen que reducir las des-
igualdades. Las inequidades excesivas no permiten un crecimiento sostenido. Todos nuestros estudios
avalan esa idea. Y la inclusion de las mujeres mejora el crecimiento. No es solo una obligacién moral;
también econdmica» (Lagarde, 2018).

5 En ese sentido, una de esas criticas frontales fue planteada por el Foro Feminista contra el G20 con-
formado en Argentina el aio 2018, que reune a distintos colectivos, organizaciones e investigadoras de
América Latina.

6 Este articulo establece que «el Fondo supervisard el sistema monetario internacional a fin de asegurar su
buen funcionamiento, y vigilard el cumplimiento por cada pais miembro de sus obligaciones» (EMI, 2019).
7 Estos fueron los bonos: es decir, los préstamos en délares emitidos por el Estado ecuatoriano en 2014,
con fecha de vencimiento en 2024 a una rentabilidad del 11,5% anual y una tasa de interés del 8,75%
nominal anual.

8 Reformas laborales de 2014, que fomentan el trabajo a tiempo parcial; enmiendas constitucionales de
2015, que atentan contra el derecho a la sindicalizacién en el sector publico; reformas laborales de 2016,
que permiten la reduccion de la jornada laboral.

9 There is no alternative es una frase utilizada por Margaret Thatcher en sus discursos para sefialar que
no habia ninguna otra alternativa a sus politicas neoliberales.

10 Lasacciones previas son «medidas que un pais conviene en adoptar antes de que el Directorio Ejecu-
tivo del EmI apruebe el financiamiento o complete el examen. Estas medidas garantizan que se establezca
la base necesaria para que el programa tenga éxito o vuelva a encauzarse si se desvia de las politicas
acordadas» (FMI, 2016a).

11 Fueron despedidos 11.820 trabajadores del sector publico desde diciembre 2018 segun el propio Mi-
nistro de Trabajo del régimen.

12 Desembolsables en los proximos tres afios
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13 Los préstamos obtenidos en el marco del sAF estan dirigidos a paises con graves problemas de ba-
lanzas de pago debido a deficiencias estructurales que tardan tiempo en resolverse. A diferencia de un
préstamo en el marco de un acuerdo Stand-by, su duracién es de mediano plazo —de tres aos, con pro-
babilidad de prérroga por 1 aflo— y su periodo de reembolso es més largo —entre 4 % y 10 aflos— con
pagos en doce cuotas semestrales iguales (FMI, 2016).

14 La condicionalidad especifica «abarca tanto el disefio de los programas que respalda la institucion
—es decir, las politicas macroecondmicas y estructurales— como las herramientas especificas utilizadas
para supervisar los avances hacia las metas descritas por el pais con la ayuda del Fm1» (FM1, 2016a).

15 El texto constitucional es contundente en cuanto a instrumentos comerciales internacionales. Estos
no pueden perjudicar «directa o indirectamente, el derecho a la salud, el acceso a medicamentos, insu-
mos, servicios, ni los avances cientificos y tecnoldgicos» (Constitucion, 2008, Art. 186).

16 Entre otros: la falta de transparencia de todo el proceso asi como del contenido de los textos —que
no pasaron por la aprobacion previa del ente legislativo— y, en esa medida, se obstaculiza el debate en
la sociedad ecuatoriana y se incumple el derecho a la informacion y a la consulta

17 Esel tiempo destinado a las actividades domésticas, de cuidado y de apoyo a la comunidad sin obtener
un pago o remuneracion. Las horas de TNR corresponden al tiempo empleado por hombres y mujeres en el
mantenimiento del hogar, actividades culinarias, cuidados de salud, etc. La carga de trabajo doméstico re-
cae principalmente en mujeres jovenes; mayoritariamente entre los 18 a 29 afios —edad crucial para culmi-
nar los estudios superiores— y entre los 30 y 44 afios —etapa activa en el mercado laboral— (INEC, 2019).
18 Es decir, que por cada usp 100 de gasto en consumo, los hogares ahorran usp 32

19 Medida a través del vaB

20 «La relacion entre estas actividades y el trabajo se ha considerado también un indicador compuesto
de bienestar (o su carencia)» (CNIG, 2016, pag. 33)

21 Datos de crecimiento economia ecuatoriana.

22 En 2018 el 46,5% de los hombres y el 32,5% de las mujeres tenian empleo pleno o adecuado, estas cifras
disminuyen en el 2019 al 44,8% y 30,6%, respectivamente.

23 2018: hombres 5,1%, mujeres 16,8%; 2019: hombres 5,5%, mujeres 18,4%.

24 Elsubempleo de las mujeres aument6 de 15,5% al 16,2% entre diciembre de 2018 y diciembre de 2019.
25 «Esta carga es mayor para las mujeres en pobreza, por una serie de razones, entre ellas: composicién
familiar grande, menor acceso a servicios de trabajo remunerado, escasez de equipamiento de hogar
para cuidados, menor acceso a servicios basicos —agua, por ejemplo—, falta de oportunidades de gene-
racion de ingresos propios, entre otros» (CNIG, 2016, pag. 67)

26 El producto interno bruto (p1B) decrecié -0,1% en el tercer trimestre de 2019 en comparacién con
similar periodo de 2018 (BCE, 2020).

27 60 funcionarios, de 120 que laboraban en el sp1, recibieron la notificacién sobre que no se les re-
novara sus contratos, con el argumento de que es en cumplimiento del plan de reduccion del Estado,
dispuesto por el presidente Lenin Moreno.
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RESUMEN El proceso de concentracion y centralizacion del capital en el Ecuador no se de-
tuvo durante la década de Gobierno de Rafael Correa pese a que se utilizo retdrica como «so-
cialismo del siglo xx1» y «revolucién ciudadana». Por el contrario, se fortalecieron los gru-
pos econdmicos, particularmente aquellos vinculados al mercado interno, la importacion, y
la construccion de infraestructura. Varios grupos tuvieron un apogeo, destacandose los gru-
pos Wright (Favorita), Eljuri, PRONACA, KEC, Nobis e Hidalgo & Hidalgo. Los ingresos de los
27 principales grupos econdmicos aumentaron del 28,4 % del valor agregado bruto (vaB) del
Ecuador en 2013 a 29,6 % en 2017.
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cion del capital, capitalismo monopolista de Estado, poder de mercado.

ABSTRACT The process of concentration and centralization of capital in Ecuador did not stop
during the decade of Rafael Correa’s government, despite the use of rhetoric such as «21st cen-
tury socialism» and «citizen revolution». On the contrary, the economic groups strengthened,
particularly those related to the domestic market, importation, and infrastructure construction.
Several groups had a heyday, among them the Wright (Favorita), Eljuri, PRONACA, KEC, Nobis
and Hidalgo & Hidalgo groups. The income of the 27 main economic groups increased from
28.4% of Ecuador’s gross value added (Gva) in 2013 t0 29.6% in 2017.

KEYWORDS Economic groups, income distribution, concentration and centralization of capi-
tal, state monopoly capitalism, market power.
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INTRODUCCION
El proceso de concentracidn y centralizacion del capital en el Ecuador continud su curso en la
ultima década, pese a la retérica de «socialismo del siglo xx1», «revolucion ciudadana» y «su-
premacia del trabajo sobre el capital» empleado por el Gobierno de Rafael Correa.!
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En particular, se fortalecieron aquellos grupos econémicos que se beneficiaron de la politica
econdmica adoptada por el Gobierno, que privilegio la expansion del consumo interno, el au-
mento del gasto publico, las importaciones, el aumento del salario real de los trabajadores, el
aumento de la masa salarial de los empleados publicos —tanto por la contrataciéon de mas em-
pleados como por el aumento de su remuneraciéon promedio— y la construccion de grandes
obras de infraestructura. Esta tension entre una politica econémica desarrollista y la retérica
redistributiva del régimen debe continuarse explorando. Asi, tenemos que varios grupos tuvie-
ron un apogeo, entre los que se destacan los grupos Wright (Favorita), Eljuri, PRONACA, KEC,
Nobis e Hidalgo & Hidalgo. Los ingresos de los 27 principales grupos econdémicos aumenta-
ron del 28,4 % del valor agregado bruto (vAB) en 2013 a 29,6 % en 2017. Tomando una pers-
pectiva temporal mds larga, 22 grupos econémicos para los cuales se tiene informacién con-
tinua del srr1 a partir del 2007 duplicaron sus ingresos entre 2007 y 2017, al pasar sus ingresos
de UsD 11.007 millones en 2007 a USD 21.919 millones en 2017.

Si bien se cre6 una Superintendencia de Control del Poder de Mercado y se aprobd legis-
lacién conducente a la separacion de las entidades financieras de las empresas productivas y
los medios de comunicacion, tales politicas no detuvieron el proceso de consolidacion de los
grupos economicos. La recesion iniciada en 2014 tuvo un efecto concentrador, dado que que-
braron algunas empresas pequefias y medianas y las empresas grandes ampliaron su partici-
pacion en el mercado.

Existe una disparidad en la tasa impositiva de diversos grupos —en particular, con res-
pecto a la tasa del impuesto a la renta causado frente a los ingresos totales de los grupos—.
Esto puede atribuirse a diferentes niveles de rentabilidad de diversos estratos y sectores eco-
ndémicos, y quizas en menor medida ciertos intentos de evasion y elusion fiscal mediante la
sub y sobrefacturacion en el comercio exterior y el envio de utilidades hacia paraisos fiscales.

PRINCIPALES GRUPOS ECONOMICOS

Los 25 principales grupos econémicos en el Ecuador, definidos por el Servicio de Rentas
Internas (SRI), tuvieron ingresos por UsD 28.558 millones en el 2017, equivalente a 29,4 %
del valor agregado bruto nacional (ver Tabla 1). Estos 25 grupos tuvieron activos por UsD
67.455 millones en 2017, equivalente al 44 % de los activos de las entidades bajo el control de
la Superintendencia de Compaiiias y de la Superintendencia de Bancos —sin incluir los acti-
vos de cooperativas—. De manera similar, los 25 grupos concentraban un patrimonio de usp
22.451 millones, equivalente al 42,9 % del patrimonio total de las entidades bajo el control de
las dos Superintendencias.

Segun el sri, el total recaudado por el fisco de dichos grupos alcanzo UsD 3092 millones,
equivalente en promedio al 10,8 % de sus ingresos. Si solo se toma en cuenta el pago de im-
puesto a la renta (Ir), el total corresponde al 2,44 % del total de ingresos. Cabe anotar que el
término «ingresos», para el srI, representan los ingresos brutos (por ejemplo, ventas) y no los
ingresos netos o utilidades.

Tomando en cuenta el total recaudado, los grupos que aportaron un mayor porcentaje de
sus ingresos al fisco fueron Banco Bolivariano (79,6 %); Banco Internacional (63,5); Produbanco
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(56,8 %); Banco de Guayaquil (41,4 %); Cerveceria Nacional (27,8 %); Banco Pichincha (23,3 %)
y ARcA Ecuador (Coca Cola e Industrias Lacteas Toni, 12,8 %). Cabe destacar que en muchos
casos el impuesto a la renta no es el rubro preponderante de aportacion fiscal, sino otros tri-
butos como el impuesto a la salida de divisas (1sD), el impuesto al valor agregado (1va), el im-
puesto a los activos en el exterior (1AE), y, durante este periodo, las contribuciones especiales
de solidaridad creadas con motivo del terremoto en Manabi y Esmeraldas. Por ejemplo, en el
caso del grupo del Banco Bolivariano, el total de ingresos fue de usp 246 millones, y los tribu-
tos fueron UsD 22,5 millones en impuesto a la renta; USD 15,8 millones en 1vA; USD 140,5 millo-
nes en IsD; USD 8,3 millones en IAE; y USD 8,5 millones por otros conceptos para un total re-
caudado de UsD 195,9 millones.

En el otro extremo, entre los 25 mayores grupos, los que menos aportaron al fisco fueron
Holding DINE (Direcciéon de Industrias del Ejercito, 1,5 %); La Fabril (2,7 %); Industria pro-
NACA (2,9 %); ocp Ecuador —que incluye Andes Petroleum y Repsol— (3,5 %) y el grupo
Exportadora Bananera Noboa (3,6 %).

Los 25 grupos incluyen 1.236 sociedades nacionales, 391 sociedades extranjeras, 17 institu-
ciones financieras, 11 medios de comunicacién, 172 personas naturales, para un total de 1.809
integrantes. Del total de integrantes de los 25 grupos, 124 integrantes se encuentran domicilia-
dos en paraisos fiscales —conforme a la definicion del srRi—, e incluian 62 empresas offshore
que aparecieron publicadas en los Panama Papers (investigacion de 1c1j).

Los 25 grupos adeudaban al fisco usp 333 millones (para fines de 2017), de los cuales los
principales deudores eran los grupos Exportadora Bananera Noboa (usp 161 millones), ARcA
Ecuador (usp 46 millones), Eljuri (UsD 43 millones) y Reybanpac (usp 29 millones). Los demas
grupos tenian deudas inferiores a UsD 15 millones y en varios casos no tenian deuda fiscal.
Varios de los grupos estuvieron entre los principales beneficiarios de las remisiones de intere-
ses, multas y recargos por deudas tributarias efectuadas en 2015 (Gobierno de Rafael Correa)
y 2018; entre otros, los grupos ocp/Andes, Eljuri, Noboa, Banco Pichincha, coNecgL/Claro y
OTECEL/Movistar.

Cabe senalar que uno de los grupos identificados por el sri es de capital estatal (Holding
DINE) ¥, por otro lado, no constan la mayoria de las empresas estatales del pais, dado que no
estan sujetas a las Superintendencias de Compaiiias o de Bancos.

EVOLUCION DE LOS PRINCIPALES GRUPOS ECONOMICOS

Entre 2013 y 2017, los ingresos de los 27 principales grupos econémicos aumentaron de usp
25.686 millones a USD 28.689 millones (ver Tabla 2). Su participacion en el vas del pais au-
ment6 del 28,4 % en 2013 a 29,6 % en 2017. Esta concentracién y centralizacion del capital se
dio pese a que en dichos afios hubo una recesién econdmica, derivada principalmente de la
caida del precio internacional del petréleo —la cual afect6 especialmente a los grupos dedica-
dos a la produccién y exportacion de petréleo y gas—.

Tomando una perspectiva mds larga, 22 grupos econdémicos para los cuales se tiene in-
formacién continua del sr1 a partir del 2007 duplicaron sus ingresos entre 2007 y 2017, al
pasar sus ingresos de UsD 11.007 millones en 2007 a UsD 21.919 millones en 2017. Este periodo
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corresponde aproximadamente al Gobierno de Rafael Correa (excepto los tltimos meses de
2017). Dado que el valor agregado bruto (vaB) también se duplicé en ese periodo, la partici-
pacién de los 22 grupos econémicos se mantuvo en torno al 22 % del vas, partiendo de 22,7 %
en 2007, alcanzando un maximo de 23,1 % en 2011, y terminando en 22,6 % en 2017 (ver Tabla
2). Esta evolucion se ve distorsionada por dos factores:

(a) Cambios en la composicion de algunos grupos. Por ejemplo, la embotelladora de Coca
Cola y otras bebidas gaseosas pasé del grupo NoOBIs a conformar, en opinién del sri1, un grupo
independiente (ArRca Ecuador). Esto explica una declinacion de 177 % del grupo NoBIs entre
2007 y 2017. Las compaiifas de telefonia celular también reflejaron cambios estructurales.

(b) En algunos casos, los grupos se vieron envueltos en pleitos tributarios y judiciales, asi
como incautaciones, mermando su poder econdmico. El caso mas emblemitico es el del grupo
Exportadora Bananera Noboa (Alvaro Noboa), que enfrentd varios procesos judiciales e in-
cautaciones, por lo cual sus ingresos se redujeron -4,6 % entre 2007 y 2017, con una caida par-
ticularmente pronunciada entre 2011 y 2013. Una situacién mas extrema es la del grupo Isaias,
cuyas principales empresas fueron incautadas —el sr1 dejé de reportar sobre este grupo en
2008—. En otros casos, unos grupos fueron a la quiebra: Grupo Tosi/Banco Territorial (SRr
dejo de reportar en 2013), Grupo Ortega (cayd al puesto 238).

Otro elemento que complica el analisis es que el sr1 ha expandido continuamente el catas-
tro de grupos econdémicos, pasando de 17 en 2007 a 270 en 2017. Por ello, no tiene mayor sen-
tido comparar el total de ingresos de todos los grupos econémicos, dado que su nimero ha
variado significativamente. Para evitar esta distorsion, nos hemos enfocado en los principales
grupos que se han mantenido durante este periodo. Entre los 22 grupos analizados para el pe-
riodo 2007-2017, los que crecieron mas rapidamente fueron:

(a) kFC (Anhalzer-Serrano), crecié 360 % en el periodo de 11 afios, al pasar sus ingresos de
UsD 146 millones en 2007 a UsD 671 millones en 2017. Ello se debid, en parte, a un proceso de
mayor centralizacién, mediante la expansion hacia otros rubros (por ejemplo, generacion hi-
droeléctrica) y hacia otras marcas (Pollos Gus, Tropiburger, El Espanol, etc.).

(b) Cerveceria Nacional (DINADEC), crecimiento de 316 %. Se dio un proceso de mayor cen-
tralizacion de la produccién y distribucion de cerveza y otras bebidas.

(c) Herdoiza Crespo Construcciones (+291 %) se beneficid junta a otras empresas construc-
toras y de materiales de construccion de la ingente inversién publica en este rubro.

(d) Holding DINE (+232 %), se expandié hacia otros rubros (Hotel Marriott, inmobilia-
rias). Al mismo tiempo, sus ingresos fluctuaron mucho, con la inclusién y posterior exclu-
sion de ciertas empresas.

(e) Grupo PRONACA (219 %) se beneficié de la expansion del consumo interno, asi como la
diversificacion hacia otros rubros (Novacero, Seafman, Swissotel, etc.).

Remontdndose mas atras, en mi libro los grupos financieros en el Ecuador (Fierro, 1991)
habiamos encontrado que los 52 principales grupos econdmicos para 1986 controlaban 774
empresas productivas y de servicios y 87 entidades financieras, para un total de 861 empresas.
En dicho afio, las 774 empresas productivas controlaban el 41,6 % del total de ventas y el 43,1
% del total de capital de todas las empresas productivas y de servicios del pais; en tanto que
las 87 entidades financieras concentraban el 76 % del crédito y el 72 % del capital invertido en
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el sistema financiero. Las 861 empresas representaban el 47,9 % del capital total nacional, y, al
mismo tiempo, habian recibido el 54,9 % del total de inversion extranjera del pais. Cabe men-
cionar que parte de lo que aparecia como «capital extranjero» era realmente inversion de em-
presas que pertenecian a los mismos grupos, domiciliados preferentemente en paraisos fiscales.

Tratando de encontrar los antecedentes de los 22 grupos econémicos identificados por el Sr1
para el periodo 2007-2017, pude determinar que, en 1986, 20 grupos representaban el 16,1 % de
los activos, el 20,7 % de las ventas y el 18,1 % del capital —para los grupos FyBEcA y Herdoiza
Crespo Construcciones no pude encontrar antecedentes similares—. En algunos casos, los
grupos habian sufrido modificaciones importantes —por ejemplo, el grupo Noboa Naranjo se
habia dividido en dos; y los grupos que yo habia identificado como COFIEC y PROINCO se ha-
bian escindido en varias partes—. Pese a ello, la tendencia a largo plazo parece ser a una cre-
ciente concentracién y centralizacién del capital.

Otra forma de verlo es mediante la participacion de las principales empresas en el total de
ventas. Ospina (2015) destaca que las ventas de las 400 mayores empresas paso del 50 % del p1B
en 2004 a 58 % en 2014, considerando que el PIB practicamente se duplicé en dicho periodo.

LOS PRINCIPALES GRUPOS FINANCIEROS

GRUPO FINANCIERO PICHINCHA/DINERS
Se estructura en torno al Banco Pichincha, fundado en 1906, y que tenia entre sus principales
accionistas a Fidel Egas, la Curia, y varias familias de la Sierra Norte.

Segun el sry, incluye a cuatro bancos (Pichincha, Diners Club, y participacion en el Banco
General Rumifiahui y Banco de Loja), dos aseguradoras (del Pichincha y A1 Metropolitana
de Seguros), la emisora de tarjetas de crédito Interdin, Credi Fe Desarrollo Microempresarial,
empresas de energia, empresas oleaginosas, entidades inmobiliarias y un total de 133 integran-
tes —115 sociedades nacionales, 14 sociedades extranjeras; entre ellas 6 instituciones financie-
ras—. De acuerdo con la informacion oficial, se ha desprendido de los medios de comunica-
cién que solia tener. Tiene dos entidades conformadas en «paraisos fiscales» —conforme a la
definicién del sri1, que se usara de aqui en adelante—, pero ninguna en las empresas offshore
de los Panama Papers. Tiene subsidiarias/filiales en Colombia, Perti, Panama y Espana; y una
agencia en Miami.

En el 2017, el grupo pagd impuesto a la renta por usD 45,8 millones (2,1 % de los ingresos),
pero en total contribuyd al fisco USD 506,9 millones (23,3 % de los ingresos). Los otros tributos
incluyen el impuesto al valor agregado (1va), el impuesto a la salida de divisas (1sD), el impuesto
a los consumos especiales (ICE), el impuesto a los activos en el exterior (1AE) y las contribu-
ciones especiales por el terremoto de Manabi y Esmeraldas —contribucién sobre las utilida-
des, contribucién sobre el patrimonio, contribucién sobre los bienes y derechos y contribu-
cion sobre las remuneraciones—. Uno de sus integrantes, AIG Metropolitana de Seguros, tenia,
segun el sr1, una deuda fiscal de UsD 3,6 millones. Segtin Salgado (2019), el Banco Pichincha se
beneficié de una remisién de intereses, multas y recargos por deuda fiscal por un total de usp
18,3 millones. Segiin Acosta y Cajas (2018b), en 2015 el Banco Pichincha se beneficié de una
remision de USD 94,9 millones y Diners Club de una remisién de usp 17,9 millones.
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Su relaciéon con el Gobierno de Correa fue cambiante: Egas aportd a la primera campaia de
Correa, pero luego el Banco Pichincha fue demandado por el presidente —por haberlo repor-
tado a la Central de Riesgos por una deuda de usp 67—, y éste gand una indemnizacién de
USD 600.000. Algunas normas constitucionales y legales parecian dirigidas a reducir su poder,
tal como la obligatoriedad de desprenderse de medios de comunicacion y ciertas inversiones
en empresas productivas.

Dado un elevado nivel de concentracion en la banca comercial, ésta ha mantenido una ren-
tabilidad relativamente elevada, pese a que las tasas de interés estan reguladas. Los cuatro ban-
cos grandes (Pichincha, Produbanco, Pacifico y Guayaquil) concentran el 62,5 % de los acti-
vos de la banca comercial, y en 2017 tuvieron un rendimiento promedio sobre patrimonio del
9,8 % —los bancos medianos tenfan una rentabilidad del 12,75 % y los pequeiios del 1,74 %—
(Granizo, 2018, pags. 35-36).

GRUPO ELJURI/BANCO DEL AUSTRO
Es uno de los grupos que mas se ha consolidado en los tltimos aflos, constituyéndose para
2017 en el segundo grupo econdémico mas importante del pais, conforme al sr1 (2019). Incluye
un total de 435 entidades, con un total de ingresos por UsD 2566 millones, activos por USD 5329
millones y patrimonio neto por usD 1737 millones.

El srrincluye en el grupo a varias entidades financieras —Banco del Austro, Seguros Unidos,
Almacopio, Financiera Unién del Sur, Austro Bank Panama, South American International
Bank Curazao—. También mantiene inversiones en cuatro medios de comunicacion, incluyendo
Telerama y Telecuador —pese a la interdiccion legal—. Participan en el grupo empresas automo-
trices, de ceramica, comerciales, entre otras —concentra el 85 % de la importacion total de ve-
hiculos—. Es un grupo muy diversificado, con 37 empresas con ingresos superiores a los usp 10
millones en 2017.

En 2017 pago UsD 40,8 millones en impuesto a la renta (1,59 % de ingresos), en tanto que el
total recaudado fue de UsD 156 millones (6,1 % de ingresos). Pese a este nivel impositivo rela-
tivamente bajo, mantenia en 2017 una deuda fiscal por USD 43,5 millones (sRr1, 2019). Se habria
beneficiado de una remision de intereses y multas tributarias por usD 19,3 millones. Veintitrés
entidades del grupo estan domiciliadas en paraisos fiscales y 33 entidades o personas apare-
cieron vinculadas en los Panama Papers, de acuerdo con el sr1 (2019).

En 2011, Juan Eljuri viajé con el presidente Correa en una delegacion a Corea del Sur para
promover la inversién de Hyundai en una ensambladora en Manta (Pastor, 2016, pag. 64).
También tuvo acceso a gas natural subsidiado para la produccién de cerdmica —industria que
se beneficid de la construccion de la planta de gas de Bajo Alto); y vendi6 vehiculos al sector
publico. Al inicio del Gobierno de Lenin Moreno, el grupo fue investigado por posible lavado
de activos y evasion tributaria —por su relacion con el South American International Bank—
(Acosta y Cajas, 2018, pag. 69; SRI, 2019).

GRUPO SCHLUMBERGER
El siguiente grupo conforme al sr1 es Schlumberger, un grupo extranjero de empresas de ser-
vicios petroleros. El grupo estd constituido por 54 integrantes, de los cuales los dos principales,
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el Consorcio Shushufindi y Schlumberger del Ecuador, corresponden al grueso de ingresos y
patrimonio.

El Consorcio Shushufindi fue en 2015 la tercera empresa mas grande del pais, con USD 516
millones en ventas y usp 160 millones en utilidades. Las 54 empresas del grupo tenian en 2017
UsD 1878 millones en ingresos, UsD 4296 millones en activos y usb 2310 millones en patrimo-
nio. El impuesto a la renta causado fue de UsD 104 millones (5,53 % de ingresos) y el total apor-
tado al fisco por UsD 132 millones. No tenia deuda fiscal, y mas bien era uno de los proveedores
a quien Petroamazonas le debia dinero. En la remision efectuada en el Gobierno de Correa en
el 2015, segun Acosta y Cajas (2018b), si se beneficiaron de una remisién de usp 29 millones.

El Gobierno de Correa le entregé el campo Auca (Consorcio Shushufindi) a cambio de
un pago de UsD 1000 millones, bajo la figura de «derecho intangible» —pese a que el mismo
Correa, antes de llegar al poder, habia denunciado la entrega de campos maduros a empresas
transnacionales como una «traicién a la Patria»— (Acosta y Cajas, 2018a).

GRUPO FAVORITA (G. WRIGHT)

Es otro grupo que se ha venido consolidando en las ultimas décadas. En 1986, se lo identificd
como Grupo PROINCO, y le asigndbamos un total de 34 empresas. En aquel entonces, estaba
intimamente imbricado con el Banco de la Produccion, y las entidades financieras PROINCO,
Casa Paz y Seguros Equinoccial. Recientemente, con las normas legales que requerian la sepa-
racion de las instituciones financieras de las empresas del sector real, el Produbanco fue pri-
mero desvinculado del grupo, y posteriormente vendido al banco centroamericano Promerica.

De acuerdo con el sry, en la actualidad el grupo Corporacion Favorita tiene 135 integran-
tes (113 empresas), entre las cuales se destaca la empresa Corporacion Favorita, duefia de su-
permercados (SuperMaxi, MegaMaxi, Aki), la mayor empresa privada del pais, con ventas por
USD 1989 millones, y utilidades por usp 146 millones en el 2015. También participan Comercial
Kywi, Comohogar s. A. (Sukasa), entre otros.

El grupo sumo activos totales por UsD 2762 millones, ingresos por usD 2678 millones y un
patrimonio neto de UsD 2028 millones. En 2017, el grupo pagé usp 61,8 millones en impuesto a
la renta (2,3 % de los ingresos) y el total recaudado fue usp 117 millones (4,4 % de los ingresos).

GRUPO CLARO (C. SLIM)
Grupo constituido en torno a CONECEL, operadora de telefonia celular (cLARO/AmericaMovil)
del magnate mexicano Carlos Slim. CONECEL es la segunda mayor empresa privada del pais,
con ventas por UsD 1520 millones y utilidades por UsD 141 millones en el 2015. Las 9 empresas
del grupo en 2017 tuvieron activos totales por USD 2964 millones, ingresos por USD 2530 mi-
llones y patrimonio por UsD 1674 millones.

El grupo pagé usp 62,6 millones en impuesto a la renta (2,48 % de los ingresos), el total
recaudado fue UsD 207,6 millones (8,2 % de los ingresos). Segun el sri, tenia una deuda fiscal
por UsD 6,1 millones; segiin Acosta y Cajas (2018b), se beneficié de la remision de intereses,
multas y recargos por USD 973 millones en 2015, y UsD 2,7 millones en 2018.

GRUPO OCP, ANDES, REPSOL, SINOPEC, CNPC



Fortalecimiento de los grupos econémicos en el Ecuador en la tltima década 47

De acuerdo con el sri, el grupo es un consorcio integrado, principalmente, por empresas chinas
y espaiiolas, en el rubro de hidrocarburos (Andes, Consorcio Bloque 16, Oleoducto de Crudos
Pesadas, Repsol Ecuador, Consorcio Bloque 17, Duragas, entre otras).

Conforme al sry, el grupo econdmico tenia un total de 63 empresas, con ingresos en 2017
por UsD 1671 millones, total de activos por USD 4054 millones y un patrimonio de UsD 1709
millones. Pag6 en 2018 UsD 65,3 millones en impuesto a la renta (3,91 % de ingresos); el total
recaudado fue de USD 58,9 millones; mantenia una deuda fiscal de usD 1,4 millones.

Segun Acosta y Cajas (2018b), Andes Petroleum se benefici6 de usp 168,7 millones en re-
misién de intereses, multas y recargos de su deuda tributaria en 2015, y UsD 231,6 millones
en 2018 —otra fuente, Salgado (2019), indica que el monto en 2018 fue USD 228,3 millones—.
Seguin Acosta y Cajas (2018b), la empresa ocp, a su vez, obtuvo una remisién de UsD 214,1 mi-
llones en 2018; el Consorcio Petrolero Bloque 17, usD 79,9 millones en 2018; Repsol Ecuador,
USD 55,6 millones en 2018; Consorcio Petrolero Bloque 16, Usp 37,6 millones. El Grupo ocp
fue el principal beneficiario de las remisiones de intereses, multas y recargos efectuadas bajo
los Gobiernos de Correa (2015) y Moreno (2018).

Segun el sr1, el grupo ocp tiene 12 integrantes en paraisos fiscales y dos empresas offshore
que aparecen en los Panama Papers.

GRUPO PRODUBANCO
Como se mencion6 anteriormente, ProduBanco estaba vinculado a los grupos PrROINCO/
Wright/Favorita, hasta que tuvo que desvincularse por motivos legales. Mas recientemente,
fue vendido al Grupo Banco Promerica, un grupo financiero centroamericano.

Segtin la Superintendencia de Bancos, es el tercer grupo financiero mas grande, e incluye,
ademas del banco, a las empresas Exsersa (Servipagos) y Protramites. El banco, como tal, era
el cuarto mayor del sistema, con activos por UsD 3676 millones, patrimonio por UsD 311 millo-
nes y utilidades por usD 4 millones. Segtn el sr1, también aparece vinculado al grupo Accival,
a varios fideicomisos y a Proamerica Financial Corp. de Panama, en total 22 sociedades na-
cionales y 5 extranjeras (4 domiciliados en paraisos fiscales). En 2017, el grupo tenia ingre-
sos por UsD 427 millones, activos por USD 4500 millones y patrimonio por UsD 557 millones.

El impuesto a la renta causado en 2017 fue usp 16 millones (3,75 % de los ingresos). El total
recaudado fue de USD 242,7 millones (56,8 % de los ingresos), mantenia una deuda fiscal de
UsD 13,8 millones en 2017. Segun Acosta y Cajas (2018b), Produbanco se benefici6 por la re-
mision de intereses, multas y recargos tributarios por un monto de usp 2,8 millones en 2015,
y UsD 15,8 millones en 2018.

GRUPO BANCO DE GUAYAQUIL (G. LASSO)
El Banco de Guayaquil es el tercero mas grande —después de los bancos Pichincha y del
Pacifico—. Aparte del banco, el sr1 indica que forman parte del grupo la Corporaciéon MultiBg
y Promoquil, entre 53 entidades —2 de ellas en paraisos fiscales, Banisi y Banisi Holding en
Panam4; y un medio de comunicacion, Lasalfilms—. El grupo tuvo en 2017 ingresos por UsD
440 millones; activos por USD 4254 millones; y patrimonio por usb 679 millones.
El impuesto a la renta causado en 2017 fue USD 12,4 millones (2,83 % de ingresos), el total



48  Revista Economia | 114 | noviembre 2019

recaudado por el fisco fue UsD 182 millones (41,4 % de los ingresos). Segtiin Acosta y Cajas
(2018D), el banco se benefici6 de la remision de intereses, multas y recargos de su deuda fiscal
por usD 15,9 millones en 2015; segun Salgado (2019), se beneficié en USD 14,9 millones en 2018.

El banco fue fundado en 1923 con el nombre Banco Italiano, y en los afios 1960 Hanson
(1971) lo vincul6 a la familia Valdez y Dillon Valdez. No obstante, en 1970 sufri6 un colapso y
hubo un salvataje organizado por César Duran Ballén, para entonces vice-presidente de COFIEC.
En 1984, tomo control del banco un grupo de accionistas vinculados a FINANSUR, encabezados
por Danilo Carrera y Guillermo Lasso. En Fierro (1991), indicaba que la familia Lasso Mendoza
participaba también en Industrias Bioacuaticas (INB10SA), compaiiia Laroplast, Constructora e
Inmobiliaria Alfa Omega, FINANSUR y Banunion. Ninguna de estas empresas aparece en el lis-
tado del sri, quizas fueron liquidadas o fusionadas; FINANSUR se fusiond con el banco en 1989.

Guillermo Lasso, quien renunci6 a la presidencia del banco, fue candidato presidencial en
2013 y 2017 y actualmente es nuevamente precandidato para 2021 por su partido (CReo). Ha
indicado que aport6 a la primera campana presidencial de Rafael Correa —y fue su contrin-
cante en una eleccion posterior—.

GRUPO PRONACA (BAKKER-KLEIN-VILASECA)
En mi libro (Fierro, 1991) habia clasificado a una parte de este grupo como el Subgrupo Bakker,
vinculado al Grupo Chiriboga-Vollmer, en tanto que habia incluido a los Subgrupos Klein y
Vilaseca como parte del ahora desaparecido Grupo COFIEC.

Segtn la clasificacion del sri, el Grupo PRONACA estaria conformado por 91 sociedades
nacionales y 23 sociedades extranjeras (12 en paraisos fiscales). El grupo tuvo en 2017 un total
de activos por UsD 1562 millones, ingresos por UsD 1781 millones y patrimonio neto por usp
855 millones, montos de los cuales aproximadamente la mitad corresponde a la empresa PrRO-
NAcaA (la cuarta empresa mas grande del pais). Otras empresas con ingresos sobre USD 40 mi-
llones fueron Novacero s. A.; FADESA; Seafman; y Tropicalimentos s. A.

El impuesto a la renta causado en 2017 fue UsD 34 millones (1,93 % de ingresos), el total re-
caudado fue UsD 51 millones. Segiin Acosta y Cajas (2018b), en 2015 PRONACA se benefici6 de
la remision de intereses, multas y recargos por deuda fiscal por un monto de UsD 10,3 millones.

CORPORACION EL ROSADO (A. CZARNINSKI)
El Grupo Corporacién El Rosado (Mi Comisariato, Czarninski) encabeza el segundo conglo-
merado de supermercados en el pais. En el 2015, conforme a la Revista Gestién (Brito et al.,
sept/oct 2016), Corporacion El Rosado fue la sexta mayor empresa.

Para el 2017, de conformidad al srr integraban el grupo 31 empresas nacionales y 29 em-
presas extranjeras —de las cuales 14 domiciliadas en paraisos fiscales —. Aparte de El Rosado,
constan Truisfruit, Supercines, Panaderia del Pacifico y tres empresas radiales (Entrepasa,
Radio Concierto Guayaquil y Radio Concierto Austro). El total de activos del grupo alcan-
zaba en 2017 a USD 1571 millones, los ingresos a UsD 1516 millones y el patrimonio neto a Usp
431 millones. Truisfruit se ha convertido en la segunda mayor empresa exportadora de ba-
nano, después de UBESA; hasta el 2014, el sr1 lo habia incluido en el grupo de Alvaro Noboa
—en 2017 lo incluye en ambos grupos—.
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En 2017 el impuesto a la renta causado fue UsD 19,5 millones (1,29 % de los ingresos). El total
recaudado fue UsD 70 millones (4,6 %). La deuda fiscal era de apenas usD 50.000. No apare-
cen empresas del grupo entre los principales beneficiarios de la remision tributaria.

GRUPO NOBOA/EXPORTADORA BANANERA NOBOA (A. NOBOA)
Hay que dar un salto del grupo n.° 10 (El Rosado) a los grupos n.c 18 (Alvaro Noboa) y 30
(NnoBIS, Isabel Noboa), por su relevancia historica. Los hermanos Noboa Pontén fueron los
principales herederos de su padre, Luis Noboa Naranjo, quien era considerado hasta su falle-
cimiento como la persona mas rica del Ecuador. En medio de disputas por la herencia, los dos
hermanos quedaron al frente de sus respectivos grupos.

El subgrupo Noboa Naranjo poseia, hacia 1986, 51 empresas con ventas por 40,7 mil mi-
llones de sucres, era el grupo econémico mas poderoso del pais en aquella época —cabe re-
cordar que el presidente en 1984-88, Ledn Febres Cordero, habia sido gerente de varias de las
empresas del grupo—. Noboa Naranjo dominaba la produccién y exportaciéon de banano y,
ademas, habia incursionado en la produccién y exportacion de café, cacao, arroz y azucar. En
aquel entonces, aparte de la Exportadora Bananera Noboa, las principales empresas por ventas
eran Industrial Molinera, Industria Cartonera Ecuatoriana, Comp. Agricola La Julia, Agricola
Clementina, Ingenio San Carlos, Colcafe, Ultramares Corporacién, Manufactura de Cartén y
Distribuidora Dispacific.

Para 2017, el grupo no era ni un palido reflejo de lo que fue. Tres empresas emblematicas,
Exportadora Bananera Noboa, Agricola Bananera Clementina y MACARSA, aparecen virtual-
mente quebradas —ingresos de USD 266.000 para la Exportadora, UsD 32.000 para Clementina
y USD 207.000 para MACARSA— y un patrimonio neto exiguo — USD 25.000 para la exporta-
dora, negativo para Clementina—. La hacienda Clementina fue embargada por no pago de
impuestos y luego entregada a una cooperativa.

Entre las principales empresas productivas se encuentran Truisfruit (ya mencionada),
Elaborados de Café (ELCAFE), Industrial Molinera, Fertilizantes del Pacifico, Generali
Compaiiia de Seguros, Industria Cartonera Ecuatoriana y Distribuidora Dispacific.

Llama la atencion que el srr incluye en el grupo a varias instituciones financieras: Banco del
Litoral, Generali Cia. de Seguros, Seguros Condor y Euroseguros —pese a la prohibicion legal
para que accionistas de instituciones financieras posean otro tipo de empresas—. El grupo ha
enfrentado demandas judiciales de pago de impuestos y embargos de varias de sus empresas,
tanto a nivel del Ecuador como en el mercado internacional.

El grupo incluia, en 2017, 125 empresas nacionales y 16 empresas extranjeras —18 integran-
tes domiciliados en paraisos fiscales, incluyendo personas naturales —. En 2017 el grupo tuvo
ingresos por UsD 704 millones, activos por UsD 1435 millones y usp 218 millones en patrimo-
nio. Los ingresos del grupo han venido declinando.

En 2017, el impuesto a la renta causado fue usp 9.5 millones (1,36 % de los ingresos), y el
total recaudado fue UsD 25.2 millones (3,6 % de los ingresos, una de las tasas mas bajas entre
los 25 mayores grupos). El grupo mantenia una deuda por usp 161.4 millones. Se beneficié en
UsD 32.1 millones en la remisién tributaria de 2015, y USD 44.1 millones en la de 2018 (Acosta
y Cajas, 2018b).
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Noboa ha sido cinco veces candidato a la Presidencia, llegando a la segunda vuelta en dos
ocasiones.

GRUPO NOBOA/CORPORACION NOBIS (I. NOBOA)
Se trata del grupo conformado por Isabel Noboa y sus hijos Romero Noboa, como resultado
del desprendimiento de algunas empresas del grupo Noboa Naranjo, al concluir el juicio por
la herencia de su padre. Su exesposo, Isidro Romero Carbo, fue vicepresidente del Grupo
Noboa Naranjo, también presidia Ultramares Corporacion y era director en el extinto Banco
de Crédito e Hipotecario.

Las dos principales empresas del grupo son la Azucarera Valdez y Universal Sweet
Industries, junto a varias empresas inmobiliarias, y la empresa CODANA s. A. —productora
de alcohol industrial y biogds—. En total, el grupo esta constituido por 74 empresas naciona-
les y 21 empresas extranjeras —incluyendo 15 integrantes domiciliados en paraisos fiscales—,
con activos totales en 2017 por UsD 916 millones, ingresos por UsD 335 millones y patrimonio
neto por UsD 450 millones.

El impuesto a la renta causado en 2017 fue de usD 6.6 millones (1,98 % de los ingresos), el
total recaudado fue UsD 19 millones (5,7 % de los ingresos). Tenia una deuda fiscal de UsD 8,4
millones. Pablo Campana, yerno de Isabel Noboa, fue Ministro de Comercio Exterior en el
Gobierno de Moreno.

CONSTRUCTORA HIDALGO & HIDALGO
Como hemos visto, es uno de los grupos que mas crecié durante la década correista y es una
de las empresas implicadas en el denominado caso Arroz verde. Sus ingresos aumentaron en
129,5 % entre 2007 y 2017. Segun las investigaciones del equipo de periodismo investigativo
(Villavicencio, Zurita y Solorzano, 2019), la empresa se habria comprometido en aportar Usp 2
millones al esquema de sobornos organizado en la oficina de la Presidencia de Correa y, segin
la fuente, se identificaron facturas pagadas por UsD 626.178.

Otras empresas implicadas en esta trama de corrupcién son Telconet, sk Engineering,
FOPECA, Azulec, Sinohydro, Odebrecht, Sanrib, Metco, Consermin, Osier, MIDISA, Equitesa,
Consorcio Valero/sEMAICA, TGC, Compaiia Verdu, China International Water and Electric,
entre otras (ibidem). Odebrecht ha sido investigada por otras contribuciones ilegales a fun-
cionarios ecuatorianos, aparte de las incluidas en este caso. Varias de estas empresas aparecen
entre los grupos econoémicos identificados por el srl.

Segtn el sr1, el grupo Hidalgo & Hidalgo incluye a 36 empresas nacionales y una empresa
extranjera, tuvo ingresos en 2017 por UsD 523 millones, activos por UsD 992 millones y patri-
monio por UsD 564 millones. Aparte de la empresa constructora, los principales integrantes
del grupo son Concesionaria del Guayas (CONCEGUA), Concesionaria del Norte (CONORTE) y
Consorcio Puerto Limpio.

El impuesto a la renta causado en 2017 fue UsD 20,7 millones (4 % de los ingresos), en
tanto que el total recaudado por el fisco fue USD 48,4 millones (9,3 % de los ingresos). Aurelio
Hidalgo, vinculado al grupo, fue Ministro de Obras Publicas en el Gobierno de Moreno.
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EMPRESAS DEL ESTADO

En el cuadro 107 de mi libro (Fierro, 1991, pags. 581-583) enumeraba 76 empresas del Estado

—en 6 de ellas participaba también el capital extranjero, como socio minoritario—. Era un

listado parcial, dado que solo incluia las compaiiias de economia mixta y sociedades anoni-

mas en las cuales el Estado tenia una participacion preponderante, asi como las instituciones

financieras estatales. No se incluyeron multiples empresas estatales, regionales o municipales.

Tampoco se incluian empresas estatales no sujetas a la Superintendencia de Compaiias o

la Superintendencia de Bancos, resefiadas en las pags. 579-580 del libro, entre ellas:

- 7 empresas adscritas al Ministerio de Defensa, incluyendo FLOPEC, TAME y Transnave;

- 3 empresas adscritas al Ministerio de Energia: CEPE (hoy Petroecuador y sus filiales), INE-
CEL e INEMIN;

- 6 empresas adscritas al Ministerio de Agricultura, incluyendo ENAC, ENPROVIT y ENDES;

- 3 empresas adscritas al Ministerio de Industrias: Empresa de Alcoholes del Estado, Empresa
Pesquera Nacional y OCEPA;

- 3 empresas del Ministerio de Educacion: DINACE, ENPRODE Y SNALME;

- 3 empresas del Ministerio de Obras Publicas: 1IETEL, Correos y Ferrocarriles del Estado; y

- el 1ess, el Instituto Ecuatoriano de Obras Sanitarias, la Empresa de Suministros del Estado,
empresas eléctricas regionales y empresas municipales de agua potable, alcantarillado, ras-
tro, transporte urbano, etc.

En 1986, el sector publico particip6 en el 18,2 % de la produccion bruta de bienes y servicios,

19,8 % del valor agregado bruto, 51 % de las remuneraciones, 35,1 % de la renta de la propiedad,

36,6 % de los impuestos netos y el 40,1 % de la inversién (formacién bruta de capital fijo). En

mi libro (Fierro, 1991, pag. 585) se indica la siguiente evolucién de la participacion del sector

publico en la produccion bruta de bienes y servicios:

- 10,6 % en 1973 —al iniciarse la produccién petrolera—;

- 15 % en 1976 —al aumentar la participacion de CEPE en el consorcio con Texaco—;

- 22,1 % en 1982 —luego de constituirse varias empresas mixtas, asi como el desarrollo de em-
presas eléctricas—; y

- 18,2 % en 1986 —la reduccidn posiblemente refleja la privatizacion de algunas empresas
estatales—.

No se ha encontrado en las cuentas nacionales la cifra desagregada para aflos mas recientes; no

obstante, en 2016, el 14,9 % del P1B correspondio a consumo final del Gobierno, a lo cual se puede

sumar 5,7 % de inversion (FBKE) del Gobierno, para un total de 20,6 %. El presupuesto general del

estado llego al 44 % del P1B en 2014 (Banco Central del Ecuador, Cuentas Nacionales 2007-2016).

Conforme a la teoria de capitalismo monopolista de estado (CME), la coexistencia de empresas

publicas y privadas entre las grandes empresas es una fuente de fortalecimiento del capitalismo.

Tres entidades mantenian participaciones accionarias en 1986: la Corporacion Financiera

Nacional (CEN) tenia inversiones en 46 empresas activas y 6 en liquidacion, por un monto total

de 5497 millones de sucres —monto que le hubiera colocado tercero entre los grupos econé-

micos privados—; el Banco Nacional de Fomento tenia inversiones en 19 empresas, por un

total de 1232 millones de sucres; y la Direccién de Industrias del Ejército (DINE) controlaba 8

empresas y participaba en 4 adicionales.
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En la actualidad, el conglomerado empresarial mas grande del pais sigue siendo el del Estado.
Conforme a la Constituciéon de Montecristi, el Estado no puede ser «marginado» de los «re-
cursos estratégicos», que incluyen «la energia en todas sus formas, las telecomunicaciones, los
recursos naturales no renovables, el transporte y la refinacion de hidrocarburos, la biodiver-
sidad y el patrimonio genético, el espectro radioeléctrico, el agua, y los demas que determine
la ley» (Constitucion de la Republica del Ecuador, 2008, Art. 313).

La mayor empresa del Ecuador es la Empresa Publica Petroecuador, pese al colapso del
precio del petréleo, en el 2015 tuvo ingresos por UsD 9.284 millones y utilidades por usp 751
millones; los ingresos son 4.66 veces los ingresos de la mayor empresa privada, Corporacion
Favorita. Entre las 50 mayores empresas, constan 8 empresas publicas —Petroecuador, CNEL,
CNT, CELEC, FLOPEC, EEQ, TAME y Operaciones Rio Napo, asi como la empresa mixta Omnibus
BB—. Las ocho empresas sumaron ingresos por usD 13.895 millones, cerca del 14 % del p1B.
Segun la Revista Vistazo (Cavagnaro, 2016), en el 2015 las empresas publicas representaron el
21 % de los ingresos del listado de las 500 principales empresas, una reducciéon de 4 puntos
con respecto al 25 % en 2014.

De acuerdo con una publicacion de SENPLADES (2013), «En la actualidad, el Ecuador cuenta
con 28 empresas de la Funcion Ejecutiva, de las cuales 25 son ptiblicas —es decir, 100% de pro-
piedad estatal— y tres empresas son subsidiarias de economia mixta, donde el Estado tiene al
menos el 51% de participacion accionaria. Con respecto a las empresas creadas por los GAD,
hasta octubre de 2013 existen alrededor de 212 empresas. En el caso de las universidades se
cuenta con diez empresas publicas a nivel nacional» (pag. 41).

La cFN, el BNF e ISSFA siguen manteniendo acciones en empresas; conforme a un articulo
publicado en El Telégrafo, el 1sSEA tiene acciones en 150 empresas, incluyendo 13 que perte-
necian previamente al Holding DINE: Fabrilfame, Cossfa, Santa Barbara, Andec, Hdineagros,
Explocen, Aychapicho Agros, Sepriv, Energyhdine, Nergyhdine; y las filiales son Soccasa,
Omnibus Botar, Banco General Rumifiahui y Condormining.

Conforme al sri, el Holding DINE —ahora de propiedad de 1sseA— incluye 19 empresas,
con activos totales en 2017 por UsD 2109 millones, ingresos por UsD 976 millones y patrimo-
nio neto por uUsD 1771 millones. Esto incluye ANDEC, Hotel Marriott, Explocen, FAME, entre
otros —en los ingresos se incluye al mismo 1SsFA—.

Aparte de las empresas productivas y comerciales, el Estado también es propietario de institu-
ciones financieras y de medios de comunicacién —actualmente, es el inico actor econémico que
puede legalmente participar en los tres rubros—. Las entidades financieras del Estado son: Banco
del Instituto Ecuatoriano de Seguridad Social (BIESs), Banco Ecuatoriano de la Vivienda (BEV),
Instituto de Fomento al Talento Humano, Corporacion Financiera Nacional (CEN), BanEcuador
(antiguo Banco Nacional de Fomento), Banco de Desarrollo del Ecuador (antiguo BEDE).

Aqui no se incluyen al Banco del Pacifico, que anteriormente fue privado y que actualmente
pertenece al Estado (junto a su grupo financiero), ni tampoco a COFIEC —otrora cabeza de
un poderoso grupo econdmico, ahora convertido en agencia de cobranzas—, la Corporacion
Nacional de Finanzas Populares y Solidarias (Conafips), la Compaiia de Seguros Sucre, el
Banco General Ruminahui, o al propio Banco Central del Ecuador —que cumple funciones
especificas dentro del sistema monetario y financiero—.
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Tampoco se considera en la publicacién de SENPLADES el conglomerado de medios de comu-
nicacion del Estado, que incluye: cuatro canales de Television: Ecuador Tv, Gamavision, TC
Television y Cablenoticias; el servicio de television de pago Tv Cable (que a su vez tiene 2 ca-
nales); 3 periddicos: El Telégrafo, El Ciudadano, Diario pp; radios: Radio Publica del Ecuador,
Radio Casa de la Cultura, radioemisoras Tc Radio, Carrusel, Super K, entre otras; Agencia
Nacional de Noticias de Ecuador y Sudamérica (Andes); y varias revistas.

CONCLUSION

En la década del Gobierno de Rafael Correa, los principales grupos econdémicos duplicaron
sus ingresos. Entre 2013 y 2017, los ingresos de los 27 principales grupos econdmicos aumen-
taron de UsD 25.686 millones a UsSD 28.689 millones. Su participacion en el vaB del pais au-
mentd del 28,4 % en 2013 a 29,6 % en 2017. Esto se produjo pese a una retérica gubernamental
que pudiese dar la impresion de que se estaba produciendo una revolucién socialista que pro-
movia la redistribucion de la riqueza y los ingresos.

Algunos sectores en particular se favorecieron por el modelo econémico desarrollista del
régimen, que impulsaba inversion publica en infraestructura, aumento de los ingresos reales
de los empleados publicos y privados, aumento del consumo interno, énfasis en el extracti-
vismo —petroleo, gas, mineria— y mayor importacién de bienes y servicios. El énfasis en el
impuesto al valor agregado (1va) como fuente de ingresos fiscales, y una amnistia tributaria
efectuada en 2015, condujeron a que se redujera la tasa impositiva de algunos de los principa-
les grupos econémicos.

Algunos temas que quedan por profundizar en el futuro son: ;Por qué las tasas de impo-
sicidn sobre ingresos son tan dispares entre los diversos grupos? ;Cémo entender el funcio-
namiento concreto de un grupo econémico? ;Cual es su relaciéon con la organizacion indus-
trial de la economia ecuatoriana? ;Cual es la relacion entre los grupos econdmicos privados y
el Estado? ;Cudl podra ser la dindmica de los grupos econémicos en la nueva etapa de ajuste
y recesion que se abre a partir de 2018?

NOTA

1 La concentracion del capital se refiere al aumento del volumen acumulado de capital en las empresas
o0 grupos econémicos; la centralizacion se refiere a la redistribucién del capital, mediante la fusién o
absorcion de unas empresas por otras en grupos o carteles cada vez mdas grandes. Ambos fenémenos se
han observado en el Ecuador en las tltimas décadas.
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RESUMEN La presente investigacion realiza un analisis de la influencia que tiene el desarro-
llo del sistema financiero ecuatoriano en la desigualdad de ingresos en el periodo 1987-2018.
Diversas investigaciones en el mundo han encontrado resultados contradictorios, donde en
ciertos paises el desarrollo financiero incrementa la desigualdad, mientras que en otros la dis-
minuye, haciendo apremiante determinar qué resultado se ajusta al caso ecuatoriano. De esta
manera, utilizando el enfoque econométrico de retraso distribuido autorregresivo (ARDL), se
concluye que existen evidencias de que la desigualdad de ingresos se incrementa con el desa-
rrollo del sistema financiero en el periodo estudiado.

PALABRAS CLAVE Indice de Gini, desarrollo financiero, desigualdad, cointegracion.

ABSTRACT The present investigation carries out an analysis of the influence that the development
of the Ecuadorian financial system has on income inequality in the period 1987-2017. Several
investigations in the world have found contradictory results, where in certain countries finan-
cial development increases inequality, while in others the evolution, making it urgent to deter-
mine which result fits the Ecuadorian case. Thus, using the economic approach of distributed
self-regressive delay (ARDL), it is concluded that there is evidence of income inequality increa-
ses with the development of the financial system in the period studied.

KEYWORDs Gini index, financial development, inequality, cointegration.

JEL cODES Ds3, D63, E6.

INTRODUCCION

El sistema financiero es un factor de trascendental importancia para el crecimiento de las eco-
nomias de todo el mundo y de su desarrollo. Su funcién principal consiste en captar los recur-
sos excedentarios de los agentes econémicos y canalizarlos hacia actividades de inversion y
consumo. La intermediacion financiera, de acuerdo con la teoria econémica ortodoxa, permite
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generar mayor produccion de bienes y servicios, incrementando la actividad econémica y, con
ello, el bienestar de todos los integrantes de la sociedad. Sin embargo, de acuerdo con distin-
tas investigaciones, la relacion existente entre el desarrollo financiero y desigualdad de ingre-
sos varia de acuerdo con la economia estudiada, ya que en ciertos paises o regiones un mayor
desarrollo financiero implica mayor desigualdad y en otros casos, sucede todo lo contrario.
Dado este escenario, emerge la necesidad de investigar y analizar la relacion existente entre
el desarrollo financiero y la desigualdad —medida a través del indice de Gini— para el caso
ecuatoriano en el periodo 1987-2018.

Estudios relacionados con la desigualdad y el desarrollo del sistema financiero se ha rea-
lizado en varios paises, es un ejemplo el caso de Pakistan, donde Shahbaz e Islam (2011) con-
cluyeron que «el desarrollo financiero reduce la desigualdad de ingresos, mientras que la ines-
tabilidad financiera lo agrava» (pag. 13). Mientras que, por otro lado, Guerrero (2017), para el
caso colombiano, concluyé que el desarrollo financiero increment6 la desigualdad de ingresos
entre los afios 1994 y 2010. Otros autores como Greenwood y Jovanovic (1990) han predicho
la existencia de una relacién no lineal entre el desarrollo financiero y la desigualdad, donde la
calidad de las instituciones y el nivel de desarrollo financiero condicionan el incremento o la
disminucién de la desigualdad. Los resultados contradictorios en cada caso analizado hacen
apremiante estudiar a profundidad este fendmeno, para asi entender su comportamiento.

Por esa razon, el presente trabajo busca analizar cémo el desarrollo del sistema financiero
afecta los niveles de desigualdad de ingresos en Ecuador entre los afios 1987-2018. La actual
investigacion se encuentra estructurada en cuatro secciones, en la primera se presenta la teo-
ria econémica que estudia el comportamiento de las instituciones financieras y su impacto en
la economia, a partir de su visién ortodoxa y su critica heterodoxa. En la segunda seccién se
analiza brevemente la historia del sistema financiero en Ecuador, tomando en cuenta el accio-
nar de los grupos financieros en la politica ptblica nacional, sobre todo al finalizar la década
de los noventa con la crisis financiera, evidenciando sus caracteristicas por medio de indica-
dores historicos y econémicos.

En la seccidn tres se examina rapidamente la incidencia del sistema financiero en la des-
igualdad por medio de breves argumentos tedricos, mientras se presenta cifras e indicadores
macro para el caso ecuatoriano, y asi intentar dar respuesta a esta dinamica. En la ultima sec-
cion se plantea la necesidad de demostrar si existe relacion entre la desigualdad y el sistema fi-
nanciero, por medio del enfoque econométrico de cointegracién de retrasos distribuidos auto-
rregresivos (ARDL). De esta manera, se examina e interpreta los resultados tomando en cuenta
todos los antecedentes mostrados en las secciones anteriores, con lo cual se puede presentar
breves reflexiones sobre la influencia del sistema financiero en la desigualdad y emitir algunas
sugerencias de politica publica.

EL SISTEMA FINANCIERO DESDE EL ENFOQUE ORTODOXO Y LA CRITICA HETERODOXA
La fuente de pensamiento central de la economia y la que mas tiene vigencia y cobertura
en la actualidad se establece alrededor de dos principios fundamentales: la racionalidad del
ser humano y el equilibrio que debe existir en los mercados. La ortodoxia econdémica, cuyo
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pensamiento alude a los pioneros conservadores como Adam Smith, Alfred Marshall, Leon
Walras, Vilfredo Pareto, entre otros, concibe al sistema financiero como un conjunto de mer-
cados en equilibrio debido a la visiéon de equilibrio general de Leén Walras. El mercado de
fondos prestables se origina por el equilibrio entre el ahorro y la inversién, dando como re-
sultado la tasa de interés. Este ultimo juega el papel de precio frente a la oferta y demanda de
fondos prestables.

La distincion walrasiana entre mercado de fondos prestables y mercados monetarios hace
que el dinero tome una posicion neutral y sea exdgeno. Esto quiere decir, segun la visién orto-
doxa, la tasa de interés nada tiene que ver con fenémenos monetarios, y la cantidad de dinero
no afecta a la produccién de bienes y servicios. Segtn explica De Gregorio (2007):

«[...] en una economia plenamente flexible y competitiva, es decir, donde estamos siempre en
pleno empleo, la parte real es determinada en el sector real y la nominal en el sector moneta-
rio, y cambios en la cantidad de dinero no tienen efectos reales». (pag. 400)

Dentro de esta concepcion, los bancos y demas instituciones financieras dirigen perfectamente
todos los recursos que han sido ahorrados por la sociedad en el mercado de fondos presta-
bles hacia la inversion. Esto es consecuencia de la aplicacién de la neutralidad del dinero a
las finanzas, lo cual implica una estructura financiera que no juega papel alguno en modelos
de corte neoclasico, ya que en los mercados financieros perfectos los fondos internos y exter-
nos son sustitutos perfectos para las firmas y no hay posibilidad de racionamiento del crédito
(Goémez y Reyes, 2002). Debido a esto y al hecho de que las firmas o empresas al interior de
una economia competitiva buscan invertir tomando en cuenta su rentabilidad esperada en el
futuro, segun Gémez y Reyes (2002),

«[...] todas las firmas pueden obtener siempre la cantidad de financiamiento que requieren
para poner en marcha sus planes de inversion. Si sus fondos internos no son suficientes, obtie-
nen financiamiento externo al mismo costo y en la cantidad requerida, independientemente
de sus posiciones de balance». (pag. 62)

Bajo esta vision donde se dirigen los recursos ahorrados por la sociedad de manera eficiente a
la inversion, el papel del Estado sobre el sistema financiero se limita a regulaciones que sola-
mente permitan mantener el equilibrio en los mercados, estableciendo reglas que posibiliten
una adecuada competencia. La intervencion estatal agresiva, que puede manifestarse por medio
de instrumentos de politica monetaria y fiscal, son ampliamente rechazados por la ortodoxia,
debido a sus efectos en la economia. Estos efectos son considerados como perturbaciones en
los ya equilibrados mercados de la «mano invisible», siendo inevitable, bajo estos argumen-
tos, que las consecuencias de las politicas econémicas tomen un tono negativo. Precisamente,
si el Banco Central intenta implementar una politica expansiva incrementando la oferta mo-
netaria, solo se conseguira incrementar la inflacién, todo bajo la premisa ortodoxa donde se
considera al dinero como neutro.

Sin embargo, existe una contradiccion con la concepcién de neutralidad del dinero, sobre
todo al hacer referencia a la politica monetaria, debido a que se admite la presencia de efectos
reales. Friedrich Hayek ya demostré que la neutralidad del dinero no es posible ni en el corto,
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ni en el mediano, ni en el largo plazo, llegando incluso a describirlo como «la ficcion del di-
nero neutral» (Hayek, 1996). Sin embargo, esto no quiere decir que Hayek apruebe la interven-
cion estatal por medio de politicas econdmicas. Mds bien, su rechazo era evidente al conside-
rar que el dinero puede ser objeto de manipulaciones por parte del Estado y, por lo tanto, «la
politica monetaria es, probablemente, mas que el remedio, la causa de las depresiones [...]»
(Hayek, 1996, pag. 104).

La neutralidad del dinero ya es un concepto cuestionado por la ortodoxia de la economia,
mientras que es rechazado por su contraparte heterodoxa y sirve como insumo para elabo-
rar una de sus tantas criticas. Este conjunto de discrepancias, que nace de la critica a la rama
principal y més predominante del pensamiento econémico, muestran al dinero y al sistema
financiero como elementos completamente influyentes en los procesos de la economia real.
Debido a las diversas crisis financieras que se suscitaron en el siglo xx, era inevitable pensar
que las instituciones bancarias podrian causar grandes efectos sobre otras variables de carac-
ter macroecondmico y grave conmocion social. En consecuencia, segun el analisis de Gémez
y Reyes (2002):

«[...] los trabajos empiricos que se hicieron en esa misma época produjeron resultados incon-
sistentes con la nocidn de irrelevancia financiera. Esos resultados, sumados a la creciente fra-
gilidad financiera de las economias a finales del siglo veinte, motivaron al desarrollo de teorias
que incluyen explicitamente los factores financieros, en particular el crédito y las estructuras
de deuda de las unidades econdmicas, y que procuran explicar los episodios de crisis financie-
ras como fenémenos econémicos». (pag. 62)

Las recurrentes crisis del sistema capitalista motivaron a varios economistas a expresar sus cri-
ticas a los clasicos modelos tedricos y empiricos de antaio, ya dados por sentado como abs-
tracciones verdaderas de la realidad. Jhon Keynes, por ejemplo, realizé su obra mas famosa,
Teoria general del empleo, el interés y el dinero, como una forma de dar explicaciones a la crisis
econdmica estadounidense de 1929. Pese a que Keynes no cuestiona la base central de la teoria
walrasiana, es bastante claro al suponer que el dinero no es un ente neutral. En relacién con
esto, Louis Rochon (2002), en su andlisis, menciona que «para ser honestos con Keynes, en una
“economia monetaria de produccion’, el dinero debe estar ligado a la produccién y no debe ser
afladido simplemente en cualquier momento o cualquier lugar en el andlisis [...]» (pag. 138).

Otros economistas del siglo xx como Nicolas Kaldor abordan la cuestion de si el sistema
financiero es neutral. Kaldor (1982) desde el principio duda de la exogeneidad del dinero al
considerar que la cantidad monetaria debe estar ligada a su demanda en un sistema de «cré-
dito-dinero», debido a que «el aumento de las transacciones ya sea debido a un aumento en
los costos o en el volumen de produccion o en ambos, provoca un aumento en la oferta mo-
netaria» (pag. 46). De esa forma, Kaldor concebia a las instituciones financieras como crea-
doras de dinero fiduciario por medio de sus operaciones de crédito (Kaldor, 1982). Keynes y
la escuela poskeynesiana afirman que la tasa de interés no es determinada por la demanda y
la oferta de ahorro en el mercado de fondos prestables, sino que se trata de un fenémeno con-
vencional. Esto implica que, segtin De Juan Asenjo y Gonzalez (2003), «el interés de equilibrio
o de referencia vendria asociado al interés que ha regido en el pasado reciente y se espera que
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prevalezca en el futuro» (pag. 30). Es por esta razén que el Banco Central puede contribuir a
fijar la tasa de interés convencional.

Por otro lado, Michal Kaleki es un economista que se aleja de la concepcion de equilibrios
macroecondmicos y se centra en la presencia de capacidad ociosa no planificada, por lo que
entiende al sistema capitalista como una estructura oligopélica a causa de sus raices marxis-
tas. En consecuencia, él determina tres factores principales para la inversion: los fondos inter-
nos de las firmas o empresas, la masa de ganancia y el acervo de capital. Segun, explica Levy
Orlik (2000) los fondos internos son determinantes del financiamiento interno, y éstos a su
vez son determinados por la masa de ganancia de periodos pasados. El capital acumulado y
los fondos internos disminuyen el costo del financiamiento y permiten acceder al financia-
miento externo. Por lo tanto, el tamafio de la empresa es un factor importante que permite ac-
ceder al mercado de capitales y al crédito bancario.

Las empresas mas grandes tienen mayores ventajas sobre las pequenas, por lo que es de es-
perarse que las primeras, al tener un mayor acceso al mercado de capitales, tengan la capaci-
dad de invertir mas con menores costos de financiamiento generando mayores ganancias. En
consecuencia, este acceso diferenciado al financiamiento se traduce en restricciones y racio-
namiento del crédito, que al final establece condiciones de desigualdad. Esta dindmica puede
verse agravada ain mds por condiciones exdgenas que puedan generar un ambiente econo-
mico dificil. En efecto, debido al caracter prociclico del grado de racionamiento del crédito,
en épocas de auge econémico existe menor restriccion al crédito, mientras que, durante las re-
cesiones, se producen bruscas restricciones del financiamiento.

SISTEMA FINANCIERO Y GOBIERNO EN LA HISTORIA ECUATORIANA

La historia financiera ecuatoriana nace bajo la presidencia de Garcia Moreno en 1860, con
la creacidén de la Caja de Amortizaciéon de Guayaquil, seguida de la fundacién del Banco
Continental en 1862 por comerciantes también guayaquilefios. La rapida expansion de insti-
tuciones financieras en el territorio producto del comercio del cacao, hizo que fuera aceptada
una ley de bancos 1967 con preceptos que permitian «aumentar la libertad de abrir estableci-
mientos bancarios, dar a la autoridad el derecho de inspeccionarlos y salvaguardar la sobera-
nia de la emision y de los bienes de los asociados, ley que facultaba al Estado ser el regulador
y supervisor de este naciente sistema financiero (Superintendencia de Bancos, 2016).

El poder acumulado por ciertos bancos inicio la llamada primera guerra bancaria en 1868
entre el Banco Particular, propiedad de Manuel Antonio de Luzarraga, y el Banco del Ecuador,
dirigido por Eduardo Arosemena; esta guerra se «caracterizé por difamaciones, negacion de
aceptacion de billetes del banco contrario, e intervenciéon del Ministerio de Hacienda para
aceptar o retirar billetes de circulacién» (Superintendencia de Bancos, 2016, pag. 9). El poder
acumulado por estos y otros bancos llego al nivel donde la politica monetaria del Ecuador es-
taba regida por el Banco Particular, propiedad de Luzarraga, debido a que no existia una ley
bancaria en el pais.

La ley de bancos y monedas de 1897 que, alineandose con el régimen financiero interna-
cional de patrén oro, dejaba sin permiso de funcionamiento al Banco del Ecuador y al Banco
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Comercial y Agricola de Guayaquil por no cumplir con la exigencia de mantener al menos el
50% de su capital respaldado en oro. Esta ley fue objetada por el ministro de Hacienda'el 19 de
noviembre de 1898, emitiéndose una nueva Ley de bancos y monedas en 1899, hecha a la me-
dida de los intereses de estas dos instituciones para que puedan funcionar.

Ciertamente, la influencia de las instituciones financieras en la politica publica ha estado pre-
sente en toda la historia, ya que ciertas veces hasta han actuado como parte del Estado contro-
lando el tipo de cambio, cotizaciones de divisas y fijacion de tasas de interés. Historiadores como
Oscar E. Reyesaseguran que las decisiones ms delicadas del Gobierno ecuatoriano en la década
de 1920, como la posesion de senadores, diputados, ministros e incluso candidatos presidencia-
les, pasaban bajo el escrutinio de Francisco Urbina Jado, gerente del Banco Comercial y Agricola.

Como respuesta a los altos niveles, desigualdad y desatencidn por parte de un Estado
parcialmente controlado por los grupos financieros y empresariales, se inicia la denominada
Revolucién Juliana en 1925, con el ascenso al poder de gobiernos progresistas con agendas so-
ciales hasta 1960. «Entre 1948 y 1960 se incorporaron al control de la sBs, la Caja de Ahorroy
Crédito Agricola y nuevos bancos privados que se fundaron, asi como las sucursales de ban-
cos extranjeros que se establecieron en el pais» (Superintendencia de Bancos, 2016, pag. 17).

A partir de 1981, después del regreso a la democracia, el gobierno de Oswaldo Hurtado
(1981-1984) aplicé medidas de corte neoliberal, favoreciendo nuevamente a grupos econd-
micos y financieros a través de la sucretizacion de la deuda privada. Durante el Gobierno de
Ledn Febres Cordero (1984-1988) se realizd una resucretizacion de las deudas del sector pri-
vado con costos perjudiciales para el Estado favoreciendo a las empresas, ademas amplio el
plazo de pago a 7 anos, «congelo la tasa de interés en 16%, ancld el tipo de cambio a 100 sucres
por ddlar para el sector y, ademas, extendié el periodo de gracia para los empresarios de un
afio y medio a cuatro aflos y medio» (Paz y Miflo Cepeda, 2016, pag. 14).

El poderio acumulado por los grupos econdémico-financieros se reflejé con la expedicion
de la Ley de Régimen Monetario en el Art. 78, que fijaba que el 50% de los miembros de la
Junta Monetaria provinieran del sector privado. El poco control estatal establecido en la Ley
General de Instituciones del Sistema Financiero expedida por Sixto Duran Ballén en 1994 mo-
difico las actividades tradicionales de la banca en su articulo 23, autorizandoles adquirir accio-
nes y participaciones en instituciones financieras extranjeras y legalizo las empresas offshore.
Otros articulos, como el nimero 44, les permitian a los bancos ser inversores en actividades
ajenas a la banca. Ademas, y como una de las causas principales de la crisis de 1999, «los arts.
73 v 127 les permitian realizar créditos vinculados a los accionistas, sociedades y directivos»
(Paz y Mifno Cepeda, 2016, pag. 16).

Las recetas neoliberales presentadas como parte de la «<modernizacion» del sistema finan-
ciero, no cumplieron con el objetivo planteado y quebraron una veintena de bancos e institu-
ciones financieras durante el resto de la decana de 1990, lo que redujo a la economia ecuato-
riana a una de sus peores crisis, mientras que el Estado destind millones de ddlares al salvataje
de los bancos. La crisis fue tan profunda que se tuvo que renunciar a la moneda nacional y
adoptar el dolar como la mejor salida a los problemas de devaluacion constante del sucre, la
desconfianza internacional y la inflacién que era muy alta en 1999, lo que minaba la riqueza
de los ecuatorianos, su calidad vida y su estado de bienestar.
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El miércoles 11 de marzo, el presidente Mahuad dispuso el congelamiento de los depdsitos por
un afo en cuentas corrientes con mas de USD 500 o 2 millones de sucres y las de ahorros con
mas de usp 5 millones, [...] para proteger la reserva monetaria, que para ese mes contaba con
UsD 200 millones, para bajar el precio del délar que bordeaba los 18 mil sucres y para permitir
que los clientes cobraran sus dep6sitos de manera reprogramada como consecuencia del panico
generalizado en todo el sistema financiero naciona. (Superintendencia de Bancos, 2016, pag. 19)

En el afo 2000, con la economia dolarizada y parcialmente estabilizada, el Gobierno de
Gustavo Noboa (2000-2002) aplica la Ley para la trasformacién econdmica del Ecuador, mejor
conocida como ley Trole, que contenia medidas para poder superar la crisis a través de la fle-
xibilizacion laboral, cdigo organico financiero, seguridad social de la policia, contratos pe-
troleros, empresas puiblicas, organizacion territorial, zonas especiales de desarrollo, deudas de
la banca cerrada, entre otras.

Los gobiernos de corte neoliberal continuaron hasta la llegada a la presidencia en 2007 de
Rafael Correa Delgado (2007-2017), el cual instaura un gobierno progresista con una nueva
Asamblea Constituyente (2008), creandose asi una nueva constitucion que prohibié garantizar
deudas privadas con recursos publicos. Ademds, se promulgo la Ley de Creacion de la Red de
Seguridad Financiera con pilares fundamentales como la supervision financiera, fondo de li-
quidez, sistema de seguro de depositos y esquemas de resolucién bancaria. En febrero de 2014
se aprueba la Ley Organica para el cierre de la crisis bancaria de 1999, cuyo objetivo fue enca-
minar el cobro de la cartera vencida y establecer un mecanismo de pago a los acreedores per-
judicados por la banca cerrada (Superintendencia de Bancos, 2016, pag. 21).

Con esta ley y otras reformas planteadas en 2017 se pretendia «32.000 emprendimientos
del Banco de Fomento (en liquidacién), 14.381 operaciones de cartera vencida de BanEcuador
y apoyar a 2.228 deudores de buena fe» (ibidem). Ademds, la Constitucion del 2008 y leyes
de control financiero facultaron al Estado como el ente regulador y supervisor de todo el sis-
tema financiero, detectando e interviniendo instituciones deterioradas y devolviendo oportu-
namente los recursos a los depositantes.

Los grupos financieros tacharon a esta ley y al Gobierno de intervencionistas, pues las tasas
de interés de todo el sistema se fijan a través de la Junta de Planificacion Monetaria y Financiera
y se instrumentalizan a través del Banco Central, que es dirigido por el ejecutivo con partici-
pacién de representantes de grupos econémicos y financieros y de la ciudadania en general.

INCIDENCIA DEL SISTEMA FINANCIERO SOBRE LA DESIGUALDAD

En un sistema de mercado imperfecto es necesario analizar qué sectores sociales son los mds
beneficiados por el crecimiento y la acumulacién generados a través del desarrollo del sistema
financiero. Un ejemplo son las investigaciones realizadas por Galor y Zeira, en la que conclu-
yen que las imperfecciones en el mercado de crédito no permiten, a aquellos individuos con
bajos niveles de ingresos, invertir mas en actividades de emprendimiento, salud y educacion,
reproduciendo este esquema a nivel intergeneracional. Diversas investigaciones afirman la exis-
tencia de una relacion entre desarrollo financiero y desigualdad se dividen en dos ramas; una
con relacién lineal, es decir, que ha mayor o menor desarrollo financiero existiran mayores o
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menores niveles de desigualdad, mientras que la teorfa de relacién no lineal propone una re-
lacion de U invertida de Kuznets.? Tal es el trabajo realizado por Greenwood y Jovanovic, y
concluyen que «el ingreso primero aumenta y después disminuye cuando se alcanzan niveles
mas altos de desarrollo financiero y cuando una mayor proporcion de la poblacién tiene ac-
ceso a los crecientes mercados financieros» (1990, pag. 12).

Segun datos de la Red de Instituciones Financieras de Desarrollo, hasta el afio 2017 existian
8,1 millones personas econdmicamente activas (PEA), de las cuales 4,2 millones se dedican a la
microempresa y, del total de la PEA, solo el 46% contaba con una cuenta de ahorros, el 23% so-
licité un préstamo y el 32% ahorré dinero. De aquellos que ahorraron dinero, el 24,8% corres-
pondié a los mas pobres, a diferencia del 36,7% que representa a los mas ricos. Ademds, «el 25%
utilizaron instrumentos electrénicos, 5,7% tenian tarjeta de crédito y apenas un 0,6% utilizd
su cuenta en una institucion financiera para realizar directamente pagos» (Superintendencia
de Bancos, Subdireccion de Estadisticas y Estudio, 2018, pag. 15).

En Ecuador, en el afio 2017 fueron 24 el nimero de bancos regulados por la
Superintendencia, de éstos, 22 son los que cuentan con instrumentos para otorgar microcré-
dito, cuyas colocaciones supusieron el 6,48% de la cuota de total para este afio. Por lo tanto,
cabe destacar que solo el 8% de los emprendedores del pais se financian a través de recursos
prestados por el sistema financiero. Ademas, el 56% de los hogares ahorran dinero y el 40%
entienden cdmo funciona la aplicacion de las tasas de interés. Por lo tanto, las cifras nos indi-
can que el pais cuenta con un sistema financiero fuerte, pero con acceso deficiente a sus pro-
ductos, ya sea por la falta conocimiento, sucursales en zonas alejadas o marginadas, pobreza
o desempleo, ademas de factores que hacen dificil la inclusion en el sistema como la falta de
recursos y patrimonio de los ciudadanos.

Por otro lado, la evolucion de las colocaciones de crédito por parte del sistema financiero
en la historia reciente del Ecuador se caracteriza por ser accidentada, con problemas de liqui-
dez y quiebra de instituciones financieras a partir de 1994. La grave crisis de 1998-99 tuvo re-
percusiones negativas en el sistema financiero hasta el 2003, 1o que hizo que el volumen de
crédito pase del 22,17% al 16,64% del p1B entre 1999 y 2003 (ver Figura 1) y «el p1B medido en
dolares cay6 en 31% entre 1998 y 2000, de USD 19.710 millones a USD 13.649 millones» (Acosta,
2006, pag. 194). Dada la grave crisis, el pais experimento un acelerado incremento de la po-
breza, «entre el aflo 1995 y el afio 2000, el nimero de pobres se duplicé de 3,9 a 9,1 millones,
en términos porcentuales crecié de 34 al 71% (ibidem). Este proceso de crisis produjo una mi-
gracion de entre 300.000 y 500.000 ecuatorianos, incidiendo profundamente en estructura
econdémica y familiar ecuatoriana.

Los procesos de crisis hicieron que la desigualdad se incrementara rapidamente, en 1990
el indice de Gini se encontraba en 0,430 con tendencia a reducirse, pues en 1991 baj6 a 0,360
(ver Figura 2). Sin embargo, producto de la creciente inestabilidad financiera y politica, ade-
mds, de los problemas bancarios, salvatajes, quiebra de instituciones financieras y pérdida de
la moneda nacional, la desigualdad en el pais se increment6 hasta su nivel més alto en el ailo
2000 con 0,56 puntos. A partir del ano 2000 hasta el 2007, la desigualdad se mantuvo por en-
cima de los 0,50 puntos, reflejando el grave problema social en el que se encontraba el pais.
Dado esto, «[...] el 10% de los mas pobre recibia el 1% del ingreso, mientras el 10% mas rico
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Figura 1. Evolucién del volumen de crédito/PIB
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Figura 2. Evolucion del indice de Gini
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concentra el 44% [...]» (Sdnchez, 2007, pag. 9). Ademas, los estudios sobre la pobreza reali-
zados en 2005 demostraban que «[...] el 37% de los ecuatorianos era pobre y el 10% era indi-
gente» (Encuesta de Condiciones de Vida, 2005).

Dicho lo cual, el indice de Gini nacional (ver Figura 2), nos muestra como la desigualdad
se encontraba con tendencia ascendente hasta el afio 2007, mientras que para el afio 2008,
producto de las nuevas politicas sociales implementadas por el Gobierno, el indice de Gini se
redujo mas de 3 puntos decimales. La tendencia se mantuvo decreciente hasta el afio 2012, a
partir del cual la desigualdad cambi6 constantemente, con rapidos periodos de incremento
y disminucién. La crisis petrolera sufrida en los afios 2014 y 2015, la alta dependencia del go-
bierno de ingresos por la venta de este commodity* y su bajo precio, repercutieron negativa-
mente en la economia y en la desigualdad. Ademas, con un sistema financiero continuamente
vigilado y ejerciendo actividades netamente financieras estipuladas en la nueva Ley Bancos
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y la Red de Seguridad Financiera, el volumen de crédito en 2010 aumenté en 31,36%; en 2011,
18,45% y en 2012, 10,64%.

DESCRIPCION DE LOS DATOS, LA METODOLOGIA Y EL MODELO

Para examinar la relacion entre desarrollo financiero y desigualdad, a continuacion se mues-
tra un modelo empirico representado en la siguiente ecuacion:

Gini = f (FD, FINS, CV) (1)

El modelo de la ecuacién 1 se la puede representar como una funcion lineal simple. De esta
manera se obtiene la ecuacion 2:

LnGini = f + f InFD + B FINS + BCV + 1, (2)

Donde D representa el desarrollo financiero y esta serie de datos corresponde al crédito in-
terno que es dirigido al sector privado por parte de los bancos y otras instituciones financie-
ras (menos el Banco Central) como porcentaje del piB. Conviene mencionar que ED es una
variable proxy al desarrollo del sistema financiero, mientras que el coeficiente de Gini (GINT)
mide la desigualdad en la distribucion del ingreso. Debido a que el indice de Gini es sensible
sobre todo a los cambios en el ingreso en la parte media de la distribucién (Gindling y Trejos,
2004), seccion donde se distribuye los ingresos de la clase media que, para el caso de Ecuador,
es la que mayor acceso tiene al sistema financiero; este indice se vuelve muy util para determi-
nar si el sistema bancario afecta los ingresos de las familias.

Por otro lado, la serie FINs hace referencia a la inestabilidad financiera y su célculo pro-
viene de la metodologia de Loayza y Ranciere (2006), que también es usada por Shahbaz e
Islam (2011). cv en la ecuacion 2 se refiere a un conjunto de variables de control, las cua-
les son: gasto consumo final de los hogares residentes como proporcion del p1B (CONSUMO)
proxy del consumo de los hogares, el gasto del Gobierno como proporcién del piB (GASTO)
proxy del gasto gubernamental, la apertura comercial como proporcién del p1B (COMER)
[(importaciones+exportaciones)/PIB] proxy de las relaciones comerciales del pais, inflaciéon
(1NF) y valor agregado bruto del sector manufacturero como proporcion del PIB (VABMAN)
proxy del desarrollo del sector manufacturero industrial. Todos estos indicadores, que corres-
ponden al periodo 1987-2017, son factores que pueden establecer procesos de acumulacién o
redistribucion del ingreso, asi que han sido incluidas en el modelo.

COINTEGRACION DE LOS DATOS
Existen varios métodos de cointegracion, como los propuestos por Engle y Granger y la prueba
de cointegracién de Johansen (1991, 1995), entre otros. Sin embargo, para poder aplicar estos
métodos es necesario que todas las variables involucradas estén integradas en el mismo orden,
caso contrario, mencionan Shahbaz e Islam (2011) «[...] crea ineficiencia que afecta los pode-
res predictivos (Kim ef al, 2004 y Perron, 1989, 1997)» (pag. 7). Es por esta razén que Pesaran,
Shin and Smith (2001) desarrollaron un enfoque de cointegracién que se adapta mejor a mues-
tras pequefias y tolera una combinacién de variables cointegradas de orden I(o) y orden I(1);
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caracteristicas que presentan las series de este trabajo. El enfoque ARDL también permite corre-
gir problemas muy frecuentes dentro de modelos de series temporales dinamicos, tales como
la correlacion serial residual y el problema de endogeneidad de las variables, segtin menciona
Pesaran, Shin and Smith (1999). Para ello, es necesario modificar apropiadamente las 6rdenes
o retardos de las series.

El modelo ARDL toma la forma descrita en la ecuacion 3 conforme a las series que se pre-
tende cointegrar:

ALGINI, = ¢ + cytrend + B LGINI,_; + B,LFD_; + BsFINS, 1 + B,LCONSUMO,_, + PsLGASTO,_, ()

p P
+ BLCOMER,_; + B,INF,_; + BgLVABMAN,_, +Z a;, ALGINI,_, + z az, ALFD,_,

=1 =0

p p P P
+ Z s, AFINS, , + z 4 ALCONSUMO,_, + Z as, ALGASTO, , + Z g ALCOMER, _,
=0 =0 =0 =0

P P

+ Z ay, AINF_, + Z ag ALVABMAN,_, + &,

=0 =0
Solamente se hara uso de maximo un rezago en las variables tanto explicativas como explica-
das debido al limitado nimero de datos (32 datos) y a la gran cantidad de variables explicati-
vas, 7 en total. Por otro lado, se ha incluido en el modelo un componente determinista: la cons-
tante, de modo que se recoja en el modelo la tendencia creciente de las variables FD, GAsTO ¥
COMER. Es necesario, mencionar que indice de Gini es una serie construida a partir de varias
fuentes, debido al limitado nimero de datos. Si bien es cierto la fuente principal es el Banco
Mundial, debido a que existian muchos vacios en esa base, sobre todo en el periodo 1987-
2003, las fuentes usadas para completar la serie fueron CEpAL y dos investigaciones. Una pro-
veniente de la Facultad Latinoamericana de Ciencias Sociales y otra perteneciente a Andrade
Andrade y Vidal Jaramillo (2011).

Para poder comprobar, la condicién de cointegracion se debe hacer comparaciones con los
estadisticos F provistos por Narayan (2005), en donde se establece que si el estadistico F cal-
culado supera el valor critico del limite superior, existe cointegracion o una relacion a largo
plazo. Si se encuentra entre el limite superior e inferior, no se puede determinar la condicién
de cointegracion; y si se encuentra por debajo del limite inferior, no existe relacién de niveles
a largo plazo. El nimero de retardos del modelo ARDL para las variables explicativas se deter-
mina por medio de los criterios Akaike (a1c) y Schwarz (sBc) donde, en ambos casos, se es-
coge el menor valor.

Es necesario que el modelo ARDL supere varias pruebas de diagndstico® para verificar su ca-
lidad, las cuales son: la prueba de normalidad de Jarque-Bera, la prueba de heterocedasticidad
ARCH, de correlacion serial Breusch-Godfrey y de estabilidad de corto y largo plazo. Para este
ultimo, el parametro de verificacion sera la suma acumulativa de residuos recursivos (Cusum)
y la suma acumulativa de cuadrados de residuos recursivos (Cusum sq).

RESULTADOS OBTENIDOS
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De acuerdo con la metodologia de Pesaran, Shin y Smith (2001), se ha limitado el numero de
rezagos a una por variable y se ha usado los criterios de optimizacién A1c y sBc. Al realizar la
prueba de cointegracion teniendo en cuenta el modelo con la configuracién de rezagos esco-
gida, se ha obtenido un estadistico F de 11,66 (ver Tabla 1), con lo cual se ha excedido el valor
critico superior de 4,21 al 5% de significancia. Esto implica, que existe una condicién de cointe-
gracion o de relacién a largo plazo con un nivel de esperanza del 95%. El impacto a largo plazo
del desarrollo financiero tiene como consecuencia un incremento en la desigualdad, ya que un
aumento del 1% en el desarrollo financiero, incrementa la desigualdad de ingresos en 0,23%
(ver Tabla 1). Estos resultados pueden ser signo de que, para el caso ecuatoriano, no existe un
adecuado acceso al financiamiento de los sectores mas pobres de la sociedad, y el acceso es li-
mitado para la clase media y las pequefias y medianas empresas.

Un incremento de la inestabilidad financiera tiende a aumentar gravemente la desigual-
dad en el caso ecuatoriano. Se estima que un aumento en 1% de la inestabilidad financiera,
puede llegar a incrementar en 4,10% la desigualdad (ver Tabla 1), sobre todo si esto conlleva
una crisis en el sistema. Esto causaria un dramético impacto en la calidad de vida de la socie-
dad, sobre todo de la clase media y pobre. La ausencia de politicas efectivas que protejan a los
cuentaahorristas de corridas bancarias y los procesos de liberalizaciéon financiera aplicados
sobre todo en la década de los noventa, ha tenido consecuencias negativas en la distribucién
del ingreso y la riqueza en el largo plazo.

El consumo de las familias esta directamente relacionado con una mejora en el ingreso de
estas. Por lo tanto, es evidente que un incremento en el consumo de los hogares implique una
mejora en la distribucion del ingreso. Sin embargo, si el consumo de los hogares no contribuye
a reducir la desigualdad, puede implicar que este se ha incrementado en los sectores mas pu-
dientes en detrimento de la clase media y pobre. Tal es el caso que, al observar la tabla 1los re-
sultados muestran que un incremento en 1% en el consumo de las familias incrementa la des-
igualdad en 1,80% en el largo plazo.

Por otro lado, los procesos inflacionarios pueden desencadenar procesos de acumulacion,
ya que las familias destinan una mayor parte de sus ingresos al consumo, mientras que los sec-
tores mas adinerados, al tener altos ingresos, pueden cubrir sin ningin problema su consumo.
Para el caso de Ecuador, un incremento del 1% en la inflacién, implica un incremento del in-
dice de Gini del 0,49% en el largo plazo.

El desarrollo del sector manufacturero puede desencadenar procesos redistributivos sobre
todo al generar plazas de trabajo en el sector formal que contribuya al incremento en los ingresos
de las familias. Al observar la tabla 1 se puede evidenciar que un incremento en 1% en el valor agre-
gado bruto del sector manufacturero, puede disminuir la desigualdad en el largo plazo en 0,72%.

Debido que las variables GASTO y COMER no son significativas, se puede concluir que no
han tenido una incidencia de largo plazo sobre los procesos de desigualdad o redistribucion.

MODELO DE CORRECCION DE ERRORES ECM CON COEFICIENTES A CORTO PLAZO
El comportamiento del desarrollo financiero y sus efectos en la desigualdad de ingresos en el
corto plazo se pueden apreciar por medio de un modelo EcM. Su representacién empirica se
la puede examinar por medio de la ecuacion 4:
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Tabla 1: Modelo ARDL especifico-resultados a largo plazo

Variable dependiente: LGINI (1 retardo)

Retardos Regresor Coeficiente t-statistic Prob-values
- Constante -1,2897 0,4641 0,0124

0 LFD 0,2269 3,1028 0,0061

1 FINS 4,1017 2,3707 0,0291

1 LCONSUMO 1,7972 3,8474 0,0012

0 LGASTO -0,1263 -0,8284 0,4183

0 LCOMER -0,0614 -0,5047 0,6199

1 INF 0,4869 3,6898 0,0017

1 LVABMAN -0,7157 -3,6527 0,0018
R%=0,9313

Adj—R 20,8856

F - Statistics = 20,3465

Durbin - Watson = 1,9278

Verificacién del modelo (Pruebas de diagndstico)6

Serial Correlation LM, F = 0,9368 (0.0339)

ARCH Test = 0.3796 (0.7970)

Normality Jarque - Bera Value = 0,5697 (0,1254)

Heteroscedisticity Test, F = 0,5961 (0,8605)

Prueba de cointegracion

F - Bounds Test = 11,6587

Nota: *Los valores en paréntesis corresponde a los estadisticos F de cada prueba. Elaboracion: propia.

Tabla 2: Modelo ECM-resultados a corto plazo

Variable Dependiente: ALGINI

Regresor Coeficiente t-statistics Prob-values
Contante -0,8333 -11,4263 0,0000
AFINS 1,4237 4,1929 0,0005
ALCONSUMO 0,1416 0,7951 0,4369
AINF 0,1539 2,9969 0,0077
ALVABMAN 0,2664 2,0387 0,0564
ECTt 1 -0,6461 -11,4303 0,0000

R’ =0,8475 Adj-R > =0,8170

S.E. Regression = 0,0330

SBC =-3,5347

Sum Squared Resid = 0,0272

F-statistic = 27,7886

Log Likelihood Equation = 65,0894

Durbin - Watson = 1,9278

Elaboracion: propia.
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ALGINI, = ¢ - (1~ JECT,, + B ALFD, + f AFINS, + 8 ALCONSUMO, + 8, ALGASTO,

+ B ALCOMER, + B AINF, + 3 ALVABMAN, (4)
Para poder observar y analizar el proceso a corto plazo, es necesario tomar en cuenta el coefi-
ciente del término de correccion de errores ECT, , el cual medird el grado de incumplimiento
de la relacion a largo plazo de la variable explicada LGINI. Si ECT | refleja las respuestas de des-
equilibrio de LGINT, entonces, se puede establecer algunos puntos en referencia a los resultados
empiricos obtenidos: si ECT, se encuentra entre o y -1, la correccién para GINI en el periodo ¢
implica una fraccion del error en el periodo t-1. Esto quiere decir, que GINI puede converger a
su ruta de equilibrio a largo plazo en respuesta al comportamiento de las variables exdgenas.
Sin embargo, si ECT,  da como resultado un coeficiente positivo 0 menor a -2, esto ocasionard
que GINI diverja de su ruta de equilibrio.

Para el caso del presente trabajo, el coeficiente ECT, ha tomado un valor negativo entre -1
y 0, que es -0,65 (ver Tabla 2). Esto implica que, en condicién de desequilibrio, GINI va a co-
rregirse en un 65% una vez se desplace al proximo periodo, lo cual, al ser significativo al 1% de
tolerancia, nos confirma la condicion de cointegracion de las variables.

Ademds, se puede evidenciar que, en el corto plazo, la inestabilidad financiera que puede
desencadenar un escenario de crisis puede tener graves efectos en los procesos redistributivos,
produciendo condiciones de inequidad en la distribucién del ingreso y la riqueza. Los resultados
muestran que procesos de inestabilidad financiera pueden generar un incremento en el indice
de Gini en un 1,52% (ver Tabla 2). Por otro lado, cabe mencionar que el desarrollo financiero
(eD) y sus efectos en el corto plazo no se han podido determinar por medio de estos resultados.
Los procesos inflacionarios tienen repercusiones en la distribucién del ingreso en el corto y en
el largo plazo. Al observar la tabla 2 se puede observar que un incremento del 1% en la infla-
cién puede incrementar la desigualdad de ingresos en 0,15% en el corto plazo. Esto puede de-
berse posiblemente a que los efectos perjudiciales de la inflaciéon, como la disminucién del sa-
lario real y, a su vez, la disminucién del consumo sobre todo de los sectores mas vulnerables,
se presentan rapidamente en la economia.

Por otro lado, el desigual desarrollo del sector manufacturero, posiblemente debido a los
fuertes incentivos por parte del Gobierno a las grandes instituciones financieras y corporaciones
mas fuertes genera condiciones que incrementan el grado de monopolio en el sector manufac-
turero industrial en el corto plazo. Aunque en el largo plazo el desarrollo de este sector, contri-
buye a reducir la desigualdad, en el corto plazo la incrementa. En la tabla 2 se puede observar
que un incremento en 1% en el valor agregado bruto del sector manufacturero, incrementa la
desigualdad en 0,27% al considerar un nivel de significancia del 10%. Para las variables FD, GASTO
y COMER no ha sido posible identificar si estas tienen efecto alguno en la desigualdad en el corto
plazo. Mientras tanto, la variable CONSUMO no es significativa en cortos periodos de tiempo.

CONCLUSIONES
Los resultados obtenidos en la presente investigacién muestran que el desarrollo del sistema
financiero puede tener una relacion directa con un incremento en la desigualdad, medido a
través del indice de Gini, en el largo plazo para el caso ecuatoriano. De la misma forma, la
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Figura 3. Prueba de estabilidad CUSUM
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Figuira 4. Prueba de estabilidad CUSUMsq
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inestabilidad financiera puede tener graves repercusiones en la redistribucion del ingreso, en
el corto y en el largo plazo, al afectar directamente a la clase media y baja, sobre todo si se de-
sarrolla y desata corridas y crisis financieras como a finales de los afos 9o. Por lo tanto, si bien
es cierto es importante el desarrollo de este sector, es necesario aplicar politicas para que este
desarrollo sea estable creciente y progresivo.

Por otro lado, el desarrollo del sector manufacturero industrial, a pesar de que en el corto
plazo puede llegar a incrementar la desigualdad en el caso de Ecuador, en el largo plazo es ne-
cesario llevar a cabo politicas de desarrollo de este sector. Los efectos positivos que se presen-
tan en el tiempo, como el incremento en los puestos de trabajo y la mejora de los salarios y las
condiciones laborales, al final se traduce en una mayor redistribucion del ingreso. Por lo tanto,
es importante implementar politicas que permitan el desarrollo equitativo del sector manu-
facturero industrial junto con leyes laborales justas, que permitan una adecuada redistribu-
cion del ingreso y la riqueza.
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El consumo de las familias ha incrementado los procesos de acumulacién en el largo plazo
segun los resultados presentados. Esto puede relacionarse con la desigualdad estructural que
presenta la poblacion en Ecuador, debido a la desigualdad que existe en los ingresos y su dis-
tribucion en los sectores poblacionales. Los procesos inflacionarios pueden ser una causa de
esto, debido a que este afecta directamente a los ingresos de los hogares ocasionando una dis-
minucién del consumo en la poblacién mds pobre. Es necesario fortalecer la dolarizacion para
que sirva como instrumento de estabilidad y contencién de procesos inflacionarios.

El sistema financiero debe ser un actor clave para eliminar la desigualdad y, por ello, cabe
hacerse la pregunta de ;cudl sera el impacto real en la economia y en la sociedad ecuatoriana,
una mayor inclusion financiera tanto en el corto como en el largo plazo?

NOTAS

1 Manuel B. Cueva fue el Ministro de Hacienda en dicho periodo.

2 Las empresas offshore se caracterizan por estar constituidas fuera del pais de residencia, generalmente
en paraisos fiscales con tributaciones cerca del 0%, evadiendo asi impuestos en los territorios donde
realizan sus actividades econdmicas.

3 La U invertida de Kuznets hace referencia a las etapas de desarrollo de una nacién, afirmando que en un
principio los paises serian mas igualitarios, en una segunda etapa de desarrollo la distribucion de la riqueza
empeora y se generan focos de concentracion de riqueza y poder. En una etapa final, con recursos huma-
nos calificados e instituciones fuertes, se generan procesos de distribucion e igualdad de los ciudadanos.
4 El término commodity se utiliza para referirse a bienes genéricos de gran utilidad y poca diferencia-
cion o especializacion en el mercado mundial, ejemplo es el petroleo o el trigo.

5 Las pruebas de diagndstico han sido superadas satisfactoriamente. Sin embargo, debido a la limitada
cantidad de datos, que en total suman 32, estos resultados deben ser interpretados con cautela.

6 Las parcelas para CUSUM y CUSUMsq estan entre los limites criticos con un nivel de significancia del
5%. Esto confirma la estabilidad y precisién de los parametros tanto en el corto como en el largo plazo
respecto a su incidencia en la desigualdad de ingresos en el caso de Ecuador (ver Figuras 3 y 4).
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RESUMEN Quizd la mayor preocupacién en las naciones es el crecimiento econémico, mas
aun cuando son paises subdesarrollados. Para lo cual, las escuelas del desarrollo econémico
han elaborado varias teorias a fin de que los paises menos afortunados alcancen a los paises
desarrollados. Sin embargo, la fragmentacion del mundo es imperante y, en el sistema capi-
talista, se puede encontrar naciones atoradas en el estancamiento econdmico, mientras sue-
fian en el desarrollo econémico. Lo cual surge en el periodo de 2000 a 2017 en un pool de 122
paises, donde muchos quedan colapsados en el estancamiento econémico.

PALABRAS CLAVE Desarrollo econdmico, fragmentacién, estancamiento economico.

ABSTRACT Perhaps the greatest concern in nations is economic growth, even more so when they
are underdeveloped countries. For which, schools of economic development have developed se-
veral theories so that the less fortunate countries reach the developed countries. However, the
fragmentation of the world is prevalent in the capitalist system. So we can find nations stuck in
economic stagnation while they dreaming of economic development. This emerges in the period
from 2000 to 2017 in a pool of 122 countries, where many collapse into economic stagnation.

KEYWORDS Economic development, fragmentation, economic stagnation.

JEL coDES Cio, F43, O11.

INTRODUCCION

Una de las principales preocupaciones de los lideres en cada nacién es el crecimiento eco-
noémico del pais que gobiernan. Mds ain cuando son representantes de paises que dificil-
mente han logrado la metamorfosis del subdesarrollo al desarrollo econdémico,'y en su lugar
han quedado estancados en el atraso econdémico, donde los patrones entre paises subdesa-
rrollados y desarrollados parecieran endémicos,* al punto que han sido clasificados en dos
grandes grupos que, a su vez, pueden ser identificados como centro y periferia en el pensa-
miento estructuralista, o metrdpoli y satélites en la corriente dependentista, e incluso, por el
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nivel de ingreso percapita,’ como paises de ingreso bajo, ingreso mediano bajo, ingreso me-
diano alto e ingreso alto.

Sin embargo, se podria pensar que la divisién del mundo en dos o cuatro grandes gru-
pos obedece a la logica del sistema capitalista, que alinea y envuelve a las naciones a nivel
mundial en la misma estructura de acumulacién en la que se encuentran, interactan y rela-
cionan, via comercio internacional, productores especializados en materias primas y bienes
con escaso valor agregado frente a productores de manufacturas con elevado valor agregado
donde estos tltimos obtienen un mayor beneficio con respecto a los productores de materias
primas (Gunder-Frank, 1969; Ruy Marini, 1973; Pushan Dutt, Mitra y Rajan, 2009), lo que
puede ser producto de: (1) el deterioro de los términos de intercambio (Prebisch, 1950; Baer,
1963; Ocampo, 2001) donde el desarrollo de unos esta en funcién del subdesarrollo de otros
(Emmanuel, 1972; Amin ef al., 1976), o, visto desde una perspectiva menos estructuralista y/o
dependentista, es ocasionado por (2) la insuficiente inversion para generar un proceso de in-
dustrializacion donde la produccion de materias primas y alimentos superen las endebles elas-
ticidades ingreso de importacion (Thirlwall, 1983; Sarkar, 1997), o porque (3) la etapa del sub-
desarrollo al desarrollo no ha sido superada (Rostow, 1963).

No obstante, las relaciones asimétricas que cifien los paises desarrollados y subdesarrollados
en una espiral de competencia, intercambio desigual (Prebisch, 1950) y dotaciones industriales
desequilibradas (haciendo referencia a la ley de Verdoorn en Dixon y Thirlwall, 1975), arrojan
como resultado esta fisién del mundo que, al parecer, trasciende la geografia, cultura o clima
(Acemoglu y Robinson, 2014), pero que acata a un sistema capitalista donde la concentracion,
exportacion de capitales y busqueda de ascendentes ganancias a costa de una mayor explota-
cion laboral en tierras ajenas, permite pensar en un sistema-mundo como el de Wallrestein
(2005), donde el camino por recorrer de paises subdesarrollados para llegar a ser desarrolla-
dos, es un torrente, en cuya base se encuentra un ser con piernas de barro, que camina, pero
dificilmente hacia la cima.

De modo que surge la presuncion que en el sistema capitalista coexisten al menos dos gru-
pos, desarrollados y subdesarrollados, que participan en el mercado mundial en bisqueda del
crecimiento econdémico prometido por las economias desarrolladas (Baran, 1950), pero que
mas bien, ocurre lo contrario y quedan relegadas en el atraso econémico; donde el big push y
el take-off (Snowdown, 2009; Krugman, 1995; Murphy, Shleifer y Vishny, 1989; Easterly, 2006)
poco o nada han podido hacer para que las economias subdesarrolladas se alejen de un equi-
librio de estado estacionario de bajo ingreso a un equilibrio de alto ingreso (Barro y Sala-i-
Martin, 1995); arrojando como evidencia la no convergencia de los paises hacia un mismo es-
tado estacionario, es decir, paises mas «desarrollados» que otros (Quah, 1996; Baddeley, 2006).

Este resultado llama la atencién, ya que dentro de la economia existe una ramificacién de-
dicada al estudio del desarrollo econémico, sobre todo en el periodo post de la segunda Guerra
Mundial (Meier, 2001), sin embargo, las reflexiones sobre el desarrollo econémico —excepto
por la corriente dependentista y estructuralista— estan en el seno de los paises desarrolla-
dos cuyo contexto es ajeno a la de naciones subdesarrolladas (Baran, 1950; Palma, 1978). Por
lo tanto, el fracaso de los recetarios para el desarrollo econémico en paises subdesarrollados, se
debe en parte, a la aceptacion de teorias desarrolladas por paises desarrollados, asi como a la
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corrupcion (Easterly, 2006), mala utilizacién de los recursos (Botta, 2010), fallas de Gobierno
(Krueger, 1990) y un escaso desarrollo cultural —sobre todo en aquellos paises que fueron co-
lonia— (Acemoglu y Robinson, 2014).

Por el anterior esbozo sobre el desarrollo econémico vy, al parecer, su inefectividad para
dejar atras el atraso econémico en las naciones menos favorecidas, la presente reflexion gra-
vitara alrededor del estancamiento econémico y las corrientes del desarrollo, pues éstas idean
una senda hacia un mismo estado estacionario —todos los paises llegan a un mismo equilibrio
de alto ingreso—, pero mas bien surgen varios estados estacionarios, donde pocos paises lle-
gan a un equilibrio de alto ingreso, y muchos quedan relegados en equilibrios de bajo ingreso.
Para dar evidencia no solo a nivel teérico de una fragmentacién del mundo bajo las genera-
lidades como desarrollado y subdesarrollado, centro y periferia, metrépoli y satélite; sino tam-
bién, empiricamente, el presente articulo propone el desarrollo de un andlisis de clustering, ya
que es una herramienta capaz de formar conglomerados segun las similitudes con base en in-
dicadores de desarrollo econdémico, apertura comercial y estructura productiva de los paises;
arrojando una o varias aglomeraciones, donde se podra identificar un solo estado estaciona-
rio (convergencia), multiples estados estacionarios (divergencia), asi como los twin picks en
Quabh (1996). El conjunto de datos para tal propdsito ha sido recolectado en el periodo 2000
a 2017 en un total de 122 paises con informacién sobre desarrollo econémico, donde los resul-
tados seflalan que en casi dos décadas del siglo xxi muchos paises solo han podido sofar con
el desarrollo econdmico pues el estancamiento no ha sido superado.

De este modo, la metodologia de clustering al permitir la formacién de conglomerados
segun las similitudes en materia de desarrollo econémico, apertura comercial y estructura
productiva, sera el instrumento que buscara dar respuesta a la siguiente interrogante: ;El de-
sarrollo econémico es posible para todos los paises, o solo para una proporcion de ellos? Los
resultados muestran evidencia andloga a los clubs de la convergencia (Chatterji, 1992; Quah,
1996; Ben-David, 1998) reportada en la literatura, solo que, en un nivel mas profundo pues se
forman varias agrupaciones, donde unos pocos paises se mantienen —a lo largo del tiempo—
en los clusteres mas favorecidos, mientras la mayoria no ha trascendido los clusteres de menor
dinamismo. No obstante, los resultados del presente articulo no solo coinciden con los auto-
res anteriores cuyas metodologias de estimacion son diferentes a la actual, también se armo-
nizan con el estudio de Brida, Garrido y Muredu (2014), enfocados en la convergencia de las
regiones italianas; y los analisis de Monfort, Cuestas y Ordéiiez (2013); Borsi y Metiu (2015) y
Lyncker y Thoennessen (2016)* sobre el proceso de convergencia en la Unién Europea.

En realidad, hasta mi entendimiento en la literatura, el trabajo de Brida, Garrido y Muredu
(2014) es el unico que utiliza un andlisis de clustering para identificar el proceso de convergen-
cia en las regiones italianas; mas no los estudios de Monfort, Cuestas y Ordonez (2013); Borsi
y Metiu (2015) y Lyncker y Thoennessen (2016), pues si bien aplican un enfoque de clustering,
utilizan el algoritmo disefiado por Phillips y Sul (2007) para determinar c/ubs en la Unién
Europea. Sin embargo, la propuesta actual pretende alcances de mayor escala por el nimero
de paises, que es mayor, y el método de clustering, representando, asi, una novedad a la vez que
un desafio. Pues si bien el proceso de convergencia ha sido estudiado con otras metodologias
como series temporales en panel de datos (Evans, 1998; McCoskey, 2010), modelos teéricos
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(Barro y Sala-i-Martin, 1995), arboles de regresién (Postiglione, Benedetti y Lafratta, 2010) o
medidas de entropia (De Siano y D’Uva, 2006; Maasoumi, Racine y Stengos, 2007; Frey, Frey y
Wieslhuber, 2013), los resultados en la actual reflexiéon —oriundos de una metodologia relati-
vamente nueva— parecieran ser relevantes y un aporte a la literatura existente. De este modo,
tras elaborar una introduccion que encuadre el tépico en estudio y sus alcances, el resto del ar-
ticulo se compone de las siguientes secciones. La segunda seccién abordara la revisién de lite-
ratura sobre articulos relacionados a la actual propuesta; el tercer apartado detallara los datos
y la metodologia a utilizar; y a posterior finalizar con la seccién de principales resultados y
conclusiones de la propuesta actual.

REVISION DE LA LITERATURA

Como se mencioné anteriormente, la literatura sobre el desarrollo econémico cuenta con in-
vestigaciones tedricas, empiricas de series de tiempo, panel de datos, procesos estocasticos y
unos cuantos, con métodos de agrupacion, aunque con un pool de datos menor al actual. En
ese sentido, la técnica de clusteres para identificar la senda del desarrollo (metamorfosis) que
han tenido los paises desde 2000 a 2017, parece novedosa por la segmentacién de grupos a
través del calculo de distancias entre paises, a fin de apilar los mas homogéneos dentro de un
mismo grupo. Es decir, aquellas naciones que no han acelerado su crecimiento econdémico y/o
pib per capita, se encontraran en un grupo inferior a aquellos que si lo han conseguido e, in-
cluso, se encontraran alejados de paises que evidenciaron un crecimiento econdémico mas ver-
tiginoso. Sin embargo, es necesario resefiar ciertas investigaciones que han sido relevantes en
la literatura del crecimiento y desarrollo econémico.

Asi, se parte con el modelo de crecimiento exégeno de Solow y Swan (1956) donde los auto-
res sefalan que el crecimiento econdmico es posible a través del incremento en el ahorro con
el fin de invertir en capital y, asi, lograr una retroalimentacion entre las variables menciona-
das que permita alcanzar un estado estacionario de ingreso alto —crecimiento econémico—.
No obstante, el modelo de crecimiento exdgeno de Solow y Swan (1956) seria retomado mas
adelante por Barro y Sala-i-Martin (1995), quienes pretenden explicar las trampas de pobreza
que representan una barrera para los paises menos desarrollados, pues quedan colapsados en
estados estacionarios de bajo ingreso, mientras otros paises se encuentran enraizados en es-
tados estacionarios de alto ingreso —clubes de la convergencia—. Los autores determinan la
existencia de dos equilibrios estables, de bajo y alto ingreso, y uno inestable que es de transicion
entre los equilibrios de bajo y alto ingreso que para despegar del equilibrio de bajo ingreso, su-
perando las fuerzas gravitatorias® del equilibrio inestable y llegar al equilibrio de alto ingreso,
es necesario un aumento de la inversion en capital y disminucién del crecimiento poblacional.

Por lo tanto, en la contribucién de Barro y Sala-i-Martin (1995) se puede identificar que los
paises llegan a distintos estados estacionarios, es decir, no convergen al mismo equilibrio. El
cual representaria un hallazgo desarrollado por varios autores en la literatura del crecimiento
economico y los clubes de la convergencia. Por ejemplo, Chatterji (1992) testea la hipotesis
de los clubes de la convergencia a nivel teérico y empirico. El autor toma la base de datos de
Heston-Summers (1988) sobre el ingreso per cépita de los paises en el periodo de 1960 a 1985y
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comprueba que los paises no convergen hacia un mismo estado estacionario, mas bien, hacia
estados estacionarios relativos: de renta baja y renta alta. Asimismo, Quah (1996) realiza un
estudio donde encuentra que la distribucion del ingreso de mas de 120 paises que inicia como
unimodal, llega a ser bimodal, formando dos picos, uno de paises ricos y otro de paises po-
bres, rebelando asi que al pasar de un tiempo ¢ a un tiempo t + s la convergencia hacia un solo
equilibrio de estado estacionario no se ha dado y, mas bien, la convergencia surge hacia un
equilibrio de bajo y alto ingreso.

Por su parte, Evans (1998) utilizando el conjunto de datos de Maddison (1991) y la Penn
World Table de 1991, establece un panel de datos con 54 paises en el periodo de 1950 a 1990.
Donde el desempefio econémico de los 13 paises mas educados de los 27 mas ricos, parece ser
explicado por las teorfas de crecimiento exdgenas; mientras que el desempefio econémico de
los 27 paises mas pobres no parece ser bien explicado por las teorias de crecimiento endége-
nas, lo que se debe a la interrumpida difusion tecnolégica entre paises ricos y pobres, lo que
a su vez acarrea el fenémeno de la divergencia entre estos. De igual modo que la convergen-
cia relativa, pero ahora analizada ulteriormente en el Africa subsahariana, McCoskey (2002)
elabora un panel de datos en el periodo de 1960 a 1969 para los paises del Africa subsahariana
con informacién de la Penn World Table 1991. El autor extrajo informacion sobre el gasto gu-
bernamental, apertura de la economia, capital por trabajador, PIB per capita real de la econo-
mia, pib real por trabajador y nivel de vida, cuyos resultados sefialan que la evidencia no es
suficiente para hablar de una convergencia en el nivel de vida en el Africa subsahariana, mas
bien, se forman clubes de la convergencia, pero en niveles inferiores.

En la misma linea de resultados, el trabajo realizado por Easterly (2006) recopila literatura
donde la convergencia entre paises no ha sido lograda, incluso con grandes cantidades de ca-
pital humano; y a partir de esto, el autor establece con informacion del ingreso per-capita, un
pool de 137 paises en el periodo de 1950 a 2001, que, de acuerdo al ingreso per capita divide en
quintiles al pool de paises. Los resultados hallados indican que los dos quintiles superiores ex-
perimentaron el mayor crecimiento en el pool de datos, mientras que los de peor desempefio
fueron los del quintil intermedio; asimismo, determiné que la ayuda extranjera en los paises
del segundo quintil, no estimulé su crecimiento econdémico, mas bien lo disminuyd, a la vez
que los paises del primer quintil evidenciaron un mejor desempefio econémico pese a no re-
cibir ayuda extranjera. Sin embargo, el desempefio econdémico positivo que exhibieron no fue
tan significativo para llegar a formar parte de los dos primeros quintiles, es decir, los paises
convergieron a distintos equilibrios —fenémeno de la divergencia—.

En correspondencia a los anteriores autores, Baddeley (2006) analiza los efectos de la glo-
balizacion en el proceso de convergencia o divergencia de los paises. Si bien los paises menos
desarrollados han tenido un mayor acceso al mercado internacional, flujos de capitales e in-
formacién —con la introduccién del internet— en la globalizacién, también existen efectos
negativos, pues la evidencia empirica sugiere que no se ha suscitado un proceso de convergen-
cia, sino, mas bien, de divergencia, siendo mds aguda en los paises menos desarrollados donde
los niveles de desigualdad han ido en aumento.

Por otra parte, y con una metodologia diferente a las usuales para el analisis de la con-
vergencia, Frey, Frey y Weislhuber (2013) desarrollan un analisis de drbol de regresion para
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determinar la convergencia en 14 regiones de Kazajistan en el periodo de 1997 a 2008. Los au-
tores determinan que el origen de los clubes de la convergencia se encuentra asociado a la do-
tacion exdgena de recursos naturales y no la dependencia hacia los mismos. Es decir, la dis-
ponibilidad inicial de recursos causa los clubes de la convergencia.

Mientras tanto, a nivel de region, Borsi y Metiu (2015) estudian por medio de hechos es-
tilizados y andlisis de cluster la convergencia en los Estados miembros de la Unién Europea
en el periodo de 1970 a 2010. Los resultados sugieren la existencia de clubes de la convergen-
cia, a causa de la geografia, pues existe una brecha creciente desde 1990 entre el sudeste —los
grupos de mayor dinamismo econémico— y nordeste de Europa —grupos cuyo desempeiio
se encuentra por debajo de la media de la UE—; asi como por la pertenencia o no a la Unién
Europea. Asimismo, pero ahora para Italia, donde Brida, Garrido y Muredu (2014) analizan
la evolucién de los niveles de renta en 20 regiones en el periodo de 1970 a 2004 a través de un
analisis de clustering, los autores determinan un club de la convergencia centro-norte de alto
rendimiento en relacion al club de bajo rendimiento sur-islas. Es decir, existen clubes que ex-
hiben un desempeno asimétrico, que en parte responde —o se relaciona— con la geografia ita-
liana, tal como sucede en el estudio realizado por Brida, Garrido y Muredu (2014).

Ahora bien, la literatura existente sobre procesos de convergencia, clubs de la convergen-
cia y fendmenos de la divergencia es vasta, de hecho, abarcarla en su totalidad excede los limi-
tes del presente trabajo. Por ello, solo se ha resefiado una fraccion de la literatura que muestra
como las teorias del desarrollo enfocadas en el aumento del P1B per capita no ha podido con-
seguir la convergencia entre paises, de hecho, podrian explicar mas bien lo contrario, pues en
lugar de coincidir en un equilibrio de alto ingreso, se ha formado multiples equilibrios, donde
los paises menos desarrollados son atraidos hacia los equilibrios de bajo ingreso donde dificil-
mente pueden escapar, pues la dindmica comercial asimétrica entre productores de manufactu-
ras y materias primas, el deterioro de los términos de intercambio, la escasa industrializacién,
tecnologia, bajos niveles de capital humano y las teorias propagadas por los paises desarro-
llados —entre muchos otros factores— han provocado una fragmentaciéon del mundo que no
ha sido mitigada por ninguna de las escuelas del pensamiento econémico. Lo que, a su vez,
representa un reto, sobre todo para los paises subdesarrollados, pues son ellos quienes deben
reunir a los grupos pertinentes y planear nuevas estrategias de crecimiento econémico acorde
a su realidad y despojarse —al menos la mayoria— de las teorias de los paises desarrollados.

DATOS Y METODO DE AGRUPAMIENTO

A continuacion, se detallara la informacién y el método de agrupamiento que permitira iden-
tificar grupos de paises con una dinamica de crecimiento mas vertiginosa que otros. Dicha
informacion serd extraida de la Penn World Table 91y del Banco Mundial, donde se pueden
encontrar caracteristicas a nivel pais sobre productividad, comercio, trabajo, demografica y
financieras, que son relevantes en la agenda del desarrollo econémico (Todaro y Smith, 2012;
Romaguera, 1992). Sin embargo, la disponibilidad de informacion ha sido un obstaculo en la
elaboracion de la base de datos, pues a priori se esperaba que la informacién sea lo mas anti-
gua posible, y al encontrarse disponible solo para una porcién de los paises y en pocas variables
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Tabla 1: Seleccion éptima de conglomerados

Indicadores para una 6ptima seleccion de clasters

Ao kI hartigan cindex silhouette ball  ratkowsky ptbiserial mcclain  Cluster 6ptimo
2000 5 5 2 5 3 5 4 5 5
2001 10 5 2 5 5 5 5 5
2002 5 5 2 5 3 5 4 5 5
2003 5 5 2 5 3 5 5 5 5
2004 5 5 2 5 3 4 5 5 5
2005 5 5 2 5 3 5 5 5 5
2006 10 5 5 5 3 5 6 5 5
2007 5 6 5 2 5 5 5 2 5
2008 5 5 6 2 3 5 5 2 5
2009 4 5 2 5 3 5 4 5
2010 5 4 6 5 3 6 5
2011 5 5 2 5 3 5 4 5
2012 5 5 10 2 3 5 5 2 5
2013 5 3 10 2 3 5 5 5 5
2014 6 5 8 5 3 5 6 5 5
2015 5 5 7 5 3 5 5 5 5
2016 5 5 7 5 3 4 5 5 5
2017 5 5 6 5 3 5 5 6 5

Elaboracion: propia.

—PIB, PIB per capita y esperanza de vida— el conjunto de datos ha sido reducido al periodo
de 2000-2017 donde la mayoria de paises y variables cuentan con informacién o, al menos, el
porcentaje de datos perdidos no supera el 10%.

De este modo las variables recolectadas en el periodo de 2000 a 2017 en los 122 paises, fue-
ron seleccionadas de acuerdo a la literatura. En Solow y Swan (1956), se resalta la importancia
del stock de capital, la inversion —representada la FBKF con respecto al P1B— y tasa de creci-
miento real de la economia. Dixon y Thirlwall (1975) destaca el nivel de precios y la produc-
cién manufacturera —representada por ratio del valor agregado de la industria con respecto
al P1B nominal—. Sarkar (1997) y Bota (2010) toman al tipo de cambio —representado con el
tipo de cambio nominal con respecto al dolar de EE. uu.—, la proporcion de las exportaciones
de mercancias con respecto al P18, la proporcion de las importaciones de mercancias con res-
pecto al P1B y la estructura de la balanza comercial —representada con ratio de exportaciones
menos importaciones con respecto al PIB nominal— como relevantes. En Romaguera (2012)
por su parte menciona la importancia del crédito, gasto e ingresos fiscales —representados
por el crédito al sector ptiblico no financiero mas el crédito al sector privado con respecto al
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PIB nominal, ingresos fiscales con respecto al p1B nominal y gastos menos ingresos fiscales con
respecto al P1B nominal—. Ahora bien, segun Todaro y Smith (2012), asi como en Monfort,
Cuestas y Ordonez (2013) es importante variables de estructura que permitan entender el pro-
ceso de desarrollo econémico, por lo cual también utilizaremos proporcion de personas con-
tratadas, proporcion de personas desempleadas y esperanza de vida.

Con las variables mencionadas y la metodologia de segmentacion de clustering, se pretende
determinar en el pool de 122 paises varios grupos que permitan identificar la dindmica de cre-
cimiento o estancamiento econdémico que han evidenciado en las casi dos décadas del siglo
xx1. Para lograr lo anterior, el ejercicio de agrupamiento y construccion de clasteres se reali-
zara en el software de programacion R, empleando la funcién hclust del paquete stats. No obs-
tante, si la pérdida de informacion hubiera sido nula, el paquete NbClust habria sido utilizado,
puesto que identifica los grupos —dado un método de disimilitud y agrupamiento— sin la
necesidad de especificar el nimero de clusteres, es decir, se deja que los datos hablen. Sin em-
bargo, no fue posible y, por ello, se ha realizado la seleccion del niimero de conglomerados o
clisteres de acuerdo a los indicadores kI (Krzanowski y Lai, 1988), hartigan (Hartigan, 1975),
cindex (Hubert y Levin, 1976), silhouette (Rousseeuw, 1987), ball (Ball y Hall, 1965), Ratkowsky
(Ratkowsky y Lance, 1978), ptbiserial (Milligan, 1980) y mcclain (McClain y Rao, 1975).¢ Los
cuales buscan determinar el nimero 6ptimo de conglomerados, pero también, maximizar la
explicacion del conjunto de datos a través de las similitudes en los clusteres. No obstante, los
resultados detallados en la tabla 1 (ver Tabla 1) sobre el nimero 6ptimo de conglomerados se-
fnalan una volatilidad, pues segtn los criterios de validacion (indicadores) en un mismo afio,
el nimero clusteres a elegir es diferente. Por lo cual, se decidi6 elegir el numero de cluster con
mayor frecuencia entre los indices de seleccion.

Con respecto a la metodologia, recordemos que se busca una segmentacion en el pool de
datos, donde las técnicas de agrupaciéon como el andlisis de cliister correspondientes a la mi-
neria de datos, parecen adecuados (Anderberg, 1973). Por lo tanto, el algoritmo de clusteres
a desarrollar sera de tipo jerarquico; el cual inicia con N individuos con patrones (caracteris-
ticas) individuales, calcula las distancias entre los individuos y los aglomera en grupos segun
criterios del vecino mds cercano, mas lejano o promedio (Everitt, Landau and Leese, 2001),
reiteradamente, hasta consolidar en un solo grupo a todos los individuos (Xu and Wunsch,
2008). Ahora bien, en el algoritmo de clustering es necesario establecer un criterio de seme-
janza y agrupacion; los que seran la distancia euclidiana como criterio de disimilitud y el mé-
todo Ward como criterio de agrupamiento. El cual busca minimizar la varianza dentro de los
grupos e iterativamente incluira a otros integrantes, actualizando la varianza del grupo hasta
terminar con todos los individuos (paises) del pool de datos, a fin de que un individuo —en
este caso un pais— no pueda formar parte de dos grupos al mismo tiempo.

RESULTADOS
En la presente seccién se presentaran los principales resultados obtenidos tras la aplicacién
del método de clustering en el pool de 122 paises en el periodo de 2000 a 20177 Asi, en la tabla
2 (ver Tabla 2) se puede identificar —segun el algoritmo y las variables consideradas— una
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Tabla 2: Distribucion asimétrica de paises entre los clusters

Numero de paises por cluster

Ano Cluster 1 Cluster 2 Cluster 3 Cluster 4 Cluster 5 Total
2000 82 9 21 9 1 122
2001 78 9 29 5 1 122
2002 78 9 29 5 1 122
2003 104 10 2 5 1 122
2004 104 10 2 5 1 122
2005 103 10 2 6 1 122
2006 96 10 10 3 3 122
2007 97 8 11 3 3 122
2008 97 8 11 3 3 122
2009 77 9 29 2 5 122
2010 97 9 9 2 5 122
2011 95 11 11 2 3 122
2012 100 8 9 2 3 122
2013 99 8 10 2 3 122
2014 91 16 10 2 3 122
2015 90 16 11 2 3 122
2016 92 16 8 2 4 122
2017 95 13 8 2 4 122

Elaboracion: propia.

Figura 1: Desempefio econdmico en los clusters
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distribucién asimétrica de los paises entre los cinco conglomerados. Pues en 2001 el cluster
1 abarca a 82 paises, el cluster 2 a 9, el clister 3 a 21, el clister 4 a 9 y el clister 5 a 1 (Estados
Unidos). Donde dicha asimetria se mantiene a lo largo del periodo en estudio. Este hecho ya
representa un primer indicio de que los paises no convergen hacia un mismo estado estacio-
nario, sino a varios. Para complementar lo anterior, en la tabla 2 se puede apreciar cémo la me-
tamorfosis del desarrollo —segun la informacion considerada— hace que el cluster 1 vaya au-
mentando su volumen —aglutinando a mas paises—, mientras que los clusteres 4 y 5, al ser los
de mayor desarrollo econémico, se mantengan practicamente inmutables en el tiempo y, mas
bien, surjan transiciones entre estos dos conglomerados —como son los casos de Indonesia,
China y Corea—. Entre dichas transiciones tenemos el caso de Estados Unidos, pues la evi-
dencia muestra que en 2000 su dindmica econémica no se relaciona con ningan otro pais, lo
hace brevemente en el periodo de 2006 a 2008 junto a China y Japdn, y terminar en 2017 con-
formando un conglomerado con China.

No obstante, la robustez del analisis de clustering no radica en una tabla de frecuencia sobre
el niimero de individuos en cada grupo, sino en la determinacion de patrones que hacen que
un individuo pertenezca solo a uno de los cluster formados, de este modo la evidencia em-
pirica recolectada en el andlisis de clustering permite identificar los siguientes grupos: el pri-
mero, uno de estancamiento econémico que aglutina a la mayoria de paises cuyo PIB per ca-
pita en promedio entre los paises es el menos cuantioso (ver Figura 1), sugiriendo, asi, que en
la dindmica capitalista es necesario que ciertos paises no se desarrollen o, al menos, no tanto,
pues «el desarrollo de unos depende del subdesarrollo de otros» (Emmanuel, 1972); asimismo,
se evidencia otro grupo se ha mantenido invariante en la economia mundial, cuya dindmica
de desarrollo econémico es mayor al primer claster (ver Figura 1), pero no llega a superar sus
limitaciones, manteniéndose colapsado, pues no avanza, pero tampoco decrece, por lo cual el
segundo cluster sera denominado del limbo. A su vez, se identifica un tercer grupo donde la
mayoria —hasta 2002— se diferenciaba del grupo de estancamiento econémico, sin embargo,
a partir de 2003 pasan a formar parte del primer grupo, es decir, sus economias eran muy sen-
sibles a los vaivenes del mercado mundial y no pudieron sostenerse en el tiempo, por lo cual
se le denominarad al claster 3 el grupo de la deriva; luego tenemos a los clasteres 4 y 5, los gru-
pos mas dindmicos e inmoviles a las fuerzas del mercado, que serdan denominados grupo de
escalera al cielo y el edén del crecimiento, respectivamente, pues su ingreso per capita —pese a
que tiene una tendencia a la baja en el claster 4 a partir de 2006— es superior a la de los clus-
teres precedentes —excepto en el periodo de 2000 a 2005, donde el cluster 5 es conformado
unicamente por Estados Unidos, pero que aun asi presenta un ingreso per capita superior al
del cluster 1y 2—.

Asi, la evidencia empirica muestra como la dindmica capitalista hace que el despegue prac-
ticamente no surja apenas en unos cuantos paises que han logrado salir del estancamiento eco-
némico o de un equilibrio estacionario de ingreso bajo, mientras que muchos otros se van su-
mando al mismo; a la vez que el crecimiento sostenido y perpetuacion de paises en el edén del
crecimiento o equilibrio de alto ingreso promueve nuevos participantes en la hegemonia mun-
dial de la economia, sin olvidar que muchos otros paises que no se encuentran en el edén del
crecimiento, escalera al cielo o estancamiento econdmico, pertenecen mas al limbo o la deriva,
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que si bien presentan dindmicas superiores al del cluster 1, tampoco llegan a ser tan elevadas
para formar parte de los conglomerados mas vertiginosos.

De este modo, los resultados encontrados parecen corresponden a la literatura sobre con-
vergencia y divergencia econdmica, asimismo, con los postulados dependentistas sobre el pro-
greso y retraso en la metropoli y satélites, respectivamente; no obstante, no son resultados ais-
lados, propios de una u otra region, mds bien responden a la estructura capitalista exacerbada
en la explotacion de unos en beneficios de otros, que puede ser entre paises e incluso al interior
de éstos, donde las sociedades dificilmente pueden llegar a un objetivo comun porque los inte-
reses individuales de agentes con poder reinan sobre agentes sin poder, al punto que bloquean
los intentos de desarrollo econémico para no perder su statu quo (Acemoglu y Robinson, 2014).

En adicion, los gobiernos, academia y sociedad civil —entre otros— de los paises en de-
sarrollo, deberian replantear si las teorias del siglo pasado que permitieron el ascenso econé-
mico de las economias hoy conocidas como desarrolladas, seran de utilidad para el contexto
actual de paises subdesarrollados. Probablemente sea momento de reunir a los eruditos de
cada pais en desarrollo y proponer nuevas teorias ajustadas a la realidad subdesarrollada, pues
como manifesté Krugman (1995), en realidad, ;qué sabemos sobre el desarrollo econémico?
Quizd menos que antes y, por eso, la necesidad de plantear alternativas no solo en las agendas
de crecimiento econdémico de cada nacién, sino también y desde las aulas de clase, donde —y
en gran parte a criterio propio— es dificil —pero no imposible— terminar con un sistema que
se aprende desde inicio a fin en la formacion académica.

Por otro lado, es importante reiterar que los resultados obtenidos corresponden a la infor-
macion recopilada que, si bien es correspondiente con la literatura, deben existir otras varia-
bles que igualmente contribuyan a la explicacién del desarrollo econémico, pero que no han
sido tomadas en cuenta, no por su pertinencia, sino mas bien por su disponibilidad. Asimismo,
se pretende dejar la puerta abierta para futuras investigaciones en las que se realice un anali-
sis previos de las variables potenciales que explique el desarrollo econémico como, por ejem-
plo, un andlisis de componentes principales a fin de conocer el porcentaje de explicaciéon con
respecto al desarrollo econémico, lo que a su vez puede ser complementado tras realizar dicha
metodologia y un analisis de clustering con una metodologia de clasificaciéon como arboles de
decision, andlisis discriminante o machine learning para realizar una segmentaciéon mas pro-
funda en el conjunto de paises.

CONCLUSIONES

En el sistema capitalista parece imperante la division del mundo en desarrollados y subdesa-
rrollados, donde la dindmica de crecimiento de los primeros, depende del atraso econémico
de los segundos. Un hecho que ha sido identificado por corrientes del desarrollo econémico
como los estructuralistas y dependentistas, que si bien proponen teorias diferentes a las es-
cuelas de pensamiento tradicionales (dominantes) como la neoclasica, su efectividad ha sido
escasa y por ello —ademds de otros factores— el desarrollo econémico sigue enraizado en el
pensamiento de paises desarrollados, quienes esgrimen y funden sus politicas a su realidad,
pero que dificilmente seran de utilidad para la otra cara de la moneda (los subdesarrollados).



84 Revista Economia | 114 | noviembre 2019

De hecho, la motivacion del presente articulo, dada las teorias del desarrollo econdmico y los
clubes de la convergencia en el contexto real, fue elaborar una segmentacién de las economias
en el periodo de 2000-2017, donde las dinamicas de estancamiento, limbo, deriva, escalera al
cielo y el edén del crecimiento han revelado que muchos paises se encuentran atorados en di-
chos estados, donde los extremos se asemejan a los equilibrios de bajo y alto ingreso, respectiva-
mente, mientras otros se encuentran gravitando en las corrientes hacia el edén del crecimiento, a
la vez que el grupo de estancamiento econémico aumenta y el edén del crecimiento apenas men-
gua. De este modo, la evidencia empirica recolectada en la actual propuesta puede responder a
la interrogante: ;Las teorias sobre el desarrollo econdmico son efectivas para todos los paises,
o solo para una proporcion de ellos? No, puesto que pareciera funcionar solo para una frac-
cién en el total de paises, pues la formacion de cliisteres, conglomerados o clubes ha sido impe-
rante en la propuesta actual, por lo cual no todos los paises pueden obtener una metamorfosis
del desarrollo que les traslade de un estado estacionario de bajo ingreso a uno de alto ingreso.

NOTAS

1 Entendiendo al subdesarrollo como una fase previa al desarrollo econémico segun las etapas del de-
sarrollo econémico en el pensamiento de Rostow (1963).

2 En el sentido que los paises subdesarrollados en su mayoria presentan balanzas comerciales defici-
tarias, elevado subempleo, sectores duales intensivos en manos de obra y escasa industrializacién, bajo
nivel de ahorro, menores tasas de crecimiento y mayores tasas de natalidad; mientras que paises desa-
rrollados exhiben gran industrializacién, mayor capacidad de absorber la mano de obra excedentaria,
mayor ahorro e inversion en capital, mayores tasas de crecimiento y menores tasas de natalidad (Ros,
2013; Todaro y Smith, 2012; Vera, 2001).

3 Segun el nivel de ingreso per capita estimado por el método Atlas, la clasificacion es: paises de ingreso
bajo, con un ingreso de USD 995 0 menos; paises de ingreso mediano bajo, cuyo ingreso oscila entre usp
996 y USD 3895; paises de ingreso mediano alto, con ingreso entre USD 3896 y USD 12.055; y paises de
ingreso alto, con ingresos igual o mayores a USD 12.056, segun Todaro y Smith (2012).

4 Los estudios mencionados sobre anilisis del proceso de convergencia en la Unién Europea fueron
realizados en el espiritu del algoritmo de clustering diseado por Phillips y Sul (2007).

5 Fuerzas gravitatorias en el sentido de que atraen nuevamente hacia el estado estacionario de bajo ingreso.
6 Para una revision de cada uno de los criterios de seleccion éptimo, asi como del algoritmo que se en-
cuentra detras del andlisis de cluster, se puede revisar la documentacion del paquete NbClust, disponible
en https://www.rdocumentation.org/packages/NbClust/versions/3.0/topics/NbClust.

7 Ya que el enfoque de estudio albergd un pool de paises tan grande, incluir todos los cuadros y el detalle
de los paises por cluster excede los espacios y normas permitidas por la presente revista, por ello, en el
siguiente link se puede encontrar a profundidad el detalle sobre los paises y su transicion en el periodo
de estudio: https://drive.google.com/open?id=11pH4_z_Lmza6-BHWELBV6-BtOCMCLXLN
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RESUMEN En el dmbito de la ciencia econdmica, el paradigma marxista retine una serie de
cualidades que lo distinguen categdéricamente de los enfoques ortodoxos. Su caracter hetero-
doxo, critico, social, histérico y politico permite definirlo como la propuesta de analisis mas
avanzada y desarrollada en el campo de la critica de la economia politica. En este texto, pro-
ponemos una caracterizacion basada en la contraposicion de los elementos esenciales del
marxismo con dos tipos genéricos de escuelas y tendencias. Por un lado, las convencionales,
defensoras del modo de produccion capitalista, ya sea en su version neoclasica o en su mo-
dalidad keynesiana. Y, por otro, con el populoso mundo de las heterodoxias no marxistas, ge-
neralmente criticas con el sistema, pero siempre enmarcadas en los limites del reformismo.

PALABRAS CLAVE Marx, critica de la economia politica, heterodoxia, paradigma.

ABSTRACT In the field of economic science, the Marxist paradigm brings together a series of at-
tributes that categorically distinguish it from orthodox approaches. Its heterodox, critical, so-
cial, historical and political character makes it possible to define it as the most advanced and
developed analysis proposal in the field of the critique of political economy. In this text, we pro-
pose a characterization based on the opposition of the essential elements of Marxism against
two generic types of economic schools and tendencies. On the one hand, mainstream authors,
who advocate for the capitalist mode of production, either in its neoclassical version or in its
Keynesian variant. And, on the other, the populous world of non-Marxist heterodoxies, gene-
rally critical of the system, but always framed within the limits of reformism.

KEYWORDS Marx, critique of political economy, heterodoxy, paradigm.

JEL CODES B20, B24, B4, Bs1.

INTRODUCCION
No cabe duda de que la economia politica es una ciencia, ya que se esfuerza en emplear el mé-
todo cientifico. Sin embargo, como dijo Rosa Luxemburgo, es una «ciencia extrafia» (1974, pag.
1). Y lo es por la sencilla razén de que trata de estudiar la faceta material de la sociedad y, por
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lo tanto, esta tan condicionada por los intereses de clase y por la ideologia como cualquier otra
rama de las ciencias sociales. Es imposible encontrar escuelas, autores u obras que traten los
fendomenos econdmicos al margen de lo que la epistemologia llama paradigma, es decir, una
vision global de la realidad, del ser humano y del conocimiento. Esto significa, simplemente,
que la pretension de neutralidad y objetividad técnica que caracteriza a los enfoques econo-
micos dominantes no es mas que una forma de imponer sus principios como las tinicas guias
de accidn legitimada en el ambito cientifico. Por lo tanto, no es mas que la versién contempo-
ranea de la estrategia tradicional de imposiciéon de la ortodoxia.

A partir de esta constatacion, este trabajo intenta mostrar las caracteristicas definitorias
esenciales del que consideramos paradigma econdémico critico por excelencia: el marxista.
Para ello, plantea una caracterizacion basada en el andlisis comparativo de los elementos basi-
cos del marxismo en la esfera de la ciencia econémica en relacion con otros paradigmas, tanto
convencionales como heterodoxos.

LA NECESIDAD DEL PARADIGMA

Las teorias econdmicas son racionalizaciones de los intereses politicos de las cla-
ses y grupos en conflicto, y hay que entenderlas como tales. Detrds de las alternati-
vas econdmicas se agazapan visiones de sociedad, modelos culturales y luchas por
el poder. Los proyectos econdmicos llevan consigo proyectos politicos y sociales.
ADAM PRZEWORSKI (1985).

El estudio y la interpretacion de cualquier fenémeno mediante la aplicacion del método cien-
tifico implica, indefectiblemente, la adopcién de un enfoque teérico especifico de analisis. O,
para ser mds exactos, de un paradigma, es decir, «una imagen basica del objeto de una ciencia
[que] sirve para definir lo que debe estudiarse, qué cuestiones deben plantearse, cdmo deben
formularse y qué reglas deben seguirse para interpretar las respuestas obtenidas».!

Que un autor o un trabajo asuman explicitamente o no un determinado paradigma es indis-
tinto: es imposible que no exista. Se trata de un elemento estructural, aprioristico, sin el cual, no es
factible trabajo cientifico alguno. Cualquier desarrollo intelectual que pretenda no tener un para-
digma de referencia solo puede ser un caos amorfo de ideas inconexas o, simplemente, un engano.

Las razones por las que la asuncion de un determinado paradigma es clave en cualquier
trabajo cientifico son varias. En primer lugar, cada paradigma afronta la realidad planteando
preguntas distintas, enfocando facetas diferentes de dicha realidad y, obviamente, tratando de
confirmar hipdtesis diversas, favoreciendo unas y marginando otras. Ademas, cada paradigma
analiza fendmenos econdmicos distintos, considera variables dispares, las interrelaciona de for-
mas diversas y mide magnitudes diferentes.

Por otro lado, cada paradigma implica y estimula la existencia de todo un entramado de
prejuicios, intereses y posicionamientos personales y sociales en el investigador que pueden
determinar en gran medida su enfoque y los resultados de su trabajo. Maxime cuando la eco-
nomia se trata, como se ha dicho, de una ciencia social, en la que el sujeto y el objeto de estudio
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coinciden como elementos que son de la sociedad humana. Esta red de pulsiones, ademas de
enormemente compleja y profundamente dialéctica en cuanto cambiante y contradictoria,
suele ser negada o, simplemente, ignorada por los cientificos sociales de las corrientes acadé-
micas e ideoldgicas dominantes. Estos autores, amparados en la aceptacion de sus postulados
como ortodoxia, o bien presumen innecesario aclarar su posicionamiento, o bien lo entien-
den como perfectamente neutral.

Por todo ello, consideramos de una importancia esencial, por pura honestidad cientifica,
la correcta y completa determinacién del paradigma teérico que se emplee en cualquier tra-
bajo académico, ya que sera un factor fundamental tanto del método de trabajo que se siga
como de las hip6tesis que se planteen, las variables que se manejen y las conclusiones a las que
se llegue. Porque «declarar abiertamente las bases subjetivas de una investigacion no la hace
menos objetiva, sino que, por el contrario, facilita que el lector pueda hacerse un juicio inde-
pendiente de los resultados» (Edvinsson, 2005, pag. 9).

CARACTERIZACION DEL PARADIGMA MARXISTA

Antes de caracterizar el paradigma marxista, que es el objetivo de este texto, se debe hacer una
distincion terminoldgica previa. En castellano, los términos marxiano y marxista no significan
lo mismo.> Habitualmente, el primero hace referencia a los postulados originales de Karl Marx,
de manera que suele remitir directamente a sus obras o acciones. El segundo alude a elabora-
ciones posteriores de quienes se consideran sus seguidores y que, en general, tratan de expli-
car, actualizar, aplicar, continuar, mejorar, reformar o interpretar la obra del pensador aleméan
(Palazuelos, 1986, pag. 21). La fidelidad con la que siguen la senda de la obra de Marx los que
se consideran a si mismos marxistas es siempre un asunto polémico; tanto que llega a alcan-
zar extremos que basculan entre lo apasionante y lo desesperante. En este trabajo, no preten-
demos tratar la cuestion de ningtin modo, sino que nos limitamos a tratar de ofrecer una in-
terpretacion de las caracteristicas definitorias que sitian al paradigma marxista en el dmbito
de las escuelas econémicas actuales.

En particular, se va a plantear una caracterizacion general del paradigma marxista a tra-
vés de la explicacion de las que consideramos sus principales elementos distintivos: su carac-
ter heterodoxo, critico, social, histdrico y politico.

UN PARADIGMA HETERODOXO

Para explicar por qué el marxismo constituye un paradigma heterodoxo, obviamente se debe
empezar por distinguir entre la ortodoxia y la heterodoxia como las dos grandes categorias en
que, a nuestro juicio, se puede dividir la corriente académica general en el ambito econdmico.
Para ello, puede ser util acudir a la etimologia. La palabra ortodoxo procede de los vocablos
griegos 0pBog, que significa «correcto» y d6éa, que quiere decir «opiniény; por lo tanto, el or-
todoxo es quien tiene la opinion que se supone correcta. Por el contrario, la primera mitad de
la palabra heterodoxo viene del griego étepo que viene a significar «otro, distinto»; asi, hete-
rodoxo es quien sostiene una opinion diferente a la aceptada como correcta por la mayoria.
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Evidentemente, lo que se considera correcto depende del momento y el lugar, de manera que
algunas escuelas econdmicas pueden ser ortodoxas o heterodoxas en funcién de la sociedad y
la época que consideremos. Por poner un simple ejemplo, la teoria del valor trabajo era orto-
doxa en tiempos de Adam Smith y David Ricardo, mientras que hoy en dia se sittia en los mar-
genes de la heterodoxia. Lo mismo ocurri6 con gran parte de los economistas de referencia para
la escuela neoclasica, que hasta la década de 1870 no pasaban de ser autores de segunda fila.

Con intencidn sintética, podemos llamar escuelas econdmicas ortodoxas, convencionales o
dominantes a todas aquellas cuyos principales supuestos paradigmadticos (Kerbo, 2002, pags. 8o,
108) o presunciones sobre la realidad se pueden resumir del siguiente modo:

(1) Rechazan cualquier tipo de teoria objetiva laboral del valor y asumen teorias subjetivas
—como la utilitarista— o ninguna en absoluto. La escuela austriaca seria un ejemplo del primer
caso, mientras que el modelo walrasiano propio de la llamada economia del bienestar de Harrod,
Domar o Kaldor lo seria del segundo (Dobb, 1973, pags. 261-263; Katz, 2010, pags. 39-45).

(2) Como consecuencia logica de lo anterior, consideran que cada agente individual o co-
lectivo participa en la economia a partir de su propia dotacion de factores productivos y recibe
una contraprestacion conforme con su aportacion al proceso de produccion (Gamble y Walton,
1976, pags. 61-62). Por ello, o bien niegan la existencia de intereses antagénicos esenciales entre
dichos agentes, descartando, por ende, cualquier tipo de explotacién intrinseca, o bien la jus-
tifican a partir de consideraciones de tipo moral o economicista (Shaikh, 1990, pags. 33, 42).

Como indica Guerrero (1997, pags. 14-15): «[...] los ortodoxos insisten en que, desde un
punto de vista econémico, no hay razén alguna para hablar de la explotacién —que siempre
conciben en términos distributivos— de un factor productivo por otro factor, ya que creen
que el sistema da a cada factor un equivalente de lo que éste aporta a la produccién». La mayor
parte de estos enfoques rechaza el concepto de lucha de clases y niega que sea en modo alguno
el factor principal de la dindmica econémica y social, aunque algunos paradigmas la aceptan
mas o menos explicitamente y, en ese caso, se posicionan del lado del capital.

(3) Conciben el capitalismo como sistema econémico definitivo, de modo que estudian
sus fundamentos y su funcionamiento como si se tratara de una estructura permanente en el
tiempo, aunque en constante evolucion y adaptacion a los cambios internos y externos. Esta
capacidad de cambio continuo, tan préxima al adagio lampedusiano, es precisamente una de
las principales cualidades del modo de produccién capitalista y lo que le ha permitido sobre-
vivir a tantas y tan graves crisis a lo largo de su historia. En coherencia con esta vision, estas
escuelas consideran posible la continuidad indefinida del sistema a lo largo del tiempo, asu-
man o no sus contradicciones intrinsecas.

Por ejemplo, la escuela keynesiana y sus sucesores —especialmente, los ajenos a la sintesis
neoclasica, como los poskeynesianos— tienen perfectamente claras muchas de las contradic-
ciones del capitalismo, aunque no siempre las asuman explicitamente. Precisamente por ello,
ha tratado de elaborar un mecanismo de intervencion estatal que coadyuve a la supervivencia
del capitalismo, aun a costa de distorsionar los supuestos automatismos del mercado. Desde
este punto de vista, no puede considerarse a John M. Keynes, por lo tanto, mas que como or-
todoxo, puesto que creia en la posibilidad de un capitalismo eterno (Guerrero, 1997, pag. 30).
Si cumpliria con ese perfil un autor como Joseph Schumpeter, quien, muy a su pesar, estaba
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convencido de que el capitalismo acabaria por sucumbir para ser sustituido por alguna forma
de socialismo (Schumpeter, 1942, pags. 61-62).

(4) Centran sus estudios fundamentalmente en el analisis estatico del equilibrio, tanto glo-
bal como parcial, dan enorme importancia al desarrollo matematico de la teoria y tienden a
separar taxativamente los fendmenos econémicos de la dindmica social y politica.

Las escuelas heterodoxas, criticas o alternativas, llamadas asi por oposicion a las ortodoxas y
entre las que se circunscribiria el marxismo, serian, por tanto, aquellas que:

(1) En general, o bien asumen la teoria laboral del valor, o, al menos, rechazan las teorias
subjetivas. Algunos ejemplos de autores heterodoxos que, a pesar de serlo, rechazan la teoria
laboral del valor marxiana son Joan Robinson o Piero Sraffa (Guerrero, 1997). En estos casos,
no obstante, desarrollan sus postulados sobre la base de algun tipo de lucha de clases antago-
nicas en el seno del capitalismo.

(2) En coherencia con lo anterior, consideran que el sistema capitalista se fundamenta en
la existencia de dos clases sociales fundamentales —capital y trabajo—, cuyos intereses son
esencialmente antagénicos debido a la explotacion econdmica sistematica a la que la segunda
es sometida por la primera.* De esta explotacion nace el excedente en forma de plusvalor que
permite la dindmica de acumulacién.

(3) Confirman la tendencia autodestructiva del sistema capitalista derivada de sus propias
contradicciones internas y, como resultado de ello, conciben el capitalismo como una etapa
histérica destinada a desaparecer antes o después.

(4) Priorizan el andlisis dindmico sobre el estatico, reconocen la innegable importancia de

los fenémenos y las relaciones sociales y politicas en la economia, se alejan del fundamenta-
lismo matematico y mantienen una visién mas proxima al holismo metodoldgico.
La gran diversidad de teorias economicas vigentes y las enormes dificultades que la economia
como ciencia social tiene para aplicar el principio de falsabilidad podrian llevar a la conclu-
sién de que, en nuestros dias, existen multiples enfoques posibles para estudiar los fenéme-
nos econdémicos sin que ninguno sea superior a otro. Y, aunque esto es parcialmente cierto, la
verdad es que la preeminencia de las corrientes ortodoxas es innegable, gracias, al menos en
parte, a sus intereses compartidos con los poderes econémicos y empresariales y a los inau-
ditos medios financieros y mediaticos que tiene a su disposicion. Las teorias ortodoxas tratan
de marginar —o absorber, si se diera el caso— con tal fuerza a las corrientes alternativas que
resulta ilusorio suponer que todas las propuestas gozan de iguales posibilidades de desarrollo
en el ambito académico, politico o institucional. Por eso, la eleccion de un paradigma distinto
o contrario a los convencionales es, como lo ha sido siempre, una tarea arriesgada que asegura
a quien la toma mayores dificultades tanto para desarrollar su carrera profesional como para
gozar de una difusion amplia. No en vano, Keynes decia «amigablemente» de los heterodoxos
que formaban el «<submundo herético» de la economia (Dobb, 1973, pag. 134).

UN PARADIGMA CRITICO

Las grandes obras econémicas de Karl Marx y una buena parte de sus textos histdricos, politi-
cos y filosoficos, ya sean en solitario o con la colaboracion de Friedrich Engels, incluyen en su
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titulo o en su subtitulo la palabra «critica», lo que muestra claramente la vocacion de su pensa-
miento. Esto se da en la mayor parte de sus escritos de caracter econdmico, como Introduccién
a la critica de la economia politica (1857), Elementos fundamentales para la critica de la eco-
nomia politica —conocidos como los Grundrisse— (1857/58), Contribucién a la critica de la
economia politica (1859) y, por supuesto, los tres volumenes de El capital (1867/85/94), subti-
tulado Critica de la economia politica. También, se muestra en los optsculos sobre diversos
programas de la socialdemocracia alemana, como la Critica al programa de Gotha (1875). Esta
tendencia llega a la hipérbole casi comica en el irénico subtitulo de La sagrada familia, escrita
a cuatro manos con Engels y publicada en 1845: Critica de la critica critica.

Pero, ;por qué es el marxismo un paradigma critico? Para responder a esta pregunta ade-
cuadamente es recomendable acudir, de nuevo, al auxilio de la etimologia. El adjetivo «critico»
procede del latin criticus y éste, a su vez, del griego kpttikdg, procedente del sustantivo kpirik,
cuyo significado se asimila al de «juicio», «examen» o «analisis». Asi, un enfoque critico es,
etimologicamente, un enfoque que analiza, examina y juzga. Evidentemente, ninguna teoria
cientifica —ya sea la economia o cualquier otra ciencia social o natural, ya sea la perspectiva
marxista o alguna distinta— puede dejar de ser critica en este sentido, dado que la ciencia no
es sino la constante puesta en duda de lo previamente creido o demostrado. O, dicho de otra
forma, la perenne posibilidad de refutacion. En este sentido, toda teoria cientifica debera ser
critica, ya que el incumplimiento de este requisito la convertiria en dogma, que es la antitesis
de la ciencia. Como dice un pensador italiano actual:

El dogma produce intolerancia en cualquier campo del saber [...], considerar la propia ver-
dad como la tnica posible significa negar toda bisqueda de la verdad. En efecto, quien esta se-
guro de poseer la verdad no necesita ya buscarla, no siente ya la necesidad de dialogar, de es-
cuchar al otro, de confrontarse de manera auténtica con la variedad de lo multiple. Solo quien
ama la verdad puede buscarla de continuo. Esta es la razén por la cual la duda no es enemiga
de la verdad, sino un estimulo constante para buscarla. Solo cuando se cree verdaderamente
en la verdad, se sabe que el inico modo de mantenerla siempre viva es ponerla continuamente
en duda. Y sin la negacion de la verdad absoluta no puede haber espacio para la tolerancia.
(Ordine, 2013, pag. 131)

Pero, mucho mas alla de esto, el marxismo es un paradigma explicitamente critico porque pone
en cuestion tanto las presunciones teodricas de los enfoques ortodoxos como, sobre todo, el pro-
pio modo de produccidn capitalista (Lichtheim, 1970, pag. 101). De hecho, «[e]n su aspecto
tedrico, el marxismo era tanto una explicacién como una critica de la sociedad burguesa» (ibi-
dem, pag. 93). Asi, mientras los postulados convencionales asumen como axiomas ciertas afir-
maciones que no se plantean debatir y que, en la mayor parte de las ocasiones, ni se molestan
en explicar, el marxismo critica radicalmente —es decir, desde su raiz— los cimientos mismos
de esos constructos intelectuales.

Esto no es nada nuevo, desde luego. Ya Marx criticaba a los clasicos en el mismo sentido
cuando decia lo siguiente:

La Economia Politica parte del hecho de la propiedad privada, pero no lo explica. [...] La
Economia Politica no nos proporciona ninguna explicacion sobre el fundamento de la divisién
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de trabajo y capital, de capital y tierra. Cuando determina, por ejemplo, la relacién entre be-
neficio del capital y salario, acepta como fundamento tltimo el interés del capitalista; en otras
palabras, parte de aquello que deberia explicar. Otro tanto ocurre con la competencia, expli-
cada siempre por circunstancias externas. (Marx, 1844, pag. 104)

Cuando el marxismo pone en duda la supuesta tendencia el equilibrio y la armonia social del
sistema econémico, cuando mantiene vivo el debate sobre las teorias del valor e impugna la
teoria subjetiva de la utilidad marginal, cuando afea a la Academia su huida de la realidad y su
enroque en las torres de marfil de las platénicas matematicas® o cuando reta a marginalistas y
keynesianos a refutar la hipétesis de la tendencia autodestructiva del capitalismo, esta siendo
critico en un sentido fuerte, ya que plantea, sencillamente, la necesidad de no dar nada por
hecho, sino de seguir debatiendo seriamente (Guerrero, 1997, pags. 28-29).

En este sentido, no deja de ser paraddjico que muchos economistas celosamente cobija-
dos en los convencionalismos de la ortodoxia conciban el método marxista, en general, y a
Marx, en particular, como dogmaticos, con la excusa de la espuria apropiacion que se hizo de
su nombre en la construccion de filosofias de pensamiento tnico en algunos paises del lla-
mado socialismo real. Estas concepciones se encuentran tanto mas alejadas del espiritu mar-
xista cuanto mas creen en la infalibilidad de sus postulados, de igual manera que las verda-
des reveladas de las religiones constituyen la antitesis de la filosofia y de la ciencia. El propio
Engels, en una carta al economista y socidlogo aleman Werner Sombart fechada en 1895, lo
manifiesta con claridad meridiana: «[...] toda la concepcidon de Marx no es una doctrina, sino
un método. No ofrece dogmas hechos, sino puntos de partida para la ulterior investigacion y
el método para dicha investigacion» (Marx y Engels, 1974).

Por eso, leer o citar El capital acriticamente, como se lee un texto religioso, es, sin duda al-
guna, peor que prohibirlo o quemarlo.

[Marx], que despreciaba todo dogmatismo, que tenia por maxima aquello de que hay que
dudar de todo y que presentaba la critica precisamente como forma de hacer entrar en razén
alos dogmaticos, todavia tuvo tiempo de ver como, en su nombre, se construia un sistema fi-
loséfico para los que no tienen duda de nada y se exaltaba su método como llave maestra para
abrir las puertas de la explicacion de todo. (Fernandez Buey, 2009, pag. 13)

Pero la palabra critico tiene, como explica el diccionario de la RAE, una segunda acepcion segiin
la cual se refiere a algo perteneciente o relativo a la crisis. Este concepto, procedente del latin
crisis y, a su vez, del griego kpiotg, se refiere a un cambio, una ruptura o una eleccion decisiva.
En su concepcion dialéctica propia del materialismo histérico, el marxismo considera el capi-
talismo como una etapa historica mas dentro de la evolucion de la sociedad humana; una etapa
caracterizada por contradicciones internas crecientes que, del mismo modo que permitieron
su advenimiento y apogeo tras la disolucion del feudalismo, lo conduciran a su crisis, esto es,
a su desaparicion y sustitucion por otro sistema diferente (Gamble y Walton, 1976, pag. 120).
Asi, «su objetivo es comprender la naturaleza del capitalismo en tanto que sistema transitorio,
como estadio particular del desarrollo social. Para el marxismo, la busqueda de las leyes eco-
ndémicas del funcionamiento y de la evolucién del sistema capitalista esta indisociablemente
vinculada a la perspectiva de su transformacion» (Gill, 1996, pag. 75). En este sentido, por lo
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tanto, la teoria marxista es una teoria critica por ser una teoria de la crisis, del cambio, de la
evolucion a través de la revolucion.

Por otra parte, la naturaleza profundamente critica de la teoria marxista responde también
a que adopta una perspectiva conflictiva de la realidad econdmica. La razdn estd en que consi-
dera que la divisién en clases en que se basa la sociedad capitalista se fundamenta en la explo-
tacion de una clase por otra; en este caso, del capital por el trabajo. Por ello, afirma que ambas
clases sociales son antagoénicas por definicion y, consecuentemente, rechaza de plano la posi-
bilidad de que existan intereses comunes a ambas en el marco del modo de produccién capi-
talista (Gill, 1996, pags. 233-256). Impugna, consecuentemente, las tesis que niegan la existen-
cia de dichas clases sociales o de la lucha entre ambas, cuestiones que el marxismo considera
consustanciales al capitalismo y esenciales para su comprension.

Por lo tanto, la perspectiva marxista se construye sobre un paradigma critico del conflicto
entre clases sociales segun el cual una minoria es capaz de imponer su dominacién sobre una ma-
yoria sometida gracias a la propiedad o el control de los medios de produccién. Esta concepcion
cree posible y deseable la construccion de una sociedad mas justa e igualitaria en la que no exista
esta relacion de explotacion gracias a la abolicion de las clases sociales. Logicamente, sobre la base
de una idea optimista de la antropologia que considera al hombre como un ser naturalmente coo-
perativo, solidario y dotado de cualidades como la empatia y el altruismo o, al menos, capaz de
serlo si las instituciones sociales, fuertemente restrictivas a causa del poder que sobre ellas tie-
nen las clases dominantes, permitieran, facilitaran o estimularan este tipo de comportamiento.

En relacién con la idea marxiana del hombre, dice el socidlogo C. Wright Mills: «una ima-
gen positiva del hombre, de lo que el hombre podria llegar a ser, subyace a cada linea de su
anlisis de lo que consideraba una sociedad inhumana» (citado en Kerbo, 2002, pag. 86). En
todo caso, conviene no confundir esta vision con el concepto rousseauniano del «buen sal-
vaje». Jean-Jacques Rousseau abjuraba de la civilizacién por ser, a su juicio, un agente de co-
rrupcion de la naturaleza esencialmente bondadosa del hombre. Marx, sin embargo, cree en
la idea de progreso y afirma que el ser humano solo puede alcanzar su plenitud en la socie-
dad, aunque solo si ha abolido las clases sociales. Rousseau pretendia la vuelta a la comunidad
primitiva como medio de regeneracién del hombre, mientras que Marx apostaba por superar
el capitalismo como tipo tltimo de sociedad explotadora y aprovechar sus logros materiales
para alcanzar y construir el socialismo.

UN PARADIGMA SOCIAL, HISTORICO Y POLITICO

Marx se educé bajo la influencia del grandioso sistema filoséfico de G. W. E. Hegel y pertene-
ci6 al circulo de los hegelianos de izquierda. Consideraba la dialéctica como el método defi-
nitivo para comprender la evolucién de la sociedad humana, pero pronto abominé del idea-
lismo propio del sistema del filésofo aleman (Marx, 1867: xxiii-xxiv; Marx y Engels, 1845, pags.
49-50). Primero, siguiendo los pasos de la critica a la religion de Feuerbach vy, después, desa-
rrollando el concepto finalmente bautizado como materialismo histérico, vision de la sociedad
que supone el conocimiento humano como reflejo de la realidad, y no al contrario (Fernandez
Buey, 2009). Se recuerda, en todo caso, que la dialéctica, del griego diahexTiki), no es solo un
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concepto hegeliano, sino una forma de afrontar las contradicciones de la realidad en la bus-
queda de la verdad o la razén que se remonta a Platén.

Pero si la figura de Marx, resulta unica es porque a este sustrato filoséfico del idealismo
aleman le agrego las bases politicas del socialismo utopico francés y la estructura cientifica de
los economistas clasicos britanicos (Lichtheim, 1970, pag. 93). El resultado es una concepcién
del mundo que le permite deducir que las sociedades y su historia son, en tltima instancia, el
resultado de las condiciones de su propia produccién y reproduccidn, es decir, de sus condi-
ciones materiales de vida.

Esta idea no debe confundirse con una concepcion simplona e interesada del marxismo
como una teoria economicista, reduccionista o determinista. El materialismo no consiste en
identificar cada elemento o cambio en la forma de las relaciones sociales univoca y unidirec-
cionalmente con un determinado factor econémico. Tampoco implica que la estructura pro-
ductiva condicione siempre y en cualquier caso la superestructura juridica y cultural (Harrison,
1978, pag. 18). Como afirma Fernandez Buey: «[l]een a Marx al revés quienes reducen sus obras
a un determinismo econémico» (2009, pag. 13). Si bien hay ciertos textos politicos de Marx en
los que puede parecer evidente un determinismo economicista, las obras de madurez —entre
las que destacan los Grundrisse de 1857-58 como material complementario de El capital— re-
chazan esta interpretacion (Kerbo, 2002, pag. 89).

A partir de este enfoque, el marxismo considera los modos de produccién, sus fuerzas pro-
ductivas y las relaciones sociales que generan como el punto de partida en el estudio de las so-
ciedades humanas y la comprension de aquéllos como la tinica manera de entender el desa-
rrollo, evolucion y cambio de éstas a lo largo de la historia (Marx y Engels, 1845, pags. 36-37).

Segtin esta concepcion, Marx distingue metaféricamente entre la estructura —a veces lla-
mada infraestructura—, que serian las relaciones sociales determinadas por las fuerzas produc-
tivas que forman la base econdmica o material de la produccidn, y la superestructura, que esta-
ria compuesta por el conjunto de valores, creencias, normas y mitos que configuran el corpus
ideologico, politico, religioso, cultural, filosofico y legal de la sociedad (Marx y Engels, 1845,
pag. 63). La estructura determina en dltima instancia la superestructura y ésta garantiza la le-
gitimacion y continuidad de aquélla (Kerbo, 2002, pag. 89; Harrison, 1978, pags. 17-18). El ce-
lebérrimo prologo de Contribucion a la critica de la economia politica aclara estos conceptos
de forma insuperable:

En la produccién social de su existencia, los hombres establecen determinadas relaciones, nece-
sarias e independientes de su voluntad, relaciones de produccién que corresponden a un deter-
minado estadio evolutivo de sus fuerzas productivas materiales. La totalidad de esas relaciones
de produccién constituye la estructura econémica de la sociedad, la base real sobre la cual se
alza un edificio juridico y politico, y a la cual corresponden determinadas formas de conciencia
social. El modo de produccion de la vida material determina el proceso social, politico e inte-
lectual de la vida en general. No es la conciencia de los hombres lo que determina su ser, sino,
por el contrario, es su existencia social lo que determina su conciencia. (Marx, 1859, pags. 4-5)

La idea materialista de la historia, unida a los conceptos de fuerzas productivas, relaciones de
produccidn, estructura y superestructura, conducen a Marx a una comprension dialéctica de
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los fenémenos econémicos y de la evolucién de las sociedades humanas.® Esta evolucién se
caracteriza porque los constantes avances y cambios de las fuerzas productivas acaban cho-
cando contra las relaciones sociales de produccion que, aunque también evolucionan, lo hacen
mucho mas lentamente y acaban convirtiéndose en un obstaculo para el desarrollo productivo
(Marx y Engels, 1845, pag. 168). Esta contradiccion fundamental acaba, antes o después, dando
lugar a una transformacion necesariamente revolucionaria tanto de las relaciones sociales ba-
sadas en la produccién (estructura) como de las configuraciones juridicas, sociales y politicas
(superestructura). Como dice Marx en la continuacion del texto anterior:

En un estadio determinado de su desarrollo, las fuerzas productivas materiales de la socie-
dad entran en contradiccion con las relaciones de produccion existentes [...]. Esas relaciones
se transforman de formas de desarrollo de las fuerzas productivas en ataduras de las mismas.
Se inicia entonces una época de revolucion social. Con la modificacién del fundamento eco-
noémico, todo ese edificio descomunal se trastoca con mayor o menor rapidez. [...] Una for-
macion social jamds perece hasta tanto no se hayan desarrollado todas las fuerzas productivas
para las cuales resulta ampliamente suficiente, y jamds ocupan su lugar relaciones de produc-
cion nuevas y superiores antes de que las condiciones de existencia de las mismas no hayan
sido incubadas en el seno de la propia antigua sociedad. (Marx, 1859, pag. 5)

La dialéctica materialista conduce a Marx a una conclusion obvia: las sociedades humanas
no son, en ningun caso, eternas o permanentes, sino esencialmente histdricas y, por lo tanto,
necesariamente temporales. Nacen, se desarrollan, llegan a un periodo de auge y acaban de-
cayendo como consecuencia de la interaccion entre estructura y superestructura, de la dina-
mica de las relaciones sociales basadas en el progreso técnico. Esto significa, por lo tanto, que
las sociedades humanas se van sucediendo a lo largo de la historia, pero no en una linea cual-
quiera, y mucho menos de forma circular o ciclica, sino a través de un proceso con una ten-
dencia materialmente progresiva basada en el conocimiento acumulativo del género humano.
Los cientificos sociales convencionales, aun sinceramente dispuestos a reconocer esto para
las sociedades anteriores a la capitalista, suelen ser reacios a aplicar el mismo rasero al capi-
talismo. El propio titulo de la otrora famosa obra de Francis Fukuyama, El fin de la historia y
El dltimo hombre (1992), habla bien a las claras de esta actitud. Como explica Lukécs en his-
toria y conciencia de clase (1923): «[e]sta médula no histérica y antihistdrica del pensamiento
burgués aparecen en una forma mads evidente cuando consideramos el problema del presente
como un problema histdrico. [...] La completa incapacidad de todos los pensadores e histo-
riadores burgueses para comprender los acontecimientos histérico-mundiales del presente
como historia del mundo quedara como un recuerdo desagradable para toda gente sensata»
(citado en Sweezy, 1942, pag. 32). No obstante, esta incapacidad no es exclusiva de la econo-
mia convencional, sino que también caracteriza a los diversos tipos de socialismo premarxista
y a otras formas de pseudosocialismo pequenioburgués, como el cooperativismo o todo tipo
de propuestas mas actuales, desde la economia del bien comun hasta las teorias del decreci-
miento (Harrison, 1978, pags. 11-15).
Este progreso histérico se cimienta, como decimos, en la dindmica potencial de cam-
bio que subyace a todo sistema social y que acaba haciéndose realidad mediante episodios
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revolucionarios de mutacion radical. Sin embargo, aunque el marxismo considera que estos
procesos latentes y sus manifestaciones explosivas dependen en gran medida de factores aje-
nos al comportamiento humano consciente, lo cierto es que no se trata de un paradigma me-
canicista (Sweezy, 1942, pag. 31).

Los hombres hacen su propia historia, pero no la hacen a su voluntad, bajo condiciones ele-
gidas por ellos mismos, sino bajo condiciones directamente existentes, dadas y heredadas. La
tradicion de todas las generaciones muertas gravita como una pesadilla sobre el cerebro de los
vivos. (Marx, 1852, pag. 33)

Su filosofia materialista, dialéctica e histérica es la razon por la que el marxismo no puede
aceptar las ideas que sobre la sociedad tienen las escuelas econémicas ortodoxas. Segun éstas,
animadas por metaforas de toda indole, como la de las abejas de Mandeville o la mano invi-
sible de Adam Smith, los individuos (agentes econdmicos) interactiian con las cosas (bienes
y servicios) de forma racional y utilitarista, buscando el maximo beneficio propio y, con ello,
supuestamente, el maximo beneficio colectivo. El resultado de estas acciones independien-
tes, aisladas y descoordinadas daria lugar, mediante una tendencia intrinseca al equilibrio, al
mejor de los resultados posibles, como defiende la escuela neoclasica, o, al menos, a un re-
sultado subdptimo susceptible de ser mejorado mediante mecanismos compatibles con el sis-
tema, como afirma el enfoque keynesiano. De esa manera, estos analisis parten necesariamente
de una entelequia, una idea del ser humano absolutamente ajena a la realidad social del hom-
bre. En lugar de concebirlo como el producto y, al mismo tiempo, el productor de la sociedad,
lo suponen independiente de ella. Y la sociedad, en lugar de ser un todo en constante cambio
determinado por sus partes y, al mismo tiempo, determinante para ellas, resulta ser la simple
agregacion de atomos auténomos.

Para la perspectiva marxista, la sociedad, cuya configuracién ideoldgica y politica esta de-
terminada por las relaciones de produccion, condiciona decisivamente la vida de los hombres,
cuya conciencia del mundo, aspiraciones y comportamiento no pueden ser estudiados como
una variante acumulativa de seres individuales, sino como el resultado de una serie compleja
de relaciones sociales (Marx y Engels, 1845, pag. 17). Para el marxismo, el ser humano no es
el Homo ceconomicus del capitalismo utilitarista de Bentham, sino el Zéon politikon ({dov
modiTikov) de Aristételes.

El hombre es, por naturaleza un animal civico [zéon politikon]. Y el enemigo de la sociedad
ciudadana es, por naturaleza, y no por casualidad, o bien un ser inferior o mas que un hom-
bre. [...] Y el que no puede vivir en sociedad, o no necesita nada por su propia suficiencia, no
es miembro de la ciudad, sino como una bestia o un dios. (Aristételes, s. IV a.C., pags. 47-48)

A este respecto, Marx manifiesta su critica feroz y sarcastica sobre el gusto por las «robinso-
nadas» de los que solia llamar economistas vulgares.

El hombre es, en el sentido mas literal, un zdéon politikon, no solamente un animal social, sino
un animal que solo puede individualizarse en la sociedad. La produccion por parte de un in-
dividuo aislado, fuera de la sociedad [...] no es menos absurda que la idea de un desarrollo del
lenguaje sin individuos que vivan juntos y hablen entre si. (Marx, 1857, pags. 282-283)
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De esta cuestion deriva otra mas esencial a la hora de entender las razones por las que el mar-
xismo es una teoria profundamente social. Todas las escuelas ortodoxas, acepten o no la exis-
tencia de contradicciones consustanciales al sistema, asumen una concepcion armonicista del
capitalismo, es decir, que creen que todos los miembros de la sociedad comparten intereses
comunes. Y que esos intereses comunes pueden ser satisfechos en el marco del sistema capita-
lista en términos generales, por mas que puedan darse desequilibrios puntuales, discrepancias
parciales o sectores minoritarios netamente perjudicados. De este modo, niegan la existencia
de clases sociales antagénicas y de explotacion sistematica del trabajo por parte del capital. Y
de ahi que estas escuelas convencionales insistan en centrar el analisis de los posibles desequi-
librios del sistema en la esfera de la circulacién, superficial por naturaleza, y no de la produc-
cion, fundamento esencial del mecanismo de explotacion del capitalismo.

El marxismo impugna este armonicismo desde su misma raiz. No solo constata la existen-
cia de clases sociales con intereses contrarios, sino que considera que estas clases y su antago-
nismo son producto del capitalismo y el resultado directo de la explotacién de unos seres hu-
manos por otros. Afirma que la clase trabajadora, crecientemente mayoritaria, es explotada
sistematicamente por la clase capitalista, que en esta situaciéon se fundamenta la logica del sis-
tema y que no cabe la posibilidad de que sus intereses converjan de ninguna manera dentro de
las reglas de este modo de produccién. Como dijo en una de sus mds famosas citas:

Toda la historia de la sociedad humana, hasta el dia de hoy, es una historia de lucha de clases.
Libres y esclavos, patricios y plebeyos, barones y siervos de la gleba, maestros y oficiales; en
una palabra, opresores y oprimidos, frente a frente siempre, empeinados en una lucha ininte-
rrumpida, velada unas veces, y otras, franca y abierta, en la lucha que conduce en cada etapa
a la transformacion revolucionaria de todo el régimen social o al exterminio de ambas clases
beligerantes. (Marx y Engels, 1848, pags. 35)

Por consiguiente, mientras que las teorias ortodoxas son asociales (Sweezy, 1942, pag. 15), en
el sentido de que consideran la sociedad capitalista como un dato previo, un conjunto basica-
mente armonico, estatico y susceptible de continuidad ad eeternum, el marxismo tiene sus rai-
ces en la mismisima naturaleza contradictoria y dinamica de la sociedad, lo que le da un ca-
récter profundamente social.

Pero, ademas de reconocer esto, el paradigma marxista no se presenta como neutral, al es-
tilo de las escuelas ortodoxas, que pretenden serlo, pero no lo son (Marx y Engels, 1845, pag.
285). Los economistas marxistas se esfuerzan en desvelar el funcionamiento real del capitalismo
con un doble objetivo: el inmediato, que es mejorar la situacion de la clase trabajadora, y el me-
diato, que es acelerar la caida del sistema y promover su relevo por el socialismo. Por lo tanto,
podriamos decir que el marxismo no concibe la economia como ciencia Ginicamente positiva,
sino también normativa, sea cual sea la perspectiva desde la que se plantee. Exactamente del
mismo modo que no concibe la filosofia como una pura especulacién metafisica, sino como
un camino para la comprension y, sobre todo, la transformacién del mundo, como afirma su
conocida 11.2 tesis sobre Feuerbach. El marxismo se diferencia de las corrientes dominantes en
que toma partido explicitamente, mientras que aquéllas lo hacen de forma implicita, aunque se
empefien en negarlo de plano. De ahi que Marx, criticando la supuesta amoralidad radical con
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la que se queria investir a la economia politica ya en los tiempos de los clasicos, afirmara que
«pese a su mundana y placentera apariencia, es una verdadera ciencia moral, la mas moral de
las ciencias» (Marx, 1844, pag. 159).

Por ultimo, el marxismo critica abiertamente la separacion estanca entre ramas del cono-
cimiento que se ha generalizado como norma en las diversas ciencias, incluyendo las sociales.
Es obvio que la divisidn en dreas se hace inevitable cuando la ciencia ha llegado lejos y que la
pretension renacentista del sabio universal es inabarcable en el siglo xx1. Sin embargo, de ahi
a parcelar el conocimiento en espacios cerrados y casi incomunicados entre si va un abismo.
Esta separacion convierte a los economistas en técnicos especializados, supuestamente neu-
trales y perfectamente ajenos a los historiadores, los filésofos, los politlogos y los socidlogos,
lo que significa simplemente que son perfectos ignorantes de la historia, la filosofia, la poli-
tica y la sociologia. Este aislamiento mutuo es algo profundamente irracional e insensato por
cuanto la economia, como las demds areas mencionadas, no deja de ser una perspectiva de
analisis de la misma sociedad que estudian el resto de disciplinas y no un conjunto separado
de herramientas o conocimientos.

Esta impugnacion de la separacion y el aislamiento de las ciencias sociales entre si no es una cri-
tica inicamente marxista (Ordine, 2013, pag. 14). Por ejemplo, el economista sueco Gunnar Myrdal,
entre otros, insiste en ello: «[el] aislamiento de una parte de la realidad social demarcandola como
econdmica, no es légicamente posible. En realidad, no hay problemas “econémicos”, “socioldgi-
cos” o “psicoldgicos” sino, simplemente, problemas, y todos ellos son complejos» (1972, pag.171).

El proceso de transformacion del cientifico con vocacion social, critica e interdisciplinar en
un economista supuestamente técnico, neutral, acritico y ultraespecializado se refleja hasta en
el nombre de la materia, que, desde finales del siglo x1x, deja de conocerse por su denomina-
cién tradicional, economia politica (political economy), para llamarse, simplemente, economia
(economics). En efecto, la acufacion original, ideada en 1615 por el célebre fisiécrata Antoine
de Montchétrien en su obra Traicté de lceconomie politique, fue la utilizada por todos los eco-
nomistas y pensadores clasicos hasta la popularizaciéon del famoso manual de economia de
Alfred Marshall de 1890, Principles of Economics. En este texto, el autor inglés dio la partida
de nacimiento oficial a la nueva manera de ver y llamar a esta ciencia, si bien ya habia sido un
término propuesto por William Jevons algunos afos antes.

Este cambio de nombre no es solo eso, sino una declaracién de intenciones que eviden-
cia el interés por la reestructuracion integral de los objetivos y el alcance de la materia, que se
centrara cada vez mas en las cuestiones técnicas y matematicas del equilibrio, marginando su
naturaleza social y contradictoria en un ejercicio de evasion cada vez mas evidente y preocu-
pante (Sampedro, 1976, pag. 14).

Al impugnar esta postura, el marxismo retoma una vision holistica y critica del hombre
y de la sociedad en su profunda interrelacién mutua sin la que es imposible entender cabal-
mente sus procesos y fundamentos, lo que redunda en un marco de andlisis verdaderamente
social, es decir, completo y multidisciplinar. Y lo hace porque la economia no es una ciencia
técnica, sino una ciencia social, histérica y politica por varias razones.

En primer lugar, la economia politica es una ciencia social porque estudia las relaciones socia-
les de produccién y no inicamente las fuerzas productivas, su combinacién o su rendimiento,
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cuestiones mas propias de las ciencias técnicas y fisicas, asi como del campo de la ingenieria.
Como afirma Engels en su prologo a la Contribucion a la critica de la economia politica, «[1]
a economia no trata de cosas, sino de relaciones sociales entre personas y, en tltima instan-
cia, entre clases; si bien esas relaciones van siempre unidas a cosas y aparecen como cosas»
(Marx, 1859, pag. 341).

En segundo lugar, la economia politica es una ciencia histérica porque no estudia la so-
ciedad en términos genéricos o atemporales, sino en funcién del momento concreto que atra-
viesa y también del entorno fisico y cultural en el que se asienta, ya que cada etapa de la histo-
ria econdmica del ser humano esta regida por leyes distintas que requieren preguntas, métodos
y respuestas diferentes (Engels, 1878).

Y, en tercer lugar, la economia politica es, valga la redundancia, una ciencia politica, es
decir, intimamente relacionada con el poder y las relaciones de dependencia y explotacion
que se establecen entre grupos y clases sociales sobre la base de sus relaciones de produccion.
Estas cuestiones no solo, no son ajenas de ninguna manera al campo de estudio de esta cien-
cia, sino que constituyen por definicién un elemento central de su &mbito de conocimiento,
puesto que son, al mismo tiempo, consecuencia y causa directa de los fendmenos econdémi-
cos, hechos cuya comprension es sencillamente imposible sin atender a estas consideraciones.

CONCLUSIONES

La asuncion explicita de un paradigma teérico es algo que, lejos de aflorar prejuicios acerca de
la supuesta neutralidad o la validez metodoldgica de un planteamiento determinado, deberia
ser un requisito exigible a cualquier trabajo académico con pretensiones cientificas. A partir
de esta conviccion, en este texto hemos tratado de destacar y explicar los atributos esenciales
que caracterizan al paradigma marxista y que evidencian su superioridad tanto sobre las co-
rrientes ortodoxas como sobre las demds tendencias heterodoxas.

Esta superioridad se afirma tanto en su construccion légica como, sobre todo, en su capa-
cidad de analisis e interpretacion de los fenémenos econémicos que se producen en el seno
del capitalismo. Y, por supuesto, también se afirma en su mayor grado de honradez cientifica,
ya que, en lugar de ocultar su posicionamiento de clase, como hacen otros enfoques que se es-
fuerzan en escamotear o esterilizar su paradigma de referencia, lo muestra con total claridad.
Esto no solo evita interpretaciones erréneas y facilita la elaboracién de un juicio informado al
lector, sino que es fundamental para huir del eclecticismo que tanto enturbia la comprension
de las contradicciones del modo de produccion capitalista y para poder construir, asi, una cri-
tica de la economia politica coherente, sélida y completa.

NOTAS
1 Ritzer, G. (1980). Sociology: A Multiple Paradigm Science. (Revised Edition). Boston: Allyn and Bacon;
citado en Kerbo, 2002, pag. 108.
2 En otros idiomas, como el inglés (Marxian-Marxist), esta distincion, o bien no existe, o no es clara.
3 Un ejemplo de esto altimo seria el del propio Keynes, quien afirmaba con rotundidad en su articulo
sSoy un liberal?, firmado en 1925, lo siguiente: «Yo puedo estar influido por lo que estimo que es de jus-
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ticia y buen sentido, pero la lucha de clases me encontrard del lado de la burguesia educada.» (Keynes,
1972, pags. 297-308).

4 Evidentemente, en una investigacién como la que nos ocupa no tiene cabida un estudio pormeno-
rizado del concepto de clase social. Méxime cuando el propio Marx no llegd a desarrollar una teoria
completa sobre esta idea, sino que se limito a algunas consideraciones practicas e interpretativas en
diversos puntos de su obra. Los ejemplos mas obvios son el tercer volumen de El capital (1894: 817-818)
Y, sobre todo, en Las luchas de clases en Francia (1850), El 18 brumario de Luis Bonaparte (1852) y La
guerra civil en Francia (1871).

5 Acerca de esto, resulta preclara la afirmacion de L. Wittgenstein sobre la funcion puramente instru-
mental y nunca finalista de las matemdticas: «En la vida [...] utilizamos las proposiciones matematicas
solo con el fin de deducir, de las proposiciones que no pertenecen a las matematicas, otras que igual-
mente no pertenecen a las matematicas» (Wittgenstein, Ludwig (1922). Tractatus logico-philosophicus.
Londres: 169; citado en Dobb, 1973, pag. 20).

6 Para un estudio ordenado y didactico de estos conceptos, recomendamos el tercer capitulo de Marti-
nez Peinado y Vidal Villa, 1995.
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RESUMEN El estudio pretende describir la problematica de la insercion de la variable de gé-
nero en el mercado laboral desde tres perspectivas analiticas: la ortodoxia neoclésica, la eco-
nomia feminista y la economia de la identidad, basado en un ejercicio de revisién bibliogra-
fica, para lo cual primero se contextualiza el término género, luego se describe y se reflexiona
desde una perspectiva critica, la evolucion de los tres enfoques y en la tltima seccion se con-
cluye la importancia de fomentar y avanzar con la investigacion, sobre situaciones relaciona-
das con la identidad vinculado al género, la etnia, la clase, la edad, a fin de ir sensibilizando a
los tomadores de decisiones para la implementacion de politicas que disminuyan las brechas
en el mercado laboral entre hombres y mujeres.

PALABRAS CIAVE Economia feminista, economia de la identidad, economia neoclasica, mer-
cado de trabajo.

ABSTRACT The study aims to describe the problem of the insertion of the gender variable in
the working market from three analytical perspectives: neoclassical orthodoxy, feminist eco-
nomics and identity economics, based on a bibliographic review exercise, for which the term
gender is first contextualized, then it is described and reflected from a critical perspective, the
evolution of the three approaches and in the last section it is conclude the importance of pro-
moting and advancing with research on situations related to gender-related identity, the ethni-
city, class, age, in order to sensitize decision makers for the implementation of policies that re-
duce the gaps in the working market between men and women.

KEYWORDS Feminist economics, identity economics, neoclassical economics, labor market.

JEL CODES J16, B13.

INTRODUCCION

Hoy en dia en nuestra sociedad, mujeres y hombres ocupan una posicion diferenciada, en la
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mayoria de los casos en condiciones de desigualdad en el acceso a los recursos econémicos
como el empleo, el reparto de tiempos y trabajos o en el acceso a los espacios de poder, donde
se toman las decisiones que afectan la convivencia. Estas condiciones estan agudizando los pro-
blemas sociales, econémicos, ecologicos, éticos y otros aspectos que requieren una reflexion
sobre el marco tedrico y conceptual que sostiene los comportamientos y valores que acentian
las desigualdades y perjudican el bien comun.

Al analizar la convivencia conviene analizar la compleja relacién entre los individuos, las
colectividades, el Estado y las diversas formas de desigualdad especialmente entre hombres
y mujeres dentro del mercado laboral, asi como de las relaciones de poder en funcién del gé-
nero, la clase, la etnia, la orientacién sexual, entre otras.

El estudio pretende describir la variable de género, la cual ha venido a constituirse en un
punto de inflexion para el estudio del mercado laboral, pues el trabajo de las mujeres genera
impacto en el crecimiento econdémico y en el desarrollo de la sociedad. En este marco, se in-
tenta responder, en base a la reconstruccion histérico-tedrica y en revision bibliografica, a la
cuestion de spor qué los neocldsicos no incluyen en su marco teérico ni distinguen la variable
de género en el analisis optimizador de los agentes econémicos? y ;es posible identificar apro-
ximaciones tedricas y practicas con los estudios de la economia feminista y la economia de la
identidad para lograr el reconocimiento del trabajo de las mujeres y ademas explicar por qué
las mujeres resultan discriminadas en categorias laborales?

Desde el pensamiento neocldsico se aprecia que esta escuela no hace distincion del género
en el desarrollo de las decisiones de los agentes econdmicos con caracter general, sin embargo,
si acepta que existe discriminacion laboral para determinados grupos sociales entre los que
estan las mujeres con una mayor dificultad en el proceso de la insercién laboral, principal-
mente porque dedica mas tiempo que el hombre a la familia, lo que ha dado lugar a elabora-
ciones tedricas de la economia de la familia, donde las diferencias salariales y las condiciones
de trabajo por género son analizadas de una manera muy parcial, repercutiendo en las politi-
cas de inversion y en otras areas como la educacién y la formacion para el trabajo.

Con respecto al enfoque feminista se observa que esta corriente asume un compromiso
politico al reconocer el valor de las contribuciones de las mujeres en el dmbito econémico. Se
analiza el concepto hegemonico de trabajo al criticar la invisibilizaciéon del mismo en las esfe-
ras de la produccién (mercado) y de la reproduccion social (dmbito doméstico), y proponer la
valoracion del trabajo a través de reflejar su aporte en las cuentas nacionales.

Y desde la economia de la identidad, ésta permite ampliar el analisis econémico de la va-
riable género como consecuencia de la existencia de normas, costumbres, estereotipos de gé-
nero y categorias sociales, los cuales constituyen motivos vinculados a la funcién de utilidad
para expresar una amplia gama de gustos y preferencias conforme al contexto social.

MARCO TEORICO
A lo largo de las ultimas décadas se ha afianzado el estudio de la desigualdad persistente entre
mujeres y hombres, constituyéndose en un tema de analisis entre académicos, politicos y
demas investigadores de la ciencia econdmica, justamente, uno de los temas importantes esta
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relacionado con la participacién laboral femenina en el mercado de trabajo —trabajo fuera
y dentro de los hogares y especialmente el referido a cuidados— y su autonomia econémica.
Es preciso sefialar que el término desigualdad toma vital relevancia en el anélisis econémico a
partir del surgimiento del término género (Barcena, Prado, Rico y Perez, 2016).

La conceptualizacion del género ha sido considerada uno de los puntos clave en la teoria
feminista desde los afios 70, en la medida en que se descubre como una potente herramienta
analitica capaz de desvelar las ideologias sexistas ocultas en los textos de las ciencias humanas
y sociales (Osborne y Molina, 2008).

El término intenta «reivindicar un territorio definidor especifico, de insistir en la insufi-
ciencia de los cuerpos tedricos existentes para explicar la persistente desigualdad entre muje-
res y hombres» (Scott, 1996). En palabras de Lagarde (1997), la identidad de género se modi-
fica porque cambia la sociedad y con ello, pueden transformarse los valores, normas y maneras
de juzgar los hechos. Gracias al movimiento feminista, se puede diferenciar que el comporta-
miento econémico de hombres y mujeres es diferente como consecuencia de los distintos roles
que socialmente se les ha asignado (Carrasco, 2011).

Las diferencias por género en un modelo patriarcal no son neutras, sino que estan regidas
por la potestad y la subordinacién del hombre y la mujer respectivamente, provocan desigual-
dad y desequilibrio en el acceso a los recursos econémicos, incluyendo el empleo, la tierra, los
recursos naturales o el crédito (Galves y Rodriguez, 2012); por lo que para las mujeres la lucha
por incorporarse a la vida publica, politica y econdmica y, posteriormente, al mercado de tra-
bajo a través de un empleo remunerado, ha estimulado el interés de los economistas y la re-
flexion econdmica acerca de estos aspectos (Castaiio, 1999).

Hablar de género ha permitido abordar estudios desde dicha perspectiva clarificando que
«perspectiva de género» no significa hacer analisis descriptivos de lo que hacen mujeres y hom-
bres sin investigar en los procesos por qué se producen la desigualdad, la subordinacién o la
discriminacion (Abasolo, Montero, Gonzélez y Santiago, 2012).

PERSPECTIVA NEOCLASICA
La ortodoxia econémica es heredera del pensamiento clasico britanico y continuador del mo-
delo capitalista en el desarrollo de la microeconomia del siglo x1x. El andlisis de los agentes
econdmicos segun los criterios de individualidad, racionalidad y maximizacion es la base del
modelo de competencia de un mercado.

El mercado de trabajo es una extension analitica del modelo cldsico que recoge en la oferta
de trabajo el comportamiento de los trabajadores y en la demanda de trabajo el comporta-
miento de las empresas. Para los economistas neoclasicos, el mercado del factor trabajo era
considerado de la misma forma que el resto de los mercados de factores de bienes y servicios.
Los salarios son el precio que hay que pagar por los servicios prestados por el factor trabajo.
Cuanto mayor sean los salarios, menor sera la cantidad demandada y mayor la cantidad ofre-
cida (Perdices de Blas, 2004). Se puede mencionar incluso que esta forma de visualizar guarda
concordancia con lo que menciona Gardiner (1999) al argumentar que los marginalistas «sa-
crificaron el estudio de la actividad econdmica no monetizada en aras de hacer de la econo-
mia una ciencia “exacta’» (Pérez Orozco, 2006).
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Posteriormente, la denominada nueva economia de la familia, expresion de la teoria neoclasica
para el estudio del comportamiento de la familia, fundamentado en la obra Tratado sobre la
familia, de Gary Becker (1981), aplica la teoria de las ventajas comparativas. Segun estas ven-
tajas, un hogar eficiente es aquel donde cada miembro se va a especializar en el hogar o en el
mercado conforme tenga mayores ventajas comparativas, y una vez especializado, cada miem-
bro invertird unicamente capital humano para el mercado o capital humano para lo domés-
tico, segun se haya especializado en uno o en otro. Es decir, que al interior de la familia se pro-
duce un equilibrio automatico en la distribucion del tiempo y los beneficios (Anzorena, 2009).

En relacién con el factor trabajo, el estudio se realiza desde dos ambitos bien diferencia-
dos: el trabajo productivo y el trabajo reproductivo; el primero como destinado a lo publico,
a la representacion social a la participacion politica, por lo general con roles asignados para
los hombres; y el segundo, a lo doméstico y al mantenimiento y preservacion de la vida, con
roles asignados solo a las mujeres. Pero resulta que estos dos @ambitos no tienen la misma va-
loracién social, dando lugar a la exclusion y desigualdad histérica entre mujeres y hombres
(Brunet y Santamaria Velasco, 2015).

PERSPECTIVA FEMINISTA

El término de economia feminista se ha extendido para referirse a un conjunto, difusamente
delimitado, de analisis relativos al género y la economia y a pesar de la marginacion académica
y politica que sufre todo andlisis relativo al género, esta logrando posicionarse dentro del pen-
samiento econdmico (Perez Orozco, 2005a).

La economia feminista devela andlisis econdmicos criticos sobre las diferencias entre muje-
res y hombres (Pérez, 2006). Para continuar, conviene realizar una breve diferenciacion entre
economia de género caracterizada por considerar la apertura del proceso cientifico a un nuevo
sujeto (femenino) eliminando los sesgos androcéntricos; y, por otro lado, la economia femi-
nista caracterizada por sus analisis de la «exclusion de las mujeres» criticando que no ha sido
una mera consecuencia de la mala aplicaciéon del método cientifico, sino que el método mismo
y los criterios que lo han guiado encierran sesgos (Pérez, 2006).

Esta vision critica reformula el concepto de trabajo hegemonico que, en su generalidad, in-
visibiliza una parte fundamental del trabajo necesario para cubrir las necesidades humanas:
el trabajo de cuidados. En palabras de la misma autora (Pérez, 2006), el trabajo de cuidados
estd en crisis, su propia definicion sigue en continuos debates, solo puede percibirse en toda
su magnitud si dejamos de centrar la vision en los mercados y lo monetizado y en cambio lo
situamos como categoria analitica basica «la sostenibilidad de la vida» (Pérez, 2006).

La economia feminista, por un lado, trata de romper con las limitaciones de la nocién de
trabajo doméstico e incorpora una vision multilateral que entrelaza lo material-corporal y lo
afectivo-relacional y, por otro lado, plantea la creacion de una cuenta satélite para estudiar el
trabajo no remunerado, es decir, visualiza y cuantifica el trabajo doméstico y es lo que se co-
noce como la economia feminista de la conciliacion; sin embargo, merece en este marco men-
cionarse a la economia feminista de la ruptura, la cual cuestiona en cierta medida algunas
concepciones de conceptos y metodologias anteriores y coloca en el centro del andlisis —la



Tres perspectivas analiticas sobre la identidad de género y el mercado de trabajo agregado 111

sostenibilidad de la vida— y ademas intenta diferenciar las relaciones de poder entre las pro-
pias mujeres (Pérez Orozco, 2005).

Con lo anotado, se puede mencionar que los elementos definitorios de esta corriente ain
estan indefinidos, siguen en un continuo debate y bajo este concepto se agrupan propuestas
de muy diversa indole que valen la pena continuar investigando.

ECONOMIA DE LA IDENTIDAD
El pensamiento econdémico dominante ha sido desafiado por nuevos desarrollos tedricos, tras-
pasando aquellos fines solo relacionados a preguntas como el ingreso y el consumo, uno de esos
desarrollos es la economia de la identidad analizado por George Akerlof —premio Nobel de
economia— y Rachel Kranton con su Economia de la identidad (Akerlof, George y Krantom,
2000).

Los autores explican como la identidad, el sentido de si mismo de una persona, afecta los
resultados econdmicos, pues la «identidad o las identidades y las normas se derivan del entorno
social» (Akerlof, 2010), se asocian con diferentes categorias sociales y definen de alguna ma-
nera como deben comportarse las personas en estas categorias, también indican que la iden-
tidad puede explicar muchos fenémenos como el conflicto étnico y racial, la discriminacion,
las disputas laborales intratables entre otros, coincidiendo con lo que mencionan en su frase
«nuestras identidades dan forma a nuestro trabajo, los salarios y el bienestar» (Akerlof, 2010).

En este mismo sentido, se menciona que las mujeres obtienen un menor salario promedio
que los hombres y no es solo por la discriminacién de género, sino que obedece a estereotipos
de cébmo deben comportarse cada género ante situaciones sociales, igual situacion sucede a la
hora de la negociacion salarial, las mujeres contraofertan menos que los hombres, ya que los
hombres negocian de manera mas agresiva en empresas con presencia de mujeres (Gomez,
Vazquez, Cortina y Grajales, 2018), o la feminizacién del profesorado de educacién primaria
ha coincidido con una baja en el estatus social de esa ocupacion, asi como en su retribucion re-
lativa (Fernandez, 2013), asimismo, la ocupacion de cuidados es vista como un status inferior.

Siguiendo la misma linea Claudia Goldin, con su pollution theory of discrimination, mues-
tra que, a veces, en el caso de una ocupaciéon muy masculinizada, la entrada de las primeras
mujeres en la misma se percibe como una amenaza —a la identidad, al estatus— de los hom-
bres, igual que la ayuda de politicas de afirmacién positiva (cuotas) que no les gustan a al-
gunas personas porque habra la sospecha que ha llegado a directivas como consecuencia de
la cuota y no por sus propios méritos, lo que puede acarrear conductas hostiles de algunos
de ellos hacia sus nuevas comparfieras o mujeres que seran juzgadas negativamente (Escot,
Fernandez y Arellano, 2013).

DISCUSION

El enfoque neoclésico no ayuda a reformar el andlisis econdmico, asi como el estudio del mer-
cado laboral con categorias econdmicas generales no podria introducir el debate sobre las re-
laciones de género que estan involucradas en la produccion. Su limitacion tedrica genera es-
tudios con menos riqueza analitica, por ejemplo, en Nicaragua (1991-1993), cuando el Estado
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retird apoyo a las cooperativas de produccion (Utting, Chamorro y Bacon, 2017) se intensifica-
ron las discusiones en torno a los derechos de sus miembros. Los varones argumentaron que las
mujeres no eran tan productivas como los hombres y que perdian demasiados dias de trabajo
debido a enfermedades de sus hijos. La licencia de maternidad también se convirti6 en fuente
de disputas, debido a que muchas veces los contratantes suponen que el costo del pago a una
mujer resulta mayor que si pagaras a un hombre y por el tiempo de permiso que varia entre
paises. Dorien Brunt (1995) comenta que en la region de Jalapa, donde ella investigo, de mu-
chas maneras se les hizo saber a las mujeres que ya no eran ttiles para la cooperativa (Deere,
2004). Los estudios evidencian un hecho econémico formal, sin embargo, el imaginario y las
politicas siguen acentuando diferencias entre mujeres y hombres con un evidente sesgo de gé-
nero que deja oculto o invisibiliza todo lo que no entre en su marco tedrico. Es decir, en esta
perspectiva de analisis, dificilmente podriamos encontrar alguna diferencia entre el trabajo
que realizan las mujeres y el trabajo que realizan los hombres (Pérez Orozco, 2005).

Igualmente, desde la economia de la familia, Becker sistematiza aquello que en las socie-
dades se asume como dado: que los hogares compuestos por varones (padres) proveedores y
mujeres (madres) cuidadoras son mas eficientes que los hogares donde no estan ambos miem-
bros (Anzorena, 2009). Con lo que se puede concluir que todo hogar diferente a la familia
heterosexual patriarcal seria ineficiente. Ademds, la teoria del capital humano, como amplia-
cién del modelo neoclasico es completamente deductiva e insuficiente para el estudio de la
participacion laboral femenina. La familia es visualizada como una unidad econdmica que es
parte del mercado capitalista, donde, las mujeres trabajan sin remuneraciéon (Mangas, Andrés
y Cornejo, 2005).

Desde el punto de vista de la microeconomia, uno los principales postulados neoclésicos,
es el estudio de la productividad marginal el mismo que proporciona cierta justificacion de
la distribucién del ingreso existente, ya que, al remunerar a cada factor respecto a su produc-
tividad marginal, se obviaba el concepto de plusvalia y se eliminaba todo signo de explota-
cion del trabajo y, por tanto, crefan en la eficiencia de los mercados (Perdices de Blas, 2004).
Entendiéndose que para esta perspectiva la desigualdad en los ingresos de las y los asalaria-
dos, es explicada por las diferencias en sus niveles de productividad y ésta, a su vez, se pre-
senta por la diferencia de la participacion de las mujeres solamente en ciertas actividades eco-
némicas (Mangas et al., 2005).

La economia feminista fue muy critica tanto con el enfoque neoclasico como con las no-
ciones de la nueva economia de la familia, por mencionar a alguna autora, encontramos a
Antonella Picchio, quien argumenta que «la idea de la sustitucion sistematica entre trabajo do-
meéstico y trabajo asalariado es insostenible, cuando en los hechos se comprueba que las muje-
res acumulan y soportan una carga global de trabajo mas alta que los varones porque los pro-
cesos de produccion y reproduccion, implican tiempos, controles y relaciones de fuerzas no
homogéneos, aspectos que no puede recogerse en un analisis metodoldgico atemporal y ahis-
torico (Anzorena, 2009).

Pérez Orozco, resalta la participacion de la mujer en la economia, reconoce a las mujeres
la condicién de sujeto epistemoldgico capaz de crear conocimiento (2006). También otros au-
tores (Mangas et al., 2005; Anzorena, 2009) critican a la economia familiar por sus clasicos
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planteamientos de supuesta neutralidad del sistema econdémico y por su justificacién en la
creacién y mantenimiento de trabajos mal remunerados.

Por tanto, la segregacion ocupacional genera ventajas para los hombres y desventajas para
las mujeres, como resultado de prejuicios y estereotipos de género, en el tema salarial existen
brechas donde a igual trabajo las mujeres reciben menos paga, los empleadores tienen pre-
ferencias para ocupar en algunas posiciones a los hombres y en otras a las mujeres; segtin el
autor Saravi (1997), la concentracion del trabajo femenino en un conjunto restringido de ac-
tividades afecta sus niveles de productividad convirtiéndose éste en un factor que explica las
diferencias salariales.

Por otro lado, la economia feminista pretende demostrar la desigualdad, ha insertado al
debate que el trabajo de los cuidados es un elemento clave para la sostenibilidad de la vida en
su extension humana, social y econdmica. Ademas, su defensa ha incidido en los gobiernos
para poner asunto en la necesidad de promover el rol productivo de las mujeres como forma
de impulsar el desarrollo a través de la investigacion, creaciéon de metodologias, la aplicacion
de herramientas como la encuesta del uso del tiempo, la introduccion de las cuentas satélites
y, sobre todo, por incluir en los estudios la variable de género (Carrasco, 2015).

Son las propias mujeres las que han contribuido a develar que las estructuras econémicas
y sociales existentes, son las que subordinan a las mujeres por razén de sexo en los mercados
laborales, permitiendo que persistan mujeres que reciben un menor salario por el mismo tra-
bajo, menos cantidad mujeres en cargos gerenciales, mas mujeres profesionales con mejores
calificaciones y sin acceso al trabajo.

Finalmente, sobre la economia de la identidad, los cientificos sociales en otras disciplinas
la encuentran util, ya que conecta los modelos econémicos con su propio trabajo, lo que per-
mite un desarrollo mas rico de los procesos sociales. Esta perspectiva intermedia complemen-
taria con la ortodoxia devela que estrategas de negocios, analistas, politicos pueden benefi-
ciarse de la economia de identidad, ya que ofrece formas de predecir con mayor precision las
consecuencias de las politicas publicas y las practicas comerciales.

Es decir, en este caso la perspectiva de la economia de la identidad pretende desmenu-
zar y realizar un analisis a grupos mas especificos para contribuir a identificar particularida-
des de acuerdo con su contexto social, cultural, econémico. Por ejemplo, cuando se analiza la
problematica especialmente de las mujeres indigenas y afro aparecen dos dimensiones clara-
mente: etnicidad y género.

Sin embargo, a la fecha existen pocos trabajos que logren explicar cdmo se construyen
las relaciones de género y como se conceptualiza con los sistemas de creencias y valores de
acuerdo con cada contexto. Es decir, ha resultado mas dificil vincular la identidad gené-
rica y étnica, por lo que no ha habido un uso consistente de la variable identidad, no se ha
aclarado la relacion entre identidad, cultura, cosmovision, ni se define si se trata de un pro-
ceso individual o pasa a lo colectivo y faltan elementos metodoldgicos que ayuden a inves-
tigar esta variable, por lo que ésta es una linea que demanda mayores investigaciones futu-
ras (Judith et al., 2000).

Por otra parte, debido a su poder explicativo, numerosos académicos en psicologia, so-
ciologia, ciencias politicas, antropologia e historia han adoptado la identidad como concepto
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central que puede ser llevada al andlisis econémico, permitiendo una nueva vision de muchos
problemas socioecondmicos (Akerlof, 2000).

Las funciones de utilidad se han desarrollado para expresar una amplia gama de gustos y
preferencias no pecuniarias, como el deseo de tener hijos, la preocupacion por el Estado y el
deseo de justicia y retribucién en la que la economia de la identidad permite mejorar la ex-
plicacién. La identidad en si misma puede ser una opcion. Hasta cierto punto, la gente puede
elegir a quién o qué quieren ser. Un ejemplo es la eleccién que se enfrenta una mujer de clase
media entre una carrera y convertirse en un ama de casa.

Al final se incluye una tabla (ver Tabla 1) que identifica los desencuentros relevantes, de
algunos términos relacionados con la variable género y el mercado de trabajo desde las pers-
pectivas estudiadas.

CONCLUSIONES

La perspectiva de la ortodoxia no incluye la variable de género en su analisis, por lo que no
aporta en el andlisis tedrico para explicar las desigualdades que se presentan en el mercado de
trabajo; sus resultados se basan en estudios de tipo cuantitativo, pocos de tipo cualitativo, que
no contribuyen a un avance en la discusién para reducir las desigualdades.

El enfoque neoclasico no tiene interés en el analisis de la oferta y la demanda de trabajo feme-
nino, no reconoce el trabajo doméstico y afecta directamente la valoracion del trabajo de la mujer.

La economia feminista es una propuesta que ha logrado visualizar la variable de género en
la academia, recuperar su condicién de sujeto que puede crear conocimiento econémico, ha
permitido reconocerla como un actor protagonista de la vida social y econdmica de los paises.
Ha desarrollado opciones criticas de oposicion al patriarcado, ha contribuido a crear metodo-
logias y la valorizacion del trabajo de cuidados para intentar trasparentar las cuentas nacio-
nales en varios paises. El tema esta en los discursos tanto politicos como econémicos y abor-
dado por varias disciplinas de las ciencias.

La economia de la identidad amplia el foco del analisis de género dentro de un marco inter-
medio y mds complementario con la economia neocldsica y estd tomando muchas direcciones;
su andlisis sobre la variable de género da cuenta de que las normas y las instituciones interfie-
ren para que las mujeres puedan cambiar la situacion de desigualdad que persiste. Igualmente,
brinda la oportunidad para abrir mayores lineas de investigacion para estudiar la relacion entre
identidad étnica, cultura y cosmovision o como se construyen las relaciones entre los géneros
y cémo se contextualizan con los sistemas de valores y creencias de los propios grupos —sean
por etnia, por edad— y traspasa a estudios sobre migracién, educacién entre otros, al decir
que el género y la raza son solo las manifestaciones mas claras de la identidad y las normas.

Visto desde cualquier enfoque de analisis la variable identidad de género, concretamente
la oferta del trabajo femenino en el mercado laboral, continta siendo invisibilizada cuando no
se reconoce el aporte social y econémico del trabajo doméstico a las economias de los paises.
Esta situacion, ademas, genera brechas injustas en la distribucion de las actividades, especial-
mente las de cuidado, limita la mejora en la participacion de mujeres en el mercado laboral y
cuando lo ha logrado debe invertir mayores esfuerzos para mantenerse.
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Por lo antes referido, es indispensable ampliar el debate, cambiar los paradigmas androcéntri-
cos de la economia y el trabajo, superar criterios econémicos y de optimizacién en los estu-
dios y considerar otros analisis como feminismo descolonial en América Latina y categorias
como la interseccionalidad de género en futuras investigaciones.

REFERENCIAS

Abasolo, O., Montero, J., Gonzélez, H. y Santiago, B. (2012). Trabajos: empleo, cuidados y division sexual
del trabajo. Guia Didactica de Ciudadania con perspectiva de género. Igualdad en la diversidad
para profesorado de Segunda Etapa Eso y Bachillerato. Recuperado de http://www.fuhem.es/
proyecto_igualdad/pdf/cap_3.pdf

Akerlof, G. and Krantom, R. (2000). Economics and Identity. Oxford Journals, 115(3), 715-753.

Akerlof, G. and Krantom, R. (2010). Identity Economics. Princeton, usa: Princeton Editorial Associates, Inc.

Anzorena, C. (2009). El ;retorno? del Tratado sobre la Familia de Gary Becker. Algunas reflexiones en
torno a los criterios de eficiencia que legitiman los planes compensatorios. KAIROS Revista de
Temas Sociales, 13(24), 1-15. Recuperado de http://philpapers.org/rec/ ANZERD

Arceo Gémez, E., Campos Vazquez, R., Medina Cortina, E. y Vélez Grajales, R. (2018). Negociacion y pre-
ferencias econdmicas por género : evidencia experimental en México. El Trimestre Econdmico,
LXXXV(3), 645-678.

Barcena, A., Prado, A,, Rico, M. y Pérez, R. (2016). Autonomia de las mujeres e igualdad en la agenda
de desarrollo sostenible. IEEE Transactions on Automatic Control. https://doi.org/10.1109/
TAC.1975.1101110

Brunet, I. y Santamaria Velasco, C. (2015). La economia feminista y la divisién sexual del trabajo.
Culturales, 1v(1), 61-86. Recuperado de http://www.scielo.org.mx/pdf/cultural/v4n1/2448-539X-
cultural-4-01-00061.pdf

Carrasco, C. (2011). La economia del cuidado: planteamiento actual y desafios pendientes. Revista de
Economia Critica, (11), 205-225.

Carrasco, C. (2015). El tiempo mas alld del reloj: las encuestas de uso del tiempo revisitadas. Cuadernos
de Relaciones Laborales, 34(2), 357-383. Recuperado de https://doi.org/10.1038/nbt.2180
Castafio, C. (1999). Economia y género. Politica y Sociedad, 32(23). Recuperado de https://doi.org/10.5209/

P0S0.25802

Deere, C. y Ledn M. (2004, agosto). Revertir la exclusion de género: Lecciones a partir de América Latina.
El otro Derecho, (31-32), 2-40.

Escot Mangas, L. y Fernandez Cornejo, J. A. (coords.). (2013). Analisis de algunas de las causas tltimas
de la desigualdad de género en el mercado laboral. Implicaciones para las politicas de empleo.
Recuperado de https://www.ucm.es/data/cont/docs/85-2013-12-17-Causas%20%C3%BAltimas%20
desigualdad%20g%C3%A9nero%2027_septiembre_2013(corregido).pdf

Escot Mangas, L., Fernandez Cornejo, J. A. y Poza Lara, C. (2005). La division del trabajo entre los miem-
bros de la pareja: evolucién, ideas y fundamentos tedricos, 741-754. Recuperado de https://www.
ucm.es/data/cont/docs/85-2013-11-29-divisiontrabpareja.pdf

Galves, L. y Rodriguez, P. (2012). La desigualdad de género en las crisis econémicas. Investigaciones

Feministas, (2), 113-132. Recuperado de https://doi.org/10.5209/rev_INFE.2011.v2.38607



Tres perspectivas analiticas sobre la identidad de género y el mercado de trabajo agregado 117

Osborne, R. y Molina, C. (2008). Evolucion del concepto de género. Revista de Metodologia de Ciencias
Sociales, 15(15), 147-182.

Perdices de Blas, L. (ed.). (2004). Historia del pensamiento econdmico. Madrid, Espana: Sintesis Ed.

Pérez Orozco, A. (2005a). Economia del género y economia feminista ;conciliacion o ruptura? Revista
Venezolana de Estudios de La Mujer, 10(24), 43-64. Recuperado de http://187.216.193.232/biblos-
imdf/sites/default/files/archivos/oo0353Econgenyfem.pdf

Pérez Orozco, A. (2005b). Economia del género y economia feminista ; Conciliacion o ruptura? Revista
Venezolana de Estudios de la Mujer, 10(22).

Pérez Orozco, A. (2006a). Amenaza tormenta. La crisis de los cuidados y la reorganizacion del sistema.
Recuperado de http://revistaeconomiacritica.org/sites/default/files/revistas/ns/1_amenaza_tor-
menta.pdf.

Pérez Orozco, A. (2006b). Perspectivas feministas en torno a la economia: el caso de los cuidados.
Recuperado de https://doi.org/10.1017/cBO9781107415324.004

Sanchez Gémez M. J. y Goldsmith, M. (2000). Reflexiones en torno a la identidad étnica y genérica.
Estudios sobre las mujeres indigenas en México. Politica y Cultura, (14), 61-88. Recuperado de
https://www.redalyc.org/articulo.oa?id=26701404

Scott, J. W. (1996). El género : una categoria uitil para el andlisis histérico. https://doi.org/10.2307/1864376

Utting, P, Chamorro, A. y Bacon, C. (2017). El rol de las cooperativas y la accidn colectiva en el desarro-
llo y la reconciliacion en Nicaragua, (30), (s. d.).






POLITICA EDITORIAL Y NORMAS DE PUBLICACION

Vol. 71, N° 114 (noviembre 2019)






POLITICA EDITORIAL

La Revista Economia es una publicacion de caracter semestral del Instituto de Investigaciones
Econdmicas (11E) de la Universidad Central del Ecuador. Constituye un espacio de reflexion
critica de la realidad socioecondémica y ambiental contemporanea, especialmente del Ecuador
y de América Latina. La Revista Economia persigue un pensamiento plural y diverso en la eco-
nomia y en las ciencias sociales para responder con voces alternativas y criticas a los proble-
mas y retos de la sociedad latinoamericana. Los destinatarios de la revista son personas, or-
ganizaciones e instituciones del sector publico o privado que se vinculan en el quehacer de la
economia critica en América Latina.

SECCIONES

Cada edicion de la Revista Economia tiene una tematica central (seccion Dossier), la cual es
gestionada por un coordinador especialista en ese campo. El tema del dossier es publico en
convocatorias abiertas difundidas por medios electrénicos. La Revista Economia recibe du-
rante todo el afio trabajos para su secciéon Estudios Socioeconémicos, que incluye trabajos no
relacionados con el dossier, pero si con las ciencias econdémicas. La Revista Economia tam-
bién publica en cada nimero resefas de obras cientificas de relevancia.

SELECCION DE LOS ARTICULOS
Los articulos sometidos a revision seran evaluados por un sistema de doble ciego (double blind
peer review). Cada articulo sera evaluado segun criterios de pertinencia, calidad, claridad de
expresion, originalidad y relevancia por parte de al menos dos lectores. Ademas de los criterios
de contenido, los articulos deben ajustarse a la politica editorial y las normas de publicacién.

REQUISITO DE ORIGINALIDAD
Los articulos presentados deben ser inéditos y representar un esfuerzo cientifico original. Los
trabajos que se consideraran para su publicacién en la Revista Economia deben tomar en
cuenta estas normas de publicacion.

NORMAS DE PUBLICACION

Los trabajos que se consideraran para su publicacion en la Revista Economia deben tomar en
cuenta estas normas de publicacion.

SOBRE EL CUERPO TEXTUAL

1. Enlaportada, las colaboraciones deben hacer constar, en este orden: i) titulo del articulo en
dos idiomas, al menos uno de ellos en espafiol, ii) nombre del autor o autora acompanado
del grado académico, iii) adscripcion institucional u organizacional, iv) direccion electro-
nica, y v) fecha de envio. Los titulos no deben exceder de 20 palabras.



122

Revista Economia | 114 | noviembre 2019

Toda colaboracion —menos las resefias— debe tener un resumen ejecutivo (abstract) de
entre 80 y 100 palabras en castellano y en inglés. Bajo los dos resiimenes se pone entre tres
y cinco palabras clave, seleccionadas entre los codigos de clasificacion tematica JEL (ver v.
gr. http://ru.ilec.unam.mx/view/subjects/).

Todo el texto principal —incluso la primera hoja, las notas al final, la bibliografia— tendra
una interlinea de 1,5 y se usara la tipografia Times New Roman, tamafo 12.

La bibliografia citada en el texto principal se colocara al final del trabajo con sangria
francesa.

La primera vez que aparezcan siglas deberd escribirse su significado completo, luego so-
lamente las siglas.

La cantidad de figuras y tablas se limita a méximo tres elementos. Los editores de la re-
vista se reservan el derecho de eliminar los demds cuando sean usados de manera excesiva.

Los titulos de figuras y tablas deben ser concisos, sin que superen las 20 palabras.

No se aceptan anexos.

SOBRE LA EXTENSION

9.

La extension de los textos puede medirse con «caracteres con espacios» (CCE) o «caracte-
res sin espacios» (CSE). En ambos casos, la extension se mide sin la bibliografia. La exten-
sién de los articulos variara segtn las secciones de la revista.

- De 30000 a 40 000 cck para articulos de la seccion Dossier
- De 15000 a 20 000 cck para la seccion Estudios Socioecondmicos
- De 10000 a 15000 ccCE para la seccion Resefias

- De 25000 a 35000 csE para articulos de la seccién Dossier
- De 12000 a 17 000 csE para la seccion Estudios Socioecondmicos
- De 8000 a 13000 csE para la secciéon Resefias

REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS

10.

El estandar de las referencias bibliograficas al que se acoge y rige la Revista Economia es el
estilo APA en su sexta edicion (2009). A manera de guia para las citas y la bibliografia, se
detalla a continuacion los casos mas comunes.

CITAS

11.

La cita corta, que es de menos de cuarenta palabras, va dentro del cuerpo textual (parrafo).
Se la puede manejar de dos maneras:

- Con énfasis en el autor, cuya secuencia esquematica es: Apellido, (afio), «cita», (pagina),

punto. Ejemplo:
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Morales (2009) afirma: «Morbi dolor sapiens» (pag. 68).

- Con énfasis en el texto, cuya secuencia esquemdtica es: «cita», (Apellido, ailo, pagina),
punto. Ejemplo:

«Morbi dolor sapien» (Morales, 2009, pag. 68).

12. La cita larga, que es de mas de cuarenta palabras, va en parrafo aparte, sin cursiva ni comi-
llas y con sangria. Se la puede manejar —al igual que con las citas cortas— de dos maneras:

- Con énfasis en el autor, cuya secuencia esquemdtica es: en parrafo precedente Apellido,
(afio), cita en parrafo independiente, punto, (pagina). Ejemplo:

Morales (2009) afirma:

Quisque purus mauris, ullamcorper quis varius eu, placerat a felis. Aliquam consequat bi-
bendum neque eu efficitur. Vivamus scelerisque, purus et vestibulum efficitur, leo quam
blandit neque, nec rutrum urna urna in nunc. Sed diam nunc, porta vitae aliquet sed, dapi-
bus at metus. Vestibulum at ex imperdiet, luctus nisi eget, interdum purus. (pag. 68)

- Con énfasis en el texto, cuya secuencia esquematica es: cita en parrafo independiente, punto,
(Apellido, afio, pagina). Ejemplo:

Quisque purus mauris, ullamcorper quis varius eu, placerat a felis. Aliquam consequat
bibendum neque eu eftae aliquet sed, dapibus at metus. Vestibulum at ex imperdiet, luc-
tus nisi eget, interdum purus. (Morales, 2009, pag. 68)

SOBRE LA DISPOSICION TEXTUAL INTERIOR

13. Se pueden manejar hasta dos niveles de subtitulos, que deberan ir corridos al margen
izquierdo y enumerados con nimeros arabigos. Ejemplo:

1. Titulo 1.1. Subitulo 1 1.2. Subtitulo 2
2. Titulo 2 2.1. Subitulo1 2.2. Subtitulo 2

NOTAS FINALES

14. La Revista Economia no utiliza pie de paginas. Todas las aclaraciones complementarias
deben ser puestas al final del documento como notas finales.

TABLAS Y FIGURAS

15. En el texto principal no se incluiran tablas ni figuras —con figuras entiéndase graficos,
mapas, fotografias—. Solamente debe escribirse entre paréntesis el verbo ver y el numero
de tabla o figura a la que se hace referencia. Ejemplo:

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur adipiscing elit. Aliquam consequat bibendum neque eu effi-
citur (ver Tabla 3). Morbi dolor sapien, venenatis bibendum vestibulum a, laoreet eget orci. Quisque
purus mauris, ullamcorper quis varius eu, placerat a felis.
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16. Las tablas o figuras se deben eliminar del texto principal y enviar en un archivo separado
(Excel, por ejemplo). Toda la informacién contenida en columnas y filas, fuentes, etc. debe
ser traducido al espanol («EE. UU.» en lugar de «UsA»).

17. Las tablas deben tener en la parte superior la palabra Tabla, un numero secuencial y un ti-
tulo; en la parte inferior una Nota y la Fuente, si aplica. Ejemplo:

Tabla 1. Lorem ipsum dolor sit amet
Categoria Categoria Categoria Categoria
Variable
Variable
Nota: Morbi dolor sapien, venenatis bibendum vestibulum. Fuente: Morales (1995, pag. 3).

- Las notas informan y ofrecen explicaciones relacionadas con la tabla. La cita de la fuente
—sea, libro, revista, pagina web, etc.— solo se la hace si la tabla no es de propia autoria y si-
guiendo las normas de referencia expuestas.
18. Las figuras deben tener en la parte superior la palabra Figura, un nimero secuencial y un
titulo; en la parte inferior una Nota, si aplica, y —obligatoriamente— la Fuente. Ejemplo:

Figura 1. Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur adipiscing elit

Nota: Morbi dolor sapien, venenatis bibendum vestibulum. Fuente: Morales (1995, pag. 3).

- Las notas informan y ofrecen explicaciones relacionadas con la figura. La cita de la fuente
—sea, libro, revista, pagina web, etc.— solo se la hace si la figura no es de propia autoria y
siguiendo las normas de referencia expuestas.
- Las figuras se deben enviar en archivo adjunto en alta resolucién de al menos 300 pixeles
por pulgada, o en formato vectorial.

19. Las figuras deben enviarse obligatoriamente con los datos numéricos correspondientes.

20. La Revista Economia se reserva el derecho de poner determinados tablas y figuras a todo
color cuando las necesidades explicativas e interpretativas lo exijan.

ASPECTOS GENERALES

21. Cualquier situacion no prevista en estas normas de publicacion sera resuelta por el edi-
tor general.






Esta revista fue impresa en Quito
con un tiraje de 300 ejemplares.
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